证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2014-004
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
金元证券：徐传豹、程宇楠、刘鹏
挺浩投资：康浩平

捷士国际：湛丹

深圳心安：谭龙

国泰基金：钟赟

广发基金：刘建维

光大证券：向明华、顾建国
深圳前海黑天鹅资管：陈东升
中信证券：李振江、邝国辉
个人投资者：彭朝晖

	时间
	2014年10月29日上午10:00-12:00

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	常务副总经理杨建三 、副总经理董事会秘书刘鹏

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就公司业务拓展和未来战略情况、子公司中视迪威激光显示技术有限公司的激光产品产业化、发展前景情况以及公司智慧城市发展战略等进行了探讨。主要内容如下：
1、请董秘介绍一下公司智慧城市签订的项目进展情况？
答：贵州碧江产业园三季度验收项目产值1.6亿元，确认投资收益约2800万元；安徽蚌埠项目合同金额6698万元，三季度已完成工程进度1500万元左右。其它项目的详细情况可参见公司三季报。
2、公司有哪些智慧城市的项目储备?
答：目前在贵州、安徽、江西、内蒙、东北等地区的有一定的项目储备。

3、公司在智慧城市领域今后的发展规划如何？
答：鉴于目前公司在智慧城市签署订单的实施情况，未来对于纯BT的项目会弱化，关注现金流能否匹配，其次是项目投资回报。同时重点将转为涉及智慧交通、智慧园区、智慧民生等方面投资项目建成后的运营管理，一方面通过项目投资获得收益，另一方面在运营过程中收费，以获得更好的项目回报。

4、请介绍一下公司与华为的合作关系和内容？

答：公司与华为之前的合作关系为互补合作，公司一方面借助华为在数据存储、云计算操作系统及相关硬件方面的系统解决方案能力，强化自身在智慧城市领域的技术实力，另一方面借助华为的优势品牌和渠道拓展公司在智慧城市的市场能力。对于华为公司来说，公司的智慧城管解决方案和激光显示产品能够为华为在智慧城市的整体解决方案中提供独家配套，而且已经在华为苏州基地展示。 

5、请介绍一下公司激光显示产品的发展情况？

答：公司自主品牌激光数字电影放映机SL-2KC40B产品已成功通过DCI认证，已经可以正式全面进入影院市场，工程领域应用范围也非常广泛。包括电信、电力、军队、石油、市政、旅游行业、广告行业等等。公司在绵阳的6000平方米的激光显示生产基地预计年底前可实现达产。产品质量方面，一方面通过聘请专业咨询公司内部完善，另一方面正在进行NEC光源供应商认证和华为供应商认证过程，预计通过半年的时间产品品质将得到大幅提升。通过自身营销体系的建设，加上成为NEC光源供应商和华为供应商后，预计明年激光显示产品的销售可以实现放量增长。
6、公司激光显示产品相对于LED产品有何优势？

答：由于激光显示目前的成本因素，在超过二十平方米的大屏以上，激光显示在价格上就有一定优势；LED产品的能耗比较大，激光显示产品则非常节能；由于激光显示是投影方式，长期观看对视力无损伤；另外对于信息安全来说，激光显示没有电磁辐射，这个功能也被专业机构认可。

7、请介绍一下鄂尔多斯项目的情况？
答：应公司构建智慧城市云计算数据中心的需求，公司在鄂尔多斯投资成立了项目公司，投资建设鄂尔多斯至北京的光缆及运营，充分利用鄂尔多斯优惠的电力资源、气候资源和政府支持，初步布局互联网数据中心的基础链路能力，未来将在数据中心服务及云计算方面积极推进，成为公司新的战略发展方向。

	附件清单（如有）
	承诺函

	日期
	2014年10月29日


