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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-017
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	新沃资本控股集团有限公司—章小韩，北信瑞丰基金管理有限公司—于军华，上海玖歌投资管理有限公司—朱世祥，上海阜盈投资管理有限公司—吴倩，银河证券—沈海兵，深圳民森投资有限公司—王道京，嘉鑫金融—戎曼玮，中信证券—吉莉，长江证券—余庚宗，光大保德信基金—许文星，太平资产管理有限公司—詹瑶，航天科工财务有限责任公司—唐宇萍，方正证券—王彬彬，招商证券—黄斐玉、郝彪，东兴证券—杨洋。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦二层会议室

	上市公司接待人员姓名
	潘重予


	
	问：三季报来看公司业绩有加速迹象，请问您整个行业的情况如何？
答：今年是启明星辰和网御星云前、后场完全整合的第一年，从目前来看整合的效果相当不错，两个团队发展的都很好。三季度业绩的向好基本上可以说是两家公司整合后协同效应的结果。具体来看，电信行业增速较快，检测类产品增速较快。从行业上来看，上半年受“反腐”等因素的影响行业增速比预计的稍缓，三季度后行业有向好的趋势。
问：目前订单是老客户升级换代多一些还是新上系统的多一些？

答：现在信息安全行业还处于初级阶段，各种各样的需求都有，我们的订单既有新客户也有老客户，目前新产品采购稍多一些。
问：行业的竞争会不会出现两极分化？

答：我认为会的，目前安全行业通过上市、整合等资本并购手段会逐渐形成一个相对比较大的第一集团，而小的公司也有上千家之多。我们公司在并购布局上走的比较早、也比较成功，我们成功的和网御星云进行了比较大的并购，今后我们在安全行业内也会积极寻找可以“消化”的并购对象。
问：目前公司已经投资参股了很多家行业内的中小企业，今后公司对这些公司的发展有什么想法？

答：我们对于这些中小企业并没有固定的模式化的预设，我们参股它们更多的是产业布局、互相学习、协同发展。我们利用资本作为纽带，促进整个行业的大力发展。我们在做投资的时候都是先讲文化、再谈商业协议的。
问：检测类产品在今后会不会被UTM所替代？

答：不会的，检测类属于旁路产品，就像是摄像头。而UTM是串联产品像一道防盗门。两种产品功能不同，可以互相补充，但不能够被替代。
问：公司在“云”、大数据方面是如何布局的？ 
答：我认为未来大数据一定会碰到两个瓶颈，一是大数据的挖掘和处理；二是大数据的数据安全。我们正在并购的合众信息就是主要做数据的挖掘和处理，我们公司本身具备大数据的信息安全防护能力。未来我们会在“云”、大数据等方面可以提供全面的信息安全解决方案。
问：请您介绍一下今年收购的几家公司的情况？
答：书生电子主要是做电子印章、电子签名的，目前行业内对数据安全越来越重视，未来的发展前景良好。书生的客户群和我们公司的很相近，都是大型央企和政府。合众信息强项是大数据的挖掘和处理，在技术上有自己的优势，它们的产品被应用到“神九”上。

问：工控行业的特点是什么？

答：工控行业的整体安全性还是比较低，安全防护性脆弱，并且每个工业行业的应用环境不同，因此需求是各种各样的，未来潜力很大，目前公司已布局有专门的团队在做相关的产品，投资的公司也有在做。

问：您怎么看互联网公司进入到企业级信息安全市场？

答：这表明现在这个市场受到了更多的重视，更多的人和企业看好这块市场。而且互联网公司并不是独立的第三方，因此在做安全市场的时候会有它的局限性。它们目前和我们重叠竞争的客户还很少，所以我们也更关注安全行业和企业自身的发展。
问：公司的海外业务发展的怎么样？

答：公司的海外业务主要以日本市场为主，近两年增长很快，但整体的规模还不算很大。

	去附件清单（如有）
	

	日期
	2014年10月30日


