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第一章  项目概述 

1.1 项目概况 

项目名称：新能源电动汽车连接器建设项目 

项目投资方：浙江永贵电器股份有限公司 

项目实施方：绵阳永贵电器有限公司 

项目总投资：10000 万元 

1.2 项目实施方简介 

绵阳永贵电器有限公司（以下简称“绵阳永贵”）是浙江永贵电器

股份有限公司（以下简称“公司”）于 2011 年 2 月投资 3000 万元新建

的有限责任公司（法人独资），公司于 2014 年 7 月 9 日召开第二届董

事会第六次会议（临时会议），审议通过了《关于使用自有资金增资全

资子公司的议案》，以自有资金向绵阳永贵电器有限公司增资 4000 万

元（其中，500 万元计入注册资本，3500 万元计入资本公积）。增资后

绵阳永贵注册资本为 3500 万元。 

    绵阳永贵主营业务包括光电器件、电子接插件、光纤连接器、铁路

机车车辆配件、机械加工件、五金冲压件、机电配件的研发、制造、销

售，经营本公司产品及技术进出口业务。 

1.3 项目内容及规模 

     本项目拟建新能源电动汽车电连接器项目生产线 15 条，形成年产

新能源电动汽车电连接器及线束组件、系统集成产品共 550000 套。 

    本项目建成达产后年产量分别是：电动汽车高压大电流连接器

100000 套；电动汽车高压大电流线束组件 200000 套；电动汽车充电系
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统集成 100000 套；电动汽车电源管理系统集成 100000 套；电动汽车快

换系统集成 50000 套。 

1.4 项目投资规模 

     本项目总投资 10000 万元；固定资产投资 7000 万元（主要用于设

备购置，厂房环境装修），铺底流动资金 3000 万元（主要用于材料、

人工、能耗等费用）。全部来源于公司部分超募资金。 

1.5 项目主要设备方案 

根据拟定的建设规模、产品方案及工艺路线，主要计划购置设备有：

注塑设备；冲压设备；板金设备；数控加工设备；专用装配设备；专用

自动检测、试验设备等。 

第二章  市场分析与预测 

2.1 新能源汽车国内市场情况 

中国新能源汽车产业始于 21 世纪初。2001 年，新能源汽车研究项

目被列入国家“十五”期间的“863”重大科技课题，并规划了以汽油车为起

点，向氢动力车目标挺进的战略。“十一五”以来，我国提出“节能和新

能源汽车”战略，政府高度关注新能源汽车的研发和产业化,形成了完整

的新能源汽车研发、示范布局。 

我国加大对新能源汽车的扶持力度：2010 年 6 月 1 日起，国家在上

海、长春、深圳、杭州、合肥等 5 个城市启动私人购买新能源汽车补贴

试点工作；2010 年 7 月，国家将十城千辆节能与新能源汽车示范推广试

点城市由 20 个增至 25 个，选择 5 个城市进行对私人购买节能与新能源

汽车给予补贴试点。新能源汽车正进入全面政策扶持阶段。在能源和环
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保的压力下，新能源汽车无疑将成为未来汽车的发展方向。“十二五”期

间，我国新能源汽车将正式迈入产业化发展阶段：2011-2015 年开始进

入产业化阶段，在全社会推广新能源城市客车、混合动力轿车、小型电

动车。“十三五”期间即 2016-2020 年，我国将进一步普及新能源汽车、

多能源混合动力车，插电式电动轿车，氢燃料电池轿车将逐步进入普通

家庭。政府对新能源汽车的支持有目共睹。据“十二五”规划，中国未来

5 年将投入超过 1000 亿元资金，扶持新能源汽车发展。根据《节能与新

能源汽车产业发展规划》，2015 年我国电动汽车累计销售要达到 50 万

辆，2020 年达到 500 万辆。而由于中国电动汽车市场启动缓慢，包括公

交车和公用事业用车，2009~2011 年仅售出 1.3 万辆，1~9 月国内主要

乘用车企业已销售新能源汽车 6982 辆。结合我国的实际，预计新能源

汽车 2015 年销量将达 25 万辆，2020 年 300 万辆，相对于 2012 年 9000

多辆的水平，未来新能源汽车的销量将增加近 27 倍。 

表 2-1          国内新能源电动汽车近年市场供需状况 

时间 项目 合计 
纯电动

汽车 

混合动

力汽车 
备注 

2011 年 
年产量（辆） 8368 5655 2713 分类来看，轿车的占比为 61%，客

车的占比为 28%，其他车型为 11%。 年销售量（辆） 8159 5579 2580 

2012 年 
年产量（辆） 12552 11241 1311  

年销售量（辆） 12791 11375 1416  

2013 年 
年产量（辆） 17500 14243 3290 同比去年增长 39.7% 

年销售量（辆） 17600 14604 3038 同比去年增长了 37.9% 

2014 年

1-9 月 
产量（辆） 41300 19900 8986 

燃料电池乘用车生产 4 辆；纯电动

商用车生产 5248 辆；插电式混合动

力商用车生产 7197 辆。 

未来 3 年的总规模大约为 50 万辆，按目前发展进度（地方政府政

策出台比较缓慢，基础配套设施建设缓慢），到 2015 年底最多完成 15

万辆的产销量。关键技术的突破尤为重要，特别是电池技术的突破；因

在整车成本上电池占很大比例，但短期突破可能性比较小，将阻碍新能
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源汽车发展。 

从不同类型新能源汽车来看，出租车、公交车、环卫车、公务车等，

政府采购为主的项目将继续放量；就乘用车来看，如比亚迪、上汽、北

汽、奇瑞、江淮等推出的纯电动汽车，虽有销售渠道优势，但因扣除补

贴后和传统车的优势不明显，未来放量比较缓慢；而在微型乘用车市场，

如吉利康迪、众泰知豆、东风等采用租赁运营或者“家庭第二辆车”销

售模式，因扣除补贴后，价格有优势且厂家利润突出，未来放量比较大；

而物流车，如东风小康、长安、北汽等厂家推出的物料车，因运营模式

及物料行业不规范等情况，放量相对缓慢；国内新能源汽车市场的发展

中，不能忽视国外进口品牌对国内新能源汽车的潜在威胁。如特斯拉、

普锐斯等，虽国家在政策上面支持自主品牌研发，但一旦捕捉到漏洞，

将用技术和品牌等优势，对国内新能源汽车造成一定威胁。 

2.2 连接器互联系统产品各种车型配套销售价格 

    纯电动乘用车：约 5000 元/台 

    插电式混合动力乘用车：约 4000 元/台 

    纯电动商用车：约 10000 元/台 

    插电式混合动力商用车：约 8000 元/台 

2.3 项目产品的目标市场 

表 2-2                              目标市场 

序号 目标项目 重点客户 备注 

1 
出租车、公交车、

环卫车、公务车等 

北汽新能源、比亚迪、南

车时代电动、中联中科、

五洲龙、珠海银隆等 

 

2 乘用车 
比亚迪、上汽、北汽、奇

瑞、江淮等 

推出的纯电动汽车，是关

注的重点 

3 微型乘用车市场 吉利康迪、众泰知豆、东 采用租赁运营市场，价格
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风等 有优势且厂家利润突出，

未来放量比较大，是重点

目标市场 

4 物流车 
东风小康瑞驰、东风特种

车、长安、北汽等厂家 

陆续放量，也是关注的重

点目标之一。 

 

2.4 预测市场占有份额 

未来 3~5 年国内新能源电动汽车连接器互联系统市场销售产值约

40亿元/年，公司在未来3~5年内，新能源电动汽车行业力争占取 20~30%

的市场份额。 

第三章  项目建设的必要性和可行性 

3.1 项目建设的必要性 

    3.1.1 项目市场需求大 

    大力发展新能源汽车是能源与环境的必然要求，中国发展新能源汽

车的压力更为紧迫。大力发展新能源汽车是实现我国能源安全、环境保

护以及中国汽车工业实现跨越式、可持续发展的需要。当前全球主要汽

车生产国及企业都在加大电动车辆的研制与开发力度，燃料电动汽车已

成为世界各大汽车公司 21 世纪初激烈竞争的焦点，动力技术革命将彻

底改变 2l 世纪汽车业的面貌。美国的通用、福特公司，日本的丰田、日

产及本田公司，欧洲的奔驰、雪铁龙公司都在电动汽车的研制与开发上

显示了很强的实力。 

根据国家《节能与新能源汽车产业规划（2011-2020）》和当前机

动车增长的势头，2020 年，新能源汽车累计销量达到 500 万辆；此外据

国外市场研究机构最近发布的行业报告《电网上的电动车》预测，到 2015

年，全球电动车充电设备将形成年销售额达 19 亿美元的市场规模。 
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     随着国家政策的扶持和市场认同需求的增加，随着新能源电动汽

车的普及和低碳经济时代的来临，新能源电动汽车面临前所未有的发展

机遇,相应新能源电动汽车用电流连接器件的需求将与日俱增。其市场容

量 2009 年为 1 亿左右；包括奇瑞、比亚迪、上汽、华晨宝马、野马、

一汽、黄海、青年等一大批国营大型企业和私营企业参与其中。目前中

国该领域市场的重载电连部分主要由安菲诺等国外厂商占领；接线端子

部分主要由泰科等占领。逐步国产化符合国家产业政策的要求，市场前

景广阔。 

    3.1.2 项目建设为公司发展战略内在需求 

新能源电动汽车的发展已经成为全球汽车行业的热点，对电连接器

厂家而言，这正是扩展业务的重大机遇，为适应公司日益快速增长的发

展，抓住这一领域市场千载难逢的新机遇，巩固现有产品的市场占有率，

实现公司业务的多元化，因而新能源电动汽车连接器建设项目是公司发

展战略所需。 

3.2 项目建设的可行性 

    3.2.1 项目市场可行性 

公司于 2009 年开始从事新能源汽车电连接互联技术和电池管理系

统的研发。该技术开发的产品是集高压绝缘、大电流传输、高插拔寿命、

电磁屏蔽于一体的小型化系列电连接器，可为电动汽车电气连接、动力

连接、控制系统提供可靠的连接、快速的传输和安全的防护。该技术填

补国内空白，代表了我国在该类领域的技术水平和制造工艺水平能力。

2009 年公司针对奇瑞新能源汽车有限公司定制开发充电接口连接器，适

用于 QQ3EV 电动汽车，标志着公司开始进军新能源电动汽车领域。公

司在 2010~2013 年间成功进入深圳比亚迪汽车有限公司、南车时代电动
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汽车有限公司、万向集团、五洲龙、长安新能源、力帆、众泰、新大洋、

通用五菱、东风小康、华晨汽车等公司供应商配套体系，期间成功开发

了国标交直流充电接口、电池快换连接器、高压大电流互联系统、PDU

电源分配系统、动力电池连接系统等系列产品。截至 2014 年 9 月已实

现 4000 余万的销售收入，预计本项目建成后 5 年内可达到 5-7 亿元。 

    3.2.2 项目工艺技术可行性 

根据本项目产品特点及性能要求，其生产工艺主要包括绝缘板加

工、接头加工、接触对加工、壳体加工、手把加工及装配/检测/包装五

大工段（具体见下图）。生产过程中的电镀、喷塑工序采用外协加工方

式。 
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图 3-1      工艺流程图 

公司就该项目申请并获得了含保护功能的电连接器、电动汽车交流

充电口、电动汽车直流充电口、环簧插孔组件、推拉式电连接器锁紧结

构等多项实用新型专利，企业对该项目的核心技术拥有完全自主知识产

权。 

综上，有了近 5 年的研发生产销售基础，为本项目的建设创造了良

好的技术、生产条件及市场储备。 

第四章  社会经济效益分析 

4.1 经济效益分析 

预计项目建设完成后，可达到年产 550000 套新能源电动汽车电连

接器及线束组件、系统集成产品的生产规模。预计 2015 年底可实现新

能源电动汽车连接器及线束组件、系统集成产品销售收入约 1.2 亿，实

现净利润约 2000 万元，5 年之内实现销售收入约 5~7 亿元，实现净利

润约 7500~12000 万元。 

4.2 社会效益分析 

    （1）该项目的实施可推动新能源电动汽车产业化的发展，同时完

善配套体系。 

新能源电动汽车作为新能源战略和智能电网的重要组成部分，其作

为国务院确定的战略性新兴产业之一。电动汽车的普及，是解决节能和

减排的一种重要方式，减少污染，对提高国民生活的安全幸福指数，都

有着积极的现实意义。本项目建设将促进我国新能源汽车产业的产业结

构优化，通过产业示范带动的驱动效应，将会在一定程度上促进我省，

乃至全国高端电连接器的产业化、专业化、规模化、系统化的生产。 
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    （2）带动相关配套产业发展，促进区域经济发展。 

本项产品零部件生产主要采用委托加工方式，与机械加工、注塑、

压铸、喷涂、模具、光电器件等众多产业息息相关，项目的发展具有很

大的联动效益，将直接带动相关配套产业发展。同时，本项目是在国家

西部开发和绵阳以“工业强市”为抓手的加快建设灾后美好新家园、加

快建设西部经济发展高地、加快建设绵阳科技城的关键时期的背景下开

展的，信息、制造、节能环保等都是重点发展的产业。可见，本项目实

施不仅会带动相关配套产业发展，而且有助于促进区域经济发展。 

    （3）增加地方财政收入，提供劳动就业岗位。 

本项目的实施，预计 2015 年可实现销售收入约 1.2 亿元，5 年可实

现销售收入约 5-7 亿元，上缴税金上千万元，从而增加地方政府财政税

收。同时，本项目可提供 400 多个劳动就业岗位，除合理利用当地一批

技术人才资源外，还可解决下岗人员的再就业问题。 

    （4）通过该项目产业化的示范效益，推进国家高技术产业化进程。 

本项目有效实施后，将会进一步提升企业的实力，而公司经过近年

的快速发展，已在国内新能源行业占据了重要的地位，其发展必然会对

行业其他企业带来影响，推进国家高技术产业化进程。 

第五章  风险分析 

5.1 技术风险及防范措施 

本项目采用公司自主研发的、具有自主知识产权的核心技术，产品

已获得了多项实用新型专利，试制的样品经检测已达到相应的国家标

准，主要技术指标达到或超过了当前国际同类产品水平，公司已完全掌

握了本项目产品的关键技术，并突破了技术难点；同时，企业经过多年

生产运营，积累了丰富的生产经验，并掌握一整套的生产技术。因此，
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本项目技术风险较小。 

公司为降低技术风险，积极跟踪和把握前沿技术，积极研究新技术、

新工艺，深挖优势产品的技术潜力，进行项目产品的知识产权保护，以

防范产品的技术风险；同时，该项目研发人员大多数为公司股东，研发

队伍稳定，降低了项目因人员流失造成的技术风险。 

5.2 市场风险及防范措施 

    汽车领域中线束集成的生产企业比较多，主要集中在国际大公司、

合资企业和国营大中型企业。由于行业内的地方保护，加上认证考察严

格，使产业的进入门槛较高。同时，因生产企业众多，对技术要求不高，

属劳动密集性产业，势必造成行业内的恶性竞争（如价格战），使产品

利润率降低；为使产品进入行业的高端市场，公司势必投入大量的人力

和物力，短期内可能会使投入、产出不成比例，可能在短期内出现亏损，

存在一定的风险。 

为预防产品竞争中出现的市场风险，公司充分利用自身高科技优

势，及时调整和完善经营发展战略和目标，一方面继续对产品进行系列

研发，进一步提高产品质量、降低生产成本，以提高产品的竞争力；另

一方面，加强市场的拓展，加大产品的宣传力度，争取更大的市场占有

率。对此，公司将利用现有销售渠道以及业务熟练、营销经验丰富的营

销队伍，以高质量的服务占领市场，并在竞争中取得主动，赢得市场。 

第六章  结论 

本项目的建设内容有利于公司把握新能源市场的发展机遇，满足公

司业务不断扩大的需求，符合公司总体发展规划，符合全体股东的根本

利益。因此，本项目可行。 
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