证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2014-005
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
东方平昇：尹国红
安信证券：周烽

华泰证券：周华仙

中外建资管：龚云华

个人投资者：刘明齐、向良、肖权

深圳君丰投资：陈澈年

津渡资管：王志忠

瑞石投资：王芬

中信建投：梁健斌

	时间
	2014年11月21日下午2:00-4:00

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	副总经理董事会秘书刘鹏、证券事务代表梁丹妮

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就公司业务拓展和未来战略情况、子公司中视迪威激光显示技术有限公司的激光产品产业化、发展前景情况以及公司智慧城市发展战略等进行了探讨。主要内容如下：
1.请董秘介绍一下公司今后的主营业务发展方向？

答：公司的三大块主营业务是智慧城市、激光显示和IDC数据中心服务。公司上市后逐步向激光显示和智慧城市建设两个方向转型，智慧城市和激光显示都具有非常广阔的市场空间。近期公司在鄂尔多斯投资成立了项目公司，投资建设鄂尔多斯至北京的光缆及运营，充分利用鄂尔多斯优惠的电力资源、气候资源和政府支持，初步布局互联网数据中心的基础链路能力，未来将在数据中心服务及云计算方面积极推进，成为公司新的战略发展方向。
2.公司跟NEC在激光显示领域合作的具体方式？公司跟NEC的合作具有排他性吗？

答：目前由公司为NEC提供激光光源配套，NEC给中视迪威提供光机，同时双方正式共同合作研发适用于激光光源的光机，可减少投影机体积和降低成本，适应市场需求。今年10月份，公司自主品牌激光数字电影放映机SL-2KC40B产品已成功通过DCI认证，可以正式全面进入影院市场。预计从明年开始，公司即可向NEC公司规模化供应光源，公司跟NEC的合作虽然不具备排他性，但从目前全球的竞争格局来看，双方的合作具有长期捆绑发展的趋势。

3.激光显示设备在院线领域推广速度不及预期的主要原因是什么？

答：主要是价格因素。影院对设备价格相对敏感一些。我们会通过规模生产来大幅降低产品的价格。长期来看，以激光投影设备取代传统灯泡放映设备是一个必然趋势。

4.公司激光显示产品相对于LED产品有何优势？其技术门槛主要是什么环节？

答：主要体现在成本、能耗和安全性方面。由于激光显示目前的成本因素，在超过二十平方米的大屏以上，激光显示在价格上就有一定优势；LED产品的能耗比较大，激光显示产品则非常节能；由于激光显示是投影方式，长期观看对视力无损伤；另外对于信息安全来说，激光显示没有电磁辐射，这个功能也被专业机构认可。激光显示设备的技术门槛主要是在激光光源。

5.公司跟电视生产商有没有在激光显示领域的合作？

答：目前还没有合作，激光背光源电视的产业化和市场推广主要取决于光源的成本，目前由于中视迪威整体激光显示产品的市场化还未成规模，所以目前成本较高，暂不适合推向市场。

6.证监会对公司的调查结果出来了没有？

答：公司一直在积极配合立案调查，但具体时间取决于监管机构的进程，如有进展，我们会第一时间公告。

7.我们看到公司的激光显示产品是很先进的，现在就存在一个尽快商业化的问题。公司是否可以采取以融资租赁的方式卖出产品？跟院线签融资租赁合同，然后用票房来还贷款，来实现公司产品的销售？

答：这种方式具备一定的可行性，我们正在筹划中。

8、请介绍一下公司与华为的合作关系和内容？公司使用华为的产品，如何受益？

答：公司与华为的合作关系为互补合作，公司一方面借助华为在数据存储、云计算操作系统及相关硬件方面的系统解决方案能力，强化自身在智慧城市领域的技术实力，另一方面借助华为的优势品牌和渠道拓展公司在智慧城市的市场能力。对于华为公司来说，公司的智慧城市解决方案和激光显示产品能够为华为在智慧城市的整体解决方案中提供独家配套，而且已经在华为苏州基地展示。

	附件清单（如有）
	承诺函

	日期
	2014年11月21日


