证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2014-007
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
国金证券 宁远贵
建信基金  周武

国信证券 李亚军

宏源证券 王建伟

创海富信 张轶乾

华商基金 吴明贤

	时间
	2014年12月19日下午2:00-4:00

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	副总经理董事会秘书刘鹏、证券事务代表梁丹妮

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就公司业务拓展和未来战略情况、子公司中视迪威激光显示技术有限公司的激光产品产业化、发展前景情况以及公司智慧城市发展战略等进行了探讨。主要内容如下：
1.请董秘介绍一下公司今后的主营业务发展方向？

答：公司的三大块主营业务是智慧城市、激光显示和云计算大数据中心服务。公司上市后逐步向激光显示和智慧城市建设两个方向转型，从市场层面来看，智慧城市和激光显示都具有非常广阔的市场空间。通过数年的努力，公司在智慧城市领域逐步形成以县、区域级为单位的顶层规划设计能力和整体智慧城市解决方案的实施能力，并且重点由智慧城市建设转向智慧城市运营为目标。在激光显示领域，公司已经全面实现产品成熟度、产业化能力以及市场营销体系，明年在激光显示产品销售方面应该可以实现规模化。云计算大数据业务是公司初步布局的新的方向，目前公司已经在鄂尔多斯投资成立了项目公司，投资建设鄂尔多斯至北京的光缆及运营，下一步将充分利用鄂尔多斯优惠的电力资源、气候资源和政府支持，初步布局互联网数据中心的基础链路能力和IDC数据中心服务能力，未来将在数据中心的计算能力和大数据服务方面积极推进。
2.公司卖给辰星的放映机价格大概是多少？毛利多少？是否可以这样理解：产品的流明越大，价格越高？

    答：价格属于商业秘密，恕不奉告。毛利大概在30%左右。一般来说，流明越大，图像越清晰，价格也越贵。

3.目前采购激光电影放映机的价格要高于传统电影机，中视迪威如何给予院线采购的动力？

    答：通过两种方面，一是为院线核算综合成本，实现盈亏平衡。我们的产品可以采用吊装方式安装，使影院更加充分利用空间，通过加装座位、降低能耗、减少运维成本、提高电影票价等方式，在两到三年内收回高出传统电影机的采购成本。

    目前院线播放巨幕电影大都采用两台放映机叠加的方式，实现高亮度或3D放映。由于中视迪威激光电影放映机具有超高亮度和高色彩饱和度，一台激光电影放映机可完全替代两台传统电影机的放映工作，实现最优投入产出比，节省各项运营成本和实际支出费用，对巨幕投资者具有极大吸引力。

4.目前，公司跟哪些院线有合作或是洽谈？

    答：有数码辰星、大地、保利、万达、博纳、中影南方等等。

5.公司激光显示产品相对于LED产品有何优势？

   答：由于激光显示目前的成本因素，在超过二十平方米的大屏以上，激光显示在价格上就有一定优势；LED产品的能耗比较大，激光显示产品则非常节能；由于激光显示是投影方式，长期观看对视力无损伤；另外对于信息安全来说，激光显示没有电磁辐射，这个功能也被专业机构认可。

6..公司跟电视生产商有没有在激光显示领域的合作？

   答：目前还没有合作，激光背光源电视的产业化和市场推广主要取决于光源的成本，目前由于中视迪威整体激光显示产品的市场化还未成规模，所以目前成本较高，暂不适合推向市场。
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