
证券代码：002322            证券简称：理工监测 

宁波理工监测科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号： 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研      □分析师会议     □媒体采访    □业绩说明会

□新闻发布会        □路演活动       □现场参观    □其他  

 

参与单位名称及

人员姓名 

 

 

海通证券股份有限公司 韩佳蕊、牛品； 

上海任行投资管理有限公司 马青亚； 

上海德汇集团有限公司 张英杰； 

弘尚资产 孙兆辉； 

上海证券有限责任公司 曹柳； 

天风证券股份有限公司上海证券资产管理分公司 林乔松； 

中银国际证券有限责任公司 张丽新； 

上海皓鑫投资有限公司 左斌、朱敏华 

杭州乐趣投资管理有限公司 林桦； 

兴业证券股份有限公司 熊彬正、汪洋、孟维维。 

日期、时间 2015 年 1 月 12 日 下午 

地点 公司会议室 

公司接待人姓名 董事长周方洁先生、总经理张鹏翔先生，董事会秘书李雪会先生、江西博

微新技术有限公司总经理朱林生先生、北京尚洋东方环境科技股份有限公

司总经理沈延军先生。 

附件清单（如有） 无 



投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、理工监测基本情况： 

公司今年的业绩虽然是下降的，但是相信 困难的一年已经过去了，从结转订单

来看 14 年结转要比 13 年结转增长。国网将采购与一次设备打包导致产品单价下降，

但是需求是上升的。国网的质量提升计划尚没有结果，我们对原有业务也在进行努

力，。我对 15 年还是非常有信心的，广东、北京都进行了框架招标，我们认为质量提

升计划出结论时对公司是好事情。 

并购一块，09 年上市后，公司基本面向监测，面临发展空间的问题，12 年以来

公司董事长一直在思考这个问题，并在做这块工作。13 年的重组虽然没有成功，但

是经过大量考察，我们选择了博微和尚洋。博微主要做电力系统造价软件，和公司是

同一客户，并购能够增厚业绩、增强对电力系统的服务能力，提升管理能力。而尚洋

做环保一块，能让公司走出电力行业的局限，战略上向环保行业迈出，而且尚洋集成

一块能与公司现有技术产生很好的协同效应，可以用我们的技术替代尚洋外购的一

块。同时理工的优势在于研发，尚洋的优势在于市场，两者的结合能够发挥很好的协

同效应。 

 

二、北京尚洋东方环境科技股份有限公司基本情况介绍： 

公司成立于 2002 年 9 月，注册资本 6000 万元。公司是以环保高新技术产品开发、

销售、转让、咨询、培训、环保信息系统集成、环境工程为主体的高新技术企业及国

家重点“双软”企业，专门从事环保领域（数字信息相关）的软件开发、系统集成、

优化解决方案以及提供环境监控所需的先进设备、售后服务、产品升级及维护等。 

公司的核心业务包括：地表水水质自动在线监测系统、环境质量管理信息系统、

污染源在线监测系统及环境监测分析仪器销售等四个方面。公司凭着雄厚的技术实力

与一批对事业执著追求的专业人才，紧跟国际先进技术，保持与国际上 优秀的企业

保持密切的技术合作，目前已经是中国 大的系统集成商和运营商，并力争做中国

优秀的“数字环保专家” 和“水源安全专家”。 公司经过技术积累和技术创新，在

地表水水质自动在线监测系统业务上，已经成为本行业的标准制定专家。公司产品在

全国 16 个省都有覆盖，很多地方都有很高占有率。 

    1、行业发展 

    近几年政府比较重视大气监测，水是紧密联系老百姓的民生问题，十二五的重点

就是水质水源安全监测，相信政府和有关部门会逐步加大对水监测的力度，预计 15



至 17 年会有较快的发展。 

2、市场空间 

1）地表水，交接责任监测、水环境管理。交接断面需要选取水面 1.5 米，河边

1.5 米作为代表监测 PH 值，溶解氧，COD，氨氮，总磷，总氮等。县与县的市负责，

市与市的省负责，省与省的国家负责，浙江的五水共治做的很出色。 

2）饮用水的安全问题。在水源取水口安装监测设备。估计全国 3300 个县，660

个市，省会 30 几个，至少 4,5 千个站点。 

3）地下水和近海污染问题。这一块的市场空间非常大。 

3、产品情况 

目前主要产品为地表水水质自动在线监测系统、环境质量管理信息系统、污染源

在线监测系统及环境监测分析仪器，在研产品有生物预警系统、重金属监测、地下水

监测探头。与理工监测合作后能够加快新产品的研发和速度，增强研发力度。产品价

格与重金属监测有关的比较贵，根据重金属来区分。与重金属监测无关的产品约 1,2

百万。 

4、竞争对手 

水的技术要比气难，水监测的技术门槛比较高，目前主要的竞争对手也集中在

6,7 家。 

5、业务发展 

1）新产品研发；依托理工监测的平台，融合理工监测的技术进行新产品研发的

加快和深入。2）饮用水源监测的巩固和地下水、近海污染监测的拓展；3）水质监测

运行维护的重点投入。运维一块的快速发展会对公司的盈利结构发生较大变化。4）

新的环保法出来后，对企业污染要追溯责任和罚款，现有的体系会发生天翻地覆的变

化，公司可能会介入企业污染源监测。 

 

三、江西博微新技术有限公司基本情况介绍： 

公司是国内领先的电力工程造价软件和电力信息系统供应商，是经江西省工业和

信息化委员会认定的软件企业、经江西省科学技术厅认定的高新技术企业，江西省优

秀高新技术企业。旗下拥有北京博微广华科技有限公司、江苏博微电力科技有限公司

和江西博微智能化工程有限公司三家全资子公司。公司在北京、广东、江苏、陕西、

甘肃、新疆等地设有办事处机构，服务网络遍布全国。 



公司自 2000 年成立以来，秉承“博为广大志在专业，微为细致意在用心”的企业

精神，坚持“坚定信念、承担责任、勇于创新、合作共赢”的价值观，以帮助客户成功、

推动电力信息化建设发展为使命，广泛为国家电网公司、南方电网公司、中国电力建

设集团公司、中国能源建设集团公司、中国华能集团、国电集团、大唐集团、华电集

团、中电投集团等超过 20000 家客户提供优秀产品和服务。 

公司严格依据 ISO9001质量管理体系和CMMI3软件研发项目管理体系开展产品

设计和开发工作，强调专业与创新并重，持续不断在用户关键应用领域进行技术研发

投入与创新。以快速响应客户需求、为客户提供全生命周期的服务作为持续发展的源

动力。 

公司将持续加大在电力行业工程信息化建设领域的研发投入，与电力企业用户携

手，加快推动行业信息化建设进程，实现“电力信息化服务产业的领航者”的企业发展

愿景。 

1、产品情况 

公司目前主要是做电力工程造价软件，已向定制研发项目管理软件和信息化管控

平台做拓展，未来拟推出量算软件。产品价格根据配置选择进行确认。例如发电土建、

发电安装、送变电、送电线路都可以分别对应概算、预算、清单、结算。公司产品能

为用户节省了大量的时间，能为用户提高效率 30 倍，并能解决甲乙双方的校核问题。

2、目前的经营模式 

买产品免费服务至重大行业标准改版。行业标准改版时间由中电联与定额总站来

定，一般计划是 3 到 5 年，但不一定按照计划来。但由于主网造价、配网工程、技改

检修等的标准改版会交替进行，能支撑博微业绩一直向上发展。 

3、市场空间 

公司的目标市场是约 8 万人电力工程师。未来需求主要在于电力行业新增投资导

致新增的行业的需求、企业新增的工作人员和更新换代需求。 

调研结束。 

 


