证券代码：300167                                  证券简称：迪威视讯
深圳市迪威视讯股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2015-001
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	调研机构：
方正证券：陈昊远
黑天鹅投资：湛方峰 陈东平

金元证券：刘鹏 徐传豹 程宇楠
宏源证券：王建伟
国投瑞银：武天祥
个人：肖权、谭龙、李田、汪从兵

太和投资：李会媛

银泰证券：李广才

君本投资：肖逸凡
光大证券：顾建国
南方基金：郑小溪

犇腾投资：周海鹏、郭潮华、伍万里

深圳东方鸿利：鲁利

方正证券：张明晓

德威资本：梁伟

	时间
	2015年1月16日下午2:00-4:00

	地点
	深圳市南山区西丽茶光路中段集成电路产业园307

	上市公司接待人员姓名
	董事长季刚、副总经理杨建三、副总经理张大为、副总经理董事会秘书刘鹏、证券事务代表梁丹妮

	投资者关系活动主要内容介绍

	本次调研以问答的形式，双方就公司业务拓展和未来战略情况、子公司中视迪威激光显示技术有限公司的激光产品产业化、发展前景情况以及公司智慧城市发展战略等进行了探讨。主要内容如下：
1.请季总介绍一下智慧城市和激光显示的发展情况？

答：公司的三大块主营业务是智慧城市、激光显示和云计算大数据中心服务。公司上市后逐步向激光显示和智慧城市建设两个方向转型，从市场层面来看，智慧城市和激光显示都具有非常广阔的市场空间。
公司在智慧城市业务发展的战略定位于整体解决方案的服务商，目前的优势为针对于中小型城市、县区域级可推出顶层规划和整体解决方案，为地方政府提供数据中心、智慧管控、民生服务和产业支持。 
 激光显示业务由张总给大家详细介绍。
2.请张总介绍一下激光显示业务的情况。你们的优势在什么地方？激光这块业务何时可以体现在财务报表中？

答：公司在激光显示领域最大的优势是在全球率先实现三色纯激光技术开发和产业化，并且完成二款产品的DCI认证。之前未能实现规模化销售的原因主要有三个：一是激光显示是一个新型产业，从全球来看，产业链不完善；二是现阶段生产成本较高；三是电影市场的认证准入和工程市场客户对激光新产品的认可均需要时间。

目前我们在影院市场通过与数码辰星的合作，已经在北京、锦州、福州、浙江、宜宾等地初步建立近十个测试厅，并且根据这些试点工程反馈的使用效果来看，运营一年左右基本没有光衰。这说明公司激光产品的稳定性已经有了大幅提升。目前，我们在绵阳的6000平方米的生产基地已经完成建设，具备1000～1500台的产能，随着规模化生产的展开，产品的成本会逐步降低。基于产品成熟、产品认证完成、营销团队建设以及与NEC的合作的基础上，预计2015年激光业务应该在业绩上有所体现。
3.请杨总介绍一下鄂尔多斯项目的情况？公司在大数据方面有什么优势？

    答：公司与当地有政府背景的公司成立合资公司，我们占60%股份。公司投资建设鄂尔多斯至北京的光缆及运营，下一步将充分利用鄂尔多斯优惠的电力资源、气候资源和政府支持，初步布局互联网数据中心的基础链路能力和IDC数据中心服务能力。
    公司在这个项目上的优势主要体现在三个方面：一、成本优势：鄂尔多斯市电力资源丰富，价格在国内最低，基本上提供了最低的IDC运营成本。二、客户优势：公司铺设完鄂尔多斯到北京的光缆资源之后，鄂尔多斯基本上成了北京的数据存储备份的后院，锁定北京为中心的华北客户，未来发展空间巨大。三、政府扶持优势：当地政府非常支持这个项目，为合资公司的发展保驾护航。

4.请张总介绍一下激光放映机的市场情况？

    答：全球35000台左右，中国市场占全球的15%到20%，也就是4500到5000台/年。根据NEC公司的预测，预计到2019年，激光放映产品占到整个电影放映机70%到80%，即每年两万台到三万台。激光放映机的市场容量是很大的。

5.公司在智慧城市项目主要业务模式有哪些？目前的项目储备有哪些？

     答：公司在智慧城市的商业模式上将逐步由交付型工程向服务和运营方向发展。目前正在通过与电信运营商合作，进入智慧城市的运营服务项目，共享收益。未来将在贵州、广西、云南、东北，江西、河南等区域重点推进。
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