证券代码：300407                                    证券简称：凯发电气
天津凯发电气股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：2015-001
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	           □一对一沟通
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	信达奥银基金管理有限公司    尹哲
海通证券股份有限公司     房青

	时间
	2015年1月26日下午13：30-16：00

	地点
	凯发电气股份有限公司

	上市公司接待人员
	蔡登明（董事会秘书）    彭蒙歌（投资者管理专员）

	投资者关系活动主要内容介绍
	    本次会议，信达奥银尹哲、海通证券房青两家机构人员与公司董事会秘书蔡登明就公司发展历程、公司铁路、轨道交通自动化产品的市场空间、未来发展方向，市场竞争格局中公司竞争优劣势等问题展开沟通，会议主要内容纪要如下：
问题一：简单介绍公司发展历程？
       公司前身天津新技术产业园区凯发电气成套设备有限公司（以下简称“凯发有限”）成立于2000年1月25日，成立时的注册资本为100万元。
    2008年1月25日，凯发有限2008年第一次股东会通过决议，凯发有限以经北京兴华会计师事务所有限责任公司审计的截至2007年12月31日的净资产值30,484,785.17元折为3,048万股，整体变更为股份有限公司。公司股东24人。
2009年11月和12月两次增资扩股，吸纳公司骨干员工和广发信德投资入股，对调动员工的积极性，改善公司股本结构起到了良好作用。增资完成后公司注册资本3,400万元。2010年公司以资本公积金转增股本，公司总股本达到5,100万股。
    截至目前公司拥有全资子公司2家、控股子公司1家、合营公司1家。
    全资子公司为北京南凯及北京瑞凯。
    北京南凯成立于2002年3月7日，目前注册资本3,000万元，法定代表人为孔祥洲，主营业务为铁路供电调度自动化系统的研发、生产与销售。
    北京瑞凯成立于2005年1月14日，目前注册资本50万元，法定代表人为孔祥洲，主营业务为铁路供电调度自动化系统软件产品的开发与销售。
    控股子公司天津东凯成立于2003年4月4日，目前注册资本500万元，法定代表人为孔祥洲，主营业务为铁路供电综合自动化系统软件及装置产品的研发、生产与销售。公司持有天津东凯65%的股权，东方电子持有其30%的股权，烟台合瑞博达投资发展有限公司（以下简称“烟台合瑞博达”）持有其5%的股权。
    天津保富成立于2009年8月20日，目前注册资本4,300万元，实收资本4,300万元，法定代表人为孔祥洲，主营业务为城市轨道交通直流开关柜设备的研发、生产和销售。公司持有天津保富51%的股权，德国保富持有其49%的股权。 
问题二：公司所属行业前景如何？
我国人口众多，土地、能源、环境问题比较突出，已经成为经济社会发展的制约因素。从我国资源有限、客货运输强度大的具体国情出发，更多地发展铁路、引导人们更多选择铁路运输方式是减少资源占用的有效方略。基于我国特殊的国情，铁路特别是电气化铁路作为国民经济的大动脉、国家重要基础设施和大众化交通工具，对国民经济和社会发展具有重要作用。未来我国的铁路特别是电气化铁路在较长时期内将保持较高的建设速度。 
    首先通过铁路行业发展状况来看，未来在较长时期内铁路建设都将处于景气周期，对自动化产品的需求也会保持持续增长的态势。“十二五”期间铁路供电自动化系统投资将达到72.42 亿元，供电自动化设备方面的投资建设滞后于基础建设。铁路供电自动化设备的市场容量的分布会在未来几年中更加均衡，并继续保持高位状态。随着计算机技术、网络技术、通信技术、控制信息技术的快速发展，特别是国际上崛起的智能电网技术，建设以数字化、信息化、智能化、集成化为特征的智能牵引供电技术日益迫切，与传统牵引供电技术相比，智能牵引供电更加高效、经济、安全可靠，是传统牵引供电技术的升级和跨越，是未来的发展方向。采用多种高新技术的新型系统由于附加值更高，在整体建设投资中比重将进一步提升。
    其次，我国城市轨道交通建设发展迅速。1995年至2010年，我国建有城市轨道交通的城市，从2个增加到13个，到2010年底中国内地城市轨道交通运营里程达到1,425.5公里，运营车站898个。截至2013年底，中国共有36座城市获准修建城市轨道交通线路，其中19座城市的85条线路已经开通运营，总里程达2,509.52公里，设置车站1,653座。从2000年至2005年，中国内地城市轨道交通每年新增运营里程约80公里；从2006年至2010年，每年新增营运里程增长至177公里；2012年新增运营里程339.3公里，城市轨道交通已进入快速发展阶段。 
      2012年7月，国家发改委在其发布的《“十二五”综合交通运输体系规划》中，明确提出要“强化城市公共交通，根据不同城市规模和特点，制定差别化的轨道交通发展目标，有序推进轻轨、地铁、有轨电车等城市轨道交通网络建设。市区人口超过1,000万的城市，逐步完善轨道交通网络。市区人口超过300万的城市，初步形成轨道交通网络主骨架。市区人口超过100万的城市，结合自身条件建设大容量地面公共交通系统。建设北京、上海、广州、深圳等城市轨道交通网络化系统，建成天津、重庆、成都、沈阳、长春、武汉、西安、南京、杭州、福州、南昌、昆明、大连、青岛、宁波、哈尔滨、苏州、无锡、长沙、郑州、东莞、南宁等城市轨道交通主骨架，规划建设合肥、贵阳、石家庄、太原、厦门、兰州、济南、乌鲁木齐、佛山、常州、温州等城市轨道交通骨干线路。” 
    城市轨道交通已经成为城市公共交通系统的一个重要组成部分。国外城市轨道交通起步较早，世界主要大城市大多有成熟的轨道交通系统。我国与国外相比差距明显，我国的城市轨道交通建设仍有巨大的发展空间。 
    国家发改委及住房和城乡建设部提供的资料显示：“十五”期间，中国城市轨道交通建设投资2,000亿元，“十一五”期间各城市在轨道交通建设方面投资达6,000多亿元。根据各城市建设规划，城市轨道交通新增营业里程至2020年将达到7,000公里，总投资超过3万亿元。“十二五”期间，全国将新开工轨道交通78条（段），建设里程达2,085公里，建设车站1,362座，总投资10,718亿元，平均每公里投资约5亿元。城市轨道交通的快速发展，为城市轨道交通自动化行业提供了广阔的市场空间。另外，国家发改委下放地铁审批权限，对城市轨道交通更快发展具有推动作用。
    公司目标行业轨道交通行业近年来发展迅速，轨道交通自动化设备的需求也随着目标行业的发展而迅速增加。公司现有产品具有广阔的市场前景。 轨道交通自动化设备的生命周期大约为10年左右，生命周期后期，轨道交通自动化设备就会逐步迎来技术改造、大修、更换系统的高峰。在未来新建线路、既有线路改造、原有设备技术改造及更新换代等多种方式叠加效应下，未来，公司现有产品将长期保持较高的市场需求规模并将呈现持续增长的趋势。 随着公司规模的扩大以及募集资金投资项目的建成投产，公司现有轨道交通自动化设备的产品性能、技术水平、服务能力将得到大幅提高，公司的竞争能力会有显著增强，有效带动公司产品市场份额的提高。 借助于轨道交通行业的经验优势、技术积累、客户资源，公司积极进行新产品的研制，丰富公司在轨道交通自动化领域的产品系列，从而有效拓展公司的目标市场，保障公司的持续发展。
    随着国家“一带一路”的发展战略的推出及综合交通运输“十三五”发展规划编制工作的启动，对公司今后发展起到了一定的推动和促进作用，公司会掌握好时机，继续提高技术水平，为今后有望“走出去”做好准备。
[bookmark: _GoBack]问题三：公司的竞争优势有哪些？
    公司是国内先进的、具有核心竞争力的轨道交通自动化系统提供商。技术研发优势、核心团队优势、行业先发及品牌优势、产品体系优势构成了公司的核心竞争优势。 
      第一是技术研发优势，“以技术为核心，以市场为导向”是公司一贯的战略方针，公司的核心竞争力来源于新技术和新产品开发能力。通过长期的研发投入和技术积累，公司已获得16项专利、115项计算机软件著作权，4项科技成果被鉴定为国际先进或国内领先，其中1项技术为国内首创。凭借多年的技术积累与业务创新，公司已成为国内相关行业技术标准的制定者之一。公司参与了《电气化铁路牵引变电所综合自动化系统装置》、《轨道交通-地面装置-直流开关设备》、《电气化铁路动态无功补偿装置》等行业或国家标准的制定。在未来的发展中，公司将通过研发经费保障机制、研发人员的培养机制、科研开发人员的薪酬保证机制和科研开发人员的奖励机制等一系列技术创新的制度安排，为研发创新提供保障。 公司自成立以来一直被认定为高新技术企业，2009年6月被认定为天津市企业技术中心，2010年12月和2013年10月连续被科技部火炬高技术产业开发中心评选为“国家火炬计划重点高新技术企业”。 
    第二是核心团队优势，公司的管理团队具有卓越的领导能力、丰富的专业经验和强大的凝聚力。很多管理人员不仅是优秀的企业管理者和领导者，还是轨道交通自动化领域的专家，具有超过十年的轨道交通自动化领域的从业经历，对该行业具有深刻的理解，对市场趋势具有准确的判断和把握能力。公司成立以来，在核心团队的领导下，成功抓住了高速铁路和城市轨道交通两大领域爆发式增长的历史机遇，在建设投资高峰来临之前即投入了大量的资源，储备了符合行业发展趋势的技术和产品。核心团队前瞻性的战略运筹能力、把握市场变化先机的判断能力，使公司在激烈的市场竞争中不断寻求技术水平的新突破以及产品结构的及时调整，为公司的不断发展壮大奠定了坚实的基础，促进了公司经营业绩的稳健增长。 从成立之初至今，公司的管理团队一直保持稳定，为公司今后的长期发展提供了强有力的保障。 
    第三是行业先发与品牌优势，轨道交通自动化行业技术壁垒较高，涉及技术领域广泛。进入该领域的企业需要具备较强的技术研发能力，客观上限制了该行业的企业数量。轨道交通领域产品复杂，安全性和可靠性要求很高，一旦出现故障会对国计民生造成巨大影响，因此，企业的产品必须经行业内专业检测机构的检测，并具有大量、长期的现场运行经验，才能得到用户的全面认可。在行业市场中，供应商的实力、经验、品牌和信誉是确定投标资格和决定中标结果的重要依据，只有长期从事轨道交通自动化业务，在市场中树立了良好品牌形象，并在用户中享有较高信誉的企业才能保持竞争优势和良好的发展态势，客观上对潜在竞争者构成了较高的业绩壁垒。 公司是较早进入轨道交通领域并为其提供相关自动化产品的企业之一，产品广泛应用于京沪高速铁路、大秦重载铁路、青藏线西格段高原电气化铁路等国家重点工程以及全国多条地铁工程项目。凭借公司多年来成功的项目实施经验、良好的技术支持及全面的售后服务，“凯发”已经成为行业领域内的一个知名品牌。 
    第四是产品体系优势，公司产品体系较为完整，在铁路供电综合自动化系统、供电调度自动化系统，城市轨道交通综合监控系统、综合安防系统等方面都具有先进的技术、成熟的产品和成功实施大型项目的经验。公司在轨道交通自动化领域已经具有较高的知名度和市场占有率，成为国内轨道交通自动化设备知名厂商之一。公司产品体系完整的优势主要体现在两个方面：一是可以更广泛参与到目标市场，保持公司业务的稳定增长；二是客户倾向于选择产品体系完整的供应商，以方便系统互联和控制管理，减少运营维护成本。 
问题四：公司2014年合同储备情况？
    截至2014年6月末，公司铁路行业在执行合同金额为3.41亿元，城市轨道交通行业在执行合同金额为4.00亿元，在执行合同总额为7.41亿元，比2013年末增长36.72%。丰富的合同储备是公司可持续发展的基石，公司业绩在可预期的期限内将继续保持稳定增长的趋势。全年情况需要经过公司统计得出，目前尚未有具体数字。
问题五：公司产品销售流程结构？
      公司主要为客户提供铁路供电及城市轨道交通自动化设备和系统，产品销售过程中，在签订销售合同后，一般需要经过设计联络、技术接口配合、生产制造（组装）、调试试验等前期生产、厂内调试及发货前准备环节，在接到客户送货通知后，公司根据客户要求将产品发往指定项目地点。绝大部分产品需要公司提供安装调试服务的项目，一般需要经过：到货检查——现场安装调试——客户验收——试运营——质保期（一般为2-3年）——线路终验等阶段。      
问题六：南北车合并，对公司是否造成影响？
    公司与南车、北车合作还很少，他们合并没有给公司造成不利影响。
问题七：公司是否考虑未来做股权激励？
    公司在2009年时曾针对公司骨干员工做过一次增资扩股。目前公司刚刚上市，股权激励计划要结合公司发展和资本市场情况而定。

	附件清单
	无

	日期
	2015年1月26日




