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公司代码：600379                                               公司简称：宝光股份 

 

陕西宝光真空电器股份有限公司 

2014 年年度报告摘要 

一 重要提示 

1.1 本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于上海证

券交易所网站等中国证监会指定网站上的年度报告全文。 

1.2 公司简介 

公司股票简况 

股票种类 股票上市交易所 股票简称 股票代码 变更前股票简称 

A股 上海证券交易所 宝光股份 600379 / 

 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 杨天夫 李文青 

电话 0917-3561512 0917-3561512 

传真 0917-3561512 0917-3561512 

电子信箱 office@baoguang.com.cn office@baoguang.com.cn 

 

二 主要财务数据和股东情况 

2.1 公司主要财务数据 

单位：元  币种：人民币 

 
2014年末 

2013年末 本期末比上年同期

末增减（%） 
2012年末 

调整后 调整前 

总资产 619,709,631.83 644,572,064.27 644,572,064.27 -3.86 657,786,409.90 

归属于上市公司股东的净资产 407,100,298.71 392,360,782.57 392,360,782.57 3.76 376,790,094.32 

 2014年 
2013年 本期比上年同期增

减(%) 
2012年 

调整后 调整前 

经营活动产生的现金流量净额 32,065,582.79 22,511,527.02 37,429,348.19 42.44 18,621,542.22 

营业收入 592,143,338.41 590,189,215.54 590,189,215.54 0.33 650,877,047.32 

归属于上市公司股东的净利润 20,302,308.79 18,710,641.63 18,710,641.63 8.51 15,438,107.84 

归属于上市公司股东的扣除非 17,138,675.95 15,424,390.68 15,424,390.68 11.11 9,727,029.64 
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经常性损益的净利润 

加权平均净资产收益率（%） 5.09 4.85 4.85 增加0.24个百分点 4.18 

基本每股收益（元／股） 0.0861 0.0793 0.0793 8.58 0.0655 

稀释每股收益（元／股） 0.0861 0.0793 0.0793 8.58 0.0655 

2.2 截止报告期末的股东总数、前十名股东、前十名流通股东（或无限售条件股东）持股情况表 

                                                                  单位: 股 

截止报告期末股东总数（户） 19,075 

年度报告披露日前第五个交易日末的股东总数（户） 18,829 

截止报告期末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0  

年度报告披露日前第五个交易日末表决权恢复的优先股股东总数（户） 0  

前 10 名股东持股情况 

股东名称 股东性质 
持股比

例(%) 

持股 

数量 

持有有限

售条件的

股份数量 

质押或冻结的股

份数量 

北京融昌航投资咨询有限公司 境内非国有法

人 

20.01 47,200,374 0 无   

陕西宝光集团有限公司 国有法人 19.59 46,200,000 0 无   

陕西省技术进步投资有限责任公司 国有法人 3.94 9,290,000 0 未知   

华宝信托有限责任公司－单一类资

金信托 R2007ZX083 

未知 1.91 4,504,350 0 未知   

昆明盈鑫柒投资中心（有限合伙） 未知 1.55 3,666,303 0 未知   

昆明盈鑫肆贰投资中心（有限合伙） 未知 1.49 3,513,895 0 未知   

中信证券股份有限公司约定购回式

证券交易专用证券账户 

未知 0.86 2,031,900 0 未知   

谭菊莲 未知 0.48 1,136,787 0 未知   

王晓堂 未知 0.36 858,948 0 未知   

周春桃 未知 0.35 821,492 0 未知   

上述股东关联关系或一致行动的说明 前十名股东中,公司控股股东与其他股东之间不存在关

联关系或一致行动人关系,公司未知其他股东之间是否
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存在关联关系或一致行动人关系。 

表决权恢复的优先股股东及持股数量的说明  无 

2.3 截止报告期末的优先股股东总数、前十名优先股股东情况表 

本报告期公司无优先股事项。 

2.4 公司与实际控制人之间的产权及控制关系的方框图 

 

三 管理层讨论与分析 

    2014 年面对国内外经济形势复杂多变的环境下，公司董事会和管理层坚持围绕"对标一流

产品，力创国际品质；完善经营结构，激发机制活力；打造核心优势，突破市场格局；强化深

度管理，提升效能效益。"的工作主线，以提升“品质”为核心，以深度管理为主题，深入推

进“转型升级”，打造国际品质，实现市场格局再突破。 

    2014年公司完成营业收入 592,143,338.41元，同比增加 0.33%，实现净利润 20,411,508.08 

元，同比增长 7.27%；归属于上市公司股东的净利润 20,302,308.79 元，同比增长 8.51%。归

属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为 17,138,675.95 元。 

    （一）报告期内公司经营情况的回顾 

报告期内公司在保持产品质量的前提下，从采购管理、降本增效以及资金预算等多方面注

重成本管理，在公司各经营层级之间进行任务分解，加强沟通和协作，不断提升工作效率和经

济效益，全年经营效能效益有所提升。 

①紧跟市场变化，调整产品销售结构，国际、国内销售均较好完成指标，确保了市场占有

率第一的行业地位。 

②科技研发工作进程不断加快，新技术研究工作有序进行，新工艺研究更加注重实效，新

材料研究工作深入开展，产品开发系列更加丰富，新品市场化转化效率明显提高。 

③质量工作开展更加客观科学，继续强化质量“生命线”意识。设立首个宝光“质量日”，

建立质量警示台，建立质量追责制度并实施，修订和细化质量考核办法，增强了对批量质量问

题的处罚力度，质量管理培训工作常抓不懈，并形成常态化机制，使公司产品实物质量水平明

显提高。 

④企业管理及信息化工作深入推进，组织机构及部门职能的调整，进一步完善了事业部制

与直线职能制的混合组织结构；深度管理计划落实基本到位，问题意识明显增强，项目管理工

作开展积极。信息化工作开展更加务实。ERP 各个功能模块实施顺利，应用覆盖公司所有业务

单元，并已正式上线运行；构建了公司信息安全管理体系，信息运行的安全性进一步提高，应

用系统维护、保障更加有力。  

⑤安全生产工作有序开展，强力推进安全生产标准化达标工作，全年开展各类公司级安全
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教育培训，强化安全“红线”意识，组织开展了“安全月”、“打非治违”、“消防日”等多项专

项活动，完成了各种安全隐患整改落实工作，使公司安全生产环境得到了改善，提高了公司整

体安全管理水平，为生产的正常进行提供了保障。 

⑥人力资源管理制度不断创新，积极调动员工的工作积极性，员工自身工作业绩与企业效

益挂钩的机制逐步形成，注重人才培养、培训力度不断加大。 

（二）报告期内公司经营存在的主要问题 

①在思想意识上适应经济发展新常态的思想准备不足，缺乏对创新驱动发展的深度认识和

对策措施；对深度管理理念理解不透彻；“以客户为中心”的企业文化仍需锤炼，以客户为导

向，系统策划营销方案的能力需快速提高。 

②生产组织方式和条件需进一步优化，部分单位生产、物流产线过长；质量与成本管控的

方法和效度不足；对标管理方法创新开展不足。 

③在制度改革上制度体系庞杂，需进一步瘦身，制度标准化建设不足，尚未形成制度流程

化、表单化、信息化； 

④技术研发软硬件平台建设需要加快，科技投入力度与同行相比优势不够明显；项目及知

识管理平台建设有投入，但缺乏对其深度使用的系统建设。 

（三）公司发展战略 

   “十二五”期间，公司的发展战略为：以加大信息化提升工业化技术改造为支撑，以

加强人力资源系统开发激励为机制，以加快转变产品结构和市场格局为主线，以加深内涵与外

延扩大再生产有机结合实现又好又快发展为主题。秉承多年来在输变电行业和电真空技术方面

积累的领先优势，以提供安全、可靠、高效、环保的电力电子元器件产品和服务为使命，通过

勇为人先的开拓创新，实施产品技术与制造技术双领先战略和国际化战略，成为国际领先的电

力电子元器件供应商。 

（四）经营计划 

2015 年，也是十二五规划最后一年，公司将继续以真空灭弧室产业为核心主业，以“聚焦

发展思路，创建智慧团队；对标一流产品，突破市场格局；创建信息平台，推进精益生产；强

化深度管理，提升效能效益。”为工作主线，工作重点为：主动响应市场，全力推进精益生产，

做实做细深度管理，确保企业创新发展上台阶。 

  1、认真分析十二五规划执行情况，深入研究市场趋势，明确公司未来三年及十三五期间

核心发展业务和战略定位，编制符合公司发展的具有可操作性的十三五规划，实施战略对话动

态管理；  

    2、全力支持市场营销各项工作开展，持续创新市场营销模式，做好市场营销策划，落实

主动性营销政策，加大对营销资源的配置。借国家实施“一带一路”战略的机会和世界能源革

命带来的全球内“互联互通”的机遇，加快走出去力度，加快拓展海外市场空间。把“以客户

为中心”上升到战略发展的位置，切实提高客户满意度。对一些有确定市场和技术成熟的新产

品，加快孵化力度，使其尽快为公司带来效益。 

  3、提高技术研发及科技管理工作综合能力，充分吸收目前国际国内提出的先进装备制造

业发展战略思想，高起点、高标准制定《公司技术发展规划》，使公司科技研发工作更加符合

创新驱动发展的新机制。 

4、进一步做好质量和成本管控工作，把质量和成本管理工作放在更加重要的位置来推动。

建立健全机制保障体系，强化“三体系”管理，提高质量信息统计分析能力，构建科学合理的

质量成本体系。以精益生产为切入点，以深度管理为手段，不断降低成本，真切提高产品质量

水平。  

5、推行精益管理，使公司各项工作朝着深度化方向迈进，依据自身特点，组织各单位编制具

有较强可操作性的精益管理操作规程，确保精益管理理念及方法贯穿企业各项工作；加强制度

标准化建设，以组织条例和各项规章制度梳理为抓手，精简相关制度，并与信息化管理平台融

合，推进制度的流程化、表单化、信息化；运用互联网思维，以信息化管理、数字化制造、智

能化技术运用为核心，持续推进公司信息化与制造、装备及服务融合的进程。 
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（五）因维持当前业务并完成在建投资项目公司所需的资金需求 

   2015 年，公司资金需求主要是生产经营活动支出、技改项目投资支出、新产品研发设立支

出，2015 年公司维持正常生产经营以及日常技术改造所需资金约 3 亿元，该资金除了维持日常

生产之外，还计划用于产品质量和工艺水平的不断提高，安全标准化建设、ERP 升级改造、技

术（管理）创新项目，职工培训、节能减排等方面，公司所需资金主要来源于公司自筹。 

（六）可能面对的风险 

   2015 年公司可能面临的风险与往年相比没有明显的变化，虽然在一定时期内可能有所缓解，

但由于受外部不可控因素的影响较大，目前尚不能有效规避，具体描述如下： 

    1、依赖单一市场风险：公司所有的销售收入来自真空灭弧室，所以对真空灭弧室市场存

在一定的依赖性，如果真空灭弧室市场的需求发生重大变化，将给本公司生产经营带来较大影

响。 对策：公司提高本公司产品的技术含量和附加值，优化本公司的产品结构，对公司的产

品结构布局进行统筹考虑、科学安排。 同时还按照市场的需要，充分利用公司研发技术资源，

开发新门类产品。 

    2、行业恶性竞争而导致的产品价格风险：我公司虽然锁定了国内行业市场占有率第一，

并位居世界前列，近年来国内外真空灭弧室厂家不断增加，一旦宏观经济或国家行业政策出现

大的波动，公司将面临竞争对手恶性竞争导致的产品价格下降的风险，将会给公司经营发展带

来较大的压力。对策：通过调整产业结构，提高资产产出效率；发挥技术管理的引领与创新，

开发新门类产品，加大产品二次开发力度；进一步优化市场产品结构，提高中、高端、专用产

品市场占有率；重视市场开发，促进品牌建设，有效降低因行业恶性竞争而导致的产品价格风

险。 

   3、原材料价格波动带来的风险：公司产品涉及的主要原材料为铜、银等有色稀贵金属，铜、

银的价格与国际大宗交易商品银价和铜价直接相关，若在未来大幅上涨，将会对公司的生产成

本带来较大的压力。 对策：通过实时跟踪和分析原材料价格走势、实施全面预算管理、加强

技术创新和管理创新，提高原材料利用率和工艺水平等成本控制和管理办法，有效的降低原材

料价格波动带来的风险。 

四 涉及财务报告的相关事项 

 

4.1 与上年度财务报告相比，对财务报表合并范围发生变化的，公司应当作出具体说明。 

本公司合并财务报表范围包括陕西宝光陶瓷科技有限公司、宝鸡宝光高压电器配件有限公司、

宝鸡宝光气体有限公司、陕西宝光进出口有限公司、陕西宝光精工电器技术有限公司等 5 家公司。

与上年相比，本年因新设成立增加陕西宝光精工电器技术有限公司。详见本附注“八、合并范围的

变化” 及本附注“九、在其他主体中的权益”相关内容。 
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（本页无正文，为陕西宝光真空电器股份有限公司 2014 年度报告摘要之签章页） 

 

 

董事长：杨天夫  

               陕西宝光真空电器股份有限公司 

                                2015 年 3 月 1 日 


