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证券代码：002223                           证券简称：鱼跃医疗                           公告编号：2015-009 

江苏鱼跃医疗设备股份有限公司 2014 年年度报告摘要 

1、重要提示 

本年度报告摘要来自年度报告全文，投资者欲了解详细内容，应当仔细阅读同时刊载于深圳证券交易所网站等中国证监会指

定网站上的年度报告全文。 

公司简介 

股票简称 鱼跃医疗 股票代码 002223 

股票上市交易所 深圳证券交易所 

联系人和联系方式 董事会秘书 证券事务代表 

姓名 陈坚 方明珠 

电话 0511-86900802 0511-86900876 

传真 0511-86900876 0511-86900876 

电子信箱 dongmi@yuyue.com.cn fang.mz@yuyue.com.cn 

2、主要财务数据和股东变化 

（1）主要财务数据 

公司是否因会计政策变更及会计差错更正等追溯调整或重述以前年度会计数据 

□ 是 √ 否  

 2014 年 2013 年 本年比上年增减 2012 年 

营业收入（元） 1,681,802,302.75 1,424,323,330.77 18.08% 1,312,211,877.04 

归属于上市公司股东的净利润（元） 297,004,572.83 258,053,461.25 15.09% 244,101,303.73 

归属于上市公司股东的扣除非经常性

损益的净利润（元） 
267,019,151.03 228,964,448.59 16.62% 228,743,567.13 

经营活动产生的现金流量净额（元） 205,781,087.30 124,453,601.89 65.35% 171,419,700.40 

基本每股收益（元/股） 0.56 0.49 14.29% 0.46 

稀释每股收益（元/股） 0.56 0.49 14.29% 0.46 

加权平均净资产收益率 18.24% 18.38% -0.14% 20.46% 

 2014 年末 2013 年末 
本年末比上年末增

减 
2012 年末 

总资产（元） 2,138,304,160.20 1,813,376,619.26 17.92% 1,539,819,138.35 

归属于上市公司股东的净资产（元） 1,750,240,768.85 1,506,396,836.02 16.19% 1,301,504,014.77 

（2）前 10 名普通股股东持股情况表 

报告期末普通股股东总数 20,520 
年度报告披露日前第 5 个交易

日末普通股股东总数 
23,999 

前 10 名普通股股东持股情况 
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股东名称 股东性质 持股比例 持股数量 持有有限售条件的股份数量 
质押或冻结情况 

股份状态 数量 

江苏鱼跃科技

发展有限公司 

境内非国有法

人 
29.85% 158,697,952 -57,632,448 质押 67,000,000 

吴光明 境内自然人 11.79% 62,690,022 -5,000,000   

吴群 境内自然人 8.82% 46,902,934 0   

深圳前海红杉

光明投资管理

中心（有限合

伙） 

境内非国有法

人 
7.00% 37,212,448 37,212,448   

石河子融科华

投资有限公司 

境内非国有法

人 
1.75% 9,300,426 -5,048,874   

招商银行股份

有限公司－富

国天合稳健优

选股票型证券

投资基金 

境内非国有法

人 
1.49% 7,898,271 1,254,915   

挪威中央银行

－自有资金 

境内非国有法

人 
1.43% 7,623,131 2,011,868   

兴业银行股份

有限公司－中

欧新趋势股票

型证券投资基

金(LOF) 

境内非国有法

人 
0.87% 4,600,042 1,435,002   

全国社保基金

一一四组合 

境内非国有法

人 
0.86% 4,573,786 959,698   

中国建设银行

股份有限公司

－中欧新蓝筹

灵活配置混合

型证券投资基

金 

境内非国有法

人 
0.79% 4,199,851 2,887,419   

上述股东关联关系或一致行动

的说明 

1、吴光明与吴群系父子关系，共同控制本公司控股股东江苏鱼跃科技发展有限公司；2、

其他上述股东未知是否存在关联关系或一致行动关系。 

参与融资融券业务股东情况说

明（如有） 

江苏鱼跃科技发展有限公司除通过普通账户持有公司 75,697,952 股外，还通过光大证券股

份有限公司客户信用交易担保账户持有公司 83,000,000 股，实际合计持公司 158697952 股，

占比 29.85%。 

（3）以方框图形式披露公司与实际控制人之间的产权及控制关系 
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3、管理层讨论与分析 

2014年，公司按照年初的战略部署,以―家用医疗器械和医用高值耗材‖为发展方向，以―精细化、

高毛利、高附加值产品‖为聚焦，更加重视对产品结构的优化调整、对研发的投入、对精益化管理和

精准化销售的导入，对终端的把控和服务、对品牌的建设以及对投资并购推进等多角度全方位共同促

进公司全面系统竞争能力的提升。 

报告期内公司业绩增长平稳，整体经营日趋稳健，经营质量稳步提升，资产、经营和财务状况表

现良好，资产总额达21.34亿元，资产负债率17.59%；营业总收入16.82亿元，同比增长18.08%，归属

于上市公司股东的净利润2.97亿元，同比增长15.09%，截止本报告期末公司现金及现金等价物余额3.64

亿元。 

（1）主营业务分析 

1、概述 

鱼跃医疗经过多年的发展，与其子公司共同形成了以医疗器械及其核心部件的研发、生产、销售

和出口为主要业务的专业医疗器械集团。报告期内公司的收入和利润构成均来源于主营业务，未发生

重大变化。 

报告期内，公司主营业务收入16.79亿元，同比增长了18.17%，其中电子商务平台业绩增长迅速，

制氧机、高端轮椅、雾化器、血糖仪及试纸等战略产品亦保持了较快的增速，尤其是制氧机产品对公

司业绩增长贡献明显，公司主营业务成本10.08亿元，同比增长了13.82%，，主要是因为公司的营业

收入增长，相应的成本也增加。 

报告期内公司销售毛利为39.95%，同比提高两个多百分点，主要是因为公司按照―精细化、高毛

利、高附加值产品‖方向，不断优化产品结构，提高高毛利产品的销售比例，促使公司综合毛利不断

提高；另一方面，报告期内大宗物资的价格下降也促进公司销售毛利的提升。 

报告期内公司期间费用3.62亿元，同比增长了34.88%。在销售费用方面，公司产品运费的增加，

OTC及医院耗材市场团队建设，品牌的大力推广等均对销售费用增长也起到了一定的助推作用；管理

费用方面，主要体现在研发费用的增长上，报告期内公司加大了睡眠呼吸机、留置针、新型制氧机、

医用电子血压计等新品研究开发投入力度，导致管理费用保持了相对较快的增速。 

2、收入 

单位：元 

项目 本年度金额 去年同期 同比增减 

主营业务收入 1,678,576,967.74 1,420,521,199.11 18.17% 

其他业务收入 3,225,335.01 3,802,131.66 -15.17% 

合计 1,681,802,302.75 1,424,323,330.77 18.08% 

3、成本 

行业分类 

单位：元 

行业分类 项目 2014年 2013年 同比增

减(%) 金额 占营业成本比重

（%） 

金额 占营业成本比

重（%） 

医疗器械 材料 786,087,221.87 78.00% 699,590,528.28 79.00% 13.80% 

医疗器械 人工 115,988,185.38 11.50% 97,411,339.38 11.00% 8.80% 

医疗器械 制费（含动力） 105,830,075.71 10.50% 88,555,763.08 10.00% 19.50% 
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4、费用 

单位：元 

项目 2014年度金额 去年同期 同比增减 

销售费用 148,437,660.34 123,974,566.90 19.73% 

管理费用 215,942,301.38 145,484,648.64 48.43% 

财务费用 -2,857,972.67 -1,427,672.41 -100.18% 

所得税费用 35,803,307.77 39,585,421.78 -9.55% 

报告期内管理费用215,942,301.38元，比去年同期增加48.43%，主要是公司加大研发投入,研发费

用增长所致； 

报告期内财务费用-2,857,972.67元，比去年同期下降100.18%，主要是公司利用闲置自有资金购买

银行理财产品取得收益所致。 

5、研发支出 

单位：元 

项目 2014年度 去年同期 同比增减 

研发支出 141,746,895.47 76,750,667.39 84.68% 

研发支出占净资产比重 8.09% 5.09% 3.00% 

研发支出占营业收入比重 8.43% 5.39% 3.04% 

 

报告期研发支出141,746,895.47元,比去年同期增加84.68%，为了不断增强公司核心竞争力，报告

期内公司加大对新品研发投入， 如睡眠呼吸机，留置针、新型制氧机、医用电子血压计等重大研发

项目的投入。 

6、现金流 

单位：元 

项目 2014年 2013年 同比增减（%） 

经营活动现金流入小计 1,489,139,900.77 1,328,163,826.23 12.12% 

经营活动现金流出小计 1,283,358,813.47 1,203,710,224.34 6.62% 

经营活动产生的现金流量净额 205,781,087.30 124,453,601.89 65.35% 

投资活动现金流入小计 219,291.02 1,309,711.30 -83.26% 

投资活动现金流出小计 156,930,007.66 89,165,432.27 76.00% 

投资活动产生的现金流量净额 -156,710,716.64 -87,855,720.97 -78.37% 

筹资活动现金流入小计 50,000,000.00 113,000,000.00 -55.75% 

筹资活动现金流出小计 58,668,604.99 146,416,212.33 -59.93% 

筹资活动产生的现金流量净额 -8,668,604.99 -33,416,212.33 74.06% 

现金及现金等价物净增加额 40,933,972.96 1,230,355.69 3,227.00% 

 

报告期经营活动产生的现金流量净额205,781,087.30元,比去年同期增加65.35%，主要是报告期内

公司一方面规范客户使用银行承兑汇票支付货款，另一方面将客户支付的银行承兑汇票转移支付给供

应商的比例加大，导致经营性现金流增加。 

报告期投资活动产生的现金流量净额-156,710,716.64元，比去年同期下降78.37%，主要是报告期

内子公司江苏鱼跃医用器材有限公司支付了土地出让金，以及苏州鱼跃医疗科技有限公司产房建设资

金投入增加所致。 

报告期筹资活动产生的现金流量净额-8,668,604.99元,比去年同期增加74.06%，主要是去年同期借
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款当年归还，而报告期内公司从中国进出口银行江苏省分行取得借款5000万元因未到期且未归还所

致。 

 

（2）主营业务构成情况 

 营业收入 营业成本 毛利率(%) 营业收入比上

年同期增减

（%） 

营业成本比上

年同期增减

（%） 

毛利率比上年

同期增减（%） 

分行业 

医疗器械 1,678,576,967.74 1,007,905,482.96 39.95% 18.17% 13.82% 2.30% 

分产品 

康复护理系列 943,509,065.43 617,431,153.20 34.56% 12.20% 8.34% 2.33% 

医用供氧系列 550,909,155.65 281,429,881.11 48.92% 43.72% 43.97% -0.09% 

医用临床器械 184,158,746.66 109,044,448.65 40.79% -6.18% -9.25% 2.00% 

分地区 

外销 191,794,208.72 151,877,917.47 20.81% 8.28% 10.99% -1.94% 

内销 1,486,782,759.02 856,027,565.49 42.42% 19.57% 14.33% 2.64% 

 

（3）资产、负债状况分析 

1、资产项目重大变动情况 

单位：元 

 2014年末 2013年末 比重增减

（%） 

重大变动说

明 金额 占总资产比例

（%） 

金额 占总资产比例

（%） 

货币资金 363,520,962.46 17.03% 322,586,989.50 17.79% -0.76% – 

应收账款 431,858,588.60 20.24% 326,408,966.47 18.00% 2.24% – 

存货 302,096,003.99 14.16% 293,220,121.55 16.17% -2.01% – 

投资性房地产       

长期股权投资 6,690,000.00 0.31% 494,982.83 0.03% 0.28% – 

固定资产 404,565,315.54 18.96% 400,867,392.78 22.11% -3.15% – 

在建工程 24,419,728.00 1.14% 29,943,222.90 1.65% -0.51% – 

2、负债项目重大变动情况 

单位：元 

 2014年 2013年 比重增减

（%） 

重大变动说明 

金额 占总资产比例

（%） 

金额 占总资产比例

（%） 

短期借款 50,000,000.00 2.34% 3,000,000.00 0.17% 2.17%  

长期借款 20,000,000.00 0.94% 20,000,000.00 1.10% -0.16%  

 

（4）核心竞争力分析 
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报告期内，公司核心竞争力未发生重大变化，具体表现在以下几个方面： 

1、品牌优势 

公司目前拥有―yuwell鱼跃‖和―Hwato 华佗‖两大主品牌，鱼跃品牌主要用于制氧机、电子血压计、

血糖仪及其试纸等医疗器械产品，经过公司多年的努力，―鱼跃‖品牌深入人心，而近两年通过与顶级

品牌设计公司interbrand、顶级品牌传播公司奥美合作，公司品牌管理效果显著，品牌价值和品牌优势

提升明显；―华佗‖品牌所属全资子公司苏州医疗用品厂有限公司，主要用于针灸针等中医器械，华佗

品牌历史悠久，2011年被商务部认定为―中华老字号‖，同时该子公司是针灸针ISO/TC249国际标准的

起草者，该标准于2013年12月在日内瓦经ISO国际标准化组织全体成员国投票通过并正式对外发布实

施。这是针灸针领域的首个ISO标准，也系我国起草的首个医疗器械产品ISO国际标准。 

2、营销平台优势 

鱼跃传统产品血压计、听诊器并非高精尖的独有产品，鱼跃依靠其独有高效的生产工艺和广覆盖

的营销网络决胜市场，并长期处于市场绝对领导地位。随着鱼跃的发展壮大，公司更加重视营销的精

准化，更加重视营销终端及消费者的管理，更加注重营销服务和专业化。各大营销部门互相分工相互

协作，能有效的把控院内外市场和国内外市场，管控和发展线上、线下业务。截止2014年底，公司拥

有500多人的专业营销团队，1200多个专柜，近200多个非专柜重点门店，7个品牌形象店，1个全球客

户服务中心，七个区域服务中心和100多个售后服务网点。截止2014年底公司医学顾问团，不仅为公

司血糖产品开拓医院临床市场提供了临床指导和支持，也为公司未来的医用高值耗材产品的导入和推

广提供了方向，更为公司建设互联网医疗平台提供了核心资源。  

3、产品结构优势 

中国医疗器械发展起步较晚，纵观国内医疗器械生产企业，普遍存在规模小、产品单一的特点。

与国内大多数同行不同的是，鱼跃医疗产品众多、覆盖面广。截止目前，公司拥有产品多达50多个品

种、300多个规格，覆盖家庭医疗器械、医疗设备、医用耗材和中医器械各个方面。多品类的产品结

构，一方面通过产品捆绑式销售，营销渠道协同性拓展，市场推广的共通性等多种方式不断增强公司

及其产品的竞争力；另一方面多品类的产品结构，也给公司带来了较强的风险抵抗能力，有效保持公

司在医疗器械行业的整体竞争能力。 

3、自主创新优势 

鱼跃医疗历来重视对研发投入，上市以来研发支出快速增长，研发体系和研发团队建设不断健全。

经过多年发展，公司拥有了一批敢于创新、勇于创造的年轻团队。截止2014年底，公司设立有以医电

产品、医用软件、自动控制技术为研发方向的第一研发中心江苏鱼跃信息系统有限公司，以医用高值

耗材为研发方向的第二研发中心苏州鱼跃医疗科技有限公司，以提供医疗服务信息化解决方案为研究

方向的第三研发中心南京鱼跃软件技术有限公司，三大研发中心相互分工，共享资源，开发了血糖仪

及试纸、医用压缩机、空气灭菌消毒净化器、数字化全科诊断设备、睡眠呼吸机、保健性制氧机、真

空采血管、留置针、刀片、丝线以及以公司现有产品为载体的家用健康管理平台和医院内分泌科管理

平台等大批新产品，成为公司持续发展的源动力。 

（5）公司未来发展的展望 

2015年，公司将继续推行―做专做强‖的发展思路，以家用医疗器械和医用高值耗材为方向，以高

品质、高毛利、高附加值的产品为聚焦，以推进品牌的消费者影响力、加快新项目进展和加大新产品

推广力度为重点，通过布局院内外体系和国内外市场、把控内涵式增长与外延式扩张，共同推动公司

持续、健康、稳定发展，以实现为股东创造更持久、更稳定的业绩回报。 

（一）行业发展趋势 

相比发达国家，我国医疗器械行业具有起步晚、规模小、产品单一的特点。但近几年来，我国的

医疗器械企业发展也迎来了极为宝贵的发展机遇。 

近年来， 在医药行业及推进企业并购重组方面，国家政策迭出。一方面，明确了国家未来将持

续加大医疗卫生投入，深入医疗体制改革，取消药品加成，注重疾病的提前预防等，这对整个医疗器

械行业尤其是以中低端医疗器械为主的国内医疗器械企业带来广阔的前景。另一方面，也明确了国家

将重点扶持国内大型医疗器械龙头企业，并从国家产业、财政、税收、融资、行政审批等各方面给予
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政策优惠，支持行业整合，支持医药行业的并购重组，这对医疗器械行业龙头企业通过外延式扩展实

现快速发展提供极好的契机。与此同时老龄化的加速，消费能力和健康意识的提升为医疗器械产业带

来了巨大的市场空间，中国医疗器械行业尤其是国内医疗器械行业龙头的发展前景值得期待。 

跨国企业在我国医疗器械高端市场中占据着绝对优势，然而，随着国内医院高端设备制备需求呈

现饱和趋势，高端医疗器械需求增幅放缓。而在―医改‖的背景下，基层市场也成为了跨国公司试图争

抢的潜力市场，跨国公司为巩固和扩张其在中国医疗器械市场的市场份额，正在积极通过与中国企业

合作、本地化研发等手段向中低端市场渗透。公司在未来竞争中面对的已不仅仅是国内的生产企业，

更有资金和技术实力雄厚的跨国企业。 

国家政策支持、医改不断深入、人口老龄化不断凸显、消费能力和健康意识提升，促使我国医疗

器械行业尤其是国内医疗器械龙头企业进入了黄金发展时期。而国内高歌猛进的医疗器械市场，在兼

具资金和技术优势视为国际医疗巨头的青睐下，行业竞争激烈，机会与挑战并存，但我们坚信机会大

于挑战。 

（二）公司发展战略 

公司发展战略定位：以制氧呼吸、基础手术器械（含开放和微创）、家庭护理、医用高值耗材为

板块，聚焦高品质、高毛利、高附加值的产品，同时不断加大投入，提高自主创新能力，优化产品结

构，加强品牌建设，健全营销体系，加大人才储备，形成完整竞争链，并深入推进互联网医疗的探索，

最终使公司成为极具综合竞争能力的平台型品牌运营商和医疗服务提供商，成为我国医疗器械行业最

具代表性的领先企业之一。 

为实现公司业务的发展目标与战略，公司主要业务的经营计划重点围绕以下几个方面展开： 

1．加大研发投入，提升公司产品竞争力 

自主创新是企业发展的源动力，是企业竞争力的集中体现。鱼跃医疗始终把自主创新作为公司发

展的主题。2015年，公司将继续以家用医疗器械和医用高值耗材产品及核心技术为发展方向，不断健

全研发体系。其一，合理配置研发资源，依托三大研发中心加强家用医疗器械核心产品、医用高值耗

材产品以及医疗服务信息化解决方案研究开发。其二，进一步开放研发平台，加强与高等院校、研究

所、医院医生、医学专家、国外高技术企业交流与合作，通过自主研发、技术合作、外包研发等多种

手段，保证公司研发能力不断提升。其三，加强研发队伍建设，不断引入和培育高端研发人才，建立

敢拼的团队，提升公司整体研发水平，与此同时，公司也将完善研发考评机制，将项目研发、新产品

品质和性能纳入研发人员绩效考核。  

2．优化产品结构，提升公司市场竞争力 

2012年公司董事会确立了公司产品方向，即聚焦―精细化、高毛利、高附加值‖。近年来公司依照

该方向，在资金和技术的推动下，不断优化产品结构，实现了制氧机、电子血压计、血糖仪及试纸、

雾化器等高毛利产品在销售收入中占比的提高，并成为公司业绩增长的主要推动力。 

为了进一步提高公司市场竞争力，公司将持续加大资金和技术投入，不断的优化制氧机、电子血

压计、雾化器等产品的性能，固化其市场份额；不断加大血糖仪及试纸、空气消毒净化器、真空采血

管、睡眠呼吸机等新品拓展力度，迅速抢占市场；通过自主研发、技术合作及收购兼并等方式加快制

氧呼吸、基础手术器械、家庭护理、医用高值耗材等领域的的开发和市场投入步伐；另外，公司将以

临床为纽带，加强向与医疗器械有关的带药器械新领域的探索力度，确保公司在医疗器械行业领域始

终处于领先地位并具备完整的市场竞争力。 

3．加强营销体系，把控院内外市场 

营销是企业发展的强大推力。实现OTC市场与医院市场，国内市场与国际市场齐头并进是公司未

来发展的目标。 

体系建设方面，2015年公司管理层将主要通过销售的精准化管理来加强建设，在销售系统导入

CRM系统部分模块，通过标准化、流程化、可视化的平台工具最终带来是资源的精准投放。 

在OTC终端方面，以增加公司对产品终端的管控和客户对公司品牌的粘性为主要目标，加强渠道，

终端和消费者管理和服务，引入互联网销售的―众筹‖思维，加大互联网销售的推广力度，使互联网销

售成为公司新的业绩增长点；院内市场方面，以医院内分泌科室为切入点，以18位国内顶级内分泌专

家组成的―医学顾问团‖为影响力，按照―1+17+N‖的推广模式，不断加强与医学专家、医院医生和护士

的交流和沟通，为公司未来拓展其他医用高值耗材产品提供可供参考的推广模式，并为公司建设互联
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网医疗平台储备医用资源；国际市场方面，事业部两大内部机构相互分工配合，一方面不断的加大通

过OEM方式在主要发达国家的市场开拓力度，以保持海外销售收入的稳定增长，并通过国际合作不断

提高公司产品品质及技术水平；另一方面以国内品牌建设为蓝本，并结合当地基本情况，重点在东南

亚、非洲、东欧等地加大自主品牌建设，为公司国际化战略奠定基础。 

2015年公司将深入推进互联网医疗的探索。今年2月公司参股设立苏州医云健康管理有限公司，

公司将以苏州医云为平台，以公司现有丰富的慢病管理产品，消费者资讯及临床专家资源为依托，通

过以收集、管理、服务病患并激活其与远程平台粘性方式布局移动互联，并不断加强云端数据和远程

平台的建设，不断探索并构建以慢性病远程医疗服务和管理为重心，并能与中国优秀医生众筹分享的，

能有效贯通医生、医械、药品、病患资源的，具有盈利能力和竞争能力的远程医疗平台。 

4.加强品牌推广，为公司快速成长积蓄力量 

公司的竞争力在于公司产品力、品牌力和渠道力的三者结合。产品力和渠道力是所有公司站稳市

场的必要条件，而品牌力是任何一个有追求的公司走向梦想未来的要素。2014年，公司与Interbrand

合作，结合品牌视觉要求及市场应用要求定稿鱼跃医疗视觉识别指导手册，同时，公司与美国奥美公

司合作，确定了以制氧机、电子血压计为主要产品的TVC广告及微电影作为切入传播的品牌策略。2015

年，公司管理层将坚持品牌战略，以品牌策略为导向，围绕终端、消费者、医院、经销商四大群体，

通过大众传媒与专业传媒共同推进品牌营销策划与推广，让品牌植入并引导公司各项事务，通过深入

推广，不断提升公司员工以及客户对鱼跃品牌的认同感，打造强势品牌，创造品牌营销优势，实现品

牌溢价能力。 

5、持续推行精细化管理，提高综合竞争能力 

精细化管理是企业特别是制造型企业决胜市场的必要条件之一，为保持公司在医疗器械领域的综

合竞争能力。2015年公司将深入推行精细化的管理理念，加强体系和制度建设。 

在成本控制方面，公司已着手导入精益化生产，致力于在客户关系、产品设计、供应网络和工厂

管理等各个方面全面消除浪费，最终实现最少的人员、最低的库存、最短的时间，高效、经济地生产

出高质量的产品，对顾客需求做出最迅速的响应。在管理费用控制方面，一方面要持续增加研发投入，

保持公司持续创新动力。另一方面要不断优化人员配置、完善制度建设，确保其他管理费用增速与营

业收入增长同步甚至略低；在营销费用方面，管理层将，遵循―强化终端，平衡渠道‖的原则，加大对

终端的服务和支持并不断加大品牌推广力度，对公司新产品尤其是医院临床产品的推广给予重点支

持。 

6、做好兼并收购及资源融合工作，实现跨越式发展 

连续多年的高速发展，鱼跃公司不断做大做强，积淀了良好的财务和管理基础。上市以来多次并

购实战经历，也为公司积累的不少外延式扩张的宝贵经验。2015年，兼并收购以及与收购标的的资源

融合将作为公司的重点工作来开展。 

在兼并收购方面，公司管理层将继续以技术并购和适合公司现有渠道销售的产品并购为导向，充

分发挥上市公司品牌和资本运作的优势，积极推进收购兼并与公司主营业务相近或相关的医疗器械生

产企业的进程，不断丰富、完善公司产品链；在融合收购资源方面，2014年公司收购了上海优阅光学

有限公司51%的股权，收购了苏州日精仪器有限公司45%的股权，且上海医疗器械（集团）有限公司

100%股权预计今年内将注入本公司，外延式扩展是否能实质性促进公司长期健康发展，关键看公司

的整合能力。2015年公司管理层将通过资本支持，资源配置，员工激励等多种方式调动员工积极性、

优化配置各方资源，融合不同企业文化，实现1+1>2的并购效益，外延式扩展最终促进公司跨越式发

展。 

（三）可能面临的风险因素 

1．国内医疗器械市场格局的不断变化引发竞争挑战 

随着公司综合竞争能力日益增强，行业地位不断巩固，研发、生产和销售精细化、高毛利、高附

加值的中高端器械产品是公司未来发展方向。而在中国医疗器械中高端市场中，外资企业占据着绝对

优势，与之正面竞争不可避免；与此同时，在―医改‖的背景下，跨国公司为巩固和扩张其在中国医疗

器械市场的份额，正积极通过与中国企业合作、本地化研发等手段向中低端市场渗透。公司将持续不

断加大投入，健全研发体系，加强品牌建设、巩固销售渠道优势，不断提高公司市场竞争能力。 

2．传统产品增长放缓带来快速增长的压力 
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国内市场经过多年的快速增长，公司血压计、听诊器、轮椅等传统产品市场占有率高，产品销量

基本趋于稳定；公司战略产品制氧机、电子血压计等虽保持较快增长但增速同比也有所放缓，而血糖

仪及其试纸、空气灭菌消毒净化器、真空采血管、留置针、睡眠呼吸机等新产品销售贡献也需要一定

时间。固化传统产品稳定的市场份额，保持公司战略产品较快增速，加快血糖产品、空气灭菌消毒净

化器、真空采血管、留置针、睡眠呼吸机等新品的市场推广进程，加大海外市场的扩展脚步，保持互

联网销售的增长势头，将是公司未来保持持续稳定增长的关键。 

3. 成本和费用不断上涨对公司管理控制带来压力 

材料成本、劳动力成本、能源成本等营业成本不断上涨是未来发展的趋势，而新品的研发、营销

网络建设，医院临床的开拓，品牌推广与强化等都需要大量资金支撑。如何有效的控制成本和费用支

出，保持公司在国内乃至国际知名的医疗器械企业中的综合竞争力，这对公司管理层的管控和平衡能

力提出了更高的要求。公司将通过精益化管理、精准化销售加大管控并提高资源利用效率，同时充分

利用自身产品优势、规模优势、品牌优势和技术优势来化解这一风险。 

4．公司快速发展带来的管理风险 

内生性增长和外延式扩展并存的发展模式是公司“做专做强”的必经之路。随着公司自身经营规模的

不断扩大，高级管理人才持续引入，公司运营管理难度不断提升；而通过兼并收购实现公司快速扩张更对

公司管理整合能力提出更高的挑战，虽然之前几次的并购大多很成功，为公司收购兼并后的企业管理积累

了丰富经验，但被并购方企业文化的差异性以及人员管理的复杂性，仍将是公司管理层整合被并购资源的

主要风险所在。快速增长使公司的追求，其伴生的风险不可避免，但是公司将建立更加有针对性的激励和

约束机制，充分调动公司整个团队的积极性，加强对子公司、分公司及各部门的科学管理，有效减少或规

避公司快速发展带来的风险。 

4、涉及财务报告的相关事项 

（1）与上年度财务报告相比，会计政策、会计估计和核算方法发生变化的情况说明 

√ 适用 □ 不适用  

财政部《关于印发〈企业会计准则第39号—公允价值计量〉的通知》（财会[2014]6号）、《关于

印发修订〈企业会计准则第30号—财务报表列报〉的通知》（财会[2014]7号）、《关于印发修订〈企

业会计准则第9号—职工薪酬〉的通知》（财会[2014]8号）、《关于印发修订〈企业会计准则第33号

--合并财务报表〉的通知》（财会[2014]10号）、《关于印发〈企业会计准则第40号—合营安排〉的

通知》（财会[2014]11号）、《关于印发修订〈企业会计准则第2号—长期股权投资〉的通知》（财会

[2014]14号）、《关于印发〈企业会计准则第41号—在其他主体中权益的披露〉的通知》（财会[2014]16

号），《关于印发〈企业会计准则第37号——金融工具列报》〉的通知》（财会[2014]23号），除《企

业会计准则第37号——金融工具列报》在2014年年度及以后期间的财务报告中施行外，上述其他准则

于2014年7月1日（首次执行日）起施行。本公司在编制2014年财务报表时，执行了相关会计准则，并

根据准则要求，对年初及比较期会计数据进行了追溯调整： 

 

公司受重要影响的报表项目名称和金额的说明： 

 

 

受影响的项目 

2013年12月31日 

调整前 调整金额 调整后 

其他非流动负债 7,326,000.00 -7,326,000.00  

递延收益  7,326,000.00 7,326,000.00 

可供出售金融资产  281,438.97 281,438.97 

长期股权投资 776,421.80 -281,438.97 494,982.83 

注：1）2014年以前，本公司对于｡递延收益-政府补助｡在资产负债表｡其他非流动负债｡项目列报，
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根据修订的《企业会计准则第30号—财务报表列报》规定，｡递延收益-政府补助｡应在｡递延收益｡项

目列报，其中预计一年内结转利润表的政府补助款在｡其他流动负债｡项目列报。本公司对该项会计政

策变更采用追溯调整法，2014年比较报表已重新表述。 

2）2014年以前，本公司对于被投资单位不具有共同控制或重大影响，并且在活跃市场中没有报价、

公允价值不能可靠计量的权益性投资采用成本法核算，确认为长期股权投资。根据修订的《企业会计

准则第2号—长期股权投资》规定，对上述权益性投资应适用于《企业会计准则第22号—金融工具确

认和计量》。本公司对该项会计政策变更采用追溯调整法，2014年比较报表已重新表述。 
 

（2）与上年度财务报告相比，合并报表范围发生变化的情况说明 

□ 适用 √ 不适用  

公司报告期无合并报表范围发生变化的情况。 
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