证券代码：300188                                                          证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                   编号：2015-04-01
	投资者关系活动类别

	(特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
(现场参观


□其他： 

	参与单位名称及人员姓名
	国金证券宁远贵；德威资本樊学栋；中投证券雷雳；前海觅贝金东；厦门财富管理戴俊请；大摩华鑫基金雷志勇；华泰证券喻言；南安基金罗安安、蔡望鹏、邹寅隆；国泰基金邓时锋、王懿超；云海投资刘志雄、杨晓东；长城基金赵凤飞；北京盛世景付曙光；中银国际宋方云、许民乐；广发基金费逸；国泰君安张润毅；怡广投资李文魁；老友投资林捷鸣等22人。

	时间
	2015年04月02日下午14:30-17:00

	地点
	厦门软件园二期观日路12号美亚柏科大厦

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王斌、副总经理栾江霞、营销中心副总监何春林、
证券事务代表李滢雪、证券事务助理姚惠娟

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、 公司参观

参观公司的超级计算中心（云计算中心）、产品体验区、无人机等。
2、 座谈交流
1、无人机项目的定位及进展？
回复：公司无人机产品目前主要定位警用及行业应用，如警用现场勘查、新闻媒宣行业的航拍直播。这几年主要是做了大量的市场调研和技术预研工作，包括跟政府部门探讨有关无人机应用方面的制度规范。去年已经研制出了几款产品进入市场推广，当前主要推广方式是延续美亚“以培训和服务带动销售”的商业模式。
2、无人机今年销量的预计？
回复：目前公司定位的市场为准专业应用市场，该市场还处于较空白的阶段，需求缺乏标准。产品本身还存在一些应用方面的限制，如续航时间、安全性等。行业应用市场培育时间较长，比较难以预计。
3、国家关于无人机应用有相关法规吗？
回复：目前还比较缺失，我们也在积极与空管部门、无委会等有关部门沟通推动这方面的工作。

4、公司无人机产品优势？
回复：定位不同，支持的功能不同。专业性水平高于消费市场无人机产品，功能具有针对性。

5、公司在新行业拓展过程中，有哪些优势？
回复：公司在网监领域深耕十几年，技术已经较为成熟，产品线齐全，具有较好的可复制性，强大的自主研发实力对于快速响应新行业用户需求具有竞争优势，目前主要通过借助与其他渠道商合作，快速实现新市场的拓展。如在刑侦行业拓展方面，公司通过并购在该领域已有较强影响力的新德汇子公司联合拓展，不但有效提升了新德汇原有业务的竞争力，也快速将公司相关产品带入该市场销售。

6、公司的产品线是如何扩展的？
回复：基于公司传统业务优势和经验，结合新行业需求，开发适合新行业需求的产品，或与相关领域的企业合作，将公司技术与资源应用于新行业。

7、公司与华为的合作进展？
回复：与华为是长期的合作伙伴关系，目前主要是基于一些日常经营方面的合作。一方面公司对华为产品的采购量也比较大，另一方面，公司产品如存证云、服务器安全产品也可以应用于华为的相关产品联合推广；市场渠道方面也可以合作、互补。具体项目合作还在积极探讨。
8、与淘宝的合作情况？

回复：已经连续两年为淘宝提供服务，淘宝是我们存证云的客户。

9、公司产品系列和新产品研发方面是如何规划？
回复：主要是取决于市场需求，我们的产品需求大部分直接来源于客户的反馈。

10、舆情监测的需求来源？
回复：用户对互联网上信息的应用需求，针对不同行业用户开发，目前主要以政府部门应用为主，也在逐步向企业用户推广。

11、当前研发的主要方向？
回复：核心主要是数据采集和分析，具体如移动终端的数据采集和分析、视频数据分析、大数据分析平台等。

12、公司业务是否有向全国各地发展的规划？
回复：事实上公司目前业务已经涵盖全国各个省市。因为公司所处地域优势，福建地区业务量相对较高一些。

13、新行业市场销售队伍发展规划？
回复：公司每年都会结合业绩目标制定合理的销售人员编制，新行业市场与传统市场的销售人员会有一些重叠。公司销售管理为矩阵管理模式，从行业和区域两方面进行划分。

14、公司业务的季节性特点是否仍然存在？
回复：这种季节性特点与公司业务性质有关，仍将会持续存在。

15、哪几个领域是今年增速较快的领域？
回复：之前着力布局的刑侦、检察、工商等新市场，纪委系统也会成为电子取证市场新的来源。
16、取证产品市场空间是否遇到天花板问题？
回复：随着互联网及相关技术的高速发展、行业的拓展，用户需求本身也在发生变化，如随着计算机朝着智能终端的发展、工商、检察、海关等新行业的拓展，以及渠道下沉至区县一级，市场空间是在不断增长的。从公司自身的角度来说，快速响应市场需求，将产品技术复制到新行业，是保证公司业务增长的关键。
17、刑侦市场的规模？ 
回复：从目前已建设的情况来看，每个地市大概70~80万投入。
18、市场竞争风险？
回复：国家对信息安全的重视和市场需求的凸显，吸引了大量新的竞争者涌入，但是公司有显著的先发优势和竞争优势。

19、是否针对纪委开发新的产品？
回复：主要为公检法同类产品，只是也需要单独采购。

20、公司能否实现对移动终端取证？
回复：近两年公司已针对移动终端研发了系列取证装备。
21、公司存证云用户数量规模？推广的主要问题？ 

回复：存证云注册用户数量过百万。目前正在探讨跟华为手机的合作，拟考虑作为华为手机预装APP进行合作推广。主要是B2C收费难的问题，互联网方式的市场推广经验不足，免费推广成本较高。目前需要找新的合作渠道进行推广。
22、存证云所存储证据的法律效力是如何保障的？
回复：通过技术和资质两方面提供保障。

23、公司在云计算和大数据方面的发展战略？
回复：一方面，技术方面的储备；另一方面，数据资源的积累。

24、公司今年的几个战略转型中，向数据分析转型是指哪方面？
回复：主要是两方面：一方面，研发数据分析平台给客户使用；另一方面，公司从互联网上积累的一些数据提供相关服务。
25、目前公司大数据平台的数据量有多少？ 

回复：约100亿 。
26、公司收入约三分之一来自企业，是指哪些企业？
回复：企业中有很大一部分主要为公司的代理商，尤其在新行业中，公司主要通过代理商进行推广。

27、万诚信用目前主要业务定位？
回复：生态原产地认证及产品追踪溯源，目前商业模式有： 

对生态原产地企业进行认证 9-10万/年，产品防伪标签(进出口食品) 0.10~0.15元*标签量，可以考虑从进口商品如奶粉、洋酒等产品入手开展溯源业务。公司主要从技术方面提供支撑。

28、版权交易中心的情况？
回复：版权交易中心的业务与公司数字知识产权保护服务业务关联度比较高，公司将为版权交易平台提供技术支撑，实现涵盖版权登记、版权交易、版权保护、版权金融业务为一体的服务中心，该项目是典型的科技与文化相融合的项目，具有重要的意义。

29、公司取证业务在区域下沉方面的进展？
回复：取证业务在公安传统行业的区县销售已全面铺开，在非传统行业的推广正在推进，区域下沉仍然是公司今年市场营销的重要策略。

30、政府采购模式？
回复：招标、竞争性谈判、单一来源采购均有。

31、公司民用市场拓展的规划？
回复：公司“小产品、大服务”战略即是向民用市场拓展的重要战略，如公司的存证云、服务器安全业务等均是适合民用的服务。接下来还将通过投资、并购等外延方式开拓民用市场，如海峡版权交易中心、食品安全溯源、电子身份认证相关服务等。
32、公司未来三到五年的主要规划？
回复：公司的长期战略目标是发展成为全球领先的电子数据取证和网络信息安全产品及服务提供商，巩固公司在国内市场领先地位的同时，不断提升在国际市场上的竞争力。

中共中央总书记、中央网络安全和信息化领导小组组长习近平提出了“没有网络安全就没有国家安全，没有信息化就没有现代化”，“努力把我国建设成为网络强国”等重要论断，把对网络安全和信息化重要性的认识提到了一个新的高度，为下一步推进网络信息安全和信息化建设指明了方向。公司将围绕“没有网络安全就没有国家安全，没有信息化就没有现代化”这个重要论断，在原有电子数据取证与信息安全方向，增加信息化方向，重点开展安信息化及执法部门信息化方业务。同时，通过投资并购不断实现外延扩张，公司将与各分子公司共同拓展行业市场。
33、国际市场规划？
回复：这方面我们将根据政府有关部门的规定，在相关部门允许的范围内进行一些市场推广和服务支持。

34、公司向互联网+的方向拓展，商业模式是会走免费模式还是传统收费模式？
回复：公司业务类型较丰富，不同业务的推广模式不同，针对互联网类型的项目，我们也主要是先做免费推广。

35、从公司股本回购情况来看，公司有核心激励人员离职？是否对公司有一定的影响？ 

回复：公司第一期激励约200人，覆盖面很广，去年离职人员9人，非核心关键人员，对公司影响不大。
36、是否有继续推出股权激励或员工持股的计划？
回复：合适的时机会考虑。
37、公司的外延需求方面有哪些诉求？ 

回复：公司积极在寻找外延对象，只要跟公司业务在技术或者渠道上有合作点，可以产生叠加效应的，都欢迎大家引荐。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2015年04月02日


