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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2015-003
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	泰康资产管理有限责任公司—赵岩、余海丰，华泰证券—喻言、高宏博，华创证券—田山川、宝幼琛，北京嘉承金信投资有限公司—周怡斌、田展、崔嘉伟，银华基金—穆森，广东澄澈投资管理有限公司—艾勇，华夏基金—王垠，中邮创业基金—周楠，光大保德信基金—许文星，明尚投资管理有限公司—章琪，上海原点资产管理有限公司—孙豪、张乐，浦银安盛基金—黄浩，太平洋证券—宋雷，天安财险—张博，中国银河投资管理有限公司—赵珉，华夏基金—张超，东吴证券—李奡，国都证券—王宇伟，新时代证券—朱岩，国联证券—周德生，泓盛资产管理—侯大为，上海玖歌投资管理有限公司—刘文可、朱世祥，泰达宏利基金—余晓畅，华宝兴业基金—夏林锋、窦金虎，合众资产管理股份有限公司—陶静、程悦，弘尚资产—赵杰，招商证券—陈舒然、郝彪，方正证券—赵成、翟炜、王彬彬，嘉实基金—刘辉，平安养老保险股份有限公司—张孝达，上海筑金投资有限公司—范益刚，北京铭泰卓远投资管理有限公司—李继诚，工银瑞信基金—单文，深圳望正资产管理有限公司—蒋乐，东方基金—呼振翼、李晓金，圆信永丰基金—杨祺，上海承周资产管理有限公司—漆启焱，东兴证券—杨洋、蒋佳霖，中银基金管理有限公司—王伟然，北京腾业创业投资管理有限公司—韩旸，凯基证券—魏宏达，国金证券—林海，国泰君安证券—刘易，上海璞盈投资管理有限公司—陈孝林，星耀环球资产管理有限公司—马填依，深圳华强鼎信投资有限公司—周海，长信基金—沈瑞君，睿谷投资—徐颢，中德证券—孙翔宁、龚军，光大永明—曾维江，浙商证券—周小峰。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦三层会议室

	上市公司接待人员姓名
	王佳、潘重予、张媛、姜朋


	
	问：请您谈谈公司2014年的年报整体情况？
答：公司去年业绩还是比较让人满意的，在不断丰富产品线的同时，也在行业内积极布局，这些对报表都有积极的影响。去年收购的书生电子、合众数据两家公司也让公司从网络安全更深入到电子印章和数据安全等领域。收购安方高科后，又会涉及到物理安全领域。在云计算、虚拟化产品上公司也有进展，特别是在私有云方面。2015年是新的战略开始的一年，我们所面对的市场将要有积极的改变，还有员工持股计划后员工的积极性也会更高。具体到公司产品方面，今年公司对军工和中小微企业的投入和关注度都将有所提高。
问：公司在外延发展上的战略是什么？ 
答：公司目前投资了近30家公司，其中规模较大的网御星云、书生电子、合众数据还有未来的安方高科都进行了并购。公司参与的星源壹号基金也在建立信息安全生态圈。目前公司的投资主要还是在行业内的投资，做我们熟悉的行业。投资的公司大体分三类：一是提高公司整体规模，并购类的大公司。二是在某个行业内比较领先的企业。三是在某个技术领域有独特技术的公司。小公司我们会相对保持它的独立性，好让它们有积极性独立发展起来。收购后我们双方会遵循尊重、分享、协同的原则，共同发展。
问：行业景气度是不是将大幅提升？

答：目前来看行业的景气度在未来两三年都会有不错的提升，今年军工、能源、烟草、金融等行业都有提高，并且对于新的技术、产品的需求提升的更快。从产品上来看，今年原有产品的增长都在30%以上。
问：公司的业务模式是不是有创新？

答：今年我们对中小微企业产品会有所重视，它们的产品将做到零交付、零实施,也可以通过互联网进行营销。以前我们做的中小微企业的案例还是比较少的。今年会有专门的团队去做这一块，但不会去做直销，只会通过代理商做分销。
问：信息安全立法进行的怎么样了？
答：对于国产化、信息安全立法都是国家发展大的方向。但短期内公司业绩的提升还是需要客户刚性需求的不断放大。
问：公司的长期目标是早日成为营收50亿的公司，行业占比将是如何分布的？

答：军工和商业企业市场都将会有发展，军工占比一般在35%--40%左右。剩余的商业市场会在能源、烟草、电信、金融等领域划分。
问：最近两年传统的检测产品有增长缓慢的趋势，您怎么看这个问题？
答：传统的入侵检测由于使用起来需要的专业性比较强，所以这几年增长相对缓慢。但是安全研究的根本就是攻防的研究，因此公司在检测技术上的投入是不会浪费的，而是一种技术的承接,未来会将检测技术结合到更多的新产品中去。
问：请您谈谈增值税退税和政府补贴的情况？

答：去年确实有部分增值税退税还没有退回来，退的速度有一定的不确定性，今年预计会好于去年。政府补贴这块每年都还是比较稳定的，变化不会太大。

问：公司前五大客户占比都不是很大的原因是什么？

答：前五大客户占比不是很大，主要是受客户采购模式，销售确认时间等的影响，并且公司规模不断扩大，总体收入水平增长较快，分母也不断增大。所以非常大的订单不是很多。

问：公司去年预收帐款增长比较快的原因是什么？
答：主要是部分政府单位在年度内结清了大部分订单款项，但由于供货和实施还没有全部完成，不能进行销售确认，因此预收账款增长较多。

	去附件清单（如有）
	

	日期
	2015年4月1日


