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招商银行股份有限公司 

关于非公开发行A股股票摊薄即期回报的影响分析及填补措施 

 

根据《国务院办公厅关于进一步加强资本市场中小投资者合法权

益保护工作的意见》（国办发[2013]110号）相关要求，现就本次非

公开发行股票事项（以下简称“本次发行”）对即期回报的摊薄影响

进行分析，并就填补回报的相关措施进行说明。 

一、本次发行对即期回报的摊薄影响分析 

根据本公司经审计的财务报告，2014年，本公司每股收益为人民

币2.22元，加权平均净资产收益率（年化）19.28%。 

根据本次发行方案，本公司拟向本期员工持股计划非公开发行股

票金额不超过60亿元人民币，股份数量不超过434,782,608股，发行

价格为人民币13.80元/股（公司第九届董事会第三十一次会议决议公

告日前20个交易日公司A 股股票交易均价的90%），发行完成后本公

司股本和净资产规模将有所增加。 

由于商业银行的特殊性，本次发行的募集资金到位后将与现有资

本金共同使用，本次发行的募集资金带来的收入贡献较难单独衡量。

一般情况下募集资金投入当期就可以产生一定效益，但是短期来看，

从发行完成到资产规模相应扩张还需一定时间，直接产生的盈利和效

益不能立即全面体现，因此，股本的增加将会摊薄每股收益，净资产
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的增长也会摊薄净资产收益率。在不考虑使用本次发行的募集资金产

生效益的情况下，以2014年经审计的集团口径财务数据进行静态测

算，本次发行对本公司主要财务指标的影响如下： 

指标项目 发行前 2014 发行后 2014 变动 

总股本（亿股） 252.2 256.5 4.3 

净资产（人民币亿元） 3144.0 3204.0 60.0 

加权平均净资产收益率 19.28% 19.09% -0.20% 

全面摊薄净资产收益率 17.78% 17.45% -0.33% 

基本每股收益（人民币元） 2.22 2.18 -0.04 

稀释每股收益（人民币元） 2.22 2.18 -0.04 

注：上述测算并不构成本公司的盈利预测，投资者不应据此进行投资决策，投资者据此进行

投资决策造成损失的，本公司不承担赔偿责任；上述测算未考虑本次发行募集资金到账后的

使用效益；本次发行的股份数量、发行价格等仅为估计，最终以经中国证监会核准、并获得

员工持股计划实际认购的股份数量为准；在预测发行前后净资产时，未考虑除募集资金和净

利润之外的其他因素对净资产的影响。  

二、本公司关于填补回报的相关措施 

鉴于本次非公开发行可能导致普通股股东每股收益、净资产收益

率等财务指标下降，本公司将采取多项措施保证本次发行的募集资金

有效使用，降低即期回报被摊薄的风险，并提高未来的盈利和回报能

力。 

1.坚持“轻型银行”战略导向 

坚持“轻型银行”战略部署，打造差异化竞争优势。以审慎的资

本安排为基本约束，加强总量控制，合理设定业务增速，对风险资产

增长进行灵活稳健管理，确保业务计划、资本约束与宏观经济形势之

间协调平衡。以资产运用决定负债来源为基本逻辑，统筹安排表内外
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资源，力求资产负债结构平衡和效益提升。注重增长质量和结构优化，

强调存量挖潜和内生平衡，促进质量、效益、规模协调发展。综合运

用利率、汇率、流动性和资本等管理工具，保持杠杆和错配水平适度，

确保资产负债的结构平衡和效益回报的稳定提升，构建强劲的损益表

和资产负债表。 

2.持续提升资本回报水平 

强化资本约束与资本回报意识，努力降低资本消耗水平，提高资

本使用效率。坚持以 EVA 和 RAROC 为价值评估标杆，全面体现轻型银

行战略导向对风险定价、净息与非息收入、费用效率等方面要求，持

续推动盈利模式由规模驱动型向价值挖掘型转变。提升风险定价水

平，强化主动利率管理，保持净利息收入增长；巩固传统优势、拓展

蓝海区域，加强组合营销和服务增值，提升中间业务收入贡献；提高

投入产出比，保持相对稳定的费用效率；强化集团并表管理，逐步提

升附属机构利润贡献，发挥综合化经营优势，提升集团整体回报。 

3.构建“一体两翼”业务体系 

建设以零售金融为主体，公司金融、同业金融为支撑的“一体两

翼”业务体系，促进“一体”和“两翼”间相互统一、相互协调、相

互促进，打造全行三大盈利支柱。零售金融要打造成最佳银行，以财

富管理、小微金融、消费金融三大业务为突破口，持续提升零售金融

价值贡献。公司金融要打造成专业银行，聚焦现金管理、贸易金融、

跨境金融、并购金融四大业务重点，形成具有显著优势的业务特色。
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同业金融要打造成精品银行，以大资产管理和金融市场交易双轮驱

动，形成新的盈利增长点。 

4.优化业务结构和客户结构 

合理摆布业务结构，适度降低较高资本消耗业务占比，新增资源

向低资本消耗领域倾斜，重点支持战略、新兴及重点业务发展。加大

对客群的多维度分层和差异化管理，通过产品、渠道、服务、技术等

手段，为客户提供全生命周期的差异化服务，形成数量充足、结构合

理、梯度成长、价值充分的客群结构。构建高度专业化客户服务体系，

加快零售客群结构转型和分层管理，建立客户全方位服务模式，全面

提升客户服务能力；强化公司金融客户分类分层经营，推进重点业务

客群经营方式创新；构建“大同业”客户专营体系，创新客群价值综

合评价体系，深化同业客群专业化管理。 

5.打造轻型高效的经营模式 

在公司金融领域，做各种融资渠道、产品的整合者和提供者，综

合运用“商行+投行”“融资+融智”“表内+表外”“批发+零售”等

模式，实现由贷款提供者向融资组织者的转变。在零售金融领域，做

客户需求的统筹管理者，创建覆盖客户完整资产负债表、贯穿客户整

个生命周期的全面服务模式，实现由单一产品提供商向综合金融服务

商的转变。在同业金融领域，做大资管平台的搭建者，创建资金链式

管理与闭环运营模式，实现在最佳资产负债管理模式下，由资产持有

者向资产经营者和资产交易者的转变。 
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6.坚持稳健审慎的风险偏好 

强化资产质量管理，严控新增不良贷款，加大存量不良资产清收

处置力度。构建风险管理长效机制，提高有效防范、识别、计量和管

理风险的能力。推进资产组合配置与管理，深化大数据和量化工具应

用，提升风险损失的缓释抵补能力，建立风险管理预警体系，健全风

险管理三道防线，构建架构完善、职责明确、视图统一的全面风险管

理体系。以提升效率、支持营销、鼓励创新、有效控制为核心，有效

统筹协调风险管理与客户服务、业务创新的关系，稳健经营风险，打

造风险管理的价值创造能力，提升风险收益和资本回报。 
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