证券代码：000619                                    证券简称：海螺型材
芜湖海螺型材科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                       编号：2015-002
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华泰证券—戚舒扬

	时间
	2015年6月9日上午

	地点
	芜湖海螺国际大酒店1902会议室

	上市公司接待人员姓名
	证券事务代表-郭亚良

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、简要介绍公司去年整体经营情况？

答：2014年，国内经济下行压力持续加大，房地产市场需求下降，加上激烈的市场竞争，公司产品销售压力较大，销量同比略有下降，利润同比下降。具体数据请参阅公司2014年度报告。
2、公司主要的竞争对手有哪些？目前行业的集中度怎么样？

答：塑料型材行业的产能集中度较高，行业前几位大企业产能几乎占到总产能的50%。主要竞争对手有浙江中财、大连实德、天津金鹏、西安高科等。

3、目前，门窗材料中铝型材和塑料型材的占比大概是多少？

答：铝型材和塑料型材是市场上主要的门窗加工材料，目前，总体上铝型材在门窗材料的市场占有率高于塑料型材的市场占有率。受气候和消费习惯等因素影响，各区域比例不一样，在南方铝型材占比更高一些，在北方使用塑料门窗的较多。
4、公司的白色型材和彩色型材的售价大概是多少？公司彩色型材销量占总销量的比重大概是多少？

答：公司的白色型材售价在8500-9000元/吨，彩色型材的售价在10000-11000元/吨，各地的售价根据市场竞争等因素会有一定的调整。2014年公司的彩色型材销量占比在30%左右，今年还会有所增加。
5、公司的销售模式是怎样的？

答：公司采取直销和经销相结合的销售模式。近几年，随着国家加快推进城镇化建设和保障性住房建设，公司加大了直销力度，直销比例增长较快，目前已高于经销比例。直销对象包括房地产开发商、门窗加工厂、需要甲供材料的项目投资方等。
6、请问公司后期发展有哪些规划？
答：对于未来发展，公司将坚持围绕化学建材产业，进一步做大做强，一是加强高附加值等高新产品的研发，推进产品结构调整，寻找新的利润增长点。二是拓展上下游产业链，掌握核心技术，提高产品竞争力。三是加强调研论证，条件成熟时，通过新建或收购兼并等方式投资管材、板材等关联产业。
7、公司在去年年底发布了控股股东改革相关事项公告，目前该事项有没有新的进展？

答：目前该事项没有最新进展情况，如有新的进展情况，公司会按照要求及时公告。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年6月10日


