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北京启明星辰信息技术股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2015-006
	投资者关系活动类别


	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	安信证券—李小伟，景泰利丰基金—陈江, 信达澳银基金—徐聪，新华基金—张霖。

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦会议室

	上市公司接待人员姓名
	姜朋


	
	问：公司的海外市场发展得怎么样？
答：目前公司海外市场依然以日本市场为主,在欧洲也有一部分销售,每年增速还是比较快的，但总体而言海外市场的占比并不是很大。
问：公司最近和腾迅签署了战略合作，双方的战略目的是什么？具体的形式是什么？
答：我们都感觉到未来这个行业还是企业级的市场。因此现在一些互联网巨头纷纷进入到企业级信息安全领域。我们共同推出了针对企业防病毒的解决方案，叫做“云子可信”。云子可信网络防病毒系统将由启明星辰负责产品和渠道运营，腾讯输出引擎和云服务等核心技术。它的优势在于采用“安全+管理”一体化架构，融入腾讯 TAV 杀毒引擎、安全云库、云引擎等技术优势，以及启明星辰多年的服务企业安全的运维经验。
问：信息安全的立法到了什么阶段？
答：目前只是草案阶段，但从去年年底我们已经看到在某些行业里的需求在不断增长，特别是军队、政府等行业，在信息安全方面投入的资金越来越多。
问：公司在工控安全方面有什么新的动作？

答：工控系统原来都是封闭的网络，接触不到外界，随着互联网+时代的来临，工控系统也将进入到互联网中，它的信息安全保障就显得格外重要了。目前主要是电力、石油、石化、交通等行业的应用。随着这些工业生产行业进入到互联网中，工控安全市场会不断放大。我们最新发布了5款工控产品，形成了比较完整的解决方案，基本可以满足客户通用化的需求。我们也和东方电气达成了合作方案，双方在工控领域形成了比较良好的合作关系。
问：工控产品的竞争对手有哪些？ 规模有多大？
答：目前有一些国外工控厂商,西门子是比较大的竞争对手。整个市场规模在20-30亿左右，我们目前是工控安全行业的先行者，第一步公司争取做到销售收入1个亿左右的规模。
问：公司的今年目标是什么？外来长远目标是什么？
答：公司今年预计全年目标利润2.4亿，收入达到16亿。未来目标2020年将达到收入50亿，并且我们预计数据安全领域将可能会占到50%左右的份额。
问：公司对于员工激励方面做了哪些动作？

答：公司今年年初公告了第一期员工持股计划，目前正在进行当中，基本覆盖了30%的员工。
问：合众数据的用户主要有哪些？

答：目前主要是公安部、住建委等国家大的部委机关。合众数据主要是做数据安全和数据分析。未来云计算、大数据等的发展为数据安全提供了比较大的发展空间，合众数据通过启明星辰集团这个更大的平台可以更好的发展起来。

问：公司的销售主要是以招标方式进行的吗？

答：在政府、央企的销售中主要是以招标的方式进行。

问：公司的销售对象是不是主要是政府和军队？
答：对，目前公司主要客户是政府、军队、大型的央企等。当然公司也在时刻关注中小企业的市场，但目前来看中小微企业的需求和购买能力还都有限，成为不了主力客户。

问：公司的产品升级换代会收费吗？

答：公司产品每年会收取15%的服务费,其中包括产品的一些小的升级和售后服务。但是大的升级换代产品是需要客户重新购买的。

问：目前公司直销的比例如何？

答：直销目前大概在55%左右。

	去附件清单（如有）
	

	日期
	2015年7月1日


