证券代码：000019、200019                  证券简称：深深宝A、深深宝B

深圳市深宝实业股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                         编号：2015-04
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华泰证券 贺琪、薛鹤翔
长城证券 张威威

	时间
	2015年7月13日下午3:00-4:00

	地点
	公司总部会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：李亦研
证券事务代表：黄冰夏

	投资者关系活动主要内容介绍

	问答
首先，董事会秘书李亦研女士对来访人员进行了简单的企业介绍，包括iTtealife福海堂、Teabank、普洱茶交易中心三个平台的定位、现状。
1、现在iTtealife福海堂开了几家店了？

答：目前六家。

2、六家店哪个盈利好些？

答：六家店业态都不同，不太有可比性。
3、iTtealife福海堂有核心产品吗？

答：有的，建议你们到杭州的时候，可以去实地体验一下，非常好。
4、iTtealife福海堂在别的地方为什么不开店？

答：目前时机尚未成熟，公司会在适当的时候进一步推进。
5、iTtealife福海堂几年才能进入稳定状态？

答：目前现有的几个业态都相对比较成熟、稳定。公司各个板块都有既定的发展战略，公司会按照战略稳步实施。
6、iTtealife福海堂店面会有配送服务吗？如果有配送服务的话，一杯茶才十几二十元，配送划算吗？

答：根据各个门店的实际情况，有成熟配送条件的会有配送服务，配送成本也会根据不同的门店进行适当考虑。
7、公司有明确的开店计划吗？会快速增长吗？

答：公司内部是有目标计划的，稳健增长。
8：像Teabank这种模式，我想很多茶馆也有类似，有什么特别吗？
答：Teabank其实主要是提供给消费者一个可以整体体验产品、品牌、茶文化的空间。那么现在开设第一间是公司地标店，深圳市科技图书馆在我们的地标店设立了分馆，目前店内在藏图书约有2万册，那么顾客在店内体验茶饮品的同时，可以享受阅读或借阅图书等一系列图书馆的服务项目，这都是目前别的茶馆所不能比及的。那么后期Teanbank再拓展的时候，会有不同的店面类型和运营模式。
9、iTtealife福海堂的团队是全新的吗？Teabank也是吗？
答：公司的一位副总在负责iTtealife福海堂的运营工作，他本身是研发出身，在中国茶科院工作了很多年，到深宝也做了很多年，研究、管理都做过，那么整个组建团队都是他去完成的。Teabank的话是合伙企业，用了合作方的经营团队，都有相应的经验。
10、公司资源更倾斜于哪个板块？资源会更倾向于新业态吗？

答：资源同享，齐头并进。公司目前的几个板块都是经过充分的可行性分析及市场论证，公司会实时根据市场变化进行资源调整。
11、公司是农产品下面的企业，农产品也是国资的，那么公司管理团队是国资委委任的吗？还是完全市场化的体系？

答：作为上市公司，公司的架构设置都是按照上市公司要求来设置的，董事会席位是比较均衡的，这些都是非常规范的。

12、董事长是农产品推荐的吗？

答：是的，农产品作为公司的控股股东，推荐了董事，由公司董事会推举产生董事长。
13、既然公司如此市场化，管理层为什么没有股权激励也没有持股？

答：公司大股东曾经在股改的时候做出过相关承诺，由于种种原因目前仍无法实现。那么公司已按照证监会的要求对这个承诺事项进行了披露。 

14、新闻上说大股东有计划股权转让，但没成功，现在看公司开直营店所需求的资金量很大，会考虑引入战略投资者吗？

答：您说的大股东计划股权转让未成功都已经是07年的事了，公司都已经按要求进行了完整披露。就现在的情况来说，公司是否会引入战略投资者要看实际情况，公司会认真履行好披露义务。
公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况，同时已按深交所要求签署调研《承诺书》。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2015年7月14日


