


投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、理工监测基本情况： 

国网将采购与一次设备打包导致产品单价下降，但是需求略上升的。我们一直对

发展方向在进行思考，基本确立了一平两翼的战略发展方向。 

本次重大资产重组的两个标的。博微主要做电力系统造价软件，和公司是同一客

户，并购能够增厚业绩、增强对电力系统的服务能力，提升管理能力。而尚洋做环保

一块，能让公司走出电力行业的局限，战略上向环保行业迈出，而且尚洋集成一块能

与公司现有技术产生很好的协同效应，可以用我们的技术替代尚洋外购的一块。同时

理工的优势在于研发，尚洋的优势在于市场，两者的结合能够发挥很好的协同效应。

二、北京尚洋东方环境科技股份有限公司基本情况介绍： 

北京尚洋东方环境科技股份有限公司处于快速发展期，在水质监测领域有较强的

市场影响力，随着后续水质在线监测市场的快速发展，尚洋环科未来有较强的盈利能

力。同时，收购尚洋环科可实现行业经验、市场能力与公司技术实力的优势互补，提

升尚洋环科的内在盈利潜力，有利于公司在环保领域进一步产业链，进一步提高盈利

能力。公司的核心业务包括：地表水水质自动在线监测系统、环境质量管理信息系统、

污染源在线监测系统及环境监测分析仪器销售等四个方面。公司凭着雄厚的技术实力

与一批对事业执著追求的专业人才，紧跟国际先进技术，保持与国际上 优秀的企业

保持密切的技术合作，目前已经是中国 大的系统集成商和运营商，并力争做中国

优秀的“数字环保专家” 和“水源安全专家”。 公司经过技术积累和技术创新，在

地表水水质自动在线监测系统业务上，已经成为本行业的标准制定专家。公司产品在

全国 16 个省都有覆盖，很多地方都有很高占有率。 

三、江西博微新技术有限公司基本情况介绍： 

江西博微新技术有限公司专注于电力工程信息化领域，形成了覆盖电力工程生命

周期的造价工具系列软件，其电力工程造价工具软件的市场占有率连续多年保持市场

第一，拥有一定的定价话语权，经营活动现金流稳定，盈利质量较高，且逐年稳定增

长。公司将持续加大在电力行业工程信息化建设领域的研发投入，与电力企业用户携

手，加快推动行业信息化建设进程，实现“电力信息化服务产业的领航者”的企业发展

愿景。同时积极推广定制化软件开发，开展软件即服务模式，开发新产品图形产品线

和电力工程量算软件。收购完成后，博微新技术作为公司全资子公司，可以为公司贡

献较多的利润和稳定的现金流，从而降低公司由于客户招投标的不确定性导致的业绩

波动，进一步提高公司盈利能力。 



博微新技术是国内领先的电力工程项目建设信息化服务提供商，致力于将先进的

信息技术与丰富的行业应用经验相结合，为电力系统内外客户提供电力工程建设全生

命周期的专业化、一体化信息服务。 

博微新技术自设立以来，紧扣电力工程项目信息化市场需求，专注于电力工程造

价领域，对电力工程从可行性研究、初步设计、施工图，到工程招/投标、项目施工、

结算、运营维护等不同阶段和环节进行深入研究，不断将用户需求转化为产品功能，

形成了包括造价、清单、配电网、技改检修四大套价系列工具软件，以及工程设计软

件、基于 CAD 的工程量计算软件，基本覆盖电力工程建设全生命周期，以其实用性

强、操作简便、成熟稳定等特点，显著提高了用户在电力工程设计、概预算、清单及

招/投标文件编制、技术经济评价等方面的工作效率。 

随着电力行业客户信息化建设的推进，博微新技术依托领先的信息化技术，采用

标准化、模块化的产品开发思路，对产品开发模式进行持续优化。博微新技术利用多

年软件推广和普及经验，整合各类型企业及各业务领域全过程业务管理信息化需求，

通过成熟的软件产品、先进的信息化系统项目，实现电力工程的计量、计价、招/投

标文件、工程结算的高效编制与审核，有效辅助工程评审、物资管理、财务效率提升、

造价数据积累与分析工作，为客户提高电力工程各个阶段造价工作效率提供一体化、

专业化的解决方案及相关技术服务。 

博微新技术凭借覆盖全国的销售网络、专业化的销售团队、细致周到的售后服务，

将公司软件产品和软件开发服务推介到全国各地，获得了客户和相关部门的高度认

可。目前，博微新技术与两大电网公司、五大发电集团、两大辅业集团及其下属各级

发电企业、电网建设管理、设计、施工、咨询单位建立了密切的合作关系，电力工程

造价工具软件市场占有率连续多年保持市场领先。 

四、重组整合效应 

博微主要做电力系统造价软件，和公司是同一客户，并购能够增厚业绩、增强对

电力系统的服务能力，提升管理能力。而尚洋做环保一块，能让公司走出电力行业的

局限，战略上向环保行业迈出，而且尚洋集成一块能与公司现有技术产生很好的协同

效应，可以用我们的技术替代尚洋外购的一块。同时理工的优势在于研发，尚洋的优

势在于市场，两者的结合能够发挥很好的协同效应。 

五、公司战略发展规划 

以监测技术为中心、以监测领域为主导产业，通过在线监测技术的积累与延伸，

致力于将产品体系覆盖至电力监测、能效测控、环境监测、安全监测，将业务领域拓



展至电力、节能、安全、环保。成为技术领先、质量领先、服务领先、市场占有率领

先的行业翘楚。 

公司将形成“以数字运维平台为主体，以节能、环保为两翼”的战略格局。 

公司将继续寻找符合发展战略的新项目和合适、优质的收购目标，以期拓展公司

业务，丰富公司产品线，提高公司的盈利能力，将公司做大做强。 

调研结束。 

 


