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     北京当升材料科技股份有限公司                                       投资者关系活动记录表

证券代码：300073                                    证券简称：当升科技

北京当升材料科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                       编号：【2015-03】

	投资者关系

活动类别
	■特定对象调研          □分析师会议
□媒体采访              □业绩说明会
□新闻发布会            □路演活动
□现场参观


□其他 （               ）

	参与单位名称及人员姓名
	华创证券：欧子辰

银河证券：张熙
富国基金:王海军

富国基金:宋哲建

中新融创:陈运清

中新融创:于淼

西南证券：李晓迪

安信证券：周俊宇
安邦资产：谢吉
信诚基金：吴昊

招商证券：胡毅

国寿安保：张标

泽泉投资：李巍

国泰君安：张舒

国泰君安：谷琦彬

国都证券：尹德才
国都证券：李存

宏道投资：季巍

浙商证券:杨藻

新时代证券:刘将超

中信建投:罗婷

中信建投:卢华权
中信建投:霍霄

方正证券:白宇

中银国际:王秋明

中信证券:李中阳

中信证券:吕言

国海证券:李恩国
国海证券：石金漫

华钰资本:曹雷

华钰资本:刘英杰

泓德基金：秦毅
华夏人寿：张婧怡

华夏人寿：王东川

中融人寿：张维璇

乾元资本：刘致文
龙华启富：李锐

民生加银：李海
新沃资本：杨栋瑞

	时  间
	2015年7月21日14:00—16:00

	地  点
	公司11层会议室

	上市公司

接待人员姓名
	当升科技董事、总经理：李建忠

当升科技董事、副总经理、董事会秘书：曲晓力

当升科技副总经理：王晓明

当升科技财务总监：邹纯格

中鼎高科董事长：姚福来

中鼎高科财务总监、董事会秘书：付强

当升科技证券事务代表：陶勇

当升科技证券专员：易文贞

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 问：中鼎高科被替代的风险大吗?

答：中鼎高科的业务增长空间是很大的，事实上中鼎高科一直以来的状态可以说不断替代别人而不是被替代。刚开始我们替代欧美的模切机，后来又替代台湾的；现在，我们是用圆刀替代市场上的平刀。客户最初可能认国际大品牌，但是越来越多的客户发现，他们想要的是速度更快、精度更高、用工更少，这为中鼎带来了大量的市场机会。随着电子产品轻薄化趋势，中鼎高科的产品尤其圆刀模切越来越受市场欢迎。
2、 问：多元材料本身比较高端，现在国内电池企业可能连NCM都用不太好，还有很多需要追赶的地方，当升发展NCA是出于怎样的考虑？
答：目前国内新能源汽车续航能力在一百公里级别的居多，作为第一代的新能源汽车尚可接受，但以后的第二代、第三代肯定是要达到三百公里以上、向特斯拉看齐的续航能力。目前看正极材料只有高镍NCM和NCA能满足这个要求。两者在性能上各有千秋，未来谁胜出要看综合优势。当升在高镍NCM上已经走在前面了，我们在NCA上也要提前布局，这样给未来当升在车用市场的全面领先打好基础。
3、 问：当升的前驱体都自己做吗？控制成本的思路是什么？
答：现在主要是自己做，以后随着后段正极材料的放量，普通产品需要的前驱体也会外购。但是高端的、车用的正极材料需要的前驱体我们还是会自己做。同样是NCM333、523、622产品，车用的正极比小型正极对指标的要求不是一个数量级的，直接用生产小型锂电的设备、生产线生产出来的产品很难满足动力锂电的需求。当升要从前驱体开始严格控制，要想获得满足车用要求的产品必须从前躯体工序就开始控制产品品质。我们认为，车用产品的成本控制靠规模，靠工艺设计与管理，表面看单位的成本可能高一些。但是保证质量，降低客户的返工率，即使价格高，客户也愿意要我们的产品，得到市场认可后我们规模可以做大，成本也会逐渐降低。车用方面我们追求的是综合成本领先。
4、 问：当升后面几年的产能规划是怎样的？

答：动力锂电和小型锂电需要的材料差异很大，像安全性、续航里程、循环、成本、充电时间等，动力汽车的要求更高。做小型的设备、产线很难通过改造直接用来生产车用正极材料。公司目前有通州、燕郊、新乡、海门四个生产基地，其中新乡是生产前驱体为主。以后公司的产能重点在燕郊和海门。燕郊做小型，钴酸锂和三元都可以做。虽然小型锂电已经打起了价格战，但是高电压（4.35V以上）、高倍率（如无人机、启停电源等）以及用高电压三元替代高电压钴酸锂仍然具有较好的市场空间；江苏当升定位于高端动力锂电生产基地，关键设备由国外引进，一期已经投产，产品通过了部分国际、国内客户测试，取得批量订单，公司在车用动力高镍多元产品市场取得了先机，市场需求增长较快。为应对后续动力产能缺口，公司已启动江苏当升二期工程第一阶段，后面还会有二期第二阶段。我们对动力产能随市场需求的释放逐步投入。

5、 问：江苏当升一期摊销这么大，可以说去年到今年公司都背着这个包袱，公司为什么还要投入二期？

答：我们一期投入有很大一部分来自基础设施，如道路、管道等等，基础设施不像厂房、设备可以分批投入。我们一期投入了两个多亿，厂房只用了建好的基础设施的一半，而设备只用了已建好厂房的一半；我们现在一期两千多吨正极材料可以说只建好了江苏生产基地很小一部分产能，远远满足不了我们客户的需求。二期第一阶段，利用一期已建好的基础设施和厂房，投入一半就可以达到同样的产能，产品需求现在就可以看到，二期建设效率和成本优势相比一期优势非常明显。
6、 问：对三星、LG等在国内投资建锂电池厂当升怎么看？
答：当升与三星SDI、LG已有多年的合作，优秀的产品品质及全面的客户服务为当升积累了更多客户的认可，对我们肯定是机会。NCM也有很多细分的路线，当升的多元产品线是比较全的而且紧跟市场趋势，已经形成稳定的供应关系。新的电动汽车车型在不断研发中，现在的研发趋势是汽车厂商及锂电池供应商与材料供应商一起开发，当升的合作机会非常多。
7、 问：当升的材料已经用到车上了吗？

答：已经用到车上了，因为跟客户签有保密协议，客户与车企也有保密协议，不方便透露具体信息，还请谅解。
8、 问：中鼎在手订单1.58亿元是今年实现的订单吗？主要来自哪个终端领域的增长？

答： 1.58亿元是中鼎高科截至6月中旬的在手订单、已签订框架协议和需求意向订单的合计，绝大部分今年年底前能够实现。这些订单主要还是来自消费类电子的增长，少部分来自医疗。从地域看主要是东南亚、韩国市场在增长。
9、 问：这是一次外延式并购，当升和中鼎高科以后在业务上以后如何协同？

答：当升和中鼎客户的客户重合度非常高，是同一产业链的不同领域，渠道方面相互拓展的优势自不用说。前段时间中鼎高科参加展会，有人咨询将中鼎的自动化设备用到锂电池行业的可能。虽然当升的海门工厂引入国外设备后自动化程度较高，但是锂电行业里，不管是材料生产还是电池生产存在大量的人工操作过程。中鼎高科掌握智能装备的核心——运动控制器，未来中鼎高科的技术和产品将会逐步拓展至锂电材料制备、锂离子电池制造、超级电容器制造、机器人以及新能源汽车等智能自动化生产新领域。此外，当升科技将充分利用国有控股上市公司的平台优势，通过资金、市场、技术、信贷、政策、人才引进等方面的优势，同时充分发挥多年积累的经营经验和过去并购的管理经验，加快拓展中鼎高科业务发展能力，进一步提高整合后的上市公司盈利能力；同时，当升科技将积极借鉴吸收民营企业在管理制度、经营机制、市场营销、激励机制等方面灵活、先进的经验，进一步推动上市公司体制与机制的转变，提升市场竞争力，实现战略、人才、管理、技术和文化的可持续发展。 


	附件清单（如有）
	公司介绍PPT

	日  期
	2015年7月21日
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