证券代码：000001                                  证券简称：平安银行
平安银行股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                         编号：
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
其他 （投行会议）

	参与单位名称及人员姓名
	券商、基金等各类投资者

	时间
	2015年5月13日

	地点
	昆明

	上市公司接待人员姓名
	董事会办公室

	投资者关系活动主要内容介绍

	介绍公司发展战略、经营业绩，回答投资者提问

1. 银行总体战略
发展愿景：建设国内领先的零售银行；进入股份制银行第一梯队；为集团9000万客户提供配套的银行服务。
“三步走”战略：第一步：在3-5年内，以对公业务为主，同时构建零售业务快速发展的强大基础，跻身股份制银行第二梯队；第二步：在5-8年内，以对公和零售业务并重，实现各项业务快速协调发展，跻身股份制银行第一梯队；第三步：8年后，使零售业务成为我行的主导业务和利润的主要来源。
具体行动路径：2015年是我行确立未来发展趋势的关键期，更是我行向股份制商业银行第二梯队目标迈进的突破期。我行2015年的具体行动路径如下：继续坚持“变革、创新、发展”的指导思想，围绕“快增长、调结构、推创新、做主流、控风险、强管理”的经营策略，以“专业化、集约化、综合金融和互联网金融”四大特色为抓手，以橙e网、行E通、金橙俱乐部、口袋银行、直通银行等平台战略为支撑，不断创新产品、服务和商业模式，加快线上线下业务融合，加大跨界业务整合，深耕产业链金融，不断转变风险理念，强化风险管控措施，提升精细化管理水平，推动各项业务健康、快速发展。
2. [bookmark: _Toc413524856][bookmark: _Toc417059923]信贷投放政策
1）在信贷产品方面：
· 大力发展产业基金，抓住产业升级及并购重组中的业务机遇；
· 顺应我国企业“走出去”战略和自贸区开放趋势，大力发展跨境金融业务；
· 完善“贷贷平安”产品，提供专业、便捷的小微金融服务；
· 在风险资产稳健经营原则下，积极发展高收益消费类金融产品；
· 在确保合规等前提下，鼓励创新，积极发展同业业务，提高投资收益水平和资金使用效率；
· 运用互联网金融，通过橙e网、平安橙子、行E通、口袋银行等互联网金融平台，不断提升批量获客的能力；
· 通过金橙俱乐部、产业基金、循环经济、贷贷平安等产品实现全产业链金融，实现资金的闭环流转，有效提升服务全产业链客户、服务实体经济的能力。
2）在信贷投向方面：
· 围绕民生性基础建设，积极进入交通、物流、棚户区改造、新型城镇化建设等领域；
· 大力支持已有产业的绿化及升级、高端装备制造业、战略新兴产业；
· 加快对“医、食、住、行、玩”等居民消费升级领域的布局，如：移动互联网、物联网等信息消费，绿色消费，住房消费，旅游休闲消费，教育文体消费，养老健康家政消费。
3）在信贷风险控制方面：通过设定风险抵补类限额、风险收益类限额、资产质量类限额、监管类限额、资产结构类限额、公司业务类限额指标，引导业务发展、增强资本约束、降低集中度风险、优化信贷结构、实现信贷资源的高效、合理配置，提高资本收益率。
3. [bookmark: _Toc413524859][bookmark: _Toc417059926]橙e网相关情况介绍
橙e网定位于助力中小企业电子商务转型，打造“熟人的生意圈”，提供最全面的线上供应链金融综合服务。我行在2015年将坚持执行“共性平台+应用子集”的发展战略，互联网金融基础平台建设与分行、行业事业部等前台应用与营销拓展紧密结合、互为促进，加速互联网金融创新探索。
橙e网的目标客户是以供应链/商圈业务为基础的中小企业客户群，橙e网为中小企业提供线上融资、生意管理、理财管理等各项线上金融服务。
橙e网为广大中小企业提供线上融资、生意管理、理财管理等各项线上金融服务。例如生意管家是我行面向中小企业推出的免费进销存管理云平台，可在线上吸引大量中小企业注册使用，截至报告期末注册用户近30万。在提供商流服务的基础上，可进一步向客户提供金融服务，包括支付结算、授信和理财，批量转化为我行客户，实现批量获客的目的。

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	2015年一季度业绩PPT（请参见bank.pingan.com投资者关系-公司推介栏目）

	日期
	2015.5.13



