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二六三网络通信股份有限公司 

关于签署战略合作协议的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，不存在虚假 记

载、误导性陈述或者重大遗漏。  

 

二六三网络通信股份有限公司（以下简称“公司”）于 2015 年 9 月 9 日同

北京众信国际旅行社股份有限公司（以下简称“众信旅游”）签署了《战略合作

协议》（以下简称“协议”）。现将相关情况公告如下： 

一、 协议双方情况介绍 

公司是中国通信市场上新型通信运营服务商的代表，以国内企业和商务人士、

海外华人家庭为主要服务对象，在利用互联网和租借通信网构建虚拟运营能力的

基础上，满足上述细分用户群体的差异化通信需求。在个人客户市场公司的战略

是在为海外华人家庭客户提供包括 IP 电话、IP 电视、宽带接入等互联网综合服

务的基础上，面向全球商旅华人和海外长居华人开展个人移动通信服务，并进一

步开拓基于移动互联网的海外华人、商旅华人的综合信息服务，从而成为最大的

跨境华人综合通信服务商。公司在企业市场的战略是通过融合互联网技术和通信

网资源，满足大中小各类企业客户降低通信成本、增强管控能力、提高协作效率、

激发协同效应的诉求。 

众信旅游是中国最大的出境游运营商之一，是中国首家民营旅行社上市公司。

随着中国出境人口规模的迅猛增长，用户构成和市场需求呈现多元化、多样性的

发展态势，众信旅游的战略定位从“出境游服务平台”逐渐升级成为“出境综合

服务平台”，该综合平台将包括出境游业务平台、目的地生活服务平台、海外教

育服务平台、移民置业服务平台等，业务范围将涵盖出境旅游、商务会奖、游学

留学、健康医疗、体育旅游、移民置业等多方面出境服务。除了直接提供服务的

出境综合平台外，众信旅游以大数据管理及互联网金融作为后端支持，计划打造



“出境云”大数据管理分析平台及出境互联网金融平台，前者将提升出境服务业

的效率，使得资源、客源、渠道能够统一管理，挖掘分析消费者的需求，提供定

制化的服务；后者将提升对个人客户服务的完整度，帮助客户解决在交易过程中

所涉及的金融问题。 

二、 合作协议的主要内容 

（一） 合作的内容 

1：向出境商旅的中国客户提供全球漫游通信服务。众信旅游发挥其在国内

市场强大的分销、直销能力和品牌影响力，面向中国出境商旅、旅游人群，在其

销售渠道中导入特定的境外漫游通信产品，以达到快速完成市场覆盖和销量提升

的目的。公司结合目标客户的行程特点和旅行需求，发挥其在通信资源获取、产

品设计、通信体验、维护运维和客户服务优势，确保产品竞争力和客户满意度。 

2：向在北美居留的华人华裔提供旅行和生活服务。公司发挥其在美国、加

拿大华人华裔用户群体强大的品牌影响力和销售能力，面向在两国长期居留的华

人、华裔人群，在其销售渠道中导入特定的观光、门票、吃住行、换汇等生活服

务，以达到快速完成市场覆盖、品牌建设的目的。众信旅游结合潜在目标客户的

需求，发挥其在欧洲、亚洲、澳洲等区域的商旅、观光和本地生活资源获取优势，

设计出适合的产品内容和促销方案，确保产品竞争力和客户满意度。 

（二） 合作的形式 

合作方式的选择，由双方根据上述两项合作内容的实际需要和发展节奏，另

行协商确定战术动作、订立合作协议，包括但不限于如下形式：1、销售合作，

即供应方按照其原来的产品标准、产品包装和自己的品牌和促销方案，将产品/

服务提供给销售方进行渠道投放供客户选择购买，销售方按照销售量和结算价格

表与供应方结算。2、产品合作，即双方根据客户细分后的市场需求，联合设计

和开发一款产品，例如面向家庭出境游用户的家庭套餐，打包在众信旅游的出境

游产品中，产品特性专属、产品品牌共有，销售方负责营销推广和收款结算、供

应方负责服务保障。 

三、 协议对本公司的影响及其风险提示 

1、对公司而言，众信旅游在中国出境旅游市场的领先地位与庞大的客户群

体能带给公司在出境通信等方面带来巨大的商业机会。 



2、本次战略合作协议为框架性协议,具体合作事项需另行签署协议,在后续 

相关协议签署落实前,不会对本公司经营业绩和财务状况产生直接影响,敬请广 

大投资者注意投资风险。 

四、 备查文件 

公司与众信旅游签署的《众信旅游与二六三战略合作框架协议》。 

 

特此公告。 

 

 

 

二六三网络通信股份有限公司董事会  

2015 年 9 月 9 日 




