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                                                          投资者关系活动记录表


证券代码：300292                      证券简称：吴通控股
吴通控股集团股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2015-014
	投资者关系
活 动 类别
	□特定对象调研           □分析师会议

□媒体采访               □业绩说明会

□新闻发布会             □路演活动

□现场参观               ■其他(电话会议)


	参与单位名称

以及人员姓名
	电话会议接入各方：

主持人：华创证券研究所通信互联网 马军 束海峰，其他各方如下：
1、张琦 国寿安保基金；
2、刘超 九泰基金；

3、田俊维 天宏基金；

4、邓永明 中信产业基金；

5、沈维伦 中信产业基金；

6、陈建斌 国金基金；

7、蔡胜龙 中科沃土基金；

8、王春 华安基金；

9、朱静 华夏基金；

10、郑丽娟 华泰柏瑞基金；

11、张正 大成基金；

12、伍旋 鹏华基金；

13、刘潇潇 国投瑞银基金；

14、冯敏 银河基金；

15、王浩冰 华商基金；

16、黄鑫 深圳源和资产；
17、赵祥瑗 中科沃土基金；

18、刘珂 德邦基金；

19、周云 招商基金；

20、楚天 华夏未来基金；

21、曹伟良 南山资本；

22、唐杰 首善投资；

23、吴伟 天惠投资；

24、张萌 安邦资产；

25、徐明达 北京神农投资；

26、鲍慎 永达投资；

27、苏军 尚雅投资；

28、鲍伟 名禹资产；

29、牛建斌 齐家资产；

30、葛亮 保银投资；

31、周心勇 天融资本；

32、贺茂飞 东义资本；

33、陈晨 凯石投资；

34、王顺欢 东岭投资；

35、杨涛 上海泓湖投资；

36、沈吉 永安国富资产；

37、姚丽伟 广东君心盈泰投资；

38、唐语祥 明熙投资；

39、杨利 拾贝投资；

40、朱明儒 尚诚资产；

41、姚力玮 广东君心盈泰投资；
42、吴瑶 永安国富资产；

43、汪洋 深圳粤资产管理；

44、唐天 稻泽投资；

45、王明 中信建投证券资管部；

46、许硕 广证证券资管部；

47、汪磊 华泰证券资管部；

48、张清华 华创证券；

49、夏雪冰 国联证券资管部；

50、黄建超 广州证券自营部；

51、张开元 招商证券自营部；

52、丁雅坤 中金公司。

	时        间
	2015年10月27日下午15:00

	地        点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	公司副总经理、董事会秘书姜红女士

	投资者关系活动

主要内容介绍
	主要内容如下：
姜总首先介绍公司基本情况及三季度报告
答复：本次三季度报告，总的来讲，达到了我们的预期。从整个业绩的表现来看，吴通收购了国都和互众之后，业绩情况出现了很大的好转。另外，因为互众合并进了本季度报告，使得本期利润有了大幅上涨。
同时，公司总资产的增长态势也很喜人。从去年的14.5亿增长到现在28.9亿，每股收益也是增长的。这跟我们当初预计的情况也是吻合的。
在通讯运营商方面，我们希望能跟三大运营商进行沟通，看能不能在新的业务上有所突破，让老的业务和新的业务之间形成好的互动。吴通在大数据流量相关的产品当中也已经有了一席之地。所以从目前整个的行业发展来看，我们的收购确实是成功的，做了一个布局的动作。

这里我想提一提这次增发的项目。我们原本想通过智能快递柜的项目做一些发展和整合，但现在终止了，大家都很关心，包括我们互动平台上，都有很多投资者提问。现在把事情的经过跟大家简单介绍一下，以及终止的原因。这次方案出了以后，各界都很关心，给我们热心的打电话，包括我们的投资者还有一些相关行业的企业，他们都跟我们取得了联系，跟我们进行了充分的沟通。沟通以后我们发现，我们想到的事人家已经在做了，我们没想到的别人也已经在做了。他们当中，有轻资产的运作模式也有重资产的模式。每个企业根据自己的特色，在各个方面都有自己独到的地方。而且大多都是全国布局，有一些还采用了加盟的形式。这种直营的发展方式，大家也看到了，包括三泰在内的，小区的铺设速度，大家在生活中也会发现，是越来越多了。所以我们在慎重地听取了一些机构交流的意见，跟行业的企业也进行了充分的沟通，认为吴通目前做这个项目，要想达到我们整合的目的，还是有一定压力的。一个原因在于我们的市场基础有点弱。另一方面，目前的经济形势也不容乐观。近两年，很多公司都在做并购重组，包括跨行业的并购，特别的多。产业也是处在变革期。大家都在寻找适合自己布局的标的。因此，经过我们公司管理层的讨论，大家都觉得既然这件事情风险那么大，可控性和把握性不那么高，所以谨慎一点，把这个项目暂时放一放。如果说未来我们这块业务确实看到了希望，我们再去做再融资，也为时不晚。所以我们公布三季报的同时也公布了取消增发的决定。但并不是说吴通这个项目就不做了，只是说，目前我们规划的规模不会像我们之前披露的方案那么大，规模上会控制。

基于这些情况，再结合三季报，我们未来的发展是可期待的。在我们现在的业务发展的形势下，我们也预计了第四季度的情况，预计比上年同期也是要增长很多的。

吴通有资本市场这个平台作为支撑，也有我们的战略选择，会因时因势的不同，做出正确的选择，吴通未来的方向是不会变的，对于重资产的企业暂时不会介入，当前，“互联网+”的产品，我们是会继续从这个方面入手。
综上，我相信大家能支持吴通，谢谢大家。

Q&A环节

（一）、您刚刚也提到，我们公司本次终止增发的项目已经终止，我们现在也有一些制造的环节，宽翼及我们本身的业务，公司这块有没有什么想法，这一块的规划？
答复：老的业务这部分，我们也在做一些转型。从5G的市场来讲，5G的连接器，叫迷你连接器。电子，硬件产品越来越小了。未来的基站铺设，跟原本的基站模式也不一样，对我们未来的规格上的要求，产品性能上的要求越来越严格，而且越来越小型化，这个对吴通的要求越来越高。针对这个发展趋势，吴通在连接器这一块，产品还是在接插式这个方面。我们这次参加行业分会的时候，我们的总工程师陈国华先生把我们新发明的一款便捷式快插的连接器拿到会上与行业里的人士分享，目前这一款产品我们也在申请IEC标准，这个如果可以申请成功的话，对我们未来安装这些连接器，应该都会有很好的提升。目前这个发明专利我们已经在申请了。在这一部分产品的技术研发上面，吴通一直没有停下投入。市场这块，也尽可能的让市场人员跟移动研究所、通讯类的研究机构做交流，分析到底未来我们做哪一种的产品是符合未来行业发展的。大家都知道，产品总是有它自己的生命周期的。这个生命周期快要到来的时候，我们也是要根据市场的情况，来做技术、研发以及生产的调整。从目前来说，吴通的连接器在这个行业还是属于领先的，大家可以看到，其实采购量是在下降的，而且光的采购量在上升，在做光纤的这块的企业，也还是表现非常好的。在光纤连接器的行业里面，面临的最大问题就是说，毛利率很低。所以从这方面我们也是做了一些控制性的选择。所以目前光的产品，没有什么新的优势。但是在这种情况下，公司也没有放弃，尽可能的跟一些设备商，特别是像中兴，华为这方面也接触的比较多，还有南京的一些光的产品的公司进行了对接。
另外一块，把宽翼归为制造业也有点牵强。宽翼主要是

ODM，其生产主要是委外生产，它主要是技术和销售。宽翼部分业务面向的是智能家居，包括未来的一些智能设备和产品，做一些延伸。一个企业的基因跟他做产品之间是有紧密的关系的，所以我们认为，现在市场上有很多大大小小的公司做了非常不错的产品，只是目前市场化的程度并不高，但是从技术的层面上来讲，还是很喜人的。所以说，很多东西，包括苹果，它就是做了一个很好的整合。把各种技术整合在一起，为人们提供各种各样的服务。我认为，这是未来宽翼发展的一个方向。所以说，宽翼具备了软硬件人才，这就是当初吴通要收它的原因。大家知道，原本吴通的架构是以通信设备加工为主体的产品，跟电子相关的东西相差蛮远的。但是因为收购了宽翼、国都和互众，吴通的人才结构发生了根本性的变化，也就是我们在软硬件人才这个方面，有了一定的基础。
问题二：公司在国都的流量和大数据这块有没有实际上的进展和更新？
答复：国都目前主要合作的运营商就是中国移动，目前也是在跟他们就流量这方面在进行洽谈。目前还没有签订合同。市场人员和技术人员已经在就合作进行沟通。具体能够达成哪块业务，暂时还没有确定。不过国都在这块的技术上没有障碍，通道服务，双方对应的接口，包括一些功能的实现以及服务架构的搭建，都不陌生。现在就是看中国移动到底把哪一块的业务给他们，跟他们原本的产品架构对接。但是目前没有签合同，我现在也不能跟大家讲一些具体的东西。
下面谈谈互众，还是一直在做流量变现的工作。通过媒体方实现流量变现。它原本的业务是在PC端，现在也在做一些手机端的流量。很多媒体现在的广告形式非常的丰富，相应来讲，它需要开拓更多的客户，与客户有效的沟通，加强它精准投放的效果。互众在北京的公司与媒体的合作非常紧密，它在上海的公司主要是一个销售公司，上海是一个经济非常发达，商业信息非常集中的地方。所以它的客户这块更多一些。从目前来看，它的业务的增长与它客户的增长有密不可分的关系。所以它的业务不仅是PC端有，现在PC端的业务实际上还是占到它自身业务收入的百分之六七十，手机业务在慢慢增长，这跟智能手机的发展有很大的关系。这也就是为什么，互众也在往手机端流量运用发展，目前它的占比还是比较少的。这块业务未来的增长对互众来讲也是非常重要的。所以说我们内部开会的时候，也建议他们做一些手机业务方面的开拓，他们表示也在做一些摸索。
问题三：国都流量经营这块有没有什么规划，明年大概要做到一个什么样的规模。
答复：因为我不是做业务的，我不能给大家一个明确的数据说明年要做到多少。但是我要告诉大家，在我们的定期会议上，我们给每一个子公司在业绩上是有压力的，我们对他们的要求是很高的。这个月我们管理层会议上，把目前我们每一块业务存在的问题，做了一些探讨，也已经给各子公司下达了相应的指标，希望他们能有突破。这个话题，我希望年报的时候再给大家谈的时候，能有一个明确的数据，或者是里程碑式的一个突破，到时候由我们子公司的负责人给大家说出来，我相信，大家更加愿意接受。
问题四：母公司目前还是亏损的情况，主要什么原因？
   答复：主要的原因是，一方面，今年我们支付我们的交易对价的现金部分（宽翼对赌的话，每年业绩达成有一千万的现金支付）；再加上母公司管理费的增加以及支付并购重组中介机构的费用增加所致。

	附件清单（如有）
	无

	日        期
	2015年10月27日


