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投资者关系活

动类别 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

东方证券——潮宏基三季报及最新投资情况电话交流会 

时间 2015 年 11 月 04 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员 

董事会秘书：徐俊雄 

证券投资主管：江佳娜 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、公司线上业务的发展情况？ 

答：公司 2009 年开始建设珠宝电商平台，今年前三季

销售已经超过一个亿，同比增幅约 140%，其本身增速还是

很快的，但目前线上业务占总收入的比重只有 5%左右，与

珠宝本身属于体验性消费有关，且单品价格较高、个性化

强，较其它消费品不同，目前来说，消费者通过在门店试戴

和购买的意愿更强一些。未来潮宏基会利用网络平台进一步

推动线上线下业务相结合的复合型模式。 



2、目前很多珠宝公司都在布局供应链和产业链金融，

公司与粤豪珠宝的合作与同行有什么差异，具备哪些资源

优势？ 

答：本次与粤豪合作设立一帆珠宝云商与一帆金融公司，

打造黄金珠宝产业供应链平台和金融服务平台。其中产业供

应链平台（也即 B2B 平台）主要在于改变现有珠宝行业产品

链中，从工厂到终端中间批发环节的传统模式，让零散在全

国各地的拥有 1 万多家珠宝零售门店几千个零售商与上游 3

千多家工厂能够在平台上直接进行摄合，从而提升成交效率

及订单的准确性，免除了下游零售商亲临批发卖场的麻烦，

同时也减少批发卖场的库存占用，降低各方成本，大大优化

整个产业链的供应体系。另外，未来我们将通过这个平台做

一些管理和服务的延伸，同时也将收集产业链各环节大数据，

作为行业数据价值挖掘的核心。同时我们还将在 B2B 平台的

基础上搭建设计师开发平台，进一步打造融合 B2B 和 B2C 业

务的定制化业务平台。 

另一个项目是金融服务平台。目前，无论是加工制造商、

品牌商、还是零售门店加盟商，甚至包括门店所面对的顾客，

都可能有融资需求，同时也存在不少缺乏投资渠道的投资需

求。我们通过搭建供应链金融平台和 P2P 平台，低成本高效

率匹配资金的投融资需求，拓宽企业融资渠道，解决他们的

资金压力，并为中小珠宝企业存货提供价格波动风险对冲工

具，为整个产业链提供贴心而安全的金融服务。 

这两个平台的优势在于：首先粤豪国内珠宝首饰最大的

批发商之一，线下的业务规模较大，适当引流，就可迅速上

线做大规模。其次，潮宏基作为国内珠宝行业的龙头企业，

能够为该平台做一些管理输出，帮助他们提升经营管理能力。



而在 P2P 平台的发展方面，粤豪珠宝上游的供应商和下游的

零售商资源则是很优质的业务开发对象，同时潮宏基可以提

供百万级会员的引流作用。此外，我们这次还引进了贺春雷

先生为首的管理团队，贺先生曾任职银行多个部门的负责人，

他对风控管理以及包括一些黄金结构性产品非常熟悉，相信

他及他的专业团队能为我们做好维护。 

3、FION 与郭桢桢合作的 F.POPS 品牌何时推出？ 

答：F.POPS 是 FION 与 Prada 和 Armani 前任产品总监郭

桢桢女士合作的项目。从年初开始展开合作，会以 FION 为核

心延伸女包多品牌，今年就针对少淑市场开发了 F.POPS 子品

牌，产品定位在 20-30 岁的年轻女性，该品牌近期即将在深

圳、台湾开设专营店，到时一个国际化的少淑时尚女包品牌

将让大众赏心悦目。 

 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流

与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

附件清单 无 

日期 2015 年 11 月 05 日 

 


