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广东潮宏基实业股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                        编号：2015-007 

投资者关系活

动类别 

□√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 □ 一对一沟通 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

国泰君安 陈彦辛 

浙商基金 赵柳燕 

时间 2015 年 12 月 03 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待

人员 

董事会秘书：徐俊雄 

证券投资主管：江佳娜 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1、公司线上渠道销售情况？  

答：今年前三季公司线上销售已超过 1.5 亿，同比增幅

约 140%，其本身增速还是很快的，并且依托线下渠道已积累

的逾百万会员和广泛的客户业务资源，公司线上与线下渠道

协同效应明显，仅“双十一”当天，CHJ 珠宝销售 2700 多万，

增速超过 100%；FION 女包突破 2100 万，增长率高达 230%，

品类排名从去年第十六名跃升至第二名；而拉拉米也实现总

销售 6800 万，较去年同期增长 7倍多，位列天猫国际第一。

2、公司为何选择和粤豪合作进入珠宝 B2B 和供应链金



融领域？ 

答：一方面基于对中国时尚珠宝行业现状及未来发展的

分析，深圳作为中国珠宝最重要的集散地，其卖场模式发展

到一定程度本身有转型需求，另一方面是“互联网+”带来的

变化，几乎所有的传统产业及商业模式都在思考着怎么样与

互联网的结合。 

3、公司与迪士尼主要合作什么？ 

答：公司与华特迪士尼签约获得迪士尼“爱丽斯梦游仙

境”、“小鹿斑比”及“玛丽猫”三个经典卡通形象的珠宝

首饰独家授权。其中“玛丽猫”与“小鹿斑比”部分主题新

品已完成设计开发，并于 11 月底上线销售。 

4、公司未来的发展规划？ 

答：从目前整个中国市场来说，中产阶层的消费空间很

大。不管是受国家政策影响，还是来自于消费者自身购买意

愿(即改善生活质量、提高自己社会地位)的驱动，其实从整

个经济发展阶段来说，中产阶级必然是会快速发展起来的。

消费升级第二阶段已经到来，而中产阶级的壮大将会带来巨

大的消费市场。换句话说，市场不缺购买力，缺的是适合市

场的产品。潮宏基将瞄准快速成长的中产阶级消费升级市场，

以时尚消费品产业运营经验为基础，利用公司在中国市场的

资源和渠道，通过新增不同的产品和服务，为我们的核心顾

客群（即中产阶层女性消费者）打造一个时尚生活生态圈。

目前公司已经拥有 100 多万的会员，1000 多家线下零售

门店，我们将通过不断进行产品和服务的延伸，满足核心客

户更多需求，未来发展方向主要以珠宝及箱包为核心，寻找



与公司战略定位、经营管理相符的品牌进行协同，包括手表、

眼镜、香水及化妆品、保健品等产品品牌，以及与之相关的

服务类连锁机构，如美容连锁等领域。 

 

接待过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流

与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息

泄露等情况。 

附件清单 无 

日期 2015 年 12 月 04 日 

 


