证券代码：300417                                   证券简称：南华仪器
佛山市南华仪器股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                    编号:NH/IR2015-13
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中融人寿保险      刘长江


	时  间
	2015年12月23日16：00-17：00

	地点
	南华仪器公司一楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	伍颂颖  周柳珠

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、我国机动车尾气检测市场还有多大？行业前几年以及今后几年（预计）增长速度？南华仪器目前主营业务的生产、销售状况、市场范围和份额如何？
答：根据公安部交管局近日公布的数据，截至2014年底，我国机动车保有量达2.64亿辆，其中汽车保有量1.54亿辆；私家车与2013年相比增长19.89%。尾气检测市场与汽车数量相关，对于尾气检测市场，行业内的增长速度没有相关的统计数据。
南华的主营业务是机动车排放物检测仪器及系统、机动车安全检测仪器及系统。根据2015年第三季度报告显示，营业总收入1.25亿元，比上年同期增长26%；产品销售以国内为主。
目前公司已成为国内机动车排放物检测仪器、工况法系统、机动车安全检测仪器（前照灯检测仪）三大系列产品的主要供应商之一。
2、公司主要客户、占比、粘性，订单状况，产能和开工率如何？
答：公司的主要客户包括各级机动车综合(安全)性能检测机构、环保监测部门，各类汽车维修业、汽车制造厂(3S、4S店)，科研院校以及军队机动车维修/检测部门。检测站占比多些，没有具体统计数据。
公司通过核心技术的研发、提高产品的质量、以优质服务促进销售等方式提高客户粘性。在第三季度报告中，公司披露已签订未执行或未完成执行的重大合同订单3161万元，数量分散的订单2908万元。目前公司生产场地和产能不足是公司进一步发展壮大、提升竞争力的主要障碍。
3、公司在哪些地区具有竞争优势？核心竞争力有哪些？怎样保持？主要竞争对手的情况，相比各有什么优劣？
答：公司在华北、华东、华南地区销售占比较高；公司的核心竞争力体现在技术研发、产品质量、成本、服务、客户资源与品牌等方面。按照单项产品划分，公司的主要竞争对手及其分析可查阅招股说明书。 
4、 国家机动车排放标准将会逐步提高，检测项目也可能增加, 公司技术上准备如何？
答：排放标准提高后，对在用车排放更加严格，对公司业务有正面影响，公司有这方面的技术储备。
5、今明年的生产经营计划、在建项目进展和预期回报？
答：公司每年初制定一年的生产经营计划。募投项目属于新厂房的建设，需要经过规划设计、施工、建成投产等各阶段，募投项目用地的建设进入单体结构设计阶段，因此募集资金投入相对少些。预计明年上半年动工建设，建设期预计1.5年。有关募投项目预期回报请查阅招股书中的募集资金运用的章节。
6、公司今后主力发展方向如何？今后还是在机动车环保检测领域发展，还是可能扩展到其它领域？
答：未来公司主要发展的增长点和产品线来自四方面：①来自现有的产品。虽然汽车的增量速度减慢，但汽车的绝对增量是很大的；②来自机动车检测机构的社会化趋势，刺激更多的社会资本的投资检测行业；③行业标准的更新，推动检测设备的更新换代；④扩大产品线，如募投项目固定污染源的检测设备和系统。公司未来会向环保领域发展。
7、公司目前的财务状况，今年（明后年）营收、利润及增速的展望；
答：目前财务报告还没有出来，没有具体的数据。
8、 利润分配情况、有无再融资计划？大小股东增持或减持承诺？
答：大股东的限售期为48个月，两位高管的限售期为36个月。有关承诺请留意定期报告。对于股利政策，公司将根据盈利状况和发展规划由董事会提出具体的分配方案。
9、董事长等高管团队的情况，员工持股，股权激励，企业愿景等。
[bookmark: _GoBack]答：5名董事有3名在公司任职，并担任高管。其余4位高管均在公司分管不同的部门；公司有32名员工持股。公司的愿景是致力发展成为国内领先、具有一定国际影响力的环保安全检测产品生产企业。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年12月23日



