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01. 公司基本概况
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企业文化
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业务结构
由传统科技制造型领域转向互联网品牌营销领域
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股权结构

并购重组前

大股东持股

59%
资产负债率

17.5%

并购重组后

陈亚妹 乔昕

合计：59.04%

47.75% 11.29%

深圳市实益达科技股份有限公司

（002137）

并购重组前

合计：50.51%

陈亚妹 乔昕

37.68% 12.83%

深圳市麦达数字股份有限公司
（002137）

并购重组后



02. 2015年度并购重组事项



顺为广告1.5亿现金
2105万股

奇思广告0.76亿现金

7383万股

配套募资者：
• 大股东
• 管理层
• 和君
• 海印股份等

麦达数字
4934万股

并购交易方案
大股东出资2亿元，与管理层共同认购配套募资

2015年7月，公告拟6.35亿元（40%现金+60%股份）支付收购

顺为广告、奇思广告和利宣广告各100%股权。

配套募资：
本次交易对价及费用

• 数字创意交易平台
• 移动媒介交易平台
• 程序化购买项目

奇思广告

利宣广告

0.76亿现金
2285万股

0.28亿现金
544万股

6.35亿元

麦达数字
(002137)

6.35亿元



第一代数字广告人

第一代数字创意人 第一代社交营销人

标的公司的并购价值

行业优势

人才优势

客户优势

品牌客户营收空间 2万亿

业务聚焦的行业规模最大

汽车、快消、时尚

汽车领域
奥迪、宝马、雷克萨斯、Jeep、克莱斯勒

时尚领域 LVMH、万宝龙、LEE

快消领域 贝因美、汤臣倍健
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实现互联网数字营销服务增长

“内生式+外延式"

策略

创意

内容
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03. 企业级服务战略规划



宏观经济不佳，人力成本上升
驱动企业级SaaS服务爆发性增长

人力成本年均10%-20%的增幅

导致行业盈利能力大幅度下降

企业降低人力成本的可选路径

投资企业级SaaS服务：
提升销售、研发、制造、供应链等环节的工作效率，降

低人力投入。

投资工业4.0：
引入智能制造生产线，通过工业自动化减少人力投入。



美国市场，企业级SaaS服务如火如荼

成功替代传统软件业态

Salesforce

3522亿￥

Aetna

2598亿￥

Workday

932亿￥

Adobe

平均市值

“1000亿￥"

Intuit

1748亿￥

Cigna

2564亿￥

Checkpoint

1020亿￥

Zendesk

156亿￥

Netsuite

456亿￥

Adobe

932亿￥

Hubspot

129亿￥

总市值

“2万亿￥"



中国市场的企业级SaaS服务

正在以年均60%-70%的增速快速增长



互联网+大潮，颠覆了传统商业模式

以SaaS为核心的新生态圈形成

零售

代理

数据
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第二阶段
打造SaaS产业集群 以数据为中心

整合SaaS产业集群。

第三阶段
打造生态圈

路标：
以企业级SaaS服务为切入点
打造以SaaS为核心的生态圈

投资控股细分市场
领先的SaaS服务提供商。

第一阶段
进入SaaS行业 投资控股3-5家细分市场

领先的SaaS服务提供商。

整合SaaS产业集群。

重点布局SaaS CRM领域

在金融、医疗、教育、快消品
等领域打造SaaS产业集群

在金融、医疗、教育、快消品等领域
整合SaaS产业集群，打造生态圈



04. 传统业务定位



2018年

2017年

2016年3月

2015年12月

2016年6月

2015年11月

挂牌

受理通知 启动股改

完成改制

申报

挂牌

启动股改

挂牌

受理通知

挂牌

传统业务盈利状况明

显改善，下一步实现

资产证券化
2015年10月

2015年7月

汇大光电 实益达照明 实益达工业 电明科
技

启动股改

受理通知 启动股改 受理通知



再次感谢各位对麦达数字的
信赖和支持！

助推“互联网+商业价值引擎”腾飞

“既然我已经踏上这条道路，那么，任何东西都不应妨碍我沿着这条路走下去。”— Kant

信赖和支持！


