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拓维信息系统股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2016-002 

投资者关系 

活动类别 

■特定对象调研                 □分析师会议 

□媒体采访                     □业绩说明会 

□新闻发布会                   □路演活动 

□现场参观                   □其他  

参与单位名称 

及人员姓名 

中信证券肖俨衍，尚雅投资姜斌宇，宝盈基金赵睿，方正富邦

基金巩显峰，决胜网龙明，景泰利丰何少，中信产业基金孙通

通，广发证券张阳，中再资产程军 

时间 2016.03.08  上午 9:30 

地点 四楼会议室 

公司接待人员 龙麒  李雯  陶靖 

投资者关系活动主要内容介绍 

经过去年对海云天、长征等公司的收购，公司目前已经完成了针对教育产业

布局的第一步整合，形成 K12 及幼教两大发展方向。通过战略整合，公司拥有了

全国最大、布局最全的从教委、学校到家庭、学生（幼儿），校内和校外相结合

的 0-18 岁渠道资源。 

公司选择做幼教，是基于公司原有的幼儿教育相关业务以及积累的用户群，

针对教学、安全、健康等目标，围绕家庭和幼儿园两个维度提供服务。针对 0-6

岁幼儿资源，公司拥有长征强大的幼教课程自研系统，以打造丰富生动的多媒体

互动课堂，目前已开发至长征第五代产品；此外，公司原有宝贝故事、爸爸去哪

儿等一系列线上精品内容累积了广大用户群，将为公司构建云宝贝 O2O 平台提

供优质资源储备。 

K12 领域，公司将以云校园为核心基础，融合云测练、云课堂、云阅卷、云

评价核心应用，为教育机构解决管理需求，满足教育主管机构、学校、教师对于

“学、练、测、评”的需求，并为校外第三方教育机构提供教研、教学、管理、

交易的服务，以此构建 k12 智慧教育云平台。 
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Q：公司经营重点在哪？ 

公司游戏业务已基本布局完整，内容上继续围绕强化精品策略，主打小而精

美的游戏产品，进行全球化的运营发行，以“小而精+全球化”发展路线谋求稳

定发展，公司将来不会投入过大精力去经营游戏业务。 

软件业务是公司赖以起家的业务，公司拥有稳定的客户，今后的策略是维持

在原有基础上的不断升级，并建立完善机制，任其自我发展即可。 

教育服务将是公司当前重点发展方向，公司的资源侧重点将放在教育行业。 

 

Q：线下教育情况？  

2010 年，公司从开始决定做教育时，就有进行线下教育的尝试。当时教育模

式尚不清晰，公司在移动教育、互联网教育和线下教育三个方面进行了布局： 

首先，公司与运营商合作开展校讯通业务，并进行全国性拓展；其次，公司

与区域名校进行合作，获取名校内容资源，并通过公司线上渠道（名校资源网络

平台）进行推广；最后就是开展线下培训，与上述两项布局形成三位一体，达到

相辅相成协同发展的效果。 

虽然公司当时做线下培训只有一个尝试，但我们认为只有做过线下教育的企

业或个人才会对教育有更深入的一个理解。经过多年的沉淀，公司对教育历经了

从模糊到清晰的认识，且最终朝向了明确的方向发展。公司现在做线下教育更加

重视内容产品的打造，公司线下培训目前在本省内已经形成作文、数学培训的知

名品牌，在省内拥有较大影响力；公司还注重进行师资培训，提高公司线下教育

教学、教研能力，保障线下教育的良性发展。  

公司没有单纯地只做线下教育这一个模块，主要是因为线下教育对管理要求

高、压力大、模式重，不利于公司的均衡发展。公司凭借现有线上教育资源和渠

道，结合线下教育进行线上线下互补发展，为线上渠道吸引更多教师、丰富线上

教育内容。线下教育是公司的尝试，作为公司教育服务的辅助业务，可通过收购、

引进等方式复制，进行跨区域发展。公司发展教育业务的重点最终会放在线上部

分。 
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Q：公司线上教育的情况？ 

公司以前的线上教育模式主要是与名校合作，将获取的教学资源臵入公司自

己的名校资源平台，以录播方式进行教学和辅导；随着用户需求的提高以及技术

的进步，在内容层面，公司一方面通过吸引优秀团队进行自有教学资源的研发，

另一方面通过收购形式直接获得省内外优质教学资源；在技术层面，做出了属于

公司自己的直播引擎，以更灵活多样的方式通过直播课堂进行线上教学辅导及互

动，较录播方式而言更具有吸引力。 

公司线上课堂即云课平台是去年下半年才开始推广，严格来说，目前还是测

试阶段，并没有进行大力推广。目前注册用户 3-4 万，付费用户 7-8 千。当前先

打好坚实的基础，以便今后进行跨区域的复制发展才会更稳更快。 

今年将是抢占市场的好时机，公司将 “校内+校外” 两手抓。校内方面，

打造集学校特色管理、家校互联、校园空间、教学与学习中心为一体的云校园，

解决教育机构的管理需求，通过云课堂、云测练、云阅卷和云评价等应用服务满

足教育主管机构、学校、教师对于“学、练、测、评”的需求；校外方面，将公

司过往提供教育服务业务积累的资源和数据向校外第三方教育机构进行精准导

流，并为其提供教研、教学、管理、交易的服务，校外第三方教育机构的优质内

容也将入驻公司教育平台，进而形成良性互动，持续提升平台粘性。 

 

Q：公司目前人员情况？ 

公司去年底已有 3680 名员工，较之前一年新增 1000 余人，主要是因为公司

在 15 年完成了对火溶、海云天、长征教育的收购，相关员工并入公司的结果。 

 

Q：公司重组方业绩对赌情况？ 

2015 年，除火溶外，其他包括海云天、长征教育在内公司均完成了业绩对赌。 

火溶没有完成去年的业绩对赌，主要是新研发游戏上线时间较预期晚，导致收入

延后，同时，影视 IP 转向较大，新游戏上线的反响比预期有较大的落差所致。即

便如此，火溶仍旧完成了 2015 年度对赌业绩的 80%以上。 

今年，公司对重组各公司完成业绩对赌都是充满信心的：海云天、长征教育
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在与公司整合中形成共振，业绩保持增长；火溶自研的啪啪三国上线两年以来，

目前仍能维持千万左右的月流水，同时龙门镖局和龙战争也在去年底陆续上线，

数据逐步达到精品状态，今年还将继续深耕日本游戏市场，并开拓阿拉伯市场。 

附件清单 无 

日期 2016.03.08 

 


