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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

太平洋证券：雷强、刘晶敏 

华泰证券：丁宁、何昕 

国信证券：戴瑛知  

 

时间 2016 年 3 月 18 日上午 10:00 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事、副总经理兼董事会秘书：金红英 

证券事务代表：王云 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次活动交流提及的问题及答复如下： 

1、公司 2015 年度的经营业绩如何？ 

答：2015 年度，公司实现营业收入 50,625.53 万元，比上

年同期略减 4.12%；归属于母公司所有者的净利润 5,122.83 万

元，比上年同期增长 21.41%；主要原因是公司紧紧围绕发展

战略，加快主营业务的优化升级，大力推进降本增效，提升运

作效率，不断优化产品结构，加快技术升级，实现利润同比增

长。 



2、公司未来的发展战略是？ 

答：公司将围绕国家“十三五”发展规划，结合公司

2016-2020年的发展规划，提出未来的发展战略如下： 

（1）坚持加快全面实施主营业务升级优化，重点转变创新

思维，转变创新商业模式。 

（2）坚持加快全面实施能源互联网+储能，重点发展分布

式智慧能源+储能。 

（3）坚持加快全面实施新能源汽车互联网服务平台+汽车

运营，重点抓平台落地、电动车规模化落地。 

（4）坚持加快全面实施以城市网、公路网集中式智能化微

网汽车大型充电站，重点抓储能技术落地，实现减少分布式电

源的间歇性对电力系统的影响及削峰填谷，智能用能，推动电

力消费革命和增值服务。 

为实现公司未来战略目标，应增强金融创新和投融资效

率、效益，加快储能、新能源汽车互联网平台并购或合作，将

公司打造成为以环保、节能、新材料、新能源行业优势显现的

企业，借助国家“十三五”开局，将互联网+智慧能源+绿色出

行打造成为行业内的领军企业和优秀上市公司。 

3、公司收购北京百能的部分股权是基于什么考虑的？ 

答：2016年3月16日，公司与陆克、孟琳、刘学军、青海

晶盛投资管理有限公司、苏州斐然向风创业投资中心（有限合

伙）（以下简称“斐然创投”）及北京百能汇通科技股份有限公

司（以下简称“北京百能”）签署了《北京百能汇通科技股份

有限公司股权转让及增资扩股协议》，公司拟以自有资金人民

币800万元收购斐然创投持有北京百能的全部股份即8%股权，

并在上述股权交割完成后，公司再向北京百能增资人民币

7,975万元，认购北京百能5,525万股，增资扩股后公司持有北

京百能的股权增加至51.0780%。 

北京百能是一家以电力储能为核心技术的新能源解决方



案提供商，是中关村高新技术企业、国家科技部火炬项目单位、

北京市专利试点单位，是我国最早从事锌溴液流电池开发和生

产的企业之一。除储能核心技术外，北京百能业务布局于储能

光伏电站、智能微电网、储能电力银行、新能源汽车充电站和

光伏电站智能运维等领域。 

因北京百能在以电力储能为核心技术上的新能源产业布

局上与公司能源互联网的业务形成良好的互补，因此，公司有

意收购其部分股权，并对其增资扩股获得控制权。 

本次收购及增资完成后，公司将引进北京百能的科技平台

与管理团队，从技术、人才、市场、销售等多方面提升公司在

能源互联网领域的业务实力，为未来项目的开展奠定市场基

础；同时，本次交易有利于公司进一步完善能源互联网的产业

布局，在推进光伏电站、电动汽车和充电桩业务的同时，公司

能迅速进入智能微电网、储能电力银行、光伏电站智能运维的

新业务领域，并与国内发电集团、大型央企达成战略合作，从

而更好地整合资源，发挥协同效应，提升公司核心竞争力和盈

利能力。 

4、公司在光伏电站方面 2016 年是怎样规划的？ 

答：在新能源光伏电站方面：已并网的项目重点抓发电质

量；已开工项目重点抓紧在今年上半年全部完成验收并网；今

年开工项目重点抓今年底验收并网（因季节性气候影响，今年

预计无法验收并网不列入年度开工计划）；加大已发电优质项

目并购，加强与中国核工业第二二建设有限公司等EPC总包合

作，借助资金实力和成本优势，加大优质发电项目定制规模；

加快招商彩虹新能源基金资金到位，完成储备发电项目并购；

确保今年努力实现1GW光伏发电项目全部发电规模；加强与

华为技术有限公司合作密度，将互联网智能管理平台优化升

级，确保电站资产管理的效率、效益。 

 



5、公司在传统业务方面2016年是怎么规划的？ 

答：在精细化工业务方面：充分利用公司的研发实力，进

一步加大重防腐及涂料市场的投入力度，展开与互联网家装公

司知名房企的合作；进一步提升对客户合作深度、广度和反应

速度；以客户为中心，坚持以“为客户提供优质服务”为着眼

点，完善以核心产品带动关联产品和关联服务，提高市场占有

率。 

在室内环境治理业务方面：重点抓解决方案一体化、平台

化，结合线下、线上，借助电子商务、互联网应用，努力实现

020服务于千城万店、千家万户、千万座驾目标。 

在生物基降解材料业务方面：重点抓紧落实执行国家专项

计划和深圳市生物基材料制品应用示范方案，跟进与新疆兵团

全降解地膜推广应用和院士工作站的合作成果，争取在今冬明

春将成果规模化向市场推广应用，跟进与中粮集团在全国首个

禁塑令的吉林省开展全面合作，抢占市场先机。 

 

附件清单（如有）  

日期 2016 年 3 月 18 日 
 


