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哈尔滨威帝电子股份有限公司 

关于 2015 年度报告投资者关注问题澄清说明公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗

漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

针对近期市场有投资者及研究机构对公司公开信息提出进一步了解的要求，

以及公司 2015 年报披露信息相对简略、有市场信息与年报披露有所差异的问题，

公司郑重声明没有应披露而未披露的信息。其它信息分布在公司之前公告及上市

招股说明书中，由于信息分散不便于投资者对公司的全面了解，现就投资者关心

的问题做进一步澄清说明以便投资者方便准确了解相关信息。 

1、公司主营业务市场未来发展空间及核心产品价格趋势 

从客车行业来看，去年国内大中型客车销量约为17万辆左右。近几年行业受

宏观经济影响，增长比较缓慢，虽然高铁、地铁的普及对客车市场会有一定的挤

占，但中国城市化进程加快以及人口逐渐向城市聚集，大中型客车市场应该还会

增长；从装配率来看，目前全行业装配率水平在50%左右（公司市场部调查数据，

非权威机构发布数据），排放标准等法规的推出会促进CAN总线的技术进一步普

及；对比欧美国家的情况，我国还有一定的提升空间。现在中高端客车基本上配

置了CAN总线，随着行业的发展，我们认为全国市场装配率会达到80%~90%。 

关于产品价格，工业品价格一般长期趋势是逐渐下降，主机厂也有逐步降低

成本要求，售价是会逐渐下降的。但对企业来讲，降低成本是一个永恒主题，控

制成本一方面来自原材料端的成本降低及制造费用的压缩；另一方面是产品的更

新换代带来的价格调整，会有所对冲。从近六七年公司的财报数据来看，公司毛

利率保持相对稳定，长期来看毛利率有下降趋势，但比较缓慢，结合公司财报分

析，预计毛利率在1~2个点左右波动。 

2、市场竞争格局 

目前公司核心产品围绕大中型客车CAN总线市场，主要竞争对手来自于外企



——法国的欧科佳，其他的参与方当前规模还比较小，以目前我们了解的CAN总

线细分市场份额我公司占份额还是最大。公司将努力发挥保持竞争力，以及借助

上市成功登陆资本市场的助力，提升业绩，更好的回报广大投资者。我们判断目

前公司在整个行业的竞争优势还能维持比较长的时间。 

3、公司其他领域市场拓展情况 

卡车市场是公司未来业务拓展的一个重要方向，卡车市场近几年受宏观经济

形势影响比较明显，提升非常缓慢。卡车市场价格竞争比较激烈，采用新技术后

会提升整车造价，基本上在高端车的选配方面采用了CAN总线。因为这两年受经

济影响，CAN总线在卡车领域没什么增长，甚至有些萎缩。我们这个领域的工作

持续在做，但是受市场因素影响，进展不是很快。乘用车市场公司结合自身情况

及市场因素，短期不做为公司战略重点。 

4、公司新产品研发情况及汽车电子技术发展趋势 

公司研发投入覆盖了现有产品的升级优化及重点新产品研发，包括车联网项

目。车联网项目是公司重点推进发展项目，公司采用产学研合作方式研发，以求

产品优越。 

车联网系统产品从功能上主要分为两大块：1）是车载终端，车载终端是与

公司核心产品CAN总线结合，可以很便捷的把CAN总线上的数据收集起来；2）是

后端的大数据平台，大数据平台通过无线通讯把车载端的数据收集后，传到后端

的大数据平台，我们会相应地开发一个大数据平台系统，然后为大数据挖掘做数

据服务，实现车联网服务平台的总体构架，这也是这个产品核心的东西。未来系

统服务目标拟首先围绕客运公司和城市公交，另外主机厂也有潜在应用需求。 

另外需要提醒广大投资者注意的是虽然我们这个项目持续研发了一段时间，

但车联网系统从研发到完成到使用推广，是一个持续的过程。关于将来的盈利点

从哪里获得，现在国内做车联网的相关企业运营模式、盈利点都在摸索阶段，从

互联网角度讲可做的事情比较多，想象的空间比较大，我们也在摸索的过程中。

这个过程本身也是一个市场选择和淘汰的过程，是寻找赢利点的过程。 

当前行业公认的汽车电子技术发展趋势是“智能化”。“智能化”是一个比

较宽泛的范畴，我公司现有的核心产品CAN总线控制系统以及正在开发的车联网



系统均属“智能化”范畴中的一环，公司将努力借助已有技术优势，把握汽车电

子技术发展趋势、丰富产品、拓展市场、提升业绩，以期更好的回报广大投资者。 

5、近期有市场传言公司与北京公交有一些合作 

2006年我们将CAN总线系统推向市场的时候，当时北京将在2008年举办奥运

会，北京公交集团要为奥运会淘汰一批到期的车。北京公交做公开零配件招标时，

我们的CAN总线有幸中标。从那个时候开始，北京公交就一直采用我们CAN总线系

统，其间几次定期公开招标我公司CAN总线产品依然中标，到现在它的更新车辆

仍然采用我公司的CAN总线系统装配。我们没有其他方面的合作，北京公交系统

的其他方面运营项目我们也没有参与。 

6、当前市场热点新能源车辆销量上升对公司销售业绩的影响 

公司CAN系统单套销售价格差异比较大，从两三千到一万元不等，平均价格

在5000~6000元左右。价格和车身长度有关系，8、9米车和25米的车配置的模块

数量不同，两者价格会不一样。公司CAN总线产品是车身控制，与动力总成间有

信息流交互，所以从技术上来看，传统动力车和新能源针对CAN总线系统产品差

异不大，从车身角度来讲，新能源车控制点比传统车稍多一些，所以混动车和纯

电动车单套的价值比传统车略高一点，但高得不多，没有对公司业绩产生显著影

响。 

 

特此公告。 

 

 

 

 

 

哈尔滨威帝电子股份有限公司 

董 事 会 

2016 年 4 月 30 日 

 


