


 

 

 

4．问：车用尿素有什么核心技术，公司与其他公司比优势是

什么？ 

答：公司车用尿素产品具有自主的专利技术，生产工艺和产品

处行业领先水平。车用尿素领域，公司目前拥有国家授权发明

专利 2 项，并参与了《柴油发动机氮氧化物还原剂尿素水溶液

（AUS32）》（GB29518-2013）国家标准的编制。公司已建成年

产 60 万吨车用尿素工业化装置及产品检测中心，通过欧盟关于

化学品市场准入的 REACH 认证、德国汽车工业协会（VDA）

的 AdBlue 认证、国际汽车行业的技术规范 ISO/TS16949 认证

和中国内燃机协会 CGT 认证。 

产品优势：公司车用尿素以天然气为原料生产，产品纯度高，

不含甲醛，金属离子、缩二脲和不溶物等有害物含量低，产品

各项指标均优于国际国内标准。 

 

5．问：车用尿素目前市场行情如何？今年销售前景怎么样？ 

答：公司组建的车用尿素专业营销团队目前重点针对渠道建设、

用户培育、品牌宣传等方面正扎实推动相关工作。根据欧美市

场的经验，车用尿素市场的成长成熟需要几年的发展时间，公

司对车用尿素这一新型环保产品的市场前景充满信心。 

 

6．问：美丰加蓝的销售渠道是目前建设进展情况如何？该领

域目前竞争激烈，公司如何应对挑战？ 

答：车用尿素作为公司产业转型的一个重要方面，公司十分注

重并不断加强营销团队的建设，大力开发经销商队伍，加强大

型集团客户开发，不断丰富车用尿素产品线，陆续推出美丰加

蓝、Top!Blue、净畅系列产品，满足不同客户需求；推行异地

建库模式，增强产品竞争力；不断加强宣传、促销，推进品牌

建设，在原有美丰加蓝网站的基础上开通微信平台，发布产品

信息及行业动态，同时与行业专业媒体形成合作关系，快速提

升公司车用尿素品牌的市场影响力，并积极配合经销商开展地

推促销活动，促进产品终端影响力，提升销量。公司去年还组



 

 

建了专业的车用尿素售后服务团队，加强产品售后服务质量，

提升品牌美誉度。 

 

7．问：公司在阆中的 LNG 项目目前进展如何？产能多少？何

时能够投产？ 

答：公司 LNG 项目目前正在紧张的收尾建设中，项目设计产

能为日处理天然气 100 万方，具体投产时间待定。 

 

8．问：公司未来面临的风险主要有哪些？如何应对？ 

答：公司未来可能面临的风险主要有市场行情波动风险和成本

上涨风险。 

受国内化肥行业增长缓慢，国际化肥市场冲击等因素影响，产

品价格波动有进一步加剧的可能。另外，化肥用气、用电优惠

政策可能逐步取消，化肥产品成本有出现上涨的可能。 

针对上述风险，公司拟采取的对策和措施：加强生产管理、成

本管理，持续推进技术革新，不断夯实优势资产，确保公司生

产装置安全、优质、高效、低耗、长周期、高负荷运行，实现

降本增效；不断加强技术创新，加快新型肥料等新产品的研发

和生产，丰富产品结构，增强公司盈利能力；充分发挥规模、

质量、品牌、管理、技术等优势，实施品牌战略，打造行业精

品；加快转向能源、转向环保、转向海外步伐，延伸产业链，

提高企业抗风险能力，积极化解各种不利因素影响，推动公司

经济效益的持续增长。 

 

9．问：公司今年的经营计划主要是什么？ 

答：2016 年是公司转方式调结构、降本提质增效的重要机遇期，

公司发展的内外部环境严峻复杂，今年，公司主要工作计划概

括来讲主要 4 个方面： 

（1）围绕四大指标体系 

围绕安全环保、主要产品产销量、主营业务收入、质量指标四

大指标体系，全面实施精细化过程管理； 

（2）坚守安全环保红线 



 

 

2016 年公司将继续健全《安全风险清单》，重点落实“识别大

风险、消除大隐患、防止大事故”，熟练应用事故预案。 

（3）切实防范经营风险 

不断优化资金配置，提高资金使用效率。 

（4）狠抓六项重点工作 

1）着力市场开拓，继续大幅上量，提高产品的品牌认知度。 

继续推进薪酬制度改革和营销队伍建设，充分调动营销战线人

员积极性、创造性，充分激活营销活力，内部培训、外部引进

两手抓，吸引优秀营销人才加盟。加大广告宣传投放力度，进

一步做响、做大、做强美丰旗下系列品牌，让更多用户熟知美

丰产品，认同美丰产品，最终扩大市场份额，提高销售业绩。

2）奋力抓好 LNG 项目投产。 

2016 年，公司将全力抓好阆中 LNG 项目建设及试生产工作，

统筹工程建设质量、进度、安全、培训和开车准备工作，力争

使其尽快成为公司新的经济效益增长点。 

3）海外工作务求突破。 

转向海外是公司战略转型的一项重点工作。2016 年，公司要积

极把握“一带一路”的历史发展机遇，按照“贸易先行，项目

跟进；重点突破、做大做强”的总体部署，认真研究，有的放

矢，做好海外项目拓展工作，为公司可持续发展形成新的支撑。

4）精抓质量工作，形成拳头产品。 

保持“以质为帅、量质兼取”的发展定力，以客户满意为关注

焦点，把产品质量当成四川美丰定海神针的坚定信念和坚决行

动，打造高效的质量改进平台，持续提升产品质量，坚持不懈

打造精品，切实提升公司竞争力。 

5）制定好“十三五”规划。 

2016-2020 年是公司转型发展的战略机遇期，公司将组织专业

人员制定科学、合理、可行的“十三五”规划。 

6）从严从实加强党建和思想工作。 

2016 年，公司将进一步完善和明确各项制度，用严明的制度防

范腐败于未然。 
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