证券代码：300188                                                          证券简称：美亚柏科

 厦门市美亚柏科信息股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                   编号：2016-05-01

	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
√现场参观


□其他： 

	参与单位名称及人员姓名
	中金基金贺宁、中投证券雷雳、戴珠兰、王景宜、苏正轩、中欧基金黄盼盼、力丰资产吴怀山、铭远投资韩跃峰、云海投资杨晓东、中银国际吴彤、顺杨资本黄文、中银证券易景明，共12人

	时间
	2016年05月04日下午15:00-18:00

	地点
	厦门市软件园二期观日路12号美亚柏科大厦

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书李滢雪、证券事务专员姚惠娟、陈琼

	投资者关系活动主要内容介绍


	一、公司参观

参观公司超级计算中心（云计算中心）、无人机、产品体验区、大搜索实验室。

二、座谈交流

公司是国内电子数据取证的龙头企业，主要客户为公安，按照公司上市招股说明书，体量只有10-20亿的规模，市场并不是很大？

回复：招股说明书编制是2009-2010年之间，那时候国内从事取证业务的企业还很少，用户也主要集中在公安行业。目前市场情况已经发生很大变化，互联网和移动互联网应用的广泛普及，社会信息化程度提高，电子数据成为主要的证据类型。检察院、工商、税务、海关、证监等越来越多司法机关和行政执法部门的电子数据取证需求凸显，市场还有很大的可拓展空间。

美国Guidance 上市后，市值体量不是很大，公司是否会存在这个问题？

回复：市场环境和企业自身业务结构的差别较大，市值体量方面不太具有可比性。

公司的数据资源从哪里来？

回复：一方面，通过我们的搜索平台从互联网上采集、清洗后形成价值密度更高的分类数据；另一方面，在长期业务开展过程中积累的各渠道数据。

美亚梧桐产业并购基金，公司有没有已有意向的资金投向？

回复：目前已陆续完成了该基金管理公司和基金的注册登记，募集资金也已部分到账。该基金首期规模为2亿元，投资期2年，退出期1年，目前基金团队也已经在进行项目的收集和考察。
2015年公司年报中，公司的业务形态目前处于“网络空间大数据监管阶段”，您认为“政府数据开放”的关键拐点是什么？

回复：公司的业务已经从为司法机关打击犯罪提供产品和服务逐渐延伸至为执法部门开展网络空间社会治理提供解决方案，并将进一步面向社会公众提供更多产品和服务。关于政府数据开放的节奏和规划，在国务院印发的《促进大数据发展行动纲要》中有大概的描述，各个地方也陆续在出台自己的大数据发展行动计划。总体来说，这是一个逐步推进的过程。
与其他公司比较，公司做民用社会服务的优势在哪里？有没有明确的方向？
回复：公司积累的丰富数据资源、数据分析能力是公司的核心竞争力。基于公司多年来在服务政府行业方面的经验和资源，我们会逐步从便民服务领域拓展，如现在正在大力推广的存证云服务、电子数据鉴定服务、知识产权保护服务、食品安全检测及溯源服务等等，未来将进一步拓展征信服务等。

公司2015年年报中，把公司产品分为四大类，但是财务报告部分的产品分类没有一一对应，这是为什么？

回复：随着公司产品、服务项目的不断发展，公司原来提出的“两大产品、两大服务”的架构已经无法准确涵盖公司现有业务内容，因此，公司去年下半年重新对主要产品和服务内容进行梳理，提出了“四大产品、四大服务”的新的产品体系。由于开票及财务核算相应类别的调整需要逐步过渡，因此，暂时还没办法完全按照新的类别列示。我们会逐步完成过渡并按新的类别进行核算和列示。
公司的大搜索业务包括哪些？
回复：公司的大搜索业务模式是通过软件产品、软件SaaS服务、数据服务和分析报告等形式为公安、工商、税务、网信、证监、食药监、检验检疫等多行业用户及企事业单位提供舆情监测、网络空间安全监管、信息安全检测和安全防护解决方案。

安全狗业务优势在哪里，目前业务情况怎样？
回复：安全狗已成为国内知名互联网安全品牌，专注于为用户解决（云）服务器安全及管理问题，安全狗云安全服务平台目前已成为国内该领域用户量最大的云安全服务平台。目前已与阿里云、腾讯云、华为云、天翼云、亚马逊AWS等云计算平台建立合作伙伴关系。今年的主要目标是实现增值服务收入。
江苏税软切入税务行业是怎么考虑？主要竞争对手有哪些？
回复：江苏税软主营业务是从事涉税电子数据分析解决方案的研究、设计开发、市场推广等，是国内税务稽查信息化领域的知名企业，在国内税务稽查机关，产品市场覆盖率约75%，其主要竞争对手有广州普金、用友审计等。
公司从事新行业网络信息搜索业务的团队规模有多大？ 
回复：除了传统的舆情搜索业务团队外，公司大搜索技术研究院行业搜索产品中心目前已有40多名专职人员，负责除公安以外的新行业如新闻、网信、工商及食药监、证监、质监、检验检疫等新行业搜索业务的拓展运维。

公司有哪些大数据信息化方面的业务？
回复：公司及子公司新德汇、国信宏数等都有涉及大数据信息化方面的业务，主要包括为公安、检察院、工商、发改委等政、法部门提供政务大数据及网络空间监管大数据平台建设、数据采集、数据清洗、数据分析和数据应用服务。
大数据平台产业局部及未来业务方向在哪里？

回复：公司当前重点围绕政府网络空间大数据监管需求提供解决方案，并将持续通过“创业平台”及“投资平台”加强大数据应用方面的技术研发和行业覆盖，为进一步抓住政府数据开放机遇，开展征信服务等社会便民服务做准备。

天源迪科是否是公司的竞争对手？
回复：据了解，天源迪科和公司的全资子公司新德汇在部分业务上存在竞争。新德汇主营业务为政法行业信息化建设，尤其在公安刑侦信息化领域具有较大影响力。
公司从事大数据业务的主要优势在哪里？

回复：公司的业务简单来说就是做数据生意，为用户提供数据资源和加工处理数据的工具等。公司2012年就建立了自己的超算中心（云计算中心），通过对互联网数据采集、清洗和多维度分析，目前已积累了上百亿具有更高价值密度的数据。此外，公司长期从事电子数据取证和网络信息安全技术研发，针对各种结构化和非结构化的静态数据和动态数据的处理已经形成了较为系统的核心技术体系。
公司的视频分析业务模式？应用对象主要是公安吗？是不是公司未来的增长点？

回复：视频分析产品，主要是快速采集各类视频、图像文件，并通过智能转码、恢复、快速检索、图像增强、图像比对等多项技术实现对视频、图像的快速分析、定位，大大缩短执法工作人员调查、取证、分析的时间，提高视频、图像识别的准确率。目前，我们该系列产品的主要应用市场定位为公安刑侦，但从功能需求上来说，交通管理部门、海关、机场、商场等各类公共场所安保监控视频管理部门都有类似需求，具有广阔的应用前景。

公司去年与武汉大千建立了合作关系，正在整合双方优势资源进行新产品研发，如产品推广顺利，将是公司未来一个重要的增长点。
海峡国家版权交易中心目前情况怎样？
回复：该公司去年下半年设立，当前阶段主要是组建团队、搭建业务平台。

无人机市场情况？
回复：公司已形成几款较为成熟的无人机产品面向警用市场销售。此外，针对当前频繁出现的无人机“黑飞”、“乱飞”的现象，公司也着手研发了一款“电子鹰”反无人机系统，能对市面上主流无人机型号进行及时发现、识别、预警，并对“有害”无人机采取管控措施。该产品近期将面向市场推广。
未来两年，公司哪块业务会拉动公司业绩增长？

回复：电子取证产品在新行业的快速复制可以保障公司未来几年持续稳健增长。大搜索、大数据信息化等新业务的发展空间巨大，机会很多，如果能够抓住机遇快速拓展，将有望实现公司业绩更快增长。
去年的员工持股取消，后面是否有计划？
回复：如有适当的机会，会继续考虑。

会造成商誉减值的主要因素是什么？公司如何防范商誉减值的风险？
回复：简单来说，商誉减值最直接的影响就是所并购的标的经营情况不及预期，无法完成承诺的业绩。对此，公司将利用和子公司在业务、技术、客户、市场准入资质及人员的互补性进行资源整合，积极发挥协同优势，保持公司及各子公司的持续竞争力，尽量降低将因本次交易形成的商誉和长期股权投资对公司未来业绩的影响。
公司2015年的业绩增速不是很高，主要原因是？

回复：收入增速与往年差不多，净利润增速比收入增速低一些，主要原因是人员增加、固定资产基数增大折旧增加，投资并购咨询服务费等费用增加所致。江苏税软和新德汇剩余49%股权对应的业绩并表于2016年开始计入。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2016年5月4日


