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投资者关系活动记录表 
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投资者关系活动

类别 

 

特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

宝盈基金：侯嘉敏 

 

时间 2016 年 5 月 10 日下午 14:30 

地点 公司会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事、副总经理兼董事会秘书：金红英 

证券事务代表：王云 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次活动交流提及的问题及答复如下： 

1、简单介绍下储能公司的情况？ 

答：北京百能是一家以电力储能为核心技术的新能源解决

方案提供商，是国家火炬计划项目单位，中关村高新技术企业、

北京市专利试点单位及中关村金种子企业，曾于 2014 年获得

世界自然基金会（WWF）颁发的气候创行者奖项，是我国最

早从事锌溴液流电池开发并具备规模化生产能力的企业之一。 

围绕自主研发的锌溴电池技术，北京百能业务布局于储能

型光伏电站、智能微电网、储能电力银行、新能源汽车充电站

和光伏电站智能运维等领域。在储能型光伏电站领域，子公司

青海百能与华能青海发电有限公司签署了《光伏发电储能项目



研究合作框架协议书》，青海百能将通过在光伏电站中配置储

能系统，解决光伏电站运营过程中存在的“弃光”、“限发”问

题，以储能电力银行的模式提高电站的经济效益，并实现光伏

发电功率平滑，削峰填谷等应用；在新能源汽车充电站领域，

北京百能与中国交通建设股份有限公司的全资子公司中国公

路工程咨询集团有限公司签署了《电动汽车充电站战略合作协

议》，双方拟通过组建合资公司的方式在全国各主要区域及路

网投建光储一体化新能源汽车充电站，形成“四纵两横三环”

的城际快充网络；同时与各省、市交通投资集团合作，开发区

域与城市新能源汽车充电站网络，结合新能源汽车云管理信息

体系，将“电力生产、电力存储、电力消费”有机结合在一起，

实现电网、车网、路网、互联网的“四网融合”，打造“绿色

出行”的新模式；在光伏电站智能运维领域，青海百能与海东

新能源科技发展有限公司签署了《海东市光伏电站智能运维合

作框架协议》，青海百能将为海东市分布式光伏电站提供智能

运维服务，同时，双方拟共同在海东市积极开展“互联网+光

伏”模式，运用数据实时采集、云存储和在线分析系统，建成

青海省最大的智能光伏电站大数据应用中心，力争发展为国内

领先的光伏电站数据化、智能化科技平台。 

储能是未来世界最具发展潜力的新兴产业之一，预计到

2020 年，除抽水蓄能以外的储能系统，在世界电力市场的应

用规模将超过 31.8GW，市场规模将达到 231 亿美元。储能是

我国大力支持的新兴产业，国家“十三五”规划将“储能与分

布式能源”列入中国要上的 100 个大项目名单，是国家电网公

司建设智能电网的六大重要技术投资领域之一，是可再生资源

并网、分布式发电、微电网、新能源汽车发展必不可少的支撑

技术，国内潜在市场需求达数百亿。储能衔接了电力系统中发、

输、配、用各个环节，彻底改变电力生产、输送和使用必须同

时进行的模式，是促进可再生能源大规模使用的关键支撑，是

削峰填谷、减缓电力系统投资、节约资源利用的关键技术，是



用户侧灵活用电、推动电力消费革命的有力手段，是实现能源

互联网关键一环。 

锌溴液流电池是国际主流储能技术之一，有大容量、低成

本、长寿命、安全环保的特点，适用于大规模、长时间、深充

放的能量应用型市场，可应用于新能源并网、智能微网、新能

源汽车充电、电网辅助服务等领域，目前在美国、澳大利亚、

日本等国有数家锌溴电池上市公司或知名企业。 

北京百能的核心研发团队由毕业于美国哈佛大学、中国科

学院、北京航天航空大学、北京科技大学等高校与研究机构的

博士、硕士和高级工程师组成，自 2007 年开始致力于锌溴储

能电池技术的开发和产业化，目前在锌溴电池关键材料，电堆

设计及加工、系统集成与电池管理方面拥有一系列的自主知识

产权。 

北京百能拥有锌溴电池关键材料规模化的生产能力，已建

成包括隔膜、极板、电解液等电池关键材料和电池组件的生产

线，掌握了材料配方及生产工艺，生产成本降至国际同类产品

的三分之一；具有电池生产与系统集成能力。 

2、公司新能源汽车今年计划实现多大规模？ 

答：在新能源汽车服务平台+运营方面，公司今年计划以

股权投资选择优质平台公司合作，以平台落地区域提供运营车

辆，确保今年内实现平台+运营10000辆汽车落地，形成车网、

电网、路网、互联网四网融合，发挥桩、车、运、维、投一体

化规模化战略格局。 

3、公司如何将光伏电站、新能源汽车、充电桩及储能相

结合布局？ 

答：充电难一直制约着新能源汽车行业的发展，新能源汽

车用户需要在跨省市较大范围内享受规范的充电服务，充电设

施网络化建设和运营成为必然趋势。在这种大趋势下，公司自

2014 年起开始布局于光伏电站、互联网+充电、互联网+新能

源汽车运营、互联网+储能等领域，上述各领域相互促进、有



机结合、协调发展。 

目前公司充电站是光储充一体化智能充电站，屋顶采用分

布式光伏，配有储能和充电桩。 

4、公司增资“嘟嘟巴士”基于什么考虑？ 

答：“嘟嘟巴士”是由乐途宝科技推出的互联网巴士出行

定制平台，其利用互联网技术，将线上与线下相融合，智能汇

聚相似出行需求，联合各大巴士运营企业合作，改变传统公共

交通出行方式，实现自行定制巴士路线（含上下班通勤，机关、

企事业单位包车，旅游包车，城际直通车等），一人一座，舒

适直达，操作便捷，极致体验且多样化、个性化、共享出行的

用车场景服务。 

乐途宝科技的创始人及中高层管理团队为来自阿里、腾

讯、百度、华为等公司的同学圈，互联网精英组成，具有极强

凝聚力、战斗力以及丰富的互联网技术经验。 

目前，国内巴士数量150万台，累计年接驳百亿人次，拥

有年万亿级别的市场规模。“嘟嘟巴士”搭建巴士供需对接平

台和车辆调度系统，通过互联网技术，结合传统车队，更好地

服务乘车客户，汇集用户数据。目前业务已覆盖深圳、北京、

广州、惠州、阳朔、清远、河源、江门、桂林、珠海、香港等

十多个省市和地区，是目前国内专业互联网定制巴士市场龙头

企业之一。 

公司是一家专注于从事低碳、环保、新能源的国家级高新

技术企业，根据国家“十三五”发展规划及公司“2016-2020

年发展规划”，除加快全面实施主营业务升级优化外，公司将

全面实施能源互联网+储能、新能源汽车互联网服务平台+汽车

运营及以城市网、公路网集中式智能化微网汽车大型充电站的

布局。 

基于“嘟嘟巴士”互联网定制平台与公司打造“互联网+

智慧能源+绿色出行”的战略形成良好的互补，为加快公司“互

联网+绿色出行”的目标实现，公司以增资扩股乐途宝科技的



方式最终持有其 20%的股权。 

5、在传统业务方面，公司有何规划？ 

答：在精细化工业务方面，公司将充分利用自主的研发实

力，进一步加大重防腐及涂料市场的投入力度，展开与互联网

家装公司知名房企的合作；进一步提升对客户合作深度、广度

和反应速度；以客户为中心，坚持以“为客户提供优质服务”

为着眼点，完善以核心产品带动关联产品和关联服务，提高市

场占有率。 

在室内环境治理业务方面：重点抓解决方案一体化、平台

化，结合线下、线上，借助电子商务、互联网应用，努力实现

020服务于千城万店、千家万户、千万座驾目标。 

在生物基降解材料业务方面：重点抓紧落实执行国家专项

计划和深圳市生物基材料制品应用示范方案，跟进与新疆兵团

全降解地膜推广应用和院士工作站的合作成果，争取在今冬明

春将成果规模化向市场推广应用，跟进与中粮集团在全国首个

禁塑令的吉林省开展全面合作，抢占市场先机。 

6、公司 2016 年 1-6 月经营业绩的预计是多少？ 

答：公司预计 2016 年 1-6 月归属于上市公司股东的净利

润变动区间为 6,661.12万元到 7,327.23万元，变动幅度为 100%

到 120%。 

附件清单（如有）  

日期 2016 年 5 月 10 日 
 


