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深圳证券交易所中小板公司管理部： 

针对贵部对我公司提出的《关于对北京雪迪龙科技股份有限公司

2015 年年报的问询函》，我公司董事会进行了详细的调查和分析，现

将有关内容回复如下： 

1、2013 年-2015 年，你公司营业收入分别为 5.89 亿元、7.41

亿元和 10.02 亿元，逐年增长。请你公司说明本报告期公司的生产及

销售模式是否发生较大变化，如是，请说明发生变化的原因及对公司

的影响，并请从产品结构、产销率、产能利用率等角度分析营业收入

增长的具体原因。 

回复： 

（1）本报告期我公司的生产及销售模式未发生重大变化 

公司生产模式是以销定产为主，标准化模块生产作为补充的生产

模式，零部件基本通过外部采购或者委托加工取得，公司主要进行装

配和调试；销售方面，公司采用以直销为主，代理商为补充的销售模

式，客户群主要为环保工程公司和污染源企业。 

（2）公司近三年的产品结构 

公司的产品和服务按类型可分为：环境监测系统、工业分析系统、

气体分析仪及备件、系统改造及运营服务业务；其中环境监测系统按

应用分为脱硫监测系统、脱硝监测系统、水质监测系统、空气质量监

测系统等。 

最近三年公司收入结构如下： 

按产品结构 2015 年 2014 年 2013 年 
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环境监测系统 65.64% 69.79% 64.70% 

工业过程分析系统 7.88% 4.34% 10.05% 

气体分析仪及备件 11.58% 14.13% 14.56% 

系统改造及运营维护服务 14.89% 11.74% 10.70% 

总计 100% 100% 100% 

从行业上看，公司最近三年收入来源主要为环境监测产业，其中

环境监测系统、气体分析仪及备件、系统改造及运营服务业务均是环

境监测相关的产品和服务。 

（3）公司的产销率和产能利用情况 

公司的收入主要来源于环境监测和分析系统，近三年分析系统的

产销情况如下： 

行业分类 项目 单位 2015 年 2014 年 2013 年 

分析系统 

的产销存数量及产销率 

销售量 套 3,435 2,494 2,077 

生产量 套 3,103 3,950 2,395 

库存量 套 1,786 2,118 662 

产销率 
% 

110.70% 63.14% 86.72% 

行业分类 项目 单位 增长率 增长率 增长率 

分析系统产销存量的增长

情况 

销售量 % 37.73% 20.08% 57.83% 

生产量 % -21.44% 64.93% 68.19% 

库存量 % -15.68% 219.94% 92.44% 

从公司产能看，公司新厂房建设后生产车间面积足够，且零部件

基本通过外部采购或者委托加工取得，因此在装配这一单纯生产环节

基本不存在产能瓶颈，但是由于环境监测系统需要定制化设计和后期

服务，因此目前限制公司产能的主要因素是设计和服务人员的数量和

能力，公司每年均会根据当年的销售计划做出人员分配和调整，基本

上保持产能利用率在 80-90%左右。 
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（4）营业收入的增长原因分析 

公司近三年营业收入的增长的主要原因是：近年来雾霾天气的频

发引发政府及公众对于环境问题的日益关注，政府大力加强环境治理

和监测方面的投资，环境监测市场随之快速增长，雪迪龙作为环境监

测系统和运营服务领域的龙头企业之一，较好地把握了这个市场机遇。 

从近几年的具体情况看，2013 年 9 月 12 日《国务院关于印发大

气污染防治行动计划的通知》（国发〔2013〕37 号）提出加强工业

企业大气污染综合治理，全面整治燃煤小锅炉，加快重点行业脱硫、

脱硝、除尘改造工程建设。因此公司的脱硫监测系统、脱硝监测系统

产品销量得到快速增长。随着 2015 年“十二五”规划的实施日益深

化，环保监测投入在 2013 年和 2014 年快速增加，公司的销售量也逐

年明显上升，其中 2013 年脱硫监测仍是公司销售的主要产品，新兴

产品脱硝监测开始快速上升；公司开始加大脱硝监测系统生产的投入，

2014 年分析系统的产量有了大幅的上升。由于公司生产的设备是整

个脱硫脱硝工程的一部分，设备需要随着整个脱硫脱硝工程调试验收

合格后才能确认收入，因此收入实现相对于生产发货有一定的滞后期，

2014 年部分已生产产品未调试完毕，同时加大了产量，故 2014 年产

销率有所下降；2015 年随着“十二五”规划的临近结束，污染源企

业加大了设备安装和验收进度，公司确认的销售收入也快速上升，同

时由于随着国内大量脱硝工程的完工，新增脱硝合同数量有所下降，

脱硝项目的投产量也随之减少，导致 2015 年产销率有较大幅度上升。 

总体而言，公司近三年的收入增长符合国家政策以及环境监测市



4 

 

场的实际情况，具有合理性。 

2、2013 年-2015 年，你公司经营活动现金流量净额与归属于母

公司所有者的净利润差异率分别为-94.88%、-73.92%、-56.23%；销

售商品提供劳务收到的现金/营业收入分别为83.22%、90.33%、94.84%，

呈逐年上升态势；报告期末，你公司全部资产现金回收率（经营活动

产生的现金流量净额/期末资产总额）为 6.35%，同比增长 3.15%。请

你公司说明： 

（1）请说明全部资产现金回收率变化的原因，并通过对比分析

说明你公司近三年的应收账款信用政策是否发生变化； 

回复： 

近三年资产现金回收率：                           单位：元 

项目 2015 年 2014 年 2013 年 

经营活动现金流量净额 
115,090,006.34 51,866,300.27 6,866,853.50 

期末资产总额 
1,813,191,151.07 1,622,959,872.62 1,345,568,592.70 

资产现金回收率 

6.35% 3.20% 0.51% 

公司近三年的应收账款信用政策并未发生重大变化。公司对客户

的信用政策均是根据客户的性质、其历史和未来预计采购量确定的，

并且在签订合同中明确列示。 

公司近三年全部资产现金回收率逐年好转，主要是随着销售收入

的快速增长，应收账款金额也明显增加，为了更好地控制经营风险，

公司从 2014 年开始加紧了货款的催收力度和对员工的考核力度，应

收账款的回收有了一定的好转；另外脱硝订单随着“十二五”即将结
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束而减少，公司在 2015 年根据未来的销售计划调减了部分备货量，

这些因素共同引起了资产现金回收率的上升。 

（2）请说明销售商品提供劳务收到的现金/营业收入指标逐年上

升的原因，并通过对比分析说明你公司最近三年的收入确认政策是否

发生变化； 

回复：                                          单位：元 

项目 2015 年 2014 年 2013 年 

销售商品提供劳务收到的现

金 
950,613,140.37 669,740,718.47 490,183,032.14 

营业收入 
1,002,354,744.32 741,430,341.96 

588,997,388.21 

比值 

94.84% 90.33% 83.22% 

公司近三年销售商品提供劳务收到的现金/营业收入的比例逐年

好转，并非公司收入确认政策的变化引起的，公司在产品收入的确认

上，一直按照公司确定的收入确认原则进行收入确认（确认原则详见

公司年度报告），未发生变更。 

该指标的变化，主要是因为：在 2013 年和 2014 年，公司四季度

完成安装调试的设备占比一直较高，造成四季度收入比例较高，由于

客户回款是按照工程进度支付，四季度距年终时间较短，导致部分货

款要跨年才能回收；随着“十二五”规划的深入推进，环保部门逐步

加大了污染治理的监控力度，2015 年 1-3 季度安装调试设备的比例

明显上升，可催款日期距年终的时间相对较长，同时由于公司加大了

以前年度的货款催收力度，货款回收情况有所好转，所以该比例逐年

有所上升。 
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（3）结合你公司应收账款信用政策、收入确认政策及近三年的

变化情况等因素，分析公司连续三年经营活动现金流量净额与归属于

母公司所有者的净利润差异率高于-50%以上的原因。 

 回复： 

公司近三年信用政策和收入确认政策未发生重大变化。影响公司

净现金流的主要因素是存货和往来款项的变化，主要原因是随着环境

治理和监测投入的进度，公司根据市场情况和销售计划做出的经营性

决策导致经营活动产生的现金流量净额和净利润出现差异。 

2013 年-2014 年随着对脱硝市场的预期的提升，公司开始加大存

货采购量，以应对市场快速增长的设备需求，因此 2013 年和 2014 年

因存货增加占用了较多资金；2015 年，随着大型电力行业脱硝工作

逐渐完成，公司在产品和待调试产品有所减少，同时减少了应对客户

加急订单的需求的存货储备量，存货占用资金开始减少。 

公司信用政策引起应收账款的增加量，一直处于较高水平，公司

也一直在加大催款力度，2014 年应收账款的增速虽有所放缓，但受

大环境影响，2015 年应收账款再次出现大幅增长，应收账款的持续

增长直接导致了经营性活动产生的现金流量净额大幅低于净利润。 

项目 2015 年 2014 年 2013 年 

经营活动现金流量净额 
115,090,006.34 51,866,300.27 6,866,853.50 

归属于母公司所有者的净利

润 
262,927,492.10 198,841,128.70 134,146,672.61 

比值 43.77% 26.08% 5.12% 

差异率 -56.23%   -73.92% -94.88% 
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3、2013 年-2015 年，你公司销售毛利率分别为 45.65%、48.5%、

50.1%，呈逐年上升态势，销售成本率分别为 54.35%、51.5%、49.9%，

呈逐年下降态势。请结合原材料、人工成本、产品价格等因素，分析

公司销售毛利率上升及销售成本率下降的原因，并与同行业公司的销

售毛利率和销售成本率进行比较分析。 

回复： 

公司的毛利率逐年上升，主要原因是产品设计变化和客户结构变

化引起的，公司在产品初始产品设计阶段，采用进口材料较多，以确

保设备的稳定性，随着对工艺的进一步了解，技术部门持续优化产品

设计，在保证产品质量的前提下，会以性价比更好的国产部件逐步替

代原来的进口部件，降低材料成本。 

同时，公司的客户结构也在逐步发生变化，大客户因采购量大且

信用较好，公司会给予较为优惠的价格，但随着大型污染源治理项目

的逐步完成，中小客户呈现快速增长的趋势，由于这部分客户的单台

设备调试费用要明显高于大客户，价格较大客户有一定程度上浮，系

统平均毛利率有所上升。 

销售毛利率和同行业的对比： 

公司 2013 年 2014 年 2015 年 平均数 

雪迪龙 45.65% 48.50% 50.10% 48.08% 

聚光科技 49.08% 45.71% 47.99% 47.59% 

先河环保 50.78% 48.40% 49.30% 49.49% 

销售成本率和同行业的对比： 

公司 2013 年 2014 年 2015 年 平均数 

雪迪龙 54.35% 51.50% 49.90% 51.92% 
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聚光科技 50.92% 54.29% 52.01% 52.41% 

先河环保 49.22% 51.60% 50.70% 50.51% 

公司的销售毛利率和销售成本率虽然在近三年略有变化，但平均

数位于同行业公司之间，并且差别不大，属于行业的正常水平。 

4、2013年-2015年，你公司净资产收益率分别为11.37%、14.71%、

16.71%，呈逐年增长态势，请结合行业、政策、商品价格、成本构成、

期间费用、非经常性损益的变化等因素，说明公司净资产收益率逐年

增长的原因，并与同行业公司进行比较分析。 

回复： 

公司的商品价格、成本构成等三年内并未发生重大变化；公司净

资产收益率逐年上升最主要的原因分析如下: 

（1）随着环境监测市场的快速增长以及公司募投项目的逐步投

产，公司产能进一步释放，销售收入和净利润增长较快，单位净资产

产生的净利润明显高于以前以货币资金形式存放形成的净利润； 

（2）公司产品对大客户销售价格基本处于下降趋势，但随着中

小客户数量的增加，其平均销售价格较大客户的销售价格稍高，所以

产品销售价格基本上处于平稳的状态； 

（3）随着采购量的上升，数量折扣增加导致成本略有下降，同

时由于公司对产品的持续改进，产品成本也有一定的降低，上条和本

条原因综合导致近几年毛利率逐年略有增加； 

（4）公司 2013-2015 年的期间费用占销售收入的比例分别为

10.27%、12.06%、10.98%，变化不大，对净资产收益率的影响较小； 
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（5）非经常性损益 

公司 2015 年非经常性损益金额 12,288,882.66 元，2014 年

2,647,841.12 元,2013 年-218,609.83 元，其中 2015 年非经常性损

益对净资产收益率的影响略大； 

聚光科技净资产收益率 2013-2015 年分别为 8.65%、9.68%、

11.18%，先河环保净资产收益率 2013-2015 年分别为 6.41%、7.15%、

6.62%，同行业两家上市公司的净资产收益也基本上都处于上升趋势。 

5、你公司 2015 年度对第一大供应商的采购金额占年度采购总额

的比例为 38.79%，请说明你公司对其依赖程度，并说明相较 2014 年

度是否发生重大变化，以及该供应商与你公司、你公司控股股东、实

际控制人、你公司董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、

债权债务、人员等方面是否存在关联关系。 

回复： 

第一大供应商采购金额占年度采购总额的比例： 

供应商 2015 年 2014 年 2013 年 

采购金额 177,166,441.00 276,658,361.58 187,231,084.05 

西门子(中国)有限公司 38.79% 51.99% 49.10% 

公司第一大供应商为西门子（中国）有限公司，其占全部采购额

的比例从 2013 年的 49.1%，到 2015 年的 38.79%，处于逐渐下降的趋

势。 

由于公司的主要产品为环境分析系统，其中客户选择的多样性和

仪表的多样性决定了需要有进口分析仪器来满足市场的需求，对于部

分客户在系统集成项目中明确要求提供进口品牌分析仪器，公司会优
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先选择提供西门子品牌的分析仪器；因为西门子的分析仪器具有良好

的性能和品质，在市场同类产品中具有一定的技术优势和较高的品牌

认知度，公司选择西门子作为主要原材料供应商之一并与其建立长期

战略伙伴关系，也有利于提高公司产品的整体质量。 

公司不会对西门子形成严重依赖，主要因为： 

1.公司向西门子采购的主要原材料是广泛使用的通用产品，公司

选用西门子的产品主要是因为其技术成熟且性价比较好； 

2.公司向西门子采购的分析仪器，国际上生产同类产品的企业也

较多，比如 ABB\SERVOMEX\日本横河等，不存在供应商垄断的情况。 

3.作为系统集成商，公司生产的分析系统对不同品牌的分析仪器

适应性很强，分析仪器具有可替代性，公司的产品基本上都采用国际

标准结构设计和通用的工业接口设计，具有很好的通用性和互换性。 

西门子是公司的最大供应商，但并不是唯一可选择的供应商，如

公司无法从西门子获取合适的分析仪器，公司完全可以选择其他的分

析仪器替代，而且公司也自产分析仪器可以用于替代。 

西门子与我公司、我公司控股股东、实际控制人、我公司董事、

监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面均

不存在关联关系。 

6、你公司在《2015 年度报告》披露：“本年度，公司参与投资

设立的两只产业基金，共计产生投资收益约 612 万元”。请你公司自

查并说明上述事项是否已根据《中小企业板信息披露业务备忘录第

12 号：上市公司与专业投资机构合作投资》履行相关审批程序和信
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息披露义务。 

回复： 

经 2012 年 5 月 30 日第一届董事会第二十二次会议审议通过，公

司以自有资金人民币 4,950 万元与兴业投资、北京土人景观与建筑规

划设计研究院、北京合众思壮科技股份有限公司、北京中鑫利业管理

咨询有限公司、北京翠湖投资管理有限公司和任仙朵共同发起设立北

京薪火科创投资中心（有限合伙），并于 2012 年 5 月 30 日在公司指

定信息披露媒体上进行披露（公告号：2012-012）； 

经2013年5月6日第一届董事会第三十一次会议审议通过，自有资

金3,000万元与盈富泰克创业投资有限公司、北京市工程咨询公司、

北京昌鑫建设投资有限公司、大唐高鸿数据网络技术股份有限公司、

北京中公未来教育咨询有限公司和中关村兴业（北京）投资管理有限

公司（以下简称“中关村兴业投资”）共同发起设立北京金吾创业投

资中心（有限合伙），并于2013年5月7日在公司指定信息披露媒体上

进行披露（公告号：2013-017） 

根据《中小企业板信息披露业务备忘录第12号：上市公司与专业

投资机构合作投资》，公司对于上述两支产业基金的后续信息披露自

查如下： 

1、公司在上述两支产业基金中均担任一般合伙人（LP）,不参与

基金的具体管理。 

2、自基金设立至今，上述两支产业基金未进行对上市公司具有

重大影响的投资或资产收购事项； 
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3、自基金设立至今，上述两支产业基金未发生对上市公司造成

较大影响的重大变更事项或投资运作出现重大风险事件。 

4、自基金设立至今，公司未购买产业基金持股的标的资产，也

未购买产业基金推荐的标的资产。 

5、自基金设立至今，产业基金未购买公司股票，公司与产业基

金及其标的资产之间不存在关联关系或其他利益关系。 

6、公司在每年的年度报告中对产业基金的收益情况进行披露。 

7、《2015 年度报告》中，你公司将主营业务分为环境监测系统、

工业过程分析系统、气体分析仪及备件、系统改造及运营维护服务四

个行业，但在实物销售收入部分仅披露分析系统行业的销售量、生产

量和库存量；在主要境外资产情况部分，你公司未就 Kore Technology 

Limited 公司 51%股权的资产规模、运营模式、收益状况、境外资产

占公司净资产的比重等内容进行披露。请你公司自查上述事项披露是

否准确、完整，并予以补充披露。 

回复： 

（1）公司在实物销售收入部分仅披露分析系统行业的销售量、

生产量和库存量，是因为分析系统为公司的主要产品和收入来源，其

价值大，虽说产品定制性较强，但其相对标准性较好，具有较强的可

比性； 

气体分析仪及备件为分析系统中必须的部件，由于气体分析仪及

备件多为公司外购的仪表及部件，如分析仪、隔离器、电磁阀、标气、

过滤器等耗材类产品，因其种类繁多，价格差别极大、同时单位价值
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相对较小，统计其销量产量及库存量对经营分析的参考意义不大，因

此年度报告中未给予统计分析；系统改造及运营服务为向客户提供的

专业服务，且因客户需求不同，提供的服务内容也各不相同，不具备

可比性，也无法统计其产量，只能根据合同金额进行分析。 

（2）主要境外资产情况： 

资产的具体

内容 
形成原因 资产规模 所在地 运营模式 

保障资产

安全性的

控制措施 

收益状况 

境外资产

占公司净

资产的比

重 

是否存

在重大

减值风

险 

Kore 

Technology 

Limited 公

司 51%股权 

公司于 2015

年6月8日召

开第二届董

事会第二十

次会议，审议

通过了《关于

对外投资收

购 KORE 公

司部分股权

的议案》，同

意公司使用

自有资金

1,648,996

英镑（折合人

民币约

1,566.55 万

元）收购

Kore 

Technology 

Limited 公

司部分股权

并对其进行

增资。增发完

成后雪迪龙

持有 KORE 公

司 51%股权。 

1809 万 英国 

由 KORE 原有

管理团队运

营管理 

2015 年 8

月份收购

完毕，公

司派 2名

董事进入

KORE 公司

董事会参

与重大决

策与实际

经营管理 

33.47 万 0.32% 否 

 

北京雪迪龙科技股份有限公司 
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董事会 

2016 年 5 月 13 日 

 

 

 


	1、2013年-2015年，你公司营业收入分别为5.89亿元、7.41亿元和10.02亿元，逐年增长。请你公司说明本报告期公司的生产及销售模式是否发生较大变化，如是，请说明发生变化的原因及对公司的影响，并请从产品结构、产销率、产能利用率等角度分析营业收入增长的具体原因。
	回复：
	（1）本报告期我公司的生产及销售模式未发生重大变化
	公司生产模式是以销定产为主，标准化模块生产作为补充的生产模式，零部件基本通过外部采购或者委托加工取得，公司主要进行装配和调试；销售方面，公司采用以直销为主，代理商为补充的销售模式，客户群主要为环保工程公司和污染源企业。
	（2）公司近三年的产品结构
	公司的产品和服务按类型可分为：环境监测系统、工业分析系统、气体分析仪及备件、系统改造及运营服务业务；其中环境监测系统按应用分为脱硫监测系统、脱硝监测系统、水质监测系统、空气质量监测系统等。
	最近三年公司收入结构如下：
	从行业上看，公司最近三年收入来源主要为环境监测产业，其中环境监测系统、气体分析仪及备件、系统改造及运营服务业务均是环境监测相关的产品和服务。
	（3）公司的产销率和产能利用情况
	公司的收入主要来源于环境监测和分析系统，近三年分析系统的产销情况如下：
	从公司产能看，公司新厂房建设后生产车间面积足够，且零部件基本通过外部采购或者委托加工取得，因此在装配这一单纯生产环节基本不存在产能瓶颈，但是由于环境监测系统需要定制化设计和后期服务，因此目前限制公司产能的主要因素是设计和服务人员的数量和能力，公司每年均会根据当年的销售计划做出人员分配和调整，基本上保持产能利用率在80-90%左右。
	（4）营业收入的增长原因分析
	公司近三年营业收入的增长的主要原因是：近年来雾霾天气的频发引发政府及公众对于环境问题的日益关注，政府大力加强环境治理和监测方面的投资，环境监测市场随之快速增长，雪迪龙作为环境监测系统和运营服务领域的龙头企业之一，较好地把握了这个市场机遇。
	从近几年的具体情况看，2013年9月12日《国务院关于印发大气污染防治行动计划的通知》（国发〔2013〕37号）提出加强工业企业大气污染综合治理，全面整治燃煤小锅炉，加快重点行业脱硫、脱硝、除尘改造工程建设。因此公司的脱硫监测系统、脱硝监测系统产品销量得到快速增长。随着2015年“十二五”规划的实施日益深化，环保监测投入在2013年和2014年快速增加，公司的销售量也逐年明显上升，其中2013年脱硫监测仍是公司销售的主要产品，新兴产品脱硝监测开始快速上升；公司开始加大脱硝监测系统生产的投入，201...
	总体而言，公司近三年的收入增长符合国家政策以及环境监测市场的实际情况，具有合理性。
	2、2013年-2015年，你公司经营活动现金流量净额与归属于母公司所有者的净利润差异率分别为-94.88%、-73.92%、-56.23%；销售商品提供劳务收到的现金/营业收入分别为83.22%、90.33%、94.84%，呈逐年上升态势；报告期末，你公司全部资产现金回收率（经营活动产生的现金流量净额/期末资产总额）为6.35%，同比增长3.15%。请你公司说明：
	（1）请说明全部资产现金回收率变化的原因，并通过对比分析说明你公司近三年的应收账款信用政策是否发生变化；
	回复：
	近三年资产现金回收率：                           单位：元
	公司近三年的应收账款信用政策并未发生重大变化。公司对客户的信用政策均是根据客户的性质、其历史和未来预计采购量确定的，并且在签订合同中明确列示。
	公司近三年全部资产现金回收率逐年好转，主要是随着销售收入的快速增长，应收账款金额也明显增加，为了更好地控制经营风险，公司从2014年开始加紧了货款的催收力度和对员工的考核力度，应收账款的回收有了一定的好转；另外脱硝订单随着“十二五”即将结束而减少，公司在2015年根据未来的销售计划调减了部分备货量，这些因素共同引起了资产现金回收率的上升。
	（2）请说明销售商品提供劳务收到的现金/营业收入指标逐年上升的原因，并通过对比分析说明你公司最近三年的收入确认政策是否发生变化；
	回复：                                          单位：元
	公司近三年销售商品提供劳务收到的现金/营业收入的比例逐年好转，并非公司收入确认政策的变化引起的，公司在产品收入的确认上，一直按照公司确定的收入确认原则进行收入确认（确认原则详见公司年度报告），未发生变更。
	该指标的变化，主要是因为：在2013年和2014年，公司四季度完成安装调试的设备占比一直较高，造成四季度收入比例较高，由于客户回款是按照工程进度支付，四季度距年终时间较短，导致部分货款要跨年才能回收；随着“十二五”规划的深入推进，环保部门逐步加大了污染治理的监控力度，2015年1-3季度安装调试设备的比例明显上升，可催款日期距年终的时间相对较长，同时由于公司加大了以前年度的货款催收力度，货款回收情况有所好转，所以该比例逐年有所上升。
	（3）结合你公司应收账款信用政策、收入确认政策及近三年的变化情况等因素，分析公司连续三年经营活动现金流量净额与归属于母公司所有者的净利润差异率高于-50%以上的原因。
	回复：
	公司近三年信用政策和收入确认政策未发生重大变化。影响公司净现金流的主要因素是存货和往来款项的变化，主要原因是随着环境治理和监测投入的进度，公司根据市场情况和销售计划做出的经营性决策导致经营活动产生的现金流量净额和净利润出现差异。
	2013年-2014年随着对脱硝市场的预期的提升，公司开始加大存货采购量，以应对市场快速增长的设备需求，因此2013年和2014年因存货增加占用了较多资金；2015年，随着大型电力行业脱硝工作逐渐完成，公司在产品和待调试产品有所减少，同时减少了应对客户加急订单的需求的存货储备量，存货占用资金开始减少。
	公司信用政策引起应收账款的增加量，一直处于较高水平，公司也一直在加大催款力度，2014年应收账款的增速虽有所放缓，但受大环境影响，2015年应收账款再次出现大幅增长，应收账款的持续增长直接导致了经营性活动产生的现金流量净额大幅低于净利润。
	3、2013年-2015年，你公司销售毛利率分别为45.65%、48.5%、50.1%，呈逐年上升态势，销售成本率分别为54.35%、51.5%、49.9%，呈逐年下降态势。请结合原材料、人工成本、产品价格等因素，分析公司销售毛利率上升及销售成本率下降的原因，并与同行业公司的销售毛利率和销售成本率进行比较分析。
	回复：
	公司的毛利率逐年上升，主要原因是产品设计变化和客户结构变化引起的，公司在产品初始产品设计阶段，采用进口材料较多，以确保设备的稳定性，随着对工艺的进一步了解，技术部门持续优化产品设计，在保证产品质量的前提下，会以性价比更好的国产部件逐步替代原来的进口部件，降低材料成本。
	同时，公司的客户结构也在逐步发生变化，大客户因采购量大且信用较好，公司会给予较为优惠的价格，但随着大型污染源治理项目的逐步完成，中小客户呈现快速增长的趋势，由于这部分客户的单台设备调试费用要明显高于大客户，价格较大客户有一定程度上浮，系统平均毛利率有所上升。
	销售毛利率和同行业的对比：
	销售成本率和同行业的对比：
	公司的销售毛利率和销售成本率虽然在近三年略有变化，但平均数位于同行业公司之间，并且差别不大，属于行业的正常水平。
	4、2013年-2015年，你公司净资产收益率分别为11.37%、14.71%、16.71%，呈逐年增长态势，请结合行业、政策、商品价格、成本构成、期间费用、非经常性损益的变化等因素，说明公司净资产收益率逐年增长的原因，并与同行业公司进行比较分析。
	回复：
	公司的商品价格、成本构成等三年内并未发生重大变化；公司净资产收益率逐年上升最主要的原因分析如下:
	（1）随着环境监测市场的快速增长以及公司募投项目的逐步投产，公司产能进一步释放，销售收入和净利润增长较快，单位净资产产生的净利润明显高于以前以货币资金形式存放形成的净利润；
	（2）公司产品对大客户销售价格基本处于下降趋势，但随着中小客户数量的增加，其平均销售价格较大客户的销售价格稍高，所以产品销售价格基本上处于平稳的状态；
	（3）随着采购量的上升，数量折扣增加导致成本略有下降，同时由于公司对产品的持续改进，产品成本也有一定的降低，上条和本条原因综合导致近几年毛利率逐年略有增加；
	（4）公司2013-2015年的期间费用占销售收入的比例分别为10.27%、12.06%、10.98%，变化不大，对净资产收益率的影响较小；
	（5）非经常性损益
	公司2015年非经常性损益金额12,288,882.66元，2014年2,647,841.12元,2013年-218,609.83元，其中2015年非经常性损益对净资产收益率的影响略大；
	聚光科技净资产收益率2013-2015年分别为8.65%、9.68%、11.18%，先河环保净资产收益率2013-2015年分别为6.41%、7.15%、6.62%，同行业两家上市公司的净资产收益也基本上都处于上升趋势。
	5、你公司2015年度对第一大供应商的采购金额占年度采购总额的比例为38.79%，请说明你公司对其依赖程度，并说明相较2014年度是否发生重大变化，以及该供应商与你公司、你公司控股股东、实际控制人、你公司董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面是否存在关联关系。
	回复：
	第一大供应商采购金额占年度采购总额的比例：
	公司第一大供应商为西门子（中国）有限公司，其占全部采购额的比例从2013年的49.1%，到2015年的38.79%，处于逐渐下降的趋势。
	由于公司的主要产品为环境分析系统，其中客户选择的多样性和仪表的多样性决定了需要有进口分析仪器来满足市场的需求，对于部分客户在系统集成项目中明确要求提供进口品牌分析仪器，公司会优先选择提供西门子品牌的分析仪器；因为西门子的分析仪器具有良好的性能和品质，在市场同类产品中具有一定的技术优势和较高的品牌认知度，公司选择西门子作为主要原材料供应商之一并与其建立长期战略伙伴关系，也有利于提高公司产品的整体质量。
	公司不会对西门子形成严重依赖，主要因为：
	1.公司向西门子采购的主要原材料是广泛使用的通用产品，公司选用西门子的产品主要是因为其技术成熟且性价比较好；
	2.公司向西门子采购的分析仪器，国际上生产同类产品的企业也较多，比如ABB\SERVOMEX\日本横河等，不存在供应商垄断的情况。
	3.作为系统集成商，公司生产的分析系统对不同品牌的分析仪器适应性很强，分析仪器具有可替代性，公司的产品基本上都采用国际标准结构设计和通用的工业接口设计，具有很好的通用性和互换性。
	西门子是公司的最大供应商，但并不是唯一可选择的供应商，如公司无法从西门子获取合适的分析仪器，公司完全可以选择其他的分析仪器替代，而且公司也自产分析仪器可以用于替代。
	西门子与我公司、我公司控股股东、实际控制人、我公司董事、监事、高级管理人员在产权、业务、资产、债权债务、人员等方面均不存在关联关系。
	6、你公司在《2015年度报告》披露：“本年度，公司参与投资设立的两只产业基金，共计产生投资收益约612万元”。请你公司自查并说明上述事项是否已根据《中小企业板信息披露业务备忘录第12号：上市公司与专业投资机构合作投资》履行相关审批程序和信息披露义务。
	回复：
	经2012年5月30日第一届董事会第二十二次会议审议通过，公司以自有资金人民币4,950万元与兴业投资、北京土人景观与建筑规划设计研究院、北京合众思壮科技股份有限公司、北京中鑫利业管理咨询有限公司、北京翠湖投资管理有限公司和任仙朵共同发起设立北京薪火科创投资中心（有限合伙），并于2012年5月30日在公司指定信息披露媒体上进行披露（公告号：2012-012）；
	4、自基金设立至今，公司未购买产业基金持股的标的资产，也未购买产业基金推荐的标的资产。
	5、自基金设立至今，产业基金未购买公司股票，公司与产业基金及其标的资产之间不存在关联关系或其他利益关系。
	6、公司在每年的年度报告中对产业基金的收益情况进行披露。
	7、《2015年度报告》中，你公司将主营业务分为环境监测系统、工业过程分析系统、气体分析仪及备件、系统改造及运营维护服务四个行业，但在实物销售收入部分仅披露分析系统行业的销售量、生产量和库存量；在主要境外资产情况部分，你公司未就Kore Technology Limited 公司51%股权的资产规模、运营模式、收益状况、境外资产占公司净资产的比重等内容进行披露。请你公司自查上述事项披露是否准确、完整，并予以补充披露。
	回复：
	（1）公司在实物销售收入部分仅披露分析系统行业的销售量、生产量和库存量，是因为分析系统为公司的主要产品和收入来源，其价值大，虽说产品定制性较强，但其相对标准性较好，具有较强的可比性；
	气体分析仪及备件为分析系统中必须的部件，由于气体分析仪及备件多为公司外购的仪表及部件，如分析仪、隔离器、电磁阀、标气、过滤器等耗材类产品，因其种类繁多，价格差别极大、同时单位价值相对较小，统计其销量产量及库存量对经营分析的参考意义不大，因此年度报告中未给予统计分析；系统改造及运营服务为向客户提供的专业服务，且因客户需求不同，提供的服务内容也各不相同，不具备可比性，也无法统计其产量，只能根据合同金额进行分析。
	（2）主要境外资产情况：
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