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万向德农股份有限公司 

关于对上海证券交易所《关于对公司2015年年度报告 

的事后审核问询函》回复的公告 

本公司董事会及全体董事保证本公告内容不存在任何虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，

并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连带责任。 

 

 2016 年 5 月 12 日，万向德农股份有限公司收到上海证券交易

所《关于对万向德农股份有限公司 2015 年年度报告的事后审核问询

函》（上证公函【2016】0491 号）（以下简称“《问询函》”），针对“《问 

询函》”中的相关问题，公司及时组织回复， 现公告如下： 

一、关于公司涉诉事项计提或有负债的会计处理 

2015 年 10 月 27 日，公司披露“关于控股子公司重大诉讼

的公告”称，河南省郑州市中级人民法院对河南金博士种业股份

有限公司诉公司控股子公司北京德农种业有限公司（以下简称

“北京德农”）及河南省农业科学院侵害植物新品种权纠纷案作

出一审判决，北京德农须赔偿原告 4950 万元。北京德农对一审

判决不服，向河南省高院申请再审，目前二审日期尚未确定。年

报披露，公司针对上述诉讼事项计提 1750 万元的或有负债，占

涉案金额的 35.13%。 

请公司补充披露：（1）计提或有负债的依据、合理性及充分

性，并请公司年审师会计发表专项意见；（2）诉讼事项目前的进



展情况。 

回复如下： 

（1）计提或有负债的依据、合理性及充分性，并请公司年

审师会计发表专项意见 

为保证或有负债金额的合理性及充分性,公司财务部及法务部与

代理律师对诉讼进行了详细的分析预估,并根据代理律师出具的《关

于二审结果预估分析意见》的函，出于谨慎性原则计提了 1,750 万元

的预计负债。因该诉讼二审尚未开庭，为避免影响二审判决，相关依

据公司不进行详细披露，公司将根据二审诉讼进展情况适时披露。 

年审会计师意见： 

在对公司 2015 年度财务报告的审计过程中，我们对河南金博士

种业股份有限公司诉公司控股子公司北京德农种业有限公司（以下简

称“北京德农”）及河南省农业科学院侵害植物新品种权纠纷案所涉

及的相关资料进行了详细检查，获取了康达律师事务所提交的《关于：

二审结果预估分析意见》的函，并访谈了公司管理层、相关人员。公

司认为该案二审判决存在改判的基础和可能。 

基于以上情况，公司出于谨慎性原则进行了预计负债计提金额的

测算，测算金额为 1,750 万元，并以此作为计提预计负债的依据。 

综上所述，我们认为，公司对河南金博士种业股份有限公司诉公

司控股子公司北京德农及河南省农业科学院侵害植物新品种权纠纷

案所计提的预计负债的金额是合理和充分的。 

（2）诉讼事项目前的进展情况。 



 目前正在等待河南高院确定二审开庭日期。公司将根据诉讼的进

展情况及时履行信息披露义务。 

二、关于公司新品种 

在行业面临高库存压力以及品种同质化状况仍未根本改变的情

况下，新品种的研发及推出在一定程度上能够增强企业的竞争力。为

便于投资者理解，请公司补充披露以下信息： 

（一）新品种的盈利能力和推广预期：年报披露，公司明确“玉

米”为主业，大力推广玉米新品种，既包括处于快速发展期的“加

10 分”、“德单 5 号”和“晋单 73”等品种，也包括陆续推出的潜

力新品种，如“德单 1266”、“德单 123”、“德单 1104”和“德

单 1001”等。 

请公司补充披露：（1）以上各品种 2015 年的销量情况及盈利能力； 

回复如下： 

2015 年度“加 10 分”、“德单 5号”、“晋单 73”等主推新品种销

售达 725 万公斤，占全年总销量的近 25%；销售收入为 1.1 亿元，占

全年销售收入的 29.59%；其中“加 10 分”销量 408 万公斤，较 2014

年销量增长了 140%；“德单 5 号”销售 175 万公斤，较 2014 年销量

增长了 94%；“晋单 73”销售 63 万公斤，较 2014 年销量增长 215%，

“德单1104”第一年推广销售3.7万公斤，其他新品种如“德单1266”、

“德单 123”、“德单 1001”等均处于示范推广期，尚未实现销售，示

范阶段品种表现优异，推广潜力较大。 

（2）考虑到市场可能存在的私繁严重、库存高居不下和冒牌、套

牌现象严重等影响因素，请公司从种植、营销、保护知识产权等方面



分析以上新品种的竞争力和未来的推广预期。 

回复如下： 

2.1、加 10 分是公司即郑单 958 之后，又一主要盈利品种，该品

种为公司外引合作品种，与其它 5家公司同时销售，目前我公司在 6

家经营企业中占据的市场份额最大。加 10 分以其优异的抗病性、丰

产性和适应性，成为东北地区主要种植品种之一，市场增量很快。加

10 分的主要市场为内蒙古通辽、赤峰、吉林省、辽宁、河北张家口、

陕西、山西等地。内蒙古的通辽和赤峰经过 3 年的推广与销售预计在

2016 年将达到种植面积的峰值，从 2017 年开始将稳中有降；吉林省

和辽宁省受转基因品种的影响，加 10 分只能在夹缝中生存，已无增

量空间，如国家不控制转基因品种的销售，加 10 分销售将锐减，河

北、陕西和山西加 10 分尚处推广阶段。加 10分是目前国内少数综合

性状优秀的新品种，公司将加大品牌的宣传，不断进行技术与服务创

新，最大限度延长加 10分的生命期，保证公司利润稳定。 

2.2 德单 5 号为公司自主研发的优良品种，抗性强，尤其是近几

年黄淮海地区多发的玉米锈病，而且果穗品质好非常适合籽粒直收，

满足农民的需求。2015 年德单 5 销售量呈爆发式增加，供不应求，

市场价格稳定，预计 2016 年度仍会有 50%以上的市场增量。 

2.3 晋单 73 为吉林、内蒙、山西、甘肃和宁夏 5 省审定品种， 

近几年销售量稳定在 80 万公斤左右，但此类型品种非常多，品种更

替快，公司将加大甘肃和宁夏新市场的推广销售速度，增加销售量，

争取 2016 年销售量突破百万公斤。 

2.4 德单 1266 为 2015 年最新国审品种，作为加 10分的后续品 

种储备，品种的适应性、稳定性以及丰产性还需要进一步观察。2015



主要做品种的试验示范，以准确了解品种的适应性，确定最佳种植推

广区域，为品种大面积种植做好准备工作。 

2.5 德单 1104 和德单 1001 分别为 2014 和 2012 年审定的自主研 

发品种，因制种生产原因，2015 年刚刚进行推广销售，但 2015 年这

两个品种分别在内蒙古和辽宁表现出丰产优势，并且取得了较好市场

份额。 

（二）新品种推广的不确定性风险：公司在报告期内陆续推出的

新品种很大程度了增强了公司的竞争力，公司也计划开展新服务引领

下的新品种的市场推广和拓展。据了解，种业公司一般通过自主研发

或外购新品种，再进行生产销售的推广。但新品种研发的试产阶段是

由科研人员将优良的品种栽种到优良的田块中，运用优良的方法培育

生长而来，在实际种植中却可能因为农田质量、农民技术水平等原因

发生推广效果与预期差别较大的情形。 

请公司结合近年公司自主研制的新品种的投入成本和推广效果，

提示新品种推广的不确定性。 

回复如下： 

公司自主研发新品种的投入包括人员、品种选育和测试等费用投

入。推广包括产品定位试验、试验示范等。新品种进入市场，是一个

渐进的过程，销售量随着推广力度和农户接受程度在逐步提高。 

新品种经过育种人员组配后，首先在育种家的站内进行测试，选

出好的组合晋级到科研部的两年多点试验内。此种试验是将选出的优

良组合种植于不同的地块内，进行田间调查分析。试验方案与国家试

验一致，种植田块要求地力均匀即可，避免试验误差，栽培方法也与



农民种植大田一致。经过科研部筛选试验后，表现好的组合会参加国

家和省级试验，审定后发放审定证书。 

在推广过程中，科研部根据产品定位试验，结合各品种试验、审

定过程中的数据分析，会出具该品种的适宜种植区域分析报告，根据

多年多点数据分析，可以确定该品种的最适种植区域，降低农户种植

风险。因此，公司在新品种的推广上确实存在不确定性，但通过技术

手段可以将此不确定性降低到最小，让新品种在适宜区域表现最优，

得到快速的推广。 

（三）研发能力：研发能力是种业公司重要的竞争力。报告期内，

公司研发投入合计 1496 万元，占营业收入的比例为 4.03%。     

请公司补充披露：（1）近三年研发投入的金额、占营业收入的比

例及变动情况；（2）公司研发投入是否与“自主研发、合作开发和品

种许可并重”的科研战略相适应；（3）考虑到目前行业整体可能存在

的创新不足的问题，结合公司报告期内推出的新品种的特性、推广效

果和公司研发能力分析公司未来的竞争力。 

回复如下： 

（1）近三年研发投入的金额、占营业收入的比例及变动情况； 

公司 2015 年研发投入金额 14,962,044.51 元，营业收入

371,715,892.15 元，占比 4.03%； 

公司 2014 年研发投入金额 20,477,539.66 元，营业收入

438,199,300.97 元，占比 4.67%； 

公司 2013 年研发投入金额 24,914,987.45 元，营业收入

413,015,082.51 元，占比 6.03%。 

（2）公司研发投入是否与“自主研发、合作开发和品种许可并



重”的科研战略相适应； 

公司研发投入与“自主研发、合作开发和品种许可并重”的科研

战略相适应。目前，公司的科研经费主要用于自主研发，不断提升企

业的创新力和竞争力，最有力体现是新品种陆续通过审定，田间表现

突出。合作开发和品种许可的主要目的是缩短产品的研发周期，节约

成本，规避风险，丰富公司的产品线，将具有竞争力的新品种快速实

现产业化，企业获得效益。 

（3）考虑到目前行业整体可能存在的创新不足的问题，结合公司

报告期内推出的新品种的特性、推广效果和公司研发能力分析公司未

来的竞争力。 

中国农业行业整体创新较国外企业不足主要是由于农业企业研

发投入少，国内种植生态环境较复杂、种质资源较少。但是公司目前

销售市场表现好的品种有“加 10 分”、“德单 5 号”、“晋单 73 号”、

“德单 1266”、“德单 123”等。“加 10 分”、“德单 1266”涵盖了国

家东华北玉米主产区。 

“晋单 73 号”具有广适性，不但在山西、内蒙古、吉林等省份

田间表现优，并且适合西北春播种植区。黄淮海夏播区的“德单 123”

市场潜力空间大，“德单 5 号”是目前黄淮海主产区（通过山东省、

河南省、安徽省审定）畅销品种，上述品种除“加 10 分”外，其他

品种具有自主知识产权，利润提升空间大，以上品种销售量年增加幅

度明显，尤其是加 10 分和德单 5 号已经全部销售。 

公司未来竞争力主要体现在以下方面：利用商业化育种体系，与

国内外科研单位或育种家合作引进种质资源；利用分子辅助育种与传



统育种相结合的育种模式，实现了玉米品种选育的可持续性；完善的

测试体系以及加入的科企 8+1 玉米联合测试平台等，快速准确鉴定出

适宜各生态区的优良品种，为品种的后续市场开发提供了科学的数据

支持。 

随着国家农业试验体系的改革，主要农作物品种参加试验渠道的

拓宽，公司玉米品种参试增加，审定品种的数量逐步的增多，将进一

步提升德农品牌玉米种子的市场占有率。 

三、关于种植加工及生产经营： 

（一）影响种植加工的自然灾害风险：请结合玉米种子特性，

详细说明种子产品在种植和加工阶段可能遭受的气候、虫害等自

然灾害影响以及应对措施。 

回复如下： 

1.根据玉米杂交种的主要特性，要想生产出质量上乘的玉米杂交

种,必须要满足高质量种子的四大指标:纯度、净度、水分、芽率,其

次再考虑种子的活力、发芽势及色泽、饱满度和种子的商品性。而要

想满足以上合格种子的各项指标,在种子的繁育生产过程中就要考虑

适宜种子生长外界环境,如年均积温、日照时数以及海拔高度等因素。 

依据不同品种的生育周期的长短,及对外界环境的苛刻要求,合

理的进行品种布局,确保适宜的品种安排在适宜的种植环境当中,确

保丰产丰收，并在种子繁育过程中抓好各环节的管理。 

2.外界因素对种子的生产的影响及应对措施 

2.1 选择合适的播种时间，做到适期早播 

每年的播种时间评判标准是外界气温恒定，地表温度通过在

8-10℃时在下种。下种过早由于地温较低，导致种子发生霉变、腐烂，



影响种子的出苗率；播种过迟对晚熟品种影响其生育周期，导致种子

的成熟度不够好，造成种子的千粒重较低，商品性差；其次最关键的

是在授粉的高峰期，由于外界的持续高温，造成父本的花粉的活力降

低，影响种子授粉，造成年终的减产。 

应对的措施为：每年在播种期要及时的关注当地的气象部门发布

的气象预测，其次要了解每个品种的特征、特性，要做到适期早播。 

2.2 预防苗期出现冻害 

公司种子繁育基地主要选择在我国最大的种子繁育基地河西走

廊，其主要分布在河西走廊的张掖和武威地区，而每年的晚霜发生在

5 月上旬，此时玉米杂交种的初生根及次生根已基本形成，晚霜对种

子的正常生长基本无影响。每年的早霜发生在 10 月中旬，而种子的

收获期均在每年的 9 月下旬已基本结束，公司采取的大型果穗及籽粒

烘干设施进行人为烘干，确保种子安全降水。 

2.3 种子整个生育周期的干旱预防措施 

河西制种区属温带干旱区，气候干燥，年降雨量 52—155 毫米，

干燥度 4—15。农业赖以存在的基础是灌区南侧的祁连山蕴藏的冰雪

资源，并通过利用石羊河、黑河两大水系自流灌溉和地下水资源，使

本区成为绿洲灌溉农业区，灌溉面积占甘肃省总面积的 56﹪，无旱

涝之忧。 

2.4 常见病虫害的预防措施 

河西地区干燥的气候致使常见玉米病虫害，如玉米大斑病、小斑

病、叶斑病极少发生，无任何检疫性病虫害。公司近年来加大科研投

入，进行科技研发推广抗病品种的繁育。 

综上所述，我公司在玉米杂交种的生产过程中，通过上述措施一



定程度上减少了自然灾害的影响；其次，公司积极响应国家农业部的

号召，每年购买农业保险，规避了玉米杂交种生产过程中的风险。 

（二）公司经销策略和品种定价：年报披露，公司强化对东

华北和黄淮海等重点市场的营销管理，并在坚持产品分级定位的

基础上，强化种子品质，提高种子附加值的销售卖点，向“按粒

计价”转型。请公司结合主要品种的定位和特性，说明公司的定

价和营销策略。 

回复如下： 

随着农业机械化的普及和种子质量的提升，单粒播种技术已大面

积推广，农民用种量大幅下降，由原来的每亩 3 公斤减少 1.5 公斤。

用种量的减少，农民对质量的要求更高了。公司在价格定位上不与对

手打价格战，而是以价值定位，为农户提供更好的保障与服务，来提

高种子的销售价格。 

1、产品策略 

（1）进一步做好产品分级定位。根据产品生命周期、销售潜力，

将目前公司经营的产品划分为 A 类，即处于发展期、毛利高的产品，

如“加 10分”、德单 5 号、晋单 73；B类，即处于导入期的产品，如：

德单 1266、德单 123、德单 1104、德单 1001 等；C 类，即处于衰退

期，销量基数大、毛利率低的产品，如郑单 958、浚单 20、益丰 29

等。 

（2）根据产品类别进一步优化配置公司资源。 

A 类产品：实施精品化战略，突出公司品牌，以精品创市场；A

类产品作为公司利润主要贡献者，须在维持较高毛利水平的前提下扩

大销量，采用多投入、优服务、高价位、高利润运作模式，充分调动



各级经销商的积极性。 

B 类产品：做好精细化产品定位，根据品种特性，进行精准营销，

最大限度发挥品种优势和潜力，力争做到订单生产、订单销售，规避

盲目生产给公司带来的损失。 

C 类产品：实施差异化战略，通过种子分级、包装个性化、渠道

差异化，高质量体现高价位，来赢取口碑、争取毛利、争取销量、占

领市场。 

除上述 3类品种外，对公司的其他品种采取如下合作方式： 

第一、代理包销合作方式，选择省、市级代理，给予相对较好的

包销政策以消化库存，降低风险，如德单 129、滑玉 15、德玉 18 等。 

第二、生产经营权合作方式，带种子一起打包销售的方式进行，

既获得收益，又消化库存，如德单 121。 

第三、品种权转让方式，直接获得现金收益，避免公司有效资产

流失，如金麦 26、硕秋 8。 

2、市场策略 

（1）市场进行划分，明确重点市场。公司根据结合自身情况，

将全国市场分为东华北、黄淮海两大市场，并指派专职销售副经理负

责两大市场区域的维护和管理；同时明确黄淮海重点市场为推广德单

5 号的河南、山东、安徽市场，推广晋单 73 的山西市场；东华北市

场作为京科 968、德单 1266 主要推广区域，整个东华北市场都是公

司 2015 年度重点市场。 

（2）对边缘区域市场，如西南区域，公司不设分支机构，采取

单个品种独家授权代理，设定最低销量标准的方式进行经营，尽最大

可能降低销售成本。 



（3）采取代理销售为主，终端销售为辅的销售模式。针对当前

市场消费者情况，公司在坚持委托代理销售的同时，销售管理部也在

积极探索服务家庭农场、农村专业合作社等用种大户的运作模式，并

积极鼓励各分支机构根据自身情况积极开展终端销售，尽可能减少销

售代理等中间环节，实现公司利润最大化。 

（三）公司预收销售定金：年报披露，公司预收销售定金较

上年增长16%，为2016年的销售奠定基础。然而，在粮食“高产

量、高价格、高库存”特征日益明显的背景下，政府出台政策，

决定调减“镰刀湾”地区的玉米种植面积。2016年中央一号文件也

提到，要适当减少非优势区玉米种植。同时，2016年东北三省和

内蒙古的玉米临储政策将调整为“市场化收购”加“补贴”的新机

制。请公司补充披露以上政策对公司业务的影响，并说明在上述

政策背景下是否会出现预售订单被大量取消的情况。 

 回复如下： 

因“镰刀湾”地区并非公司主营区域，国家种植业的调整对公司

的影响不大，只在山西和河北地区个别地区玉米种植面积下降，销售

量有所降低。公司并未出现预定定单大量取消的现象，反而德单 5 和

加 10 分出现超额完成定单的现象。 

（四）前五名客户和供应商：请公司补充披露前五名客户销

售额及占年度销售总额的比例，以及前五名供应商的采购额及占

采购总额的比例。请公司年审会计师发表专项意见。 

公司 2015 年度前五名客户销售额及占年度销售总额的比例： 

单位：元 



序号 销售客户前5名 

客户名称 销售金额 销售占比 

1 安地种子公司 13,292,421.39 3.58% 

2 李月侠 7,956,821.39 2.14% 

3 张福贵 6,517,812.66 1.75% 

4 潍坊高密种业有限公司 4,051,939.44 1.09% 

5 四川君玉农业科技有限公司 4,597,083.00 1.24% 

 合计 36,416,077.88 9.80% 

公司前五名供应商的采购额及占采购总额的比例。 

序

号 

采购客户前 5名 

客户名称 采购金额 采购占比 

1 甘肃省张掖市甘州区明永镇沤波村 19,321,105.75 16.06% 

2 甘肃省张掖市甘州区沙井镇三号村 10,177,700.00 8.46% 

3 甘肃省张掖市甘州区明永镇中南村 10,087,711.00 8.38% 

4 甘肃省张掖市临泽县平川镇平川村 7,205,080.00 5.99% 

5 甘肃省张掖市临泽县平川镇三一村 6,397,599.00 5.32% 

 合计 53,189,195.75 44.21% 

年审会计师意见： 

在 2015 年度年报审计过程中，我们对销售前五名均进行了独立

发函，并回收了 2－4 名的回函，回函金额与账面一致。针对尚未回

函的第 1名安地种子公司和第 5 名四川君玉农业科技有限公司，我们

进行了替代测试审计程序，未发现异常。 

在 2015 年度年报审计过程中，审计人员前往采购前五名客户所

在地各村进行实地访谈和函证，并对其发生额进行了抽查测试，未发

现异常。 

综上所述，我们认为公司 2015 年销售和采购前 5 名的相关信息



披露，实际反映了公司的真实情况。 

四、关于公司库存 

目前，我国种子行业发展仍面临较多困难，产能过剩、库存

居高等问题亟待解决。国家政策性压减玉米种植面积、取消粮食

临储收购价格，对玉米种子市场产生一定冲击。为便于投资者理

解，请公司补充披露以下信息： 

（一）期末库存的合理性：依据种子行业特有的加工期和销

售期的特点，年末通常是全年库存的最高水平。但公司2015年一

季报、半年报、三季报和年报披露的库存分别为3.05亿元、2.64

亿元、2.52亿元和2.1亿元，呈现递减趋势。请公司解释原因并说

明其合理性。 

回复如下： 

近两年公司的制种面积较 2013 年以来出现较大幅度的下降，整

个行业去库存明显。2015年期初存货3.45亿元，本年度采购入库1.24

亿元，销售发出 2.59 亿元，期末的存货余额为 2.1 亿元较期初减少

较多，期末库存趋于合理。 

（二）库存较高导致的经营风险：库存较高容易导致公司销

售的产品很大部分是以前年度种植的库存种子，请结合库存种的

保质期和发芽率，以及由于高库存带来的仓储费、运输费、包装

费和资金周转压力，分析说明行业去库存压力给公司带来的经营

风险。 

 回复如下： 



公司库存种子绝大多数并非无效种子，公司对库存进行了细致的

分析，针对每个品种制定相应的销售激励政策，取得了很好的效果，

盘活库存种子，促进资金回笼。随着各个地区种植品种更替的加快和

自然条件的多样化，为种子企业带来非常大的库存风险。盲目的生产、

病害的发生、自然条件的改变都可能造成企业出现大量的库存，增加

企业运输、包装、储藏费用，甚至危胁到公司的生存。 

（三）存货减值：公司2015年对库存商品计提减值2960万元，

库存商品存货跌价准备期末余额为4836万元。请披露2014年计提

减值数额以及存货跌价准备的期末余额，并详细说明2015年对种

子库存计提减值的依据，以及是否与以前年度标准一致，并请公

司年审会计师发表专项意见。 

 回复如下： 

公司 2014-2015 年度存货库存商品的减值情况 

2014 年度： 

存货种类 年初余额 

本期增加金额 本期减少金额 

期末余额 

计提 其他 转回 转销 其他 

郑单 958  4,085,170.92 4,807,156.87   8,034,869.79  857,458.00 

德单 - 2,145,514.28   2,111,996.91  33,517.37 

化肥 2,893,605.00 -   2,893,605.00  - 

金湘 369  - 3,165,188.80   3,165,188.80  - 

京科 968   - -   -  - 

锐步 - 3,734,470.73   3,221,030.70  513,440.03 

油葵 4,319,252.57 9,639,782.84   4,319,252.57  9,639,782.84 

其他 3,403,524.59 10,343,863.59   4,770,250.66  8,977,137.52 

合 计 14,701,553.08 33,835,977.11   28,516,194.43  20,021,335.76 

2015 年度： 



存货种类 年初余额 

本期增加金额 本期减少金额 

期末余额 

计提 其他 转回 转销 其他 

郑单 958  857,458.00 14,411.79   -  871,869.79 

德单 33,517.37 11,102,370.74   -  11,135,888.11 

京科 968   - 1,820,311.52   -  1,820,311.52 

锐步 513,440.03 3,719,936.25   -  4,233,376.28 

油葵 9,639,782.84 5,861,959.18   55,445.57  15,446,296.45 

其他 8,977,137.52 7,083,811.32   1,202,903.83  14,858,045.02 

合 计 20,021,335.76 29,602,800.81   1,258,349.40  48,365,787.17 

公司 2014 年度-2015 年度，存货减值计提方法及依据： 

种子行业对于种子质量有如下 4 个指标：芽率、水份、净度和纯

度。其中，种子的纯度与净度在公司收购及生产环节已进行严控，入

库的种子一般不会存在因此而造成质量不合格的情况；种子的水份可

以通过晾晒进行调节；而种子的芽率会随着库存时间的增加而下降，

因此芽率是否达标是公司判断种子是否合格而需要进行转商处理的

关键指标。 

每年年末，公司各分、子公司首先会取得入库种子的抽检单，对

芽率不合格的种子由各、分子公司提出处理意见。对于只能报废或转

商的种子，公司财务部根据当地的预计售价（商品粮）减去相应相关

的销售费用后的金额作为预计可变现价值，并计提存货减值准备。同

时，公司财务部根据当年种子销售情况，对销售毛利率较低或亏损的

种子要求销售部提出处理意见，以当年的平均售价或次年的预计售价

减去相关的销售费用后的金额作为预计可变现价值，并计提存货减值

准备。 

公司认为：上述计提存货库存商品减值的方法和依据，是充分、

适当和合理的，并在 2014-2015 年度得到了一贯执行，并与以前年度



标准一致，真实地反映了公司存货的实际情况。 

年审会计师意见： 

经抽查测试，我们认为公司上述计提存货库存商品减值的方法和

依据，是充分、适当和合理的，并在 2014-2015 年度得到了一贯执行，

并与以前年度标准一致，真实地反映了公司存货的实际情况。 

（四）订单制：种业企业目前普遍面临产能过剩、库存畸高

的严峻压力，公司库存量却大幅下降。年报披露，公司报告期内

库存比例下降39%的原因是物流实施订单制。请公司进一步披露

解释订单制。 

 回复如下： 

面对种业企业普遍存在的产能过剩、库存畸高，公司积极调整销

售政策，对各分公司实行订单制生产，即销售分支机构根据上年度市

场销售情况制定下年度的销售需求，反馈到生产基地安排生产；并将

销售需求、生产量统一上传到公司的物流系统，由公司物流系统根据

计划、需求进行调配种子，保证库存在一个合理的水平。 

五、关于财务信息披露 

（一）公司计提资产减值损失的会计处理：公司2015年实现

营业收入3.71亿元，同比下降15.17%；实现归属于母公司股东净

利润567.81万元，同比增长28.09%。年报披露，利润增长的主要

原因是公司本期计提资产减值损失减少。 

请公司说明有关资产减值损失的会计处理是否符合会计准

则的相关规定，会计处理是否与以前年度一致，并请公司年审会

计师发表专项意见。 



回复如下： 

公司 2014-2015 年度计提的各项资产减值情况如下: 

序号 项目 2015 年发生额 2014 年发生额 

1 应收款项坏账准备 -3,134,456.88 6,977,308.30 

2 存货跌价损失 29,602,800.81 33,835,977.11 

3 固定资产减值损失 483,571.42 1,421,564.76 

4 无形资产减值损失  5,706,222.64 

 合计 26,951,915.35 47,941,072.81 

如上表所述，公司2015年资产减值损失金额较2014年下降2,098

万元，主要是由于 2015 年提取的应收账款坏账准备下降；无形资产

无减值迹象，当年未新增减值损失所致。 

公司主要资产减值的计提方法和会计政策如下： 

1、 应收款项 

按应收账款单项金额重大和账龄组合计提坏账准备。 

（1）单项金额重大的应收款项，单独进行减值测试，如有客观证

据表明其已发生减值，确认减值损失，计提坏账准备。单独测试未发

生减值的应收款项，包括在账龄组合中计提坏账准备； 

（2）账龄组合，采用账龄分析法计提坏账准备。 

2、存货跌价损失 

（1）为生产而持有的原材料等，用其生产的产成品的可变现净值

高于成本的，该材料仍然按照成本计量；材料价格的下降表明产成品

的可变现净值低于成本的，该材料按照可变现净值计量。 

（2）库存商品，以当年的平均售价或次年的预计售价减去相关的

销售费用、税金后的金额作为预计可变现价值，以其与账面成本的差

额计提存货跌价准备。 



3、固定资产、无形资产等长期资产减值 

当上述资产存在减值迹象时，对其进行减值测试-估计其可收回

金额。可收回金额以资产的公允价值减去处置费用后的净额与资产预

计未来现金流量的现值两者之间较高者确定。资产的可收回金额低于

其账面价值的，将资产的账面价值减记至可收回金额，减记的金额确

认为资产减值损失，计入当期损益。 

公司认为：公司 2014 年度、2015 年度的上述资产减值发生额，

是充分、适当的，相关计提政策和方法得到了一贯执行，符合企业会

计准则的相关规定，反映了公司的实际状况。 

年审会计师意见： 

我们对公司 2014-2015 年度各项资产减值进行抽查测试，未发现

异常。我们认为，公司 2014 年度、2015 年度的上述资产减值发生额，

是充分、适当的，相关计提政策和方法得到了一贯执行，符合企业会

计准则的相关规定，反映了公司的实际状况。 

（二）各季度财务数据差异：种子生产、销售具有很强的季

节性特点，由此导致企业现金流和存货的波动性较大，各季度主

要财务数据差异也较大。 

请公司结合销售特点、退货和返利（如有）的会计处理以及

收入确认的时点和原则、结算方式说明各个季度财务数据差异较

大的原因，并请公司年审会计师发表专项意见。 

回复如下： 

公司主营玉米种子的生产与销售，具有鲜明的季节性。制种日期

一般在每年的 4月开始，9月份开始收种，大田收种时间一般会持续

一个月的时间。收取的种子在晒场凉晒达标后正式办理入库，入库的



时间一般在 11－12 月份完成。种子款的支付一般在 12 月份及春节前

后分多次付清。公司销售期一般在每年 12月至次年 7 月份完成。公

司要求经销商在销售开始前按其预期销售数量向公司支付一定标准

的预付款，销售期间经销商会分多次进行提货，除了最后一次外不允

许退货，退货时间在销售结束之后。公司日常在经销商提货后以后按

预计结算价确认收入。每年 6－8 月为销售结算期。公司会根据市场

实际情况制定各类种子销售结算价并与经销商对账确认无误后确认

收入。 

公司 2015 年各相关财务数据如下： 

单位：元 

项目 

1-3 月 

或 3 月 31 日 

4-6 月 

或 6 月 30 日 

7-9 月 

或 9 月 30 日 

10-12 月 

或 12 月 31 日 

销售商品、提供劳务收到

的现金 

136,055,418.88 71,503,034.23 -690,366.91 111,997,987.89 

购买商品、接受劳务支付

的现金 

42,211,760.38 7,295,500.86 16,778,457.86 75,810,140.59 

存货 305,875,981.77 291,237,407.38 279,454,812.52 258,396,774.87 

预收账款 304,901,835.51 309,814,142.75 285,928,806.41 214,912,606.54 

营业收入 108,708,951.24 66,590,726.99 23,273,174.25 173,143,039.67 

营业成本 81,034,622.20 45,950,626.73 17,615,746.23 118,924,908.19 

公司的生产与销售业务主要发生在第一和第四季度，第二、三季

度业务量较少，同时第三季度进行结算，因此销售商品、提供劳务收

到的现金出现红字。 

近两年公司制种面积较 2013 年度有较大幅度的下降，因此期末

的存货较期初减少较多。 

公司认为：上述收入确认的时点和原值、结算方式，遵循了一般



性原则，会计处理合理，各项财务数据反映了公司实际业务的运行情

况。 

年审会计师意见： 

我们认为，公司上述收入确认的时点和原值、结算方式，遵循了

一般性原则，会计处理合理，各项财务数据反映了公司实际业务的运

行情况。 

（三）其他应收款坏账计提及转回：年报披露，公司本期计

提其他应收款项坏账准备金额为-316.24万元；收回或转回坏账准

备金额200万元；实际核销的其他应收款为811.63万元。 

请公司补充披露：（1）收回或转回的坏账准备的原因、收回

方式、确定原坏账准备计提比例的依据及合理性；（2）说明公司

内部有关核销账款的制度规定、逐项披露核销其他应收款所履行

的核销程序并说明是否进行过信息披露。请公司年审会计师发表

专项意见。 

回复如下： 

1、2014年，公司在转让甘肃万向德农马铃薯种业有限公司

股权过程中，因种子质量与受让方甘肃国丰科技股份有限公司发

生了法律诉讼。公司及其代理律师预计，520万元的股权转让款

尾款中很可能有320万的款项无法收回，故而公司采用个别认定

的方法对320万元股权转让款计提坏账准备。2015年，经公司大

力搜寻证据并力争，与甘肃国丰科技股份有限公司达成和解协

议，最终公司只减让了120万的股权转让款，因此将上年度计提

的200万的坏账准备转回并进行了披露。 



2、2015 年，公司子公司北京德农下属黑龙江德农种业有限

公司核销了 811.63 万元其他应收款。根据北京德农财务管理制

度（试行）第八章第五十三条（二）坏账核销审批的程序：坏账

核销必须经公司董事会通过后方可核销。该 811.63 万元其他应

收款核销已经北京德农种业有限公司董事会决议通过，因未达到

上市规则相关信息披露标准，所以未进行信息披露。 

公司认为：公司转回的坏账准备的原因、收回方式、确定原

坏账准备计提比例的依据合理，符合企业会计准则的有关规定；

公司核销 811.63 万元其他应收款的程序符合北京德农内部有关

核销账款的制度规定。因未达到上市规则相关信息披露标准，所

以未进行信息披露。 

年审会计师意见： 

我们认为，公司转回的坏账准备的原因、收回方式、确定原

坏账准备计提比例的依据合理，符合企业会计准则的有关规定；

公司核销 811.63 万元其他应收款的程序符合北京德农内部有关

核销账款的制度规定。因未达到上市规则相关信息披露标准，所

以未进行信息披露。 

特此公告。 

 

 

                          万向德农股份有限公司董事会 

                                2016年5月18日 


