证券代码：002554                              证券简称：惠博普

华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-002
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 

	参与单位名称及人员姓名
	泓德基金管理有限公司：郭堃，蔡丞丰、秦毅；
工银瑞信基金管理有限公司：修世宇；
长盛基金管理有限公司：张君平；
北信瑞丰基金管理有限公司：张文博； 
国寿安保基金管理有限公司：孟亦佳；
九泰基金管理有限公司：刘丰；
安华农业保险股份有限公司：田有农；
中国人寿养老保险股份有限公司：孙宙、王川；
北京清和泉资本管理有限公司：孙辰；
北京市星石投资管理有限公司：蒋兴文；
北京乐桥资本管理有限公司：邓涛；
北京引领投资有限公司：耿晨；
大和资本市场有限公司：王利明；
中国银河证券股份有限公司：刘兰程、尚菳；
中信证券股份有限公司：高华才； 
中银国际证券有限责任公司：杨绍辉；
招商证券股份有限公司：刘旭；
华融证券股份有限公司：贾文凯；
太平洋证券股份有限公司：刘倩倩；
厦门国际银行股份有限公司：王震。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2016年5月19日  14:00-17:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	惠博普：
董事长：黄松；
董事、总经理：白明垠；
董事会秘书、副总经理：张中炜。
安东集团：
董事会主席：罗林；
伊拉克公司总经理：马健；
资本运营部经理：金一凡。

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、基本情况介绍
1、公司与安东集团的合作概况；
2、安东集团的成立与发展情况；
3、安东集团伊拉克业务公司的发展情况。

二、互动交流摘要
问：公司与安东集团合作的原因和意义？
罗林：惠博普是安东集团的完美合作伙伴，通过双方市场、客户和产品线的共享，将形成国际化的影响力，除在伊拉克市场外，双方将在全球市场加强合作。
伊拉克市场是国内外油服企业的战略要塞，这在随后两年会显现的更加明显。本次交易的标的资产是安东集团的优质资产，双方的合作是强强联合，安东集团会支持惠博普发展成为国际一流的油服公司。

黄松：安东与惠博普的合作，是中国油服企业历史性的合作。双方均已在行业内树立了良好的客户认可度和品牌形象。安东集团在国内民营企业处于领先地位，管理团队有责任、有理想，惠博普与安东集团在产品线上无缝对接，从而形成钻井、完井、增产技术服务、地面工程EPC项目及运维的一体化总包服务。中国的民营油服企业在国内发展的总量较小，只有合作才是做大做强之路，通过强强联合，才能将国内油服企业做大，从而在国际市场上形成影响力，中国版哈里伯顿才有可能成为现实。

问：伊拉克业务公司的基本情况？
马健：安东集团2009年进入伊拉克市场，过去几年伊拉克业务的年复合增长率超过100%，现在保持40%的增长。伊拉克是全球性的市场，国际油服公司都参与其中，市场空间、产量增长迅速，伊拉克是95%依赖石油的国家，因此必须把石油工业做大做强。安东经过6年伊拉克市场的发展，在市场网络、技术产品、产业链上均有很强的优势，甚至超过国际油服公司，并远远超过其他中资公司。安东在伊拉克未出现过任何安全问题，国内各大石油公司、伊拉克政府都要确保油田的正常进行，油区内部安全性是有保障的。

问：本次收购的承诺利润的可靠性如何？
答：本次安东承诺的2.6、3.38、4.16亿元的净利润，是双方反复沟通的具有很高安全性的数据，安东内部的经营考核比这个增长率要更高一些。惠博普经过认真的尽职调查，认为该业绩承诺具有扎实的订单基础，实现的可靠性很强。安东伊拉克业务目前在手订单约20亿元人民币，并且是可持续发展的。

问：后续伊拉克业务公司快速增长是否需要大量资金安排？
答：目前伊拉克业务公司配置了合理的资产负债表，基于现有订单的净现金流可滚动支持其发展，后续发展无需大规模的资本投入。伊拉克业务公司主要是以人为主的轻资产公司，未来只需配套辅助性的设备。惠博普在尽职调查中也同样关注伊拉克业务公司的独立运营能力，该公司净资产约8亿元人民币，对未来运营是有保障的。

问：伊拉克业务公司利润率、回报率高的原因是什么？
答：安东伊拉克业务的竞争对手主要是全球几大油服公司，由于这些国际油服公司进入伊拉克市场时间较早，服务定价标准高，同时伊拉克经营环境较为恶劣，市场准入门槛较高，当地没有形成恶性的竞争环境。而安东伊拉克业务公司在人员、原材料等方面的运营成本较低，相较与国际油服公司有较大的竞争优势，因此在保持竞争优势的情况下依然拥有较大的利润空间。

问：伊拉克市场未来增产的前景如何？
答：伊拉克石油资源丰富，开采成本很低（20美元以内），因而在一定的油价范围内（如50-60美元）增产前景非常大，因为此时仍有包括中国三大油本土油田在内的一大批产油国无法实现盈利，所以反而为伊拉克这样的产油国提供了产量提升的空间。我们已经注意到目前伊拉克的一些前期推迟的项目近期开始准备启动，这将为相关油田服务和EPC项目建设提供机遇。同时，即使是维持现有产能随着油田的老化，油田增产服务及相关的地面系统的建设也同样具有较大的市场空间。

问：油价下跌对惠博普及安东伊拉克业务的影响如何？
答：油价下降对惠博普EPC项目的影响较小。低油价下，业主可能会考虑放缓工程建设速度，但地面工程需要周期，工程建设一般需要2-3年的周期才能完成系统建设，另外，油田进入开发后依然需要维持产能，因此地面工程项目不会停。而安东伊拉克业务以油田增产服务和运维业务为主，受油价的影响也比较小，甚至低油价下油公司更有意愿通过老井增产的方式维持和提高产量，而不是打新井。
同时，低油价对性价比的要求更大，对中国民营油服企业是机会。公司与安东集团的合作将产生更大的影响力，利用低油价的机会，创造业绩，树立品牌，抢占国际油服巨头的市场空间。

问：公司2016年经营目标的实现情况如何？
答：公司对实现2016年的经营目标和员工股权激励计划充满信心。不包括本次收购安东伊拉克业务对公司的贡献。2016年公司在伊拉克、哈萨克斯坦、南亚等市场都有新的机遇，依托一带一路政策，能够保障资金的回报，增强公司的竞争力。

问：公司环保业务发展情况如何？
答：公司的石化环保业务即油田含油污泥处理和炼厂老化油处理业务今年会有爆发式增长，公司在技术先进性、业绩及市场控制方面在国内石油石化环保行业处于领先地位。市政环保业务目前正处于布局阶段，由公司主导，利用国家政策、政府扶持资金、市场投资等撬动市场，目前已在多省市开展合作。

问：惠博普目前在A股油服板块中业绩最好、市盈率最低，此次收购对业绩又将有大幅的提升，而复牌之后股价却出现下跌，公司对股价有何看法？
答：对于二级市场的股价波动公司无法左右，有时确实也不能理解。公司一直坚持扎扎实实做事的原则，坚信良好的业绩和增长性是公司市值提升的基础。我们相信随着中国股市日趋成熟、投资者日趋理性，金子总会发光的！

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年5月19日



