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证券代码：002303                      证券简称：美盈森 

 

美盈森集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2016-01 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他：（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

招商证券：李宏鹏；安信证券：高继祖；信达澳银基金：卫泽

羽、冯明远；宝盈基金：文仲阳；鼎诺投资：孙玮；达仁资管：

杜旭东；景元天成投资：邓志锋。 

时间 2016 年 5 月 26 日 15:00-16:30 

地点 福田区中心书城 

上市公司接待人

员姓名 
公司董事会秘书黄琳、证券事务专员刘威 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、公司最近几年一直在不断开发新客户，请问这些客户

目前销售情况如何？ 

答：公司正在实施“积极开发多领域高端客户，包括智能

终端、电子通讯、化妆品、食品饮料保健品、品牌研发型制造

企业、品牌消费品、电商、快递速运、汽车及新能源汽车产业

链、智能机器人以及其他类高端客户”的市场战略，近年来公

司在客户开发方面取得了不错的成绩，新开发客户销售收入占

比持续增长，对公司整体收入增长的贡献逐步凸显。 

2、近期公司与猪八戒网签订战略合作协议，未来公司市
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场经营策略是否转向中小客户发展？ 

答：优质的客户资源是公司的核心竞争力之一，能为世界

级知名品牌客户以及国内细分行业领先企业服务体现了公司

强大的综合竞争力。 

近年来，在市场开发方面，公司一方面紧抓世界知名企业

的客户拓展力度不放松，另一方面，着力加强国内相关行业标

杆及领先企业的开发，采取了国内外客户并举的市场策略，取

得了良好的市场开发成绩。国内客户方面，公司陆续开发了包

括中兴移动、中国移动、海天味业、海康威视、顺丰速运、中

石化、福耀玻璃、优必选等在内的国内相关行业或细分行业优

秀企业客户。下一步，公司将继续加大国内外客户的市场拓展

力度，力争为更多的行业标杆企业或领先企业提供服务，从而

为实现公司持续快速增长的目标奠定坚实的市场基础。 

未来，公司将在坚持开发高端客户市场的同时亦将根据公

司发展战略和规划积极介入中小企业及个人客户市场，进一步

丰富公司的客户资源和业务模式。 

3、公司客户的开发周期一般需要多久？ 

答：不同的客户需要的开发周期是不一样，有些高端客户

开发时间较长，但是经过磨合，一旦开始合作，往往能够建立

长期、稳定的合作关系，成为这些客户的核心供应商。 

4、请介绍公司和猪八戒网的合作模式？ 

答：本次公司与猪八戒网签署战略合作协议，一方面公司

将借助猪八戒网互联网平台优势，分享其互联网业务快速发展

带来的包装印刷需求，同时利用猪八戒网丰富的在线设计服务

资源，进一步增强公司研发设计能力；另一方面公司亦将利用

高端制造平台优势，为猪八戒网提供坚实的供应链保障，从而

进一步增强猪八戒网的平台竞争力。 
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5、请介绍公司线上业务进展情况？ 

答：公司目前正积极推进线上业务发展，今年计划投入更

多的资源，有效保障包装印刷互联网业务战略的顺利实施，充

分把握行业发展机遇，将包装印刷产业与互联网相结合，致力

于成为国内包装印刷互联网行业的引领者。 

6、公司所服务的高端客户领域中很多客户都拥有自已的

设计团队，对相关客户公司如何输出研发、设计等服务？ 

答：不同客户的包装设计能力以及对于包装的设计需求是

不一样的。公司多年来一直高度重视包装产品研发设计，不仅

建立了优秀的包装产品研发、设计团队，更在服务众多高端客

户过程中积累了丰富的经验，在包装方案设计、工艺研发等方

面拥有更大的优势，能够为客户提供更为专业的解决方案。 

附件清单（如有） 未提供资料。 

 


