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证券代码：002423          证券简称：*ST中特          公告编号：2016-024 

中原特钢股份有限公司 

关于深圳证券交易所2015年年报问询函的回复公告 

本公司及董事会全体成员保证信息披露的内容真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或重大遗漏。 

中原特钢股份有限公司(以下简称“公司”)于近期收到深圳证券交易所中小板公

司管理部《关于对中原特钢股份有限公司2015年年报的问询函》（中小板年报问询函

【2016】第183号）。根据问询函要求，公司董事会组织相关人员对问询函提出的问题

进行了认真核查和讨论，并回复如下： 

问题一：2015 年，你公司营业收入、归属于上市公司股东的净利润（下称“净利

润”）同比分别下降 21.67%和 357.42%。请补充披露以下事项： 

（一）报告期内你公司综合毛利率为 1.1%，较上年同期下降 12.56%。请根据宏观

市场环境、销售价格和销售量等因素，结合数据分项说明工业专用装备和大型特殊钢精

锻件各类产品营业收入、净利润和综合毛利率较上年同期下降的具体原因。 

回复：报告期，受到宏观经济增速放缓、装备制造业及钢铁行业需求进一步低迷等

因素影响，公司面临的市场竞争更加严峻，主要产品合同不足，订单骤减，公司下游石

油、煤炭、机械等行业需求尤为低迷，同时单位产品成本增加。报告期公司营业收入和

主要产品毛利率大幅下滑。 

1、营业收入下降原因分析 

公司 2015 年营业收入同比下降 21.67%，主要是由于主营业务收入下降导致。报告

期主营业务收入较上年同期减少 24,510 万元，降幅 20.96%，主要受以下因素影响： 

由于销售量同比降幅约 16.15%，减少收入约 19,764 万元。其中：石油钻具降幅

54.31%，减少收入 7,028 万元；限动芯棒降幅 3.9%，减少收入 2,610 万元；定制精锻

件降幅 38.58%,减少收入 8,010 万元；机械加工件降幅 1.2%，减少收入 97 万元；仅铸

管模增幅 7.82%,增加收入 1,587 万元。 

由于销售价格同比降幅5.17%，减少收入约4,675万元。其中：石油钻具降幅11.17%，

减少收入 1,503 万元；限动芯棒降幅 3.9%，减少收入 486 万元；铸管模降幅 5.58%，减
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少收入 902 万元；定制精锻件降幅 4.6%，减少收入 798 万元；机械加工件降幅 2.7%，

减少收入 159 万元。 

报告期主要产品收入变动情况详见下表： 

单位：万元 

产品类别 2015 年度 2014 年度 增减额 增减率 

主营业务合计  92,456.14   116,966.50   -24,510.37  -20.96% 

一、工业专用装备        

1、石油钻具  14,987.87   23,513.58   -8,525.72  -36.26% 

2、限动芯棒  10,026.48   13,092.99   -3,066.50  -23.42% 

3、铸管模  12,935.93   12,242.75   693.19  5.66% 

二、大型特殊钢精锻件        

1、定制精锻件  15,007.53   23,876.73   -8,869.19  -37.15% 

2、机械加工件  27,357.68   27,613.15   -255.47  -0.93% 

备注：上表中所列示产品类别为主要产品，未包括全部产品。 

2、主要产品毛利下降原因分析 

2015年主营业务毛利率较上年同期下降12.56%，毛利较上年同期减少14,960万元,

主要受以下因素影响： 

（1）由于销售量下降，减少毛利约 3,241 万元。其中：石油钻具销售量下降减少

毛利 1,686 万元，限动芯棒销售量下降减少毛利 584 万元，定制精锻件销售量下降减少

毛利 670 万元，机械加工件销售量下降减少毛利 25 万元，仅铸管模销售量上升增加毛

利 218 万元。 

（2）由于销售价格下降，减少毛利约 4,675 万元。其中： 石油钻具销售价格下降

减少毛利 1,503 元，限动芯棒销售价格下降减少毛利 486 万元，铸管模销售价格下降减

少毛利 902 万元，定制精锻件销售价格下降减少毛利 798 万元，机械加工件销售价格

下降减少毛利 159 万元。 

（3）由于销售成本增加，减少毛利约 7,040 万元。其中： 石油钻具销售成本增加

减少毛利 1,530 万元，限动芯棒销售成本增加减少毛利 1,743 元，铸管模销售成本增加

减少毛利 328 万元，定制精锻件销售成本增加减少毛利 931 万元，机械加工件销售成本

增加减少毛利 2,239 万元。销售成本增加的主要是由于 2015 年四季度成本增幅较大，

详见本问题（四）回复中“四季度业绩较前三个季度波动较大的原因” 的相关内容。 
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报告期主要产品毛利变动情况详见下表： 

单位：万元 

产品类别 

2015 年度 2014 年度 增减变动 

毛利 毛利率 毛利 毛利率 毛利 毛利率 

主营业务合计  1,017.98  1.10%  15,978.42  13.66%  -14,960.44  -12.56% 

一、工业专用装备       

1、石油钻具  435.77  2.91%  5,189.22  22.07%  -4,753.45  -19.16% 

2、限动芯棒  1,621.23  16.17%  4,446.81  33.96%  -2,825.58  -17.79% 

3、铸管模  -6.58  -0.05%  1,060.34  8.66%  -1,066.92  -8.71% 

二、大型特殊钢精锻件       

1、定制精锻件  -880.59  -5.87%  1,425.23  5.97%  -2,305.82  -11.84% 

2、机械加工件  127.60  0.47%  2,551.11  9.24%  -2,423.51  -8.77% 

备注：上表中所列示产品类别为主要产品，未包括全部产品。 

（二）报告期内，你公司销售现金比率为-8.71%，较上年同期下降 434%。请结合

最近两年的信用政策和销售收款情况，补充说明销售现金比率大幅下降的原因。 

回复：公司近两年的信用政策未发生明显变化。报告期内，公司严格按照产品销售

管理办法、应收账款管理实施细则的相关规定，严格执行赊销审批流程，不断加强对应

收账款的催收和考核。 

2015 年，公司销售现金比率同比降幅较大，主要是由于经营活动产生的现金流量

净额减少所致。2015 年度经营活动产生的现金流量净额为-8,313.04 万元，较去年同期

的 3,173.81 万元减少 11,486.85 万元，降幅 361.93%，主要原因为：一是报告期部分

下游客户由于资金紧张导致付款速度放缓，年末应收账款余额较年初增加 2,293.15 万

元；二是报告期收到的货款多以承兑汇票结算，年末应收票据余额较年初增加 6,469.40

万元；三是为降低采购成本，公司在报告期内相应调整了对部分原材料供应商的付款进

度。 

（三）2015 年 1-6 月，石油钻具、铸管模、定制精锻件毛利率分别为 17.7%、11.44%、

6.48%，2015 年全年，上述产品的毛利率分别为 2.91%、-0.05%、-5.87%。请补充说明

2015 年全年较 2015 年 1-6 月上述产品毛利率大幅下降的具体原因。 

回复：2015 年下半年以来，公司所处行业竞争更加激烈，石油、煤炭、机械等下

游行业需求持续低迷，主要产品订单不足，石油钻具、铸管模、定制精锻件销售量较上
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半年分别下降 35.96%、3.9%和 7.7%，同时销售价格也出现不同程度下降，单位产品成

本上升，导致上述产品毛利率较上半年大幅下滑。 

石油钻具：由于销售量降幅 35.96%减少毛利 460 万元，由于销售价格降幅 10.7%

减少毛利 610 万元，由于销售成本增加减少毛利 1,358 元，累计减少毛利 2,428 万元，

毛利率下降 32.72%。 

铸管模：由于销售量降幅 3.9%减少毛利 556 万元，由于销售价格降幅 3.87%减少毛

利 166 万元，由于销售成本增加减少毛利 648 万元，累计减少毛利 1370 元，毛利率下

降 20.58%。 

定制精锻件：由于销售量降幅 7.7%减少毛利 316 万元，由于销售价格降幅 5.34%

减少毛利 436 万元，由于销售成本增加减少毛利 1,328 万元，累计减少毛利 2,080 万元，

毛利率下降 29.11%。 

上述产品销售成本增加主要是由于四季度成本增加导致，详见本问题（四）回复中

“四季度业绩较前三个季度波动较大的原因” 的相关内容。2015 年上下半年毛利变动

情况详见下表： 

单位：万元 

产品类别 
2015 年 7-12 月 2015 年 1-6 月 增减变动 

毛利 毛利率 毛利 毛利率 毛利 毛利率 

石油钻具 -1,017.69  -15.02% 1,453.45  17.70%  -2,471.14  -32.72% 

铸管模  -660.16  -9.14%  653.58  11.44%  -1,313.74  -20.58% 

定制精锻件 -1,440.37  -22.64%  559.78  6.48%  -2,000.15  -29.11% 

（四）2015 年一至三季度净利润分别为-0.12 亿元、-0.12 亿元和-0.4 亿元，四季

度净利润为-1.49 亿元，请说明四季度业绩较前三个季度波动较大的原因。 

回复：2015 年四季度以来，公司面临的市场竞争更加严峻，主要产品市场大幅下

滑，合同不足、订单骤减，收入大幅下降，单位产品成本增加较多，导致四季度业绩出

现大额亏损。2015 年四季度利润总额为-14,907.22 万元，较前三季度平均利润总额减

少 12,737.65 万元。具体原因分析如下： 

1、由于四季度订单大幅减少和产品销售价格大幅下降，以及单位产品成本的增加，

导致毛利额较前三季度平均额减少约 7,730 万元，从而减少利润总额 7,730 万元。 

（1）由于产品销售价格和销售量的下降减少毛利约 1,586 万元，其中：产品平均
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销售价格较前三季度平均下降 3.5%，减少毛利约 955 万元；由于销售量下降，减少毛

利约 1,131 万元。 

（2）由于产品成本增加减少毛利约 5,535 万元，主要原因如下： ①四季度由于主

线产品产量大幅减少,造成单位产品负担的固定成本增加。 ②由于产量的大幅减少，造

成能源消耗增高，造成单位产品变动成本相应增加。③四季度，由于新炼钢项目投入时

间较短，受生产工艺不够成熟、生产连续性较差、产品质量不稳定等因素的影响，造成

单位产品加工成本增加。④另四季度对当年生产的六个月以上存在质量问题的在产品进

行了全面清理以及其他因素，增加了当期产品成本。 

2、四季度期间费用较前三季度平均增加 2,951 万元，从而减少利润总额 2,951 万

元。（1）管理费用增加 2,482 万元。其中：职工薪酬增加 458 万元，主要为调整激励机

制、新聘专家和职工福利费增加；修理费增加 411 万元，主要为设备日常维修增加；技

术开发费增加 1,376 万元，主要为大规格中高合金钢立式连铸圆坯制造关键技术及产业

化项目增加。（2）销售费用增加 266 万元，主要为运输费用和差旅费用增加。（3）财务

费用增加 203 万元，主要是利息支出和手续费增加。 

3、四季度资产减值损失较前三季度平均增加 1,390 万元，从而减少利润总额 1,390

万元。其中存货跌价损失增加 1,288 万元，主要原因为期末产品销售价格下降幅度较大，

期末存货可变现净值减少。 

问题二：2016 年 5 月 3 日，你公司因最近两个会计年度经审计的净利润连续为负

值，股票被实施退市风险警示。请根据《公开发行证券的公司信息披露内容与格式准则

第 2 号—年度报告的内容与格式（2015 年修订）》第二十七条、第二十八条，补充披露

以下内容： 

（一）请结合所处的行业格局、主要竞争对手情况和公司工业专用装备和大型特殊

钢精锻件主要产品的产销量、在手订单情况、市场占有率等信息，量化说明你公司主要

产品的核心竞争力，区别于主要竞争对手产品的竞争优势。 

回复：近几年来，特钢行业所面临的形势非常严峻，2015年在经济运行方面呈现量

减价跌、利亏钱紧、拐点显现、分化加快等特征，从需求总量看，当前已达增速拐点，

预计今后也将不会呈现非常大的增长。钢铁行业已被国家作为化解产能过剩、推进供给

侧结构性改革的重点领域，特钢行业也呈现整体产能过剩局面。 
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同时，特殊钢是重大装备制造和国家重点工程建设所需的关键材料，是钢铁材料中

的高技术含量产品，是发展电力、船舶、冶金、石化、重型机械和国防等先进装备制造

业的基础和前提，因此特钢产业仍具有广阔的的发展前景。目前，特钢行业结构性短缺

问题仍十分突出，高端产品在品种、质量和数量上仍不能完全满足国内行业发展及重大

工程需求，仍有相当数量的进口。今年以来国家已出台《国务院关于钢铁行业化解过剩

产能实现脱困发展的意见》及一系列政策措施，推进去产能将为过剩行业发展提供更多

的市场空间，促进上述行业健康发展。因此，从特钢行业发展形势看，公司同样既面临

挑战，更面临机遇。 

公司是国内特钢行业中较少拥有从特殊钢的熔炼、锻造、热处理到机械加工完整生

产线的特殊钢材料及深加工生产企业，装备水平居国内领先水平，产品及工艺特点在国

内特钢行业中具有自身独特特色，在国内特钢行业中占据重要位置。公司与行业内主要

企业相比，一方面，根据特殊钢材料的需求特点，产品呈现品种多、要求严、差异大等

特点，有许多特殊品种或产品需要通过差异化订制生产方式完成，而国内绝大多数特钢

企业在经营战略上大多追求的是规模化，一般以提供通用材料、轧制材料为主，在差异

化定制方面难以保证，而公司目前主要以提供定制产品服务为主。另一方面在特殊钢材

料的制造工艺及产业链方面，上述企业仅有熔炼、锻造（或轧制）等材料前端工序，缺

乏材料的调质热处理、机械深加工等后部生产工序，因此无法为用户提供最终性能要求

的材料，而公司具备上述方面完整的产业链。 

2015年，面对市场需求持续低迷、市场竞争日益严峻的经营形势，公司以转型升级

为主线，紧紧围绕提高效益这个核心，深入推进“微组织”经营管理模式，不断加快自

我变革和调整，不遗余力拓市场、降成本、铸精品、强管理、提速度，进一步增强了公

司核心竞争能力，也促进了公司今后的发展。具体如下： 

    1、公司仍保持较强品牌优势，并得到进一步加强，主要产品虽然产销量下降，但

仍保持了原有较高市场份额。 

在继续保持石油钻具中石化、中石油战略供应商地位基础上，5个钻具产品成功进

入中石油甲级供应商名录，全年钻具产量7,986吨，销售量8,167吨，国内市场占有率仍

保持在30%左右，保持国内市场份额第二地位。2016年1～5月份产销量同比基本持平，

目前随着国际油价触底反弹，石油钻具市场逐渐复苏，为钻具产品带来一定的积极影响。 

全年限动芯棒产量3,502吨，销售量3,662吨。芯棒产品成功中标天大、衡阳两大钢
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管厂全部订单，国内市场占有率保持在60%左右，仍稳居第一。2016年1～5月份新芯棒

产销量同比下降，但芯棒堆焊和修复业务比例明显增加，预计2016年同比将增加50%以

上。 

全年铸管模产量8,650吨，销售量8,596吨，国内市场占有率约32%左右，名列第一；

2016年1～5月份产销量同比小幅增加，目前公司正积极开发大规格管模市场，市场占有

率将会进一步提高。 

2015年定制精锻件国内需求低迷，市场竞争更加激烈，公司主要服务下游行业中的

煤机锻件产品、石油锻件产品和汽车压力机锻件产品需求降低较多。全年产量20,881

吨，销售量20,876吨；2016年1～5月份定制精锻件产销量同比有一定增长。 

    2、提升产品品质，完善质量管理体系，加速产品工艺技术进步，降低产品制造成

本，产品综合出材率从原有的75%提高80%以上，主导产品制造成本大幅降低，市场竞争

力有了进一步增强，部分产品市场份额进一步扩大。 

3、积极参与国家级科研项目开发，加快技术创新，科研开发和产品结构调整取得

较好成效，进一步提升了公司创新发展能力。大规格立式连铸圆坯等多种新产品推向市

场，开发出薄壁类空心管锻坯、Cr12系列模具扁钢、大规格17-4PH 材质阀箱等新产品，

为公司打开了更广阔的市场空间，实现向高端不锈钢等产品领域迈进。进一步研发出高

性能芯棒，满足了国内外客户的高标准多样化需求。 

4、立足转型升级，提升发展能力。高洁净项目投入试生产运行，生产、工艺技术

不断成熟，工艺研究和产品开发取得较大突破，部分产品采取连铸坯代替模铸钢锭后，

材料利用率提高10个百分点以上；在市场开发方面，已与一些客户达成合作意向，签订

战略合作协议，产品开始试用，竞争优势逐步显现，也为未来市场开拓奠定了较好基础。

从下步发展看，能够确保满足全球先进、高端装备制造业对高品质特殊钢材料的需求，

可以实现高温合金、模具钢、微合金化钢及弧形连铸矫直困难的高碳、高合金W、Ni及

中高Mn钢等的连铸，可连铸浇铸钢种的范围更加广阔，钢坯质量水平显著改善，与国内

外竞争对手比，具有较强竞争优势。 

5、在改善内部管理方面，公司不断加强内控体系建设，全面扎实地推进“微组织”

生产经营模式，公司上下的市场意识、成本意识、客户意识、创新意识和竞争意识等进

一步增强。 
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（二）你公司为扭转经营困境所采取的具体措施，并分析石油、化工、机械制造等

下游行业的景气情况的现状及对你公司的改善经营情况的影响。 

回复：2016 年，公司董事会和经理层将坚定信心，打好攻坚战乱。从强化市场开

发、加强成本控制、发挥新项目的作用、推进管理模式变革、战略引领等方面采取措施，

消除退市风险。 

1、坚定信心，全力以赴开发市场。一方面创新营销模式，转换机制，激励营销人

员的积极性，营造条件将最优秀的人才充实到营销一线。以产品为核心，立足客户深层

次需求，形成销售、生产、技术等共同参与的“微组织”产品营销团队。另一方面积极

参与市场竞争，实现模具钢、风机轴、风电产品等销售收入增长，芯棒、钻具等产品方

面保持现有市场份额不减，积极拓展国际市场空间，确保实现收入增长。 

2、精心核算，强化成本内控管理。从公司实际和自身特点出发，不断强化自我约

束，规范内部管理，认真分析期间费用和“两金”占用情况，合理控制资金占用。同时，

在保证产品质量的同时减少公司各项成本费用投入，提高经济效益。 

3、集中优势资源，保证高洁净项目达产。集中公司优势力量或利用外部资源，力

争在最短时间内解决高洁净项目投产中遇到的问题，实现现有产品品质提升、替代进口

和向模具钢、不锈钢等中高端产品转型，形成新的经济增长点。 

4、完善“微组织”管理模式，激发内部活力。以打造“隐形冠军”为目标、以激

发内生动力为核心，深入推进“微组织”管理。通过管理模式的变革，保证机构组织最

优，管理效率提升，人员结构优化，激励机制到位，员工充满活力。 

5、完善公司“以钢为本,以锻为主，轧制结合，突出差异，一体化延伸，加强资本

运作”的总体发展思路，根据国家关于混合制改革的有关政策，积极争取各方面的支持。

同时，利用上市平台加强合资合作，以提高公司的整体盈利能力。 

2016 年，公司石油、化工、机械制造等下游行业从需求总量上看，预计不会呈现

大的增长，公司所处的特钢及装备制造等行业目前呈现需求放缓、结构调整态势。但国

内特钢行业高端产品在品种、质量和数量上仍不能完全满足国内市场需要，仍有相当数

量的进口。从未来及长远发展看，我国航空、航天、能源、船舶、冶金、矿山、海洋工

程、铁路、水利、军工等行业的发展仍需要以装备制造业支撑，需要以高品质特殊钢基

础材料作保障，特殊钢材料及公司产品服务行业仍将保持持续发展的态势。随着高洁净
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项目的建成投入，公司将通过加大新产品开发力度、优化产品结构、提升产品质量等积

极措施，避免同质化竞争带来的不利影响。 

问题三：你公司报告期内共计提资产减值损失 2,134.36 万元，其中计提存货跌价

损失金额为 1,310.32 万元，铸管模、定制精锻件的毛利率分别为-0.05%、-5.87%。请

补充说明你公司存货科目中库存商品的产品类型和对应金额，并结合各产品的毛利率、

预计可变现净值和宏观市场环境等因素，对比报告期初、期末各类存货的价格变化情况

说明存货跌价准备计提的充分性和合理性。 

回复：资产负债表日，存货按照成本与可变现净值孰低计量，并按照单个存货成本

高于可变现净值的差额计提存货跌价准备。期末库存商品是以估计售价减去估计的销售

费用和相关税费后的金额，确定其可变现净值。 

2015 年，受到宏观经济增速放缓和石油、煤炭、机械等下游行业需求持续低迷的

影响，公司主要产品市场竞争激烈，销售量和销售价格同比分别下降约 16%和 5%，主营

业务毛利率同比下降 12.56%。2015 年末，为了真实审慎地反映公司实际资产状况，公

司按照各类库存商品产品的各种状态及估计售价确定了各类产品的可变现净值，逐一进

行了减值测试，根据测试情况，本期增加计提了库存商品跌价准备 1,104.83 万元。期

末库存商品跌价准备占账面余额的比例达到 12.80%，期初为 6.81%。库存商品中铸管模、

定制精锻件跌价准备占账面余额的比例分别为 25.77%和 12.75%，期末可变现净值分别

为账面价值的 100.14%、101.18%。因此，2015 年末公司计提的库存商品跌价准备是充

分和合理的。本期各类库存商品的可变现净值及计提跌价准备的明细如下： 

单位：万元 

项 目 

期初余额 期末余额 
期末可 

变现净值 

本期增加

计提跌价

准备 

毛利率 
账面余额 跌价准备 账面余额 跌价准备 

库存商品合计   15,334.91    1,044.16    16,790.19    2,148.99    15,257.61    1,104.83  1.10% 

其中：石油钻具    2,312.47       94.37     2,375.89      217.92     2,478.89      123.55  2.91% 

   限动芯棒    1,359.54       20.60     1,187.62      109.95     1,214.39       89.34  16.17% 

   铸管模    1,072.03       80.90     1,155.32      297.68       858.83      216.77  -0.05% 

   定制精锻件    3,636.85      298.63     4,011.04      511.41     3,541.00      212.78  -5.87% 

   机械加工件    3,684.66      284.25     4,480.81      670.41     3,876.92      386.16  0.47% 

   其他    3,269.35      265.40     3,579.50      341.62     3,287.58       76.22  -2.30% 
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问题四：合并财务报表科目注释第 14 项“递延所得税资产”显示，你公司 2015

年期末递延所得税资产余额为 753.97 万元。请你公司结合确认该金额的报告主体本期

和未来期间的经营状况，补充说明递延所得税资产确认的具体依据和合理性。 

回复：公司对资产的账面价值与其计税基础之间的差额，按照预期收回该资产适用

税率计算确认递延所得税资产，递延所得税资产的确认以很可能取得用来抵扣可抵扣暂

时性差异的应纳税所得额为限。在可抵扣暂时性差异转回的未来期间内，企业无法产生

足够的应纳税所得额用以利用可抵扣暂时性差异的影响，使得与可抵扣暂时性差异相关

的经济利益无法实现的，则不确认递延所得税资产。资产负债表日，公司对递延所得税

资产的账面价值进行复核。如果未来期间很可能无法取得足够的应纳税所得额用以利用

可抵扣暂时性差异带来的经济利益，则减记递延所得税资产的账面价值。 

公司 2015 年末递延所得税资产余额 753.97 万元，明细如下： 

单位：万元 

项   目 
2015 年期末余额 

可抵扣暂时性差异 递延所得税资产 

资产减值准备 4,140.00 753.97 

其中：坏账准备 3,016.48 555.25 

      存货跌价准备 1,043.23 186.68 

      固定资产减值准备 80.29 12.04 

目前，公司正在积极进行产品转型升级，加快新产品研发，大力开拓市场，预计将

来经营状况能够逐步改善，可以有足够的应纳税所得额弥补可抵扣暂时性差异的影响。

同时根据谨慎性原则，在亏损年度内未确认新增减值准备产生的递延所得税资产。 

问题五：你公司于 2012 年 8 月 28 日披露公告，拟使用自筹资金开展建设“高洁净

重型机械装备关重件制造技术改造项目”，建设期为 1.6 年，预计年收益为 20,956 万元，

截至报告期末，累计投资金额为 72,351.51 万元，未完成项目进度计划。请你公司补充

说明以上项目的建设进展以及尚未达到计划进度和预计收益的原因，并结合当前的市场

环境论证分析该项目的预计年收益是否发生重大变化。 

回复：公司“高洁净重型机械装备关重件制造技术改造项目”调整后总投资为97,960

万元，截止2015年末累计投资金额为72,351.51万元。由于在该项目实施过程中，公司
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根据项目实施和产品市场情况，通过工艺流程及技术方案优化，对固定资产投资概算及

部分工艺设备进行调整，同时该项目具有一定的先进性和复杂性，产品调试和工艺优化

过程复杂、难度较大，因此未能如期完成原计划进度。截止2015年末，该项目部分建设

基本完成投入生产。 

目前市场环境与项目可行性分析时发生较大变化，主要是产品的销售价格发生较大

变化，部分产品价格出现较大降幅，但同时产品的原材料价格也发生较大降幅，对产品

的效益会产生一定的影响，但总体来看，对项目的预计年收益不会产生较大变化。随着

项目的建成，公司将进一步优化产品结构，开拓市场价值高和附加值高的产品，从而提

高项目的年收益。 

特此公告。 

 

中原特钢股份有限公司董事会 

2016 年 5 月 31 日 


	回复：报告期，受到宏观经济增速放缓、装备制造业及钢铁行业需求进一步低迷等因素影响，公司面临的市场竞争更加严峻，主要产品合同不足，订单骤减，公司下游石油、煤炭、机械等行业需求尤为低迷，同时单位产品成本增加。报告期公司营业收入和主要产品毛利率大幅下滑。
	1、营业收入下降原因分析
	1、坚定信心，全力以赴开发市场。一方面创新营销模式，转换机制，激励营销人员的积极性，营造条件将最优秀的人才充实到营销一线。以产品为核心，立足客户深层次需求，形成销售、生产、技术等共同参与的“微组织”产品营销团队。另一方面积极参与市场竞争，实现模具钢、风机轴、风电产品等销售收入增长，芯棒、钻具等产品方面保持现有市场份额不减，积极拓展国际市场空间，确保实现收入增长。
	5、完善公司“以钢为本,以锻为主，轧制结合，突出差异，一体化延伸，加强资本运作”的总体发展思路，根据国家关于混合制改革的有关政策，积极争取各方面的支持。同时，利用上市平台加强合资合作，以提高公司的整体盈利能力。
	2016年，公司石油、化工、机械制造等下游行业从需求总量上看，预计不会呈现大的增长，公司所处的特钢及装备制造等行业目前呈现需求放缓、结构调整态势。但国内特钢行业高端产品在品种、质量和数量上仍不能完全满足国内市场需要，仍有相当数量的进口。从未来及长远发展看，我国航空、航天、能源、船舶、冶金、矿山、海洋工程、铁路、水利、军工等行业的发展仍需要以装备制造业支撑，需要以高品质特殊钢基础材料作保障，特殊钢材料及公司产品服务行业仍将保持持续发展的态势。随着高洁净项目的建成投入，公司将通过加大新产品开发力度、优...





