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证券代码：002132     证券简称：恒星科技   公告编号：2016055 

 

河南恒星科技股份有限公司 

关于深圳证券交易所 2015 年报问询函的回复公告 
 

本公司及全体董事、监事、高级管理人员保证公告内容真实、准确和完整，并对公

告中的虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏承担责任。 

 

近日，河南恒星科技股份有限公司（以下简称“公司”）收到深圳证券交易所《关于

对河南恒星科技股有限公司 2015 年年报的问询函》（中小板年报问询函【2016】第 201

号，以下简称“年报问询函”），经公司相关部门对年报问询函中提出的问题认真分析整

理，就相关问题答复如下： 

问题一 ：报告期内，你公司实现营业收入 17.36 亿元，同比下降 7.50%，实现归属

于上市公司股东的净利润 3,949.14 万元，同比下降 13.17%，销售费用 9,471.59 万元，

同比增长 21.65%。请结合行业现状、产品结构、销售特点等方面说明营业收入和归属于

上市公司股东的净利润下降的情况下，销售费用增长的原因。 

答复：公司主营业务产品主要有钢帘线、镀锌钢丝、钢绞线、预应力钢绞线、超精

细钢丝、胶管钢丝等，均属于金属制品行业。报告期内，受到经济下行及原材料价格下

降的影响，公司主营业务产品的销售价格均有所下降，导致了公司在报告期内虽然整体

产品销售量较 2014 年度增加了 1.52 万吨，但归属于上市公司股东的净利润和营业收入

较上年分别下降了 13.17%和 7.50%。 

为减少经济下行等宏观因素对企业经营的影响，公司采取措施强化销售工作，致使

销售费用增加 1,685 万元。该部分费用除运费、出口费用、业务招待费略有上涨外，主

要是由于营销等相关人员薪酬增加 1,152 万元所致（如销售人员绩效薪酬增加、销售人

员股权激励费用等）。   

问题二：2015 年第一至第四季度，你公司收入分别为 3.63 亿元、4.65 亿元、4.55

亿元和 4.53 亿元，归属于上市公司股东的净利润 417.65 万元、2,177.52 万元、2,430.77

万元和-1,076.79 万元，经营活动产生的现金流量净额分别为-3,750.88 万元、12,318.64

万元、5,849.70 万元和-2,671.63 万元，请你公司说明 2015 年各季度收入相对平稳，但

归属于上市公司股东的净利润、经营活动产生的现金流量净额波动较大的原因。 
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答复：（一）报告期内第一至第四季度的营业收入分别为 3.63 亿元、4.65 亿元、4.55

亿元和 4.53 亿元，归属于上市公司股东的净利润分别为 417.65 万元、2,177.52 万元、

2,430.77 万元和-1,076.79 万元，波动的主要原因为： 

1、由于线材价格和各产品销售量及销售价格的波动，公司产品综合毛利率有不同程

度的变化，列表如下: 

单位：万元 

项        目 一季度 二季度 三季度 四季度 

营业收入 36,277.08 46,483.03 45,510.38 45,309.40 

营业成本 29,779.27 37,876.92 35,574.65 35,812.45 

综合毛利率 17.91% 18.51% 21.83% 20.96% 

由于毛利率和销售收入的变化，各季度的利润有不同程度的变动。 

2、因公司实施的首期限制性股票激励计划在 2015 年 6 月份完成了相关股份授予及

登记工作，公司在2015年第三季度和第四季度分别提取了1,079.72万元股权激励费用； 

3、由于公司客户江西赛维在 11 月份宣布进入破产重整程序，公司在第四季度对其

应收账款补提了 2,200 多万元的减值准备； 

4、由于退税收入审批进度及收到款项时间的差异，各季度退税收到的款项分别为

138.53 万元，681.63 万元，955.21 万元，0万元，从而对每一季度的归属于上市公司股

东的净利润产生一定的影响。 

（二）报告期第一至第四季度营业收入分别是 3.63 亿元、4.65 亿元、4.55 亿元和

4.53 亿元，经营活动产生的现金流量净额分别为-3,750.88 万元、12,318.64 万元、

5,849.70 万元和-2,671.63 万元，波动较大的原因是： 

1、每季度的营业收入、应收账款随着市场和季节性的变化有不同程度的波动，以及

应收票据收付款时间的不一致，造成每季度末的余额变化较大，使销售商品、提供劳务

收到的现金变化较大，具体如下：  

                                                                                       单位：万元 

项目 2014 年 12 月 31 日 一季度 二季度 三季度 四季度 

销售商品、提供劳务收到

的现金   47,196.29 76,446.33 43,310.93 47,745.02 

营业收入    36,277.08 46,483.03 45,510.38 45,309.40 

应收票据 38,438.84 29,617.49 16,191.87 14,694.53 20,525.29 

应收账款原值 60,169.07 64,645.33 65,634.90 67,333.14 64,853.82 

     2、由于每季度产品销售量的不同以及公司对各种存货管理的逐步加强、给供应商
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开具应付票据的时间及解付的时间不一致等原因，使营业成本、存货、应付票据等的变

化较大，造成购买商品、接受劳务支付的现金变化较大，列表如下：  

 

单位：万元 

项目 2014 年 12 月 31 日 一季度 二季度 三季度 四季度 

购买商品、接受劳务支

付的现金   43,266.72 55,846.16 26,540.83 41,467.49 

营业成本    29,779.27 37,876.92 35,574.65 35,812.45 

存货 33,892.15 35,325.72 30,519.52 30,556.14 24,545.19 

应付票据 41,442.51 28,979.70 18,527.62 13,925.35 8,604.43 

应付账款 8,965.37 10,215.94 9,002.98 9,271.96 7,963.22 

由于以上因素的影响，公司每季度经营活动产生的现金流量净额存在一定波动。 

问题三：问题三：报告期内，你公司前五大供应商合计采购金额占年度采购总额的

比例 59.9%，其中第一大供应商占比 35.68%，请说明你公司对主要供应商是否存在依赖

性，以及采购价格是否公允。 

答复：（一）公司前五大供应商 2015 年度采购情况如下： 

                                                                         单位：万元 

名称 采购金额 占采购总金额的比例 

第一名 42,295.02  35.68% 

第二名 12,689.57  10.71% 

第三名 5,971.36  5.04% 

第四名 5,099.74  4.30% 

第五名 
4,945.47  4.17% 

合计 71,001.17  59.90% 

我公司主营业务产品的主要原辅材料分别为线材、能源、锌锭等，上述前五名供应

商中，第一、三、五名均为线材供应（贸易）商，第二名为电力供应商，第四名为锌锭

贸易商。 

我公司在原辅材料采购方面，根据自身需求和原辅材料的特点，通过全国询价、招

标等方式，确定供应商选择范围，并按照具体的生产销售计划，结合入选供应商的报价、

付款方式、运输费用、发货条件、优惠政策等多重因素确定具体供货单位和采购数量。

公司对第一大供应商的采购占比较大，是因为其综合采购成本较低，但公司的线材供应

商多达十几家，公司每月都会在不断对比分析的基础上与各个线材供应商进行不同程度

的合作，采购价格公允，不存在对主要供应商依赖的情况。 

问题四：你公司存货 2015 年年末账面余额为 2.45 亿元，但你公司未计提存货跌价
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准备，请你公司结合行业发展态势、原材料及产品价格变动情况等因素，说明你公司 2015

年未计提存货跌价准备的原因及合理性。 

答复：报告期内，由于钢铁行业不景气，原材料价格下降明显，公司在材料采购价

格不断变化的市场形势下，一方面，加大存货的管理力度，结合销售订单情况，使库存

量保持在一个较为合理的水平；另一方面，加大了供应商的开发力度，强化了与供应商

的战略合作，使公司的原材料采购价格更有利于公司的经营。同时，公司加大管理力度

控制销售价格下滑速度，使销售均价下降的幅度低于原材料价格下降的幅度，使公司产

品的综合毛利率稳中有升（见表 1）。 

表 1：  

 

产品名称 2015 年度毛利率 2014 年度毛利率 增幅 

钢绞线 23.21% 20.09% 3.12% 

镀锌钢丝 28.30% 22.17% 6.13% 

胶管钢丝 24.39% 13.73% 10.66% 

钢帘线 11.52% 17.14% -5.62% 

预应力钢绞线 17.29% 14.21% 3.08% 

超精细钢丝 32.53% 11.91% 20.62% 

2015 年末公司通过减值测试，发现各产品存货的账面价值均不高于其可变现净值，

故无需计提跌价准备。同时由于钢帘线产品 2015 年的毛利率较 2014 年有所下降，故单

独列示其相关存货减值测试表（见表 2）： 
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注：经测试，与钢帘线相关的存货没有出现减值迹象 

 

表 2 

序号 存货明细项目 数量（吨） 单价（元） 
账面价值 

（万元） 
预计销售单价(元） 

预计销售总价

（万元） 

生产成本 

（万元） 

销售费用 

（万元） 

可变现净值（万

元） 

可变现净值-账面价

值的差额 

（万元） 

1 
原材料\主要材料\帘线国产线材\普通

国产帘线材 
3,112.36 2,101.53 654.07 6,826.49 2,124.65 1,075.58 109.39 939.67 285.60 

2 自制半成品\帘线单丝 33.70 4,440.86 14.97 6,826.49 23.01 4.10 1.18 17.72 2.76 

3 
自制半成品\电镀黄丝\帘线用电镀线

（国产线材） 
301.46 3,323.99 100.20 6,826.49 205.79 62.13 10.60 133.06 32.86 

4 库存商品\钢帘线 3,579.84 5,859.38 2,097.57 6,826.49 2,443.78 0.00 125.82 2,317.95 220.39 

5 生产成本\水箱车间\电镀黄线 114.80 3,326.04 38.18 6,826.49 78.36 24.42 4.03 49.91 11.72 

6 生产成本\钢帘线车间\帘线单丝 681.6295 4,438.26 302.52 6,826.49 465.31 85.91 23.96 355.44 52.92 

7 生产成本\超精细车间\代加工用黄铜丝 182.9979 3,404.10 62.29 6,826.49 124.92 37.76 6.43 80.73 18.44 

合计  8,006.79 - 3,269.80 - 5,465.82 1,289.90 281.41 3,894.48 624.69 
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问题五：报告期内，你公司投资 4,000 万元设立鼎恒投资控股有限公司，

请结合鼎恒投资的主营业务范围以及报告期内的经营情况，说明设立该公司的

主要原因和未来的经营计划。 

答复：为了适应公司发展战略和产业链布局的需求，培育业务领域新的增长

点，公司于 2015 年 6 月成立了鼎恒投资控股有限公司。 

该公司主营范围：投资兴办实业；投资管理、投资咨询；受托资产管理；受

托管理股权投资基金。 

投资该公司目的：为搭建公司资本运作平台，经过充分的可行性论证和调研，

公司投资设立了鼎恒投资。主要目的是通过对新产品、新行业的投资，为公司发

现并培育新的项目。 

该公司经营情况：报告期内，投资 1,000 万元参与北京嘉富诚股权投资基金

管理有限公司的增资扩股事宜；投资深圳久恒资本管理有限公司 50 万元（系股

权投资），除此之外，截至 2015 年末尚未开展其他业务。 

该公司经营计划：鼎恒投资控股有限公司由深谙基金管理的管理团队负责运

作，管理团队具有丰富的投资管理经验和广泛的社会关系资源，熟悉国内外资本

市场情况。未来鼎恒投资控股有限公司仍将围绕上市公司产业发展需求、寻找符

合新兴产业投资方向的优质项目进行相关投资。     

特此公告             

 

 

 

 

河南恒星科技股份有限公司董事会 

2016 年 5 月 31 日 

 

 

 


	2、因公司实施的首期限制性股票激励计划在2015年6月份完成了相关股份授予及登记工作，公司在2015年第三季度和第四季度分别提取了1,079.72万元股权激励费用；
	3、由于公司客户江西赛维在11月份宣布进入破产重整程序，公司在第四季度对其应收账款补提了2,200多万元的减值准备；
	4、由于退税收入审批进度及收到款项时间的差异，各季度退税收到的款项分别为138.53万元，681.63万元，955.21万元，0万元，从而对每一季度的归属于上市公司股东的净利润产生一定的影响。
	（二）报告期第一至第四季度营业收入分别是3.63亿元、4.65亿元、4.55亿元和4.53亿元，经营活动产生的现金流量净额分别为-3,750.88万元、12,318.64万元、5,849.70万元和-2,671.63万元，波动较大的原因是：
	1、每季度的营业收入、应收账款随着市场和季节性的变化有不同程度的波动，以及应收票据收付款时间的不一致，造成每季度末的余额变化较大，使销售商品、提供劳务收到的现金变化较大，具体如下：
	答复：（一）公司前五大供应商2015年度采购情况如下：
	我公司主营业务产品的主要原辅材料分别为线材、能源、锌锭等，上述前五名供应商中，第一、三、五名均为线材供应（贸易）商，第二名为电力供应商，第四名为锌锭贸易商。
	我公司在原辅材料采购方面，根据自身需求和原辅材料的特点，通过全国询价、招标等方式，确定供应商选择范围，并按照具体的生产销售计划，结合入选供应商的报价、付款方式、运输费用、发货条件、优惠政策等多重因素确定具体供货单位和采购数量。公司对第一大供应商的采购占比较大，是因为其综合采购成本较低，但公司的线材供应商多达十几家，公司每月都会在不断对比分析的基础上与各个线材供应商进行不同程度的合作，采购价格公允，不存在对主要供应商依赖的情况。
	答复：报告期内，由于钢铁行业不景气，原材料价格下降明显，公司在材料采购价格不断变化的市场形势下，一方面，加大存货的管理力度，结合销售订单情况，使库存量保持在一个较为合理的水平；另一方面，加大了供应商的开发力度，强化了与供应商的战略合作，使公司的原材料采购价格更有利于公司的经营。同时，公司加大管理力度控制销售价格下滑速度，使销售均价下降的幅度低于原材料价格下降的幅度，使公司产品的综合毛利率稳中有升（见表1）。
	2015年末公司通过减值测试，发现各产品存货的账面价值均不高于其可变现净值，故无需计提跌价准备。同时由于钢帘线产品2015年的毛利率较2014年有所下降，故单独列示其相关存货减值测试表（见表2）：
	注：经测试，与钢帘线相关的存货没有出现减值迹象
	答复：为了适应公司发展战略和产业链布局的需求，培育业务领域新的增长点，公司于2015年6月成立了鼎恒投资控股有限公司。
	该公司主营范围：投资兴办实业；投资管理、投资咨询；受托资产管理；受托管理股权投资基金。
	投资该公司目的：为搭建公司资本运作平台，经过充分的可行性论证和调研，公司投资设立了鼎恒投资。主要目的是通过对新产品、新行业的投资，为公司发现并培育新的项目。
	该公司经营情况：报告期内，投资1,000万元参与北京嘉富诚股权投资基金管理有限公司的增资扩股事宜；投资深圳久恒资本管理有限公司50万元（系股权投资），除此之外，截至2015年末尚未开展其他业务。



