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立信会计师事务所（特殊普通合伙） 

关于深圳证券交易所《关于对绵阳富临精工机械股份有限公

司的重组问询函》之回复 

 

信会师函字[2016]第 1286 号 

 

深圳证券交易所： 

 

贵所核查绵阳富临精工机械股份有限公司（以下简称：“公司”、“发行人”或

“富临精工”） 发行股份及支付现金购买湖南升华科技股份有限公司（以下简称

“升华科技”或“标的公司”）100%股权提出重组问询函，我所就问询函所提问题逐

条进行了认真核查及落实，现将落实情况向贵所回复如下。 

 

反馈意见 1、报告期内，标的公司向前五大客户的销售占比高达 95%以上，

2014 年、2015 年对第一大客户深圳市沃特玛电池有限公司销售占比达分别为 

86%和 51.76%。请补充披露标的公司对前五大客户销售占比较高的原因、是

否具有可持续性、是否存在对单一客户的重大依赖及应对措施，请独立财务顾

问和会计师核查并发表明确意见。 

回复： 

（1）标的公司 2014 年、2015 年前五大客户销售金额及占比情况如下： 

2015 年度 

序号 客户名称 金额（万元） 占营业收入的比例（%） 

1 深圳市沃特玛电池有限公司（以下简称“沃特玛”） 13,781.83 51.76 

2 

哈尔滨光宇电源股份有限公司（以下简称“光宇电

源”） 

5,350.88 20.10 

3 中航锂电（洛阳）有限公司（以下简称“中航锂电”） 3,671.77 13.79 

4 杭州南都动力科技有限公司（以下简称“南都动力”） 2,298.56 8.63 

5 河南新太行电源有限公司（以下简称“河南新太行”） 1,245.29 4.68 

合计 26,348.33 98.96  
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2014 年度 

序号 客户名称 金额（万元） 占营业收入的比例（%） 

1 深圳市沃特玛电池有限公司 7,112.89 86.00 

2 哈尔滨光宇电源股份有限公司 335.09 4.05 

3 深圳市山木电池科技有限公司 160.68 1.94 

4 河南新太行电源有限公司 160.68 1.94 

5 东莞天裕辰电池有限公司 96.15 1.16 

合计 7,865.50 95.10  

（2）标的公司对前五大客户销售占比较高原因分析如下： 

①整个新能源汽车动力锂电池行业正处于快速增长期，正极材料作为锂电

池的主要材料处于供不应求的状态，升华科技在产能有限的情况下，优先选择

具备先发优势的优质客户，从而使得销售集中度较高。 

②作为产业链的上游公司，与大型锂电池生产企业建立的合作关系可提升

升华科技产品的市场认可度，有利于升华科技相关产品的市场开拓，提升市场

份额。公司主要客户情况如下所示： 

序号 客户简称 基本情况 

1 沃特玛 

国内最早成功研发磷酸铁锂新能源汽车动力电池、汽车启动电源、储能系统解决方

案，并率先实现规模化生产和批量应用的企业之一，在新能源客车动力电池市场的

占有率较高 

2 光宇电源 
光宇国际集团科技（01043.HK）的全资子公司，是专业从事镍氢电池、锂离子电池、

电源产品研发、设计、生产和销售的高新技术企业 

3 中航锂电 
中航工业集团公司及所属单位共同投资组建，成飞集成控股的专业从事锂离子动力

电池、电池管理系统研发及生产的高科技新能源公司 

4 南都科技 
南都电源（SZ.300068）全资子公司，主营锂离子电池和阀控密封电池，主要应用于

通信行业、电动汽车、储能行业及数字移动设备等 

（3）标的公司对五大客户是否具有持续性的核查情况： 

升华科技主要客户均为动力锂电池行业具备先发优势的优质企业，市场占

有率较高，具备较强的持续经营能力。同时，升华科技产品进入上述公司的供

应商体系均需要经过较长时间的工艺认证；一旦升华科技成为其供应商，下游

企业通常情况下不会轻易更换，并且随着升华科技产能规模的扩大双方将进一

步巩固和强化合作关系。 
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2016 年 1-4 月，升华科技对沃特玛、中航锂电以及南都科技分别实现销售

收入 10,438.76 万元、3,278.31 万元以及 1,634.74 万元，同比进一步增长。 

综上，升华科技与主要客户的合作关系具有可持续性。 

（4）标的公司是否存在对单一客户的重大依赖及应对措施： 

报告期内，升华科技对沃特玛的销售占比较高，但不存在重大依赖。报告

期内，沃特玛占升华科技收入的比例较高，主要原因包括：①沃特玛在磷酸铁

锂动力电池领域拥有较高的市场占有率，2014 年、2015 年沃特玛电池产量分别

达 28,348万wh及 140,259万wh，其产品已广泛的应用于东风特汽、一汽解放、

珠海银隆、江苏九龙、厦门金旅、奇瑞万达、南京金龙、中国重汽豪沃、长安

客车、成都雅骏、大运汽车、力帆汽车等；②升华科技与沃特玛已保持了超过5

年的合作关系，时间较长，在生产量有限的情况下产品销售向沃特玛倾斜符合

一般商业规律。 

随着产能规模的扩张，升华科技的销售规模快速增长的同时，客户群体也

相应扩大，对沃特玛的销售比例呈下降趋势：2014 年、2015 年对沃特玛的销售

占收入总额比分别为 86%、51.76%，销售集中度明显缓解。 

另一方面，随着与沃特玛合作的持续开展，升华科技在动力电池正极材料

领域的知名度逐年上升，2014 年开始，升华科技加大了产品市场推广力度，与

光宇电源、中航锂电、南都科技等国内著名动力电池生产企业建立了合作关系。

未来，随着升华科技销售渠道的拓展、生产及销售规模的扩大，单一客户的收

入占比还将进一步降低。” 

 

二、中介机构发表核查意见 

经核查，会计师认为：（1）升华科技销售集中度较高，系由行业发展所处

阶段、下游客户的市场地位以及公司发展战略等因素共同决定，符合正常商业

规律；（2）升华科技与主要客户的合作关系具备可持续性；（3）升华科技对沃

特玛销售比例较高，但不构成对单一客户的重大依赖。 
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反馈意见 5：根据报告书，标的公司 2015 年应收票据、应收账款期余额分

别为 10,781.23 和 12,895.90 万元，累计 23,677.13 万元，占 2015 年营业收入

26,626.27 万元的比例为 88.92%；2014 年应收票据、应收账款期余额分别为

179.76 和 8,199.73 万元，累计 8,379.49 万元，占 2014 年营业收入 8,270.75 万元

的比例为 101.31%。（1）请结合报告期内公司与客户的结算方式变化情况补充

披露应收票据前五名客户情况、应收票据余额大幅上升的原因及合理性。（2）

请你公司分季度披露 2015 年销售收入实现情况，并且结合行业情况、销售信用

政策补充说明应收账款占销售收入比重高的原因及合理性，说明收入确认是否

符合会计政策。（3）请结合历史收款情况、期后回款以及坏账准备计提情况，

说明标的资产减值准备计提是否充分。请独立财务顾问与会计师核查并发表意

见。 

回复： 

（一）请结合报告期内公司与客户的结算方式变化情况补充披露应收票据

前五名客户情况、应收票据余额大幅上升的原因及合理性。 

（1）报告期内升华科技并未改变与客户的结算方式，主要客户的结算方式

如下： 

客  户 信用期及支付方法 

深圳市沃特玛电池有限公司 90 天付银行承兑汇票 

哈尔滨光宇电源股份有限公司 90 天付银行承兑汇票 

中航锂电（洛阳）有限公司 60 天付银行承兑汇票 

杭州南都动力科技有限公司 60 天付银行存款 

河南新太行电源有限公司 45 天付银行承兑汇票 

（2）报告期应收票据前五名情况： 

2015 年 12 月 31 日应收票据余额 

序号 客户名称 金额（元） 占应收票据余额的比例（%） 

1 深圳市沃特玛电池有限公司   83,794,792.00  77.72 

2 哈尔滨光宇电源股份有限公司   9,500,000.00  8.81 

3 中航锂电（洛阳）有限公司  9,517,500.00  8.83 

4 河南新太行电源有限公司  5,000,000.00  4.64 

合计 107,812,292.00 100.00  
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2014 年 12 月 31 日应收票据余额 

序号 客户名称 金额（元） 占应收票据余额的比例（%） 

1 哈尔滨光宇电源股份有限公司  1,500,000.00  83.44 

2 河南环宇赛尔新能源科技有限公司  187,600.00  5.56 

3 河南新太行电源有限公司  100,000.00  10.44 

4 深圳市沃特玛电池有限公司 10,000.00  0.56 

合计 1,797,600.00 100.00  

经核查，标的公司 2015 年应收票据较 2014 年上涨的主要原因为： 

① 标的公司收入增幅较快，2015 年营业收入 26,626.27 万元，较 2014 年营

业收入 8,270.75 万元有大幅增长，公司客户结算主要以票据为主，导致应收票据

余额较大增幅。 

② 锂电池正极材料作为工业中间品，上下游均为工业企业，因此承兑汇票

在业内使用极为普遍，且流动性较高。标的公司 2014 年应收票据直接背书给供

应商，期末余额较小。2015 年起，为了提高资金利用率，标的公司以应收票据

抵押并开具应付票据支付给供应商，导致期末应收票据余额较 14 年增长，2015

年末已披露公司应收票据抵押金额为 36,544,792.00 元，相比 14 年票据周转率有

所下降，余额增长较大。 

 

（二）请你公司分季度披露 2015 年销售收入实现情况，并且结合行业情况、

销售信用政策补充说明应收账款占销售收入比重高的原因及合理性，说明收入

确认是否符合会计政策。 

（1）应收账款余额增减变动分析 

报告期内，应收账款账面价值分别为 8,199.73 万元及 12,895.90 万元，大幅

增加主要系升华科技营业规模扩大所致。 

2014 年、2015 年应收账款占销售收入比重分别为 99.14%及 48.43%，占比

较高，主要原因如下： 

①升华科技 2015 年末应收账款大幅增长，主要系随着公司产能快速扩张，

销售规模扩大，尤其是 2015 年第四季度尤为明显，而主要客户的信用期大多在

60-90 天，直接导致年末应收账款余额较大。 
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升华科技 2015 年分季度销售收入及产量分布情况： 

季度 

营业收入 产量 

万元 占比 吨 占比 

一季度 3,587.12 13.47% 454.88 13.42% 

二季度 5,651.30 21.22% 722.50 21.32% 

三季度 7,694.49 28.90% 956.65 28.23% 

四季度 9,693.37 36.41% 1,255.26 37.04% 

合计 26,626.27 100.00% 3,389.30 100.00% 

2015 年升华科技营业收入及产量增长趋势基本一致； 

②整个动力锂电池及正极材料行业均处于快速增长期，各主要企业均在近两

年实现产能的进一步配置完善和产销规模的快速增长。 

部分同行业上市公司 2015 年收入按季度分布特征与升华科技基本一致： 

季度 

当升科技 国轩高科 

万元 占比 万元 占比 

一季度 15,570.52 18.10% 12,849.08 4.68% 

二季度 18,533.58 21.54% 76,311.09 27.80% 

三季度 21,789.85 25.32% 60,721.63 22.12% 

四季度 30,148.25 35.04% 124,667.82 45.41% 

合计 86,042.20 100.00% 274,549.62 100.00% 

③升华科技 2015 年应收账款周转率及应收账款占营业收入比例与同行业可

比上市公司/挂牌公司基本保持一致，不存在显著差异 

公司 应收账款周转率 应收账款占营业收入比 

卓能材料 2.65 43.84% 

杉杉能源 2.99 35.59% 

当升科技 3.24 37.44% 

国轩高科 2.61 51.08% 

平均值 2.87 41.98% 

升华科技 2.30 48.43% 
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④报告期内升华科技对主要客户的信用期保持稳定，不存在明显放宽信用期

销售的情形；但整个行业及各主要企业均处于扩产周期，资金需求较大，存在部

分延期的情形。 

升华科技制定了较为谨慎的收入确认政策：“产品发出，财务部收到客户签

收的收货单后，确认已将商品所有权上的主要风险和报酬转移给购货方，确认销

售收入”； 

对于已发出、客户尚未验收的商品，升华科技以发出商品进行核算。2015

年末升华科技确认发出商品 359.28 万元，不存在提前确认收入的情形。 

升华科技的收入确认符合会计准则要求。 

综上所述，升华科技 2015 年营业收入、应收账款快速增长，与行业所处发

展阶段、同行业可比企业发展趋势相符，不存在人为修改信用期以突击增加销售

或提前确认收入的情形，收入确认符合会计准则要求。” 

 

（三）请结合历史收款情况、期后回款以及坏账准备计提情况，说明标的

资产减值准备计提是否充分。请独立财务顾问与会计师核查并发表意见。 

（1）主要客户历史收款情况 

主要客户历史收款良好，2014 年末应收账款余额总体不大，主要客户欠款

均于次年及时收回。 

（2）主要客户 2015 年期后回款情况 

客户名称 

2015/12/31 
2015 年末应收账款在

2016 年 1-4 月回款情况 

应收账款 坏账准备 坏账比例 万元 比例 

深圳市沃特玛电池有限公司 4,583.81 229.19 5.00% 4,583.81 100.00% 

哈尔滨光宇电源股份有限公 3,719.96 372.00 10.00% 800.00 21.51% 

中航锂电（洛阳）有限公司 2,591.72 129.59 5.00% 2,591.72 100.00% 

杭州南都动力科技有限公司 1,658.72 82.94 5.00% 1,658.72 100.00% 

河南新太行电源有限公司 818.56 40.93 5.00% 380.00 46.42% 

合  计 13,372.77 854.64 6.39% 10,014.25 
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（3）升华科技应收账款坏账政策与同行业公司一致 

升华科技采用的应收款项坏账准备计算方法为：对于期末余额 100 万元以上

的应收账款进行单独测试，存在明显减值迹象的予以单独计提；其他单项不重大

但有客观证据表明其发生了减值的应收账款也予以单独计提；经单项测试不存在

明显减值迹象及不满足单项认定标准的其他应收账款，则统一按信用风险组合计

提。其中账龄分析法下的账龄阶段划分及其坏账比例，升华科技制定了较为谨慎

的政策，并与同行业上市公司基本一致。 

账 龄 

应收账款坏账准备计提比例 

卓能材料 杉杉能源 当升科技 国轩高科 升华科技 

1 年以内 5% 5% 5% 5% 5% 

1-2 年 10% 10% 10% 10% 10% 

2-3 年 20% 30% 30% 30% 30% 

3-4 年 30% 50% 50% 50% 50% 

4-5 年 50% 50% 70% 80% 80% 

5 年以上 100% 100% 100% 100% 100% 

（4）升华科技资产减值准备计提充分 

2015 年末，公司单项金额重大并单独计提坏账准备的应收账款情况如下： 

客  户 账面余额 坏账准备 坏账比例 账龄 

哈尔滨光宇电源股份有限公司 3,719.96 372.00 10.00% 1 年以内 

保定麦卡力电子科技有限公司 175.38 175.38 100.00% 2-3 年 

东莞市天裕辰电池有限公司 137.70 137.70 100.00% 
1-2 年 112.50 万元; 

2-3 年 25.20 万元 

合  计 4,033.04 685.08 16.99% 
 

其中，光宇电源系公司主要客户之一，因对其的应收账款超出合同约定的信

用期，予以单项认定并按 10%计提坏账准备。作为光宇国际集团科技有限公司

（01043.HK）的全资子公司，光宇电源是专业从事镍氢电池、锂离子电池、电

源产品研发、设计、生产和销售的高新技术企业，公司经营正常，出现暂时性付

款延迟主要系新能源汽车行业及其本企业快速扩展的情况下，下游资金紧张传递

至上游，升华科技基于其良好的历史交易记录和信用状况，在不修改合同信用期

的情况下适时给予适当的延期，符合一般经济规律。目前的坏账准备已充分反映

该等应收账款的风险，与资产实际状况相符。 
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除上述单项认定并单独计提坏账准备外，公司其它期末应收账款已按账龄分

析法计提坏账准备。 

综上，升华科技应收账款资产减资准备计提充分。 

 

三、中介机构发表核查意见 

经核查，会计师认为：升华科技 2015 年末应收票据、应收账款大幅增长，

应收账款占营业收入比例较高，是公司业务规模快速扩张所致，与行业发展趋势

及可比公司保持一致，具备合理性；公司收入确认符合会计准则要求；公司制定

了谨慎的应收款项坏账政策，结合实际情况充分计提了资产减值准备。 

 

反馈意见 6、标的公司 2014 年和 2015 年毛利率分别为 45.29%和 46.25%，

显著高于报告书中列出的除国轩高科外的同行业上市/挂牌企业毛利率(国轩高

科的主营产品为电池组，与标的公司存在差异)。请结合产品结构、销售模式等

说明标的公司毛利率显著高于同行业其它企业的原因。请独立财务顾问和会计

师核查并发表意见。 

回复： 

同期同行业上市/挂牌公司毛利率情况及变化趋势： 

公司 股票代码 主要产品 2015 年 2014 年 

卓能材料 834314 磷酸铁锂 33.14% 37.03% 

杉杉能源 835930 钴酸锂、三元材料、锰酸锂 12.92% 10.65% 

当升科技 300073 三元材料、钴酸锂、 锰酸锂 4.69% 2.24% 

国轩高科 002074 磷酸铁锂动力电池 48.70% 51.07% 

升华科技 
磷酸铁锂 45.29% 46.25% 

三元材料 18.75% 18.88% 

标的公司毛利率显著高于同行业其它企业的原因分析如下： 

（1）产品结构存在差异 

新能源汽车动力电池领域，主要材料包括磷酸铁锂和三元材料，目前，市场

上三元材料毛利率约为 10%-15%、磷酸铁锂约为 30%-40%。 

升华科技主营产品包括磷酸铁锂和三元材料，以磷酸铁锂为主，2014 年、

2015 年磷酸铁锂的销售收入占升华科技主营业务收入的比例分别达 91.91%、

88.07%。升华科技 2014 年、2015 年磷酸铁锂的毛利率分别为 46.25%、45.29%，

而三元材料分别仅为 18.88%、18.75%，综合毛利较高。 
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上述同行业公司中，杉杉能源和当升科技均以三元材料为主，毛利率较低；

卓能材料和国轩高科均以磷酸铁锂为主，毛利率较高。 

（2）规模效应和成本优势 

升华科技在新能源汽车动力锂电池正极材料行业的市场占有率较高，2014

年、2015 年磷酸铁锂产量分别为 1,025.00 吨、3,389.00 吨，占我国磷酸铁锂总产

量的 8.91%、10.46%，具备一定的规模效应。 

其次，在行业处于快速增长的阶段，升华科技拥有相对充足的产能及供应能

力，在销售过程中拥有更多的主动权和较强的议价能力。 

第三，升华科技在正极材料方面具备丰富的生产技术经验，在磷酸铁锂生产

的工艺上多次进行技术改进，成本的控制能力优于同行业公司。 

 

二、中介机构发表核查意见 

经核查，会计师认为，升华科技的毛利率明显高于同行业其他企业，主要系

产品结构、规模效应、成本控制能力等因素所致，具备合理性。 

 

 

立信会计师事务所（特殊普通合伙） 

2016 年 5 月 30 日 

 




