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关于信雅达系统工程股份有限公司发行股份 

及支付现金购买资产并募集配套资金暨关联交易（草

案）信息披露的问询函中有关财务事项的说明 

天健函〔2016〕353 号  

 

上海证券交易所： 

由信雅达系统工程股份有限公司转来的《关于对信雅达系统工程股份有限公

司发行股份及支付现金购买资产并募集配套资金暨关联交易（草案）信息披露的

问询函》（以下简称问询函）奉悉。我们已对问询函所提及的北京金网安泰信息

技术有限公司（以下简称金网安泰公司或公司）财务事项进行了审慎核查，现汇

报如下。 

 

一、《问询函》关于本次重组的主要风险第 2 条：“草案披露，标的资产金

网安泰 2015 年的营业收入和归属于母公司净利润分别为 13,817.28 万元及

5,434.23 万元，较上一年度分别增长 97.15%和 86.42%。请公司补充披露：（1）

结合标的资产营业模式说明其收入确认方式；（2）结合业务拓展、市场需求等

说明 2015 年度收入及利润大幅上涨的原因以及未来是否具有可持续性。请财务

顾问和会计师发表意见。” 

（一）金网安泰公司各类业务收入确认方式 

金网安泰公司营业收入主要分为平台建设、系统集成、技术服务、移动 APP、

银行接口、广告及咨询等类别。具体产品收入确认方式说明如下： 

1.平台建设系公司销售的主要产品。应客户需求搭建各类交易平台，以及为

客户提供产品升级改造、功能提升及新增系统模块等产品服务。收入确认方式为：

在产品上线并经客户验收合格后，按照合同约定金额确认销售收入；如按照合同

约定，部分款项（一般为 10%-30%）在项目运行一定期间后收取的，该部分款项
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在实际收到时确认销售收入。 

2、系统集成是为客户提供运行平台的服务器、网络设备、安全设备等产品

的销售及服务。收入确认方式为：按照合同约定，产品送达客户并经客户验收合

格后，确认销售收入。 

3、技术服务主要系为已上线运营的客户提供收费的日常软件技术支持服务

以及为客户提供定制化软件开发服务，主要收入包括按年缴纳的技术服务费以及

根据开发工作量收取的开发服务费。对于日常软件技术支持服务，根据合同服务

期间按期分摊确认销售收入；对于提供定制化软件开发服务，在开发服务完成并

经客户验收合格后，确认销售收入。 

4、移动 APP 业务主要包括为客户接入“宗易汇”平台收取入驻服务费以及

为客户定制独立专属的 APP 并收取定制服务费和日常服务费。在服务完成并经客

户认可后，确认销售收入。 

5、银行接口业务主要系客户需要与银行等金融机构对接，金网安泰公司提

供的包括对接开发，对接测试，上线测试等服务。在服务完成并经客户认可后，

确认销售收入。 

6、广告业务系以“宗易汇”平台为载体，为客户提供广告宣传服务，根据

广告版位、播放周期向客户收取广告服务费。根据合同服务期间按期分摊确认销

售收入。 

7、咨询服务收入系金网安泰公司为需要建立平台的客户提供业务咨询服务，

包括战略规划咨询，平台建设和运营咨询等，收取客户咨询服务费。在咨询服务

完成并经客户认可后，确认销售收入。 

（二）公司 2015 年度收入及利润大幅上涨的原因 

金网安泰公司 2015 年度收入及利润的大幅上涨，主要系由于平台建设及系

统集成业务收入的增长所致。2015 年度营业收入较 2014 年度增长 6,808.86 万

元，其中平台建设及系统集成业务收入增涨 5,898.56 万元，占增长总额 86.63%。

明细如下： 

项目 
2015 年度 2014 年度 2015 年较 2014 年度增长 

收入（万元） 收入（万元） 金额（万元） 占收入增长额比例% 

平台建设 7,577.51 4,235.31 3,342.20 49.09% 

系统集成 3,314.15 757.79 2,556.36 37.54% 
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合    计 10,891.66 4,993.10 5,898.56 86.63% 

 
2015 年度公司平台建设业务的增长，主要体现在商品直供、B2B 电子商城及

文化收藏品等平台业务收入的增长。商品直供平台主要系基于产品直销和分销贸

易的网上交易平台，传统商品厂家通过自建电商平台进行商品直销、团购及预售；

B2B 电子商城平台主要系基于垂直产业链 B2B 电子商务和配套融资、仓储物流服

务平台；文化收藏品交易平台主要系邮币卡、收藏品等产品的交易平台，主要源

于传统投资收藏品线下交易市场，响应“互联网+”的号召，开始采用电子商务

技术进行线上交易。 

2014 年度及 2015 年度上述平台销售收入情况比较如下： 

项目 
2015 年度收入（万元） 2014 年度收入（万元） 

2015年较2014年度增长 

比例（%） 收入（万元） 

商品直供平台 866.67 318.18 172.38% 548.49 

B2B 电子商城平台 1,228.72 974.79 26.05% 253.93 

文化收藏品平台 2,287.39 581.20 293.56% 1,706.19 

合    计 4,382.78 1,874.17 133.85% 2,508.61 

由上表可知，上述三类业务平台业务的增长占公司平台建设收入增长的

75.06%。  

系统集成业务是为客户提供运行平台的服务器、网络设备、安全设备等产

品的销售及服务，为平台建设的配套业务，随着公司平台建设业务的增长相应增

长。另一方面，随着客户业务规模的扩大，部分客户需要对原有设备在功能提升、

处理能力、网络安全等方面进行升级改造，同时公司在系统集成业务方面加大了

销售力度，优化了采购流程，降低了采购成本，在保持一定利润的前提下降低了

客户成本。上述原因导致系统集成销售收入的增长。 

 

二、《问询函》关于本次重组的主要风险第 3 条：“标的资产收入中平台建

设为公司核心业务，2015 年占比为 54.84%，请结合标的资产情况补充披露：（1）

报告期业务收入中新设平台及原有平台维护的数量、收入及趋势变化情况；（2）

目前在手新设平台，原有平台维护的数量及订单合同金额；（3）随着市场发展，

交易平台数量存在一定的限制。请结合平台公司行业准入、市场份额、竞争情

况分析在标的资产评估中预测线上交易系统、地方清结算监管平台数量稳步增
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加，且平台产品销售价格维持稳定的原因及合理性。请财务顾问、会计师及评

估师发表意见。” 

（一）报告期业务收入中新设平台及原有平台维护的数量、收入及趋势变化

情况 

报告期金网安泰公司平台建设业务数量及收入情况如下： 

项目 
2016 年 1-3 月 2015 年度 2014 年度 

数量 收入（万元） 数量 收入（万元） 数量 收入（万元） 

新设平台 9 806.26 55 5,625.93 34 3,053.27 

原有平台维护 1 12.82 26 1,951.58 14 1,182.04 

合    计 10 819.08 81 7,577.51 48 4,235.31 

金网安泰公司 2015 年度较 2014 年度平台建设收入的增长主要系商品直供、

B2B 电子商城及文化收藏品等平台业务收入的增长所致。因部分平台建设项目一

季度尚在建设阶段未完工验收，因此 2016 年 1-3 月确认收入的数量及金额相对

较小，截至 2016 年 3 月底公司在手的订单合同情况详见如下说明。 

（二）目前在手新设平台，原有平台维护的数量及合同金额 

项目 
截至 2016 年 3月 31 日在手平台建设合同 

数量 合同金额（万元） 

新设平台 70 11,246.80 

原有平台维护 24 2,914.00 

合    计 94 14,160.80 

（三）随着市场发展，交易平台数量存在一定的限制。请结合平台公司行业

准入、市场份额、竞争情况分析在标的资产评估中预测线上交易系统、地方清结

算监管平台数量稳步增加，且平台产品销售价格维持稳定的原因及合理性 

1、受宏观调控和行业增长双重影响，下游新建平台预期稳定增长 

宏观政策层面，目前国家积极制定”互联网+”引导政策，大力推进流通领

域信息化作为我国现代化建设的重要举措，各地政府亦相继出台了一系列政策鼓

励地方交易市场平台的建设。同时部际联席会议也提出了”总量控制、合理布局、

审慎审批”的原则，各地将加强对各类交易场所数量和区域分布的统筹规划，进

一步整合交易场所资源，适当控制交易场所数量。 

从行业增长角度，根据中国物流与采购联合会大宗商品交易市场流通分会的

统计数据，截至 2013 年底，我国约有大宗商品交易市场 513 家，到 2015 年底市
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场数量已增至 1021 家，年复合增长率达 37.76%，且行业涉及领域不断拓展，功

能不断得到完善，承担了更大的商品流通责任。根据前瞻产业研究院发布的

《2014-2018年中国大宗商品电子交易市场前景预测与战略投资规划分析报告》，

至 2018 年我国大宗商品电子交易市场的交易规模有望达到 15.70 万亿元。 

由于目前大宗商品交易市场的交易品种较为单一，主要集中于农产品、金属、

能源等现货市场成熟行业，未来在全国范围内涉及更多领域，更多品种的交易市

场将面临良好的发展机遇。金网安泰公司产品在文化收藏品、商品直供平台、地

方要素市场等细分领域得到广泛应用，目前这些应用领域仍在不断扩展，随着应

用领域的扩展，预计未来几年内客户数量将保持稳定增长。 

2、原有客户的升级改造需求 

我国目前缺少综合性、多领域、品种齐全的大型交易市场，产业集中度低和

产品同质化严重等因素导致商品交易市场的竞争不断加剧，促使交易市场通过增

加交易品种、提高系统性能、增大业务差异化、提升系统安全性等方式来不断提

升其核心竞争力和业务发展可持续性。在行业竞争和创新推动下，原有客户系统

升级、增加新交易品种和新的系统模块的情况在加快，金网安泰公司来源于原有

客户的收入规模也会有所提升。 

3、地方清结算监管平台 

除前述平台以外，考虑到监管机构未来对于各地交易市场资金监管的要求趋

于日常化、实时化，新设地方清结算监管平台的需求将在相当长一段时间内存在。

随着监管要求趋严，未来已建地方清结算监管平台的业务模式更新或增加业务模

块的需求将长期存在。 

金网安泰公司在与银行和第三方支付机构合作过程中，研发了针对地方要素

市场的银行金融机构的资金监管系统，并辅之以登记和清算系统。该套系统可以

应用于目前地方政府逐步开始建设的登记监管平台，金网安泰公司将会从该类平

台建设中获得业务收入。 

综上所述，金网安泰公司的核心业务为向具有新建交易平台或升级已有交易

平台需求的客户提供相关软件产品。金网安泰公司服务的客户包括各种不同类型

的交易场所、趋于转型的传统批发市场、推进电子商务实施的企业以及地方清结

算平台等，目前金网安泰公司已经累计服务平台客户 300 多家。2015 年度，金

网安泰公司平台建设收入较上一年度增长 78.91%，平均合同单价及数量较上年
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均呈现上升趋势。主要是由于随着交易品种的增多、参与交易用户总量的增长以

及交易平台对潜在用户的争夺日趋激烈，交易平台的功能日益增多且针对不同交

易品种的个性化模块日渐增多，其中包括特殊会员管理系统、金网移动交易平台

等模块或产品，金网安泰公司的平台建设业务合同单价及数量相应提升。 

 

 

 

 

 

 

专此说明，请予察核。 

 

天健会计师事务所（特殊普通合伙） 中国注册会计师： 

 

 中国·杭州  中国注册会计师： 

 

 二〇一六年六月十二日 


