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证券代码：002375                        证券简称：亚厦股份
浙江亚厦装饰股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                      编号：2016-01
	投资者关系活动类别

	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	厚达投资
林赞之


圣欧投资
钱旻豪


大望投资
何波


凯银投资
舒宇航


正数资产
阮杭城

亿方博投资
闫亚州

万和证券
李新

国融证券
王晓伟 罗佳寅
重阳投资 曾年庞

	时间
	2016年6月21日 下午2:00

	地点
	杭州望江国际2幢10楼会议室

	上市公司接待
人员姓名
	亚厦股份董秘 戴轶钧
会议记录人   戚建炆

	投资者关系活动 主要内容介绍
投资者关系活动 主要内容介绍

	1、 互联网家装跟传统家装相比的优势，以及未来的发展？

答：互联网家装跟传统家装比，第一波的优势在于去除材料的中间化，但是随着行业的互联网化水平的渗透，则进一步需要从提高周转率和施工产能方面提高。目前来看，毛利水平、现金流、客户群需求这三个发面的优势不少，家装未来还有很大的发展空间。

2、 蘑菇加跟其它互联网家装公司相比的优势？跟东易日盛相比？

答：蘑菇加的优势：1）价格透明，对产品的设计、材料的控制、施工工艺的培训层层把关； 2）VR可视化工具的铺开，使客户的体验更好；3）五位一体的云平台管理体系，整合了客户、加盟商等所有参与蘑菇加的人员，管理更加精准，提高了客户参与度和体验感。东易日盛因为做家装时间长，所以对家装的理解比较深。但是好在亚厦前年收购了蘑菇加，去年也已经准备了一年，所以也已经对家装逐步有了深刻的理解。
3、 蘑菇加目前的盈利状况？
答：蘑菇加目前着重线下推送、供应链、加盟商施工等方面，口碑和品牌是当前工作的重中之重。
亚厦对蘑菇加今年的预计是完成3000至4000的客户量，努力流水能做到在3至5亿之间。

4、 蘑菇加对加盟商资质的要求，以及怎么合作？

答：1）蘑菇加对加盟商的要求是需要有一定经验的家装公司，并且过去一年的净利润达到1000万及以上。2）蘑菇加提供标准产品跟设计，加盟商提供现场客户装修服务。
5、 加盟商为什么选择蘑菇加？

答：蘑菇加1）帮助完善加盟商的体系，尽量减少其遗漏的点，提高了加盟商的效率；2）提高加盟商的施工品质和产能，使其在当地脱颖而出。
6、 蘑菇加有跟家电行业的公司合作么？

答：蘑菇加跟美的从去年10月份就已经开始合作了，双方合作推广智能家居。
7、 万安智能的发展情况？
答：因为整个行业发展增速的下降，所以万安智能的净利润也受到了影响。万安智能的净利润本来预计是7000万，现在是6000万左右。智能家居占万安智能净利润的六成左右。智能以后还有很大的发展空间，楼宇的智能，酒店的智能等等。

8、 3D打印在建筑上的应用以及未来的发展趋势？

答：建筑3D打印是3D打印应用的重要组成部分。建筑3D打印的发展趋势是先解决最基础跟核心的工艺问题，然后应用多样化，比如房子、管廊等等。
9、 盈创建筑3D打印的发展？

答：从去年5月米兰世博会的KIP场馆到前段时间迪拜的办公楼，盈创建筑3D打印正在被越来越多的人所接受跟认同。仅去年就有一万多人去公司参观，其中外国人的比例比中国人多，所以现在公司的一些前端的合作都是国外的项目。盈创建筑3D打印在国外跟国内都有很大的发展空间。

10、 建筑3D打印的标准？
答：建筑3D打印从严格意义上来说还没有标准出台，所以盈创目前只能按现在的成熟标准在做。然而，随着盈创3D打印的应用和推广，国家对这方面越来越关注，江苏省住建厅正在推动建筑3D打印标准的出台。
11、 亚厦为什么收购盈创的股份，以及盈创的股权构成？

答：1）虽然盈创在2年前就已经是亏损的了，但是因为亚厦的研发中心跟盈创在发展建筑信息化的同时，底层的工艺和逻辑都是相通的，所以亚厦决定投资盈创。2）亚厦占26%，马总占74%。
12、 曾经有媒体质疑盈创建筑3D打印剽窃了国外的技术？
答：盈创的创始人马总是在美国游学的时候得到启发，然后结合自身多年在建筑材料学方面的积累、沉淀和创新才有了盈创的3D打印建筑，但是在盈创新闻发布会之前，公开的媒体上从未有过国外任何大型的建筑3D打印的新闻报道。盈创目前荣获126项国家专利，用实力证明了自己技术的独创性，所以现在基本已经听不到剽窃这种说法了。

13、 第三期员工持股计划的进展？
答：第三期员工持股计划截止期为7月下旬。



	附件清单（如有）
	无

	
	


