证券代码：300407                                 证券简称：凯发电气
天津凯发电气股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                     编号：2016-005
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	
■其他（深交所联合天津证监局在公司举办“践行中国梦·走近上市公司” 投资者开放日）

	参与单位名称及人员姓名
	    1、通过渤海证券、国元证券等报名的近40名投资者；
    2、证券时报、全景网、第一财经等8人；
    3、天津证监局及深交所相关领导。

	时间
	    2016年6月24日上午9：30-12：00

	地点
	天津滨海高新区华苑产业区（环外）海泰发展二路15号2楼报告厅

	上市公司接待人员姓名
	   董事长：孔祥洲
   总经理：王伟
   董事会秘书：蔡登明
   证券助理：张磊

	投资者关系活动主要内容介绍
	
本次投资者关系活动的主要内容如下：
1、参观公司装配调试车间。
2、深交所投教中心沈梁军先生介绍深交所投资者保护活动及互动平台建设、投资者行为分析等情况。
3、总经理王伟先生介绍公司概况、市场业绩和国际化进程等情况。
4、投资者提问环节。

问题1：接触网设备在国内的竞争情况？
答：在接触网业务上，目前竞争对手主要有两家企业，分别为中国中铁和中铁建旗下的两家公司，他们在市场上占有较高的市场份额，约占到80%的市场份额。RPS在接触网业务上具有较强的技术优势，公司在本次收购交割后，将研究以何种方式引进RPS接触网关键零部件业务。如果公司成功引进，并在国内打开市场，将对公司今后的业务提升具有较大的帮助。

问题2：去年公司业绩增长较快，利润未能同步增长的原因？ 
[bookmark: _GoBack]答：公司去年营业收入增长了约24%，但利润没有实现同步增长，主要是三方面原因。第一个原因是：公司去年正式启动境外资产购买事项，由于涉及境外标的资产，公司同时聘请了境外和境内中介机构对标的资产进行业务、财务、税务、法律等方面的深入尽职调查， 并根据工作进度向前述中介机构支付了较大金额的中介费用，直接导致管理费用的进一步增加。第二个原因是：公司请了中介结构设计了一套相对比较有竞争力的工资结构，同时也把公司的业绩和各个业务口这种绩效的考核进行挂钩，也就是说工资项目下的支出比往年有一定的增长，这是造成去年利润下滑的两个原因。第三个原因是确认收入的项目：城轨和大铁项目订单比较大，如果订单毛利率比较低的话也会影响利润的情况，去年也有反应。公司销售收入是设备到现场以后完成现场调试，经过初验后在计入收入，和工程项目下的进度密切相关，尤其是地铁项目，周期相对比较长，公司的销售收入确认，不是特别好准确的预期。关于在未来几年，我们还是有信心的，截止到去年年底订单有9亿元左右，对公司未来2-3年的增长是个保证。

问题3：拟并购的德国企业具有设计、督导等能力，如何在国内发挥其优势？
答：这也是我们非常关注的问题，RPS在接触网方面具有这个能力，作为一个民企收购标的企业后，并不代表马上就可以开展工作和项目，需要资质和许可，比如设计资质和专业承包的资质。公司相信国家会对民企开放，民企可以起到非常大的作用。另一个优势是RPS在中国有过很多的工程业绩，而且在铁路总公司（原铁道部）有很好的口碑。以前铁道部组织国内的专家到欧洲在高铁方面的进行培训交流，RPS发挥了很大作用。未来能不能拿到资质，获取专业项目的订单，还要靠我们的努力也需要政府的支持。

问题4：拟并购的德国企业处于亏损状态，如何提高其业绩？
    答：RPS主要采用项目制的经营模式，综合毛利率受到每个具体项目毛利率的影响。RPS获得的订单大致分为德国境内订单和海外订单两种类型。激烈的市场竞争和高企的人工成本导致德国境内订单毛利率始终处于低位。相反，海外订单因为广阔的市场空间，项目毛利率通常较高。
    未来五年，随着RPS第一大客户德联邦铁路集团加大铁路建设投资，与RPS业务相关的市场规模亦将随之增大。随着RPS进一步拓展海外市场，尤其是欧洲和亚洲市场，海外订单规模有望提高，会部分抵销德国境内订单毛利率较低的影响。

问题5：整个电气化铁路近期增长较慢，未来会不会下滑，请预测一下未来发展的速度
答：在十三五规划中，高铁的建设达到3万亿左右，未来5年在十三五期间，高铁还是会处于一个建设的高峰期。公司所生产的设备主要是二次设备都有寿命期，因为大部分是计算机的监控设备，所以在使用10-15年后需要更新换代，也就是说，高铁达到3万公里以后，即使后续建设会放慢，前期建设的铁路，10-15年后也需要更新换代。这一块业务的增长，从大铁路来讲目前我们的产品线在高铁高峰建设期以后陆续进行改造，三万公里十年更新一次，即每年有3000公里，这也不是一个小数字。对于城轨来说，爆发期刚刚开始，随着有轨电车在二三线城市的普及，将来会有比较大的爆发期，也继续会有比较大的增长，在城轨我们至少还有10年的发展空间。

	附件清单（如有）
	公司介绍PPT

	日期
	2016年6月24日




