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证券代码：002228                                  证券简称：合兴包装 

 

厦门合兴包装印刷股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

                                                    编号：2016-07-002 

投资者关系活动类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及人员姓

名 

中信建投：花小伟；中欧基金：庄波； 

民森投资：张庭坚；长信基金：朱垚； 

厦门玉融资本：林秋燕； 

厦门华海同心投资：陈建煌； 

时间 2016 年 7 月 15 日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员姓名 
董事会秘书：康春华； 

证券事务代表：王萍萍；投资者关系经理：邓鸿锋 

投资者关系活动主要内

容介绍 

 

1、公司的战略目标是什么？ 

答：公司制定了打造“百亿制造、千亿服务的包装产业

资源整合及共享平台”的战略目标，全面实行产业升级。

公司计划未来在提升现有产能利用率、加快整合并购实

现百亿产值的基础上，重点实施智能包装集成服务
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（IPS）、包装产业供应链云平台（PSCP）项目。 

 

2、公司推出的 IPS（智能包装集成服务）是一种什么服

务，如何为广大企业服务？ 

答：智能包装集成服务主要是针对大中型客户的需求。

对包装大客户而言，包装环节需要耗费大量的人工和精

力，但对提升产品核心价值的作用有限，需要将包装等

非核心竞争力的产业环节外包出去。正是在这样的背景

下，合兴包装在行业内率先提出智能包装集成服务。 

IPS 项目将深度参与客户的供应链管理，以商业模式

的创新为驱动力，以包装内部结构设计为契机，实现包

装相关产品和服务的综合智能集成，深化公司与客户的

合作关系，满足客户的个性化需求，增强客户黏性，由

被动的订单生产转向深层次的战略合作。同时通过 IPS

项目的实施，我们可为全国各地各类包装合作伙伴，提

供业务、资金、集中采购、设计研发等支持，采用工业

互联网的技术和思维，最终形成行业资源整合共享平台。 

 

3、客户为什么会接受 IPS 业务？ 

答：在传统包装环节的各个节点中，产品装箱是最繁琐、

花费精力最多的。随着人工成本的高企，包装环节中的

装箱程序已经成为制造业的“痛点”之一。在传统的手

工装箱模式下，生产效率低、人工成本高、包装质量没

有保证；尽管企业希望提升自动化程度，但专业包装团

队的缺失成为了障碍。对于已经实施全自动装箱的大企

业，包装人才用不足留不住，复杂的包装设备管理也耗

费了企业大量的精力。可见无论对于哪种类型的企业，

包装环节都可谓是“费时费力”，在此情况下企业有很强

的动因将包装环节进行外包。 
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4、公司 IPS 项目中使用的包装自动化设备会向谁采购？ 

答：根据客户生产的产品特点，不同客户所属行业不同

对于包装自动化设备要求也不一样，公司会依客户包装

需要量身设计及选择。 

 

5、公司目前在全国市场的布局情况如何？ 

答：公司经过 20 余年的发展，稳扎稳打，通过“标准化

工厂建设和管理”模式，在全国已经布局了近 30 个生产

基地，基本覆盖了主要的包装行业集中区域，生产规模

位居国内行业前列。 

 

6、包装产业供应链云平台（PSCP）是什么样的服务？ 

答：包装产业供应链云平台（PSCP）是依托互联网信息

技术，服务于包装产业供应链上下游的包材供应商、包

材需求客群、包材产业链上下游关联方等各类型的主体，

实现各商业主体之间信息流、业务流与资金流交互往来

的资源整合及信息共享平台。包装产业供应链云平台

（PSCP）项目立足于包装产业整合、效率提升，以产业

服务平台为导向，加强对包装产业链的整合。 

 

7、公司提出的包装产业供应链云平台（PSCP）项目基于

什么考虑？ 

答：近年来，包装行业增长速度放缓，行业整体产能过

剩、竞争加剧、订单短缺、资金压力过大等因素使得企

业生存状况恶化，行业整合及淘汰过剩产能非常必要和

紧迫。基于此，公司开发基于 B2B 的第三方包装产业供

应链云平台（PSCP），将与众多优秀中小包装企业合作，

支持中小企业发展，整合产业链，实现促进包装行业优
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化升级的共赢目的。 

 

8、IPS 和 PSCP 两大项目之间的关系是怎么样的？ 

答：随着工业技术升级在包装产业的运用逐步深化，以

及合兴包装在产业链上下游之间整合能力的提升，IPS 和

PSCP 可以说是支持互利的两项业务，也是合兴包装“百

亿制造、千亿服务”战略规划的重要组成部分。IPS 业务

增强了合兴包装与包材供应商、机械设备商等上游环节

的连结，提升了下游客户的粘性，为搭建 PSCP 做好了重

要的铺垫。同时 IPS 业务又能通过 PSCP 的供应链平台资

源打通业务环节。 

 

9、公司参与的产业并购基金收购国际纸业在中国与东南

亚的瓦楞包装箱业务已完成相应股权交割事宜，请问合

兴包装与国际纸业的协同效应如何体现?  

答：一是客户和产能的网络效应。合兴包装收购国际纸

业在华业务，并没有增加国内新的产能，没有加剧行业

竞争。客户方面合兴包装与国际纸业存在一定的互补性，

国际纸业的产能利用率有望获得提高，上文所述的合兴

包装与大客户共同营造的网络效应能够进一步增强。二

是原材料成本的降低。合兴包装和国际纸业同为纸包装

龙头，一旦收购完成将成为国内纸包装行业的“巨无霸”，

面对上游原材料供应商的议价能力将进一步提高，有效

控制原材料成本。三是运营管理经验的输出。合兴包装

拥有宝贵的行业认知积累和运营管理经验，能够为国际

纸业在华业务带来帮助。 

 

附件清单（如有） 无 



 5 

日期 2016 年 7 月 15 日 

 


