
证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-004
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
■其他 电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	华创证券，娄湘虹；
华夏基金，庞涛；

兴业全球基金，沈度；
泓德基金，郭堃、刘力思；

上海弘尚资产，董翔；
华融基金，张梦莹；

诺德基金，阎安琪；
圆信永丰基金，党伟；
上海普道睿富投资，赵锴；
益景投资，王健；
云门投资，林华；

华电财务公司，杨琛。

	时间
	2016年8月19日  19:30-20:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、副总经理：张中炜。

	投资者关系活动主要内容介绍

	互动交流摘要：
1、子公司凯特智控上半年仅实现净利润300多万元，公司的管道业务目前是否受到了较大的影响？
答：上半年子公司凯特智控的业绩只是阶段性的表现，近期该公司的订单情况不错，在管道泄漏检测领域落实了不少订单，公司预计凯特智控的全年业绩水平较为平稳，较去年不会有太大的变化。
2、公司与安东合作的具体前景如何？公司如何评价安东这家企业？
答：在公司看来，安东集团是中国民营油服企业的第一品牌，其市场影响力、业务覆盖面及完整性是国内排名第一的，安东的团队能力与国际化程度最高，是公司在井下服务领域一个很好的合作伙伴。这次公司与安东的合作是一个很好的机会。主要体现在以下几方面：首先，在目前的市场行情下，公司可以通过一个合适的投资价格与安东建立合作关系，在投资方面会获得很好的投资收益。其次，在业务合作方面，双方可以充分利用井上、井下的一体化服务能力打造服务联合体。双方计划未来以合资公司的方式去推进一体化服务，从而进一步开拓大规模的总包服务模式。最后一点则是市场资源的共享。自双方合作以来，已经大量的共享了合作及客户资源，由于惠博普与安东的业务不存在竞争，是完全互补的，这也是双方合作能够顺利推进的原因，未来不排除双方在资本层面更深入的合作。
3、目前公司与安东的合作是否已有具体项目展开？现在是否已对总包大订单进行投标？
答：目前已经有具体业务展开了。由于惠博普与安东是为客户提供油田一体化服务，而油田的开发建设需要进行评估，开发方案的设计需要一个过程，需要与客户进行具体的探讨，因此需要一个时间过程。目前，我们已经有几个项目正在推进之中。
4、目前伊拉克市场的发展空间如何？
答：从公司目前跟踪的情况来看，未来在伊拉克会有巨大的市场机会。目前伊拉克政府已决定全面启动油田开发建设进程，公司之前跟踪的项目也会陆续启动，下半年的市场情况非常乐观。通过近期公司与伊拉克政府管理部门的交流，伊拉克市场未来的增产服务以及政府引进中国石油企业在当地投资，都会有巨大的市场机会，同时油价下跌导致西方油服公司竞争力大大下降，对中国油服公司是更大的机会。
5、巴基斯坦项目客户的回款情况如何？客户资信状况如何？
答：巴基斯坦项目的整体回款情况还是不错的。这个项目从启动以来截至半年度末已确认销售收入2.11亿元，应收账款6,733万元，实际回款1.45亿元。到目前为止，巴基斯坦国家石油勘探开发公司的整体支付能力不错，执行合同的严谨性、规范性也较好，公司未发现回款延期的情况。
6、公司预计今年年底与去年相比整体回款情况如何？坏账计提是否会上涨？
答：公司去年的应收账款增长较快主要是由于去年年底几笔大的款项没有及时回款。今年公司加强了回款力度，几个EPC大项目如巴基斯坦项目截至目前的回款情况不错，而其它几个伊拉克大项目在年底时也基本完成，接下来几个月公司会加强催款力度。公司预计到今年年底，回款状况会有所改善。
7、去年公司实行了股权激励计划，业绩考核目标能否达到？公司对今年油价波动的情况看法如何？
答：公司对今年股权激励业绩目标的实现充满信心，根据目前几个大项目确认收入的进度以及环保项目的进展，不包括收购安东的贡献，公司认为能够完成股权激励的业绩目标。如果加上安东的贡献，业绩目标的实现就更有保障了。
另外，伊拉克市场目前已有全面启动的态势，下半年公司对伊拉克市场的订单比较乐观，其它市场的订单也较为确定。同时，随着西方石油公司受成本影响而退出伊拉克市场以及当地政府推动增产服务，给安东带来了非常大的市场机会，未来安东在伊拉克市场会实现较高的增速。考虑以上因素，公司也有信心实现明年第三期股权激励的业绩目标。
8、公司与安东在伊拉克开展业务合作的模式是什么？
答：目前在伊拉克市场，惠博普与安东有各自的客户资源，两家公司互相帮助向对方提供客户资源。比如目前安东在伊拉克的卢克石油项目已有较大突破，安东也在帮助惠博普成为卢克石油的合格供应商。目前双方基本是一个资源共享的合作模式。
9、公司与亚太石油签订的框架协议约定的服务模式为何？
答：公司与亚太石油签订的框架协议与在伊拉克的合作模式是有所不同的，公司与客户会签订更全方位的合同。首先，我们需要研究客户投资的油田价值，若价值较高，我们将为客户提供一体化总包服务。由于研究油田的开发价值以及商务合同谈判都需要时间，基于此，每个项目落地时间会相对较长。
10、公司与安东收益分配原则为何？
答：收益分配主要包括两个层面：当项目确定后，双方会成立合资公司，通过合资公司开展一体化服务业务，各方收入利润将按持股比例划分，持股比例需要双方进行商讨从而进一步确定。另一部分则是根据具体业务划分，安东负责井下一体化服务，惠博普负责地面系统服务。
11、公司如何看待油价对于订单的影响？
答：油价的波动正证明了市场对油价的判断，目前是局部震荡并整体向上的趋势。通过与伊拉克政府部门的交流，公司感受到当地政府对于油价的判断是比较乐观的。由于伊拉克当地开采石油的成本较低，基于目前的油价水平，伊拉克政府会愿意推进油田的开发进程，从而获得更多的现金流入和市场份额。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年8月19日



