证券代码：002439                                 证券简称：启明星辰
启明星辰信息技术集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-006
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	华泰证券—蔡嵩松, 太平洋证券—徐中华, 深圳市前海鼎业投资发展有限公司—袁婷婷, 光大证券—卫书根, 华泰保兴基金管理有限公司—黄佳丽、尚烁徽，广发证券—郑楠，海通证券—谢春生，申万宏源证券—张志宏，拾贝投资—刘佳琪，国投瑞银基金—伍智勇，中金公司—张义斌，信诚人寿—金炜，华商基金—王萍萍，万联证券—王竞达，东方财富证券—卢嘉鹏，国信证券—李坤阳，西藏香山投资管理有限公司—朱麟，老友投资—翁晋文，长城财富资产管理股份有限公司—秦晋一，民生证券—胡星，北京源乐晟资产管理有限公司—石天卓，信达证券—袁海宇，方正证券—安永平、丁瑞，国信利信大数据科技有限公司—陈世录，深圳前海汇杰达理资本有限公司—解睿，吉富创投—彭远洋，北京盛泉资产管理有限公司—姚辰，水印投资—吴晓唐，西南证券—周吉，华商基金—郭磊，鹏华基金—贺宁，中安投资—王康康，平安证券—闫磊，安信证券—李小伟，长江证券—余庚宗，嘉实基金—费斌杰，中信建投—于成龙，中金证券—张向光，东兴证券—蒋佳霖

	时间
	10：00—11：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦会议室

	上市公司接待人员姓名
	张媛、姜朋


	
	问：请您先介绍一下公司中报的情况?

答：从中报来看营收增速超过20%，公司年初确定全年目标营收30%增长、利润40%增长，按照以往情况，公司上半年收入大约占全年25%，大约50%的营收在第四季度完成，所以，这次中报的数据在正常的范围内，符合公司营收在全年的分布情况。公司中报净利润的下滑，主要是由于去年基数里面大约有一千多万的一次性投资收益，除去这个因素，我们中报利润还是增长的。
问：从公司近年财报及今年公司目标看，公司净利率约17%，比同业公司要低些，未来提升净利率是否有规划？
答：净利率相比较低的原因：1、公司收入构成中，有集成类业务，在一定程度上拉低了整体毛利率，我们不仅是提供产品也有整体解决方案，含有第三方设备，受这个因素，导致我们毛利率相比一些公司要低一些。2、这两年，我们在提升公司净利润的同时，还在做些布局，我们在研发投入、销售端的布局考虑，还是非常充分的。我们看的是未来5年的长期发展，一定是要有投入和利润的均衡考虑。公司在11-12年大约是11%净利率，近年来逐步提升，从整体趋势上看，公司的净利率是提升的。
问：云计算时代，公司的竞争优势有哪些？ 
答：定制化能力、本地服务能力都是我们本土厂商的优势，我们作为安全厂商，把客户需求放在第一位，与客户培养、形成的是一种长期合作的伙伴关系。不论未来产品业态是什么样的，基于与客户很多年的合作，我们做到始终把握客户的需求，满足客户的需求，与客户共同成长。

问：云安全的布局有哪些？
答：相比公有云的云安全，企业级云安全做起来不太一样，首先企业级的IT系统是多年建设的一个结果，长期投资的结果，出于对已有投资的保护，企业云安全的建设考虑的因素就要多一些，复杂度也高，从顶层设计到落地实现的过程都需要慎重的考虑。目前，政府部委、地方政府、央企对云计算也都在积极尝试，相关的政务云、企业云的招标和建设都在启动。比如公司的泰合业务部，就有云SOC产品和解决方案，另外还有云检测、云扫描类的产品等等，当然，国内的云安全还属于新生事物，一方面对相关云安全产品和应用的可实现性和有效性都有待在实践中进行检验，同时还需要高度关注用户的需求，需要结合用户的业务情况，进行定制开发，需要和客户长期摸索磨合沟通探讨，因而普遍一期的项目周期比较长。目前，云安全仍在启动的时期，相关业务收入占比还比较少。中短期，我们还是扎根企业级市场来做云安全，中长期，未来可能通过与BAT以及更多不同优势企业的广泛合作，寻找合适的契机将业务延展至更大的空间，比如混合云、公有云等。
问：在国家政策、自主可控等因素驱动下，信息安全行业近年来没有出现爆发式增长的原因？
答：安全毕竟不是第一生产力，而是成本投入，安全投入要配合生产。随着国家把安全摆在越来越重要的位置，在相关政策的驱动下，近年来这个行业已经有了比较高的增速，但是不会像是某些互联网细分行业的那种爆发式的增速，这也是行业的特点。

问：书生电子、合众数据、安方高科三家企业上半年的情况？
答：这三家公司的业务都有季节性，比上市公司的季节性还要明显，上半年都是亏损的，但是，从订单看，上半年的订单储备都不错。上半年公司业绩增长主要是源于上市公司自身的增长。这些公司体量较小，上半年基本都是亏损，加上并表之后有些无形资产摊销，上半年对公司中报利润有些压力，但全年应该没有问题。从销售端反馈信息，合众数据的产品除了合众数据自己在销售，集团公司的营销团队也在销售，反馈情况不错。三家公司并表以后，公司也有专门的部门针对三家公司的不同特点进行管理，采取了一些不同的措施，目的都是加强与集团公司间的协同，积极推进子公司业务发展，确保完成全年的业绩承诺。
问：系统集成类业务体现在财报哪里？

答：硬件及其他类。

问：网信办的全国信息安全大检查对公司的影响

答：预计下半年对公司服务类业务有积极影响，如安全评估等，对产品类的影响预计在明年。公司是公安部首批信息安全等级保护安全建设服务机构能力评估的合格企业，在等保达标类的业务上有丰富的经验。
问：公司应收账款和坏账逐年提高，公司有没有相应举措？
答：公司有专门的信用管控体系，近年来，应收账款占营收的比重是在下降的，公司近年在应收帐款的管理方面取得了良好的效果。坏账情况，总体控制在可控范围，都是按照严格的会计准则计提的方式，即使做了计提我们也有专门的坏账小组持续在收，收回来的部分进入营业外收入。

问：近期新业务哪些比较看好？
答：公司在数据安全、大数据业务领域做了不少工作，通过并购合众数据，根据合众数据的原有优势，着重发展公安大数据的业务，另外公司自身也在为电信行业设计和开发相关的大数据分析等应用产品。我们的大数据业务属于行业大数据，针对行业的业务特点和实际需求研究和开发相关的大数据应用产品。还有就是工控安全投入也比较大，公司去年推出了5-6款工控安全产品，在电力、交通、烟草行业都有不同程度的应用，预计明年年中公安部会有工控“等保”措施推出，预计未来会带动该领域的业务增长。
问：今年增速比较快的行业？
答：政府、军队、电信、金融等。


	去附件清单（如有）
	

	日期
	2016年8月30日


