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松德智慧装备股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                       编号：2016-003
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （投资者交流会）

	参与单位名称及人员姓名
	请见附件会议纪要

	时间
	2016年9月2日上午

	地点
	二楼会议室

	上市公司接待人员姓名
	大宇精雕总经理雷万春、大宇精雕总经理助理朱文飞

	投资者关系活动主要内容介绍

	

	附件清单（如有）
	调研人员签署的承诺书、调研记录。

	日期
	2016年9月2日


智慧松德投资者交流纪要

时    间：2016年9月2日  

地    点：深圳大宇精雕科技有限公司
参会投资者：

	序号
	姓名
	单位
	职务

	1
	贾乃鑫
	中国国际金融股份有限公司
	分析员

	2
	高翔
	华夏基金
	研究员


 公司参会人员：大宇精雕总经理雷万春、大宇精雕总经理助理朱文飞

记录人员：大宇精雕总经理助理朱文飞
交流的主要内容：（问：机构人员，答：雷万春）
1、首先由雷总介绍公司的情况。

2、问答调研环节：
关于3D玻璃加工设备方面：

问：目前的3D玻璃热弯机是做哪一块的？

答：目前主要是做3D保护片和3D玻璃后盖的，前面屏幕还在做技术突破。

问：看之前的报告，此机器一天能做2000片是吗？

答：不一定，这个要根据产品的不同，加工的时间以及效率是不一样的，一般来讲，是在60S以内。

问：目前国内对3D机器最大的买家是伯恩和蓝思是吗？

答：不一定。

问：3D热弯机目前还没有卖给伯恩和蓝思是吗？原因是什么？
答：是的，还没有卖给他们，主要是因为我们目前的产能还不够，一个月几十台的量，而且伯恩和蓝思属于大公司，比较强势。

问：目前的客户有哪些？

答：这个还不能公布

问：之前有看过公告，我司和某公司有一个很大的订单？主要是哪些方面的机器？

答：是的，去年和几年有做了一个智慧工厂，主要是2D\2.5D的相关设备。

问：3D设备到今年年底要做多少的量？

答：到年底大概做200台的量。

问：3D热弯机的定价多少？

答：定价主要看客户的配置和需求。

问：3D玻璃加工方面主要是3D热弯机吗？

答：不是，有一系列机器，我们就是做系统解决方案的，包括，热弯、钢化、扫光等等。

问：目前手机屏幕最大的供应商是伯恩和蓝思，而我司的3D设备没有供货他们，那我们的设备会成为主流吗？

答：除手机屏幕外，手机3D后盖玻璃的量也非常大，甚至比屏幕的量更大。

问：3D热弯机明年的产能情况如何：

答：预计会比2016年多，具体看明年订单情况。
问：3D热弯机的交期是多久？

答：一般是2个月左右。
关于金属加工的设备方面
问：手机的后盖主流用玻璃之后，那金属加工的设备的量是不是会减少？

答：不一定，还有手机的结构件和支架等需要做加工。

问：市场上二手金属加工设备增加，明年新机器的量还会增长吗？

答：预计还会有增长。

问：今年是业绩承诺的最后一年，预计业绩是怎样的？

答：今年预计能完成业绩承诺，从目前产储备情况来看，大宇的业绩一直都是稳定增长。

问：今年金属加工设备已经出多少台？
答：大概400台左右。

问：目前钻攻机的主轴和系统用的哪家？

答：系统用的日本的，主轴用的台湾的和内地的。

问：为什么钻攻机没有用华中数控的系统？

答：华中数控的系统还可以，只是很多客户不接受，我们要根据客户的需求。
关于精雕机方面
问：目前2D\2.5D精雕机的量有多大？

答：有一些量，但不是很大。

问：精雕机本身的市场量是怎样的？
答：市场有一个调整期，后续会有稳定的增长。

问：精雕机预计明年的产能是多少？

答：预计出2000台左右。

问：五轴精雕机估计价格是多少？

答：大概30多万。

问：精雕机的主轴用的哪家？

答：用了很多家的主轴。

其他方面

问：除了以上的设备外，还有哪些设备？

答：有工业机器人、摄像头模组生产设备、生物识别设备等。

问：松德最近收购了一家军工企业，你知道吗？

答：知道的。

问：为什么没有用激光加工呢？

答：激光贵，且只能做粗加工、垂直加工。

问：你觉得陶瓷和蓝宝石怎么样？

答：这两种材料都很好，只是蓝宝石的加工很难、良率低，产能受限。而陶瓷主要受限于陶瓷厂、加工也比较难。

问：大宇的工业机器人是自己做的吗？

答：是自己做的。

问：去年机器人做了多少？

答：去年做了一千多台，主要是配合我们的机器做上下料，机器人本体不单独销售。
