 
证券代码：300048                                   证券简称：合康变频

北京合康亿盛变频科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                         编号：
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观	□	一对一沟通
□其他 （请文字说明其：他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中信证券 胡焜、赵文清，KHAZAZAH NASIONAL 聂迪中，凯思博投资 祝之瑞，景林股权投资基金 马睿

	时间
	2016年9月23日15：00-16：30

	会议地点及形式
	实地调研，公司五楼会议室

	上市公司接待人员
	董事兼总经理   叶进吾
副总经理兼董事会秘书、财务总监   刘瑞霞

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、董事兼总经理叶进吾及副总经理兼董事会秘书、财务总监刘瑞霞对公司经营情况简要介绍
北京合康亿盛变频科技股份有限公司成立于2003年，并于2010年在深交所创业板挂牌上市（简称：合康变频，代码：300048），是一家专业研发、生产及销售高、中、低压变频器的高科技上市公司。
公司成立以来，大致经历了四个阶段，分别是：
（1）创业起航：2003.11 与湖北冶钢集团鉴定了一台6kV/1800kW除尘风机高压变频器，在当时是功率最大的产品之一 。
（2）飞速发展：从2005年开始，公司的产品逐渐得到市场的认可，国内开始建立办事处，国外也在逐步开拓俄罗斯市场。尤其是在上海上丰集团有限公司加盟公司后，公司迎来了飞速发展阶段。
（3）资本助推：公司的快速发展很快受到资本市场的追捧，联想控股等四家风投联合加入、公司快速在创业板上市、融资后的合康在2014年高压变频器市场份额达到16%，居行业前列。
（4）产业延伸：2010.08，成立武汉合康，延伸发展中低压变频、防爆变频技术；2013.12，成立深圳合康思德电机系统有限公司，向新能源领域延伸； 2014.01，购买东菱技术有限公司40%股权，延伸发展智能控制； 2014.07，新设立武汉合康动力技术有限公司，进军新能源客车及相关产品领域； 2014.12， 购买深圳市日业电气有限公司51%股权（截止目前，已经收购深圳日业90%股权），市场和技术的协同效应得以放大，带动中低压变频器加速发展； 2015.05，开始分别在武汉和北京设立新能源汽车运营服务公司，加速新能源汽车及充电桩产业链业务发展； 2015.05，新设滦平慧通光伏发电有限公司，进军光伏发电领域；2015.11，发行股份购买北京华泰润达节能科技有限公司100%股权，大力拓展节能环保领域业务，使公司的产品线进一步延伸到环保领域。 
合康变频目前的业务主要分为以下三个板块：节能设备高端制造产业、节能环保项目建设及运营产业、新能源汽车总成配套及运营产业。
公司在巩固市场地位的同时，注重精细化发展，“行业有侧重，客户有选择，市场有突破”，侧重国家产业结构调整中前景好的行业，选择资信好业绩佳的客户，突破现有市场，在“一带一路”的国家战略中，积极拓展海外市场。华泰润达的EMC和PPP业务模式，以及滦平慧通光伏发电业务给公司能带来稳定收益。目前新能源汽车总成配套业务及充电桩产业链业务协同，正在快速发展。公司通过积极打造多层次节能环保业务平台，目前公司产业升级初见成效，进入发展的“快车道”
合康动力新能源汽车方案覆盖新能源汽车主流技术： 1、直驱纯电动系统；2、AMT纯电动系统；3、增程插电式系统；4、插电式AMT混合动力； 5、双源无轨电车系统；6、插电式混联混合动力。合康动力近期新产品发布会上推出来的双向逆变电机控制器的优点是在传统电机控制器的基础上，整合了交流充电技术，实现了车载交流大功率充电，可以实现：行车过程中，该设备用做电机控制；在车辆充电时，又可以作为车载充电机使用。
2016年上半年，公司实现收入63,148.57万元，归属于上市公司股东的净利润10164.4万元。目前公司营业收入和利润发生了结构性改变，转型后的新型产业（节能环保项目建设及运营产业、新能源汽车总成配套及运营产业）收入和利润占比不断上升。2016年上半年，节能设备高端制造产业收入占比47.68%，新能源汽车总成配套及运营产业收入占比36.84%，节能环保项目建设与运营产业收入占比15.48%；节能设备高端制造产业利润占比38.31%，新能源汽车总成配套及运营产业利润占比35.61%，节能环保项目建设与运营产业利润占比26.08%。
在新能源汽车领域，公司以产品为核心，智能充电网络和租车网络为平台，打造合康新能源汽车生态圈。截止目前，合康动力以及合康智能生产的新能源汽车总成配套、充电桩产业链相关产品的销售份额稳定增长。北京畅的和武汉畅的开创租赁新模式，充分发挥建设者和服务者的双重角色，既可以为客户建设充电桩网络，也能为客户提供新能源汽车租赁业务。通过复制北京和武汉的发展模式，公司加快新能源汽车运营产业的布局，分别在河南平顶山、郑州、苏州、南京、烟台等城市新设子公司运营新能源汽车，迅速抢占市场份额。目前公司已经拥有乘用车、大巴车、中巴车、面包车、物流车等多种用途的新能源汽车。
在节能环保领域，主要以华泰润达为主。PPP项目运营主要为垃圾填埋气发电、提纯等；环保领域主要涉及超低排放改造、固废处理等；节能领域主要领域是余热余能回收利用、变频改造等。 
二、 互动环节：
1、目前合康动力的产品主要是针对新能源大巴车，新能源乘用车的应用预计什么时候开始？
答：预计要到2017年。现在合康动力应用在新能源乘用车的产品还在研发、实验阶段。
2、公司新能源汽车配套产品，核心产品是什么？
答：整车控制器和AMT。整车控制器是汽车的大脑，公司掌握核心技术。AMT动力总成打破了国外30年垄断技术。目前国内AMT动力系统总成只有三家能生产：南京越博，苏州绿控，合康动力。
3、AMT一套多少钱？
答：10米以上的，去年年底因为客户抢货，所以价格要高些，大概是8万。今年大概5-6万。
4、新能源汽车电机是哪里生产的？
答：主要是由武汉和宁波子公司生产。去年大部分是外协提供，今年则基本是公司自己生产。
5、目前新能源汽车的客户主要是哪些？
答：国内的前几大客车厂商除了宇通，我们都有合作。订单贡献最大的主要有中通、金龙、东风、少林、舒驰、北汽福田等。公司目前也在与宇通洽谈，未来不排除合作的可能性。
6、公司生产的充电桩只是内部销售吗？
答：不是只有内部销售。除了北京和武汉两大基地有建设充电桩外，目前已经在社区、产业园、商场、酒店、超市等地方投放充电桩，另外，根据客户需要，公司在给整车厂提供新能源汽车总成的同时也会配套提供充电桩。
7、公司的充电桩数量不是特别多的原因？
答：公司不会随意建桩。为确保充电桩的使用率，公司基于车桩相连的原则，是以车的运行来带动充电桩的使用。其次，相关手续繁琐，建设完成需要时间。
8、集团今年的利润目标？
答：目标是1.5亿-2亿。其中华泰润达今年完成5000万的利润基本上可以实现。
9、未来会扩大新能源汽车产业链吗？
答：公司目前也在考虑未来的进一步发展计划，会考虑未来在新能源汽车产业链进一步扩大经营范围。
10、今年预计新能源汽车运营和充电桩会贡献利润吗？
答：乘用车今年还不能实现盈利，公司的目标是2017年实现盈利。大巴车配套充电桩运营，估计今年可以实现微利。

	附件清单
	

	日期
	2016年9月23日
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