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证券代码：300134                                             证券简称：大富科技
深圳市大富科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-012
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研         □分析师会议
□媒体采访             □业绩说明会
□新闻发布会           □路演活动
□现场参观             ■电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	共有45家机构（51名投资人）参加公司9月27日举行的“35亿“市价定增”再融资，大富科技公司业务将再起航”电话会议。
工银瑞信          任艳萍
诺德基金          黄伟
国泰基金          李咏梅
财通资管          郑弼宇
诺安基金          郭富力
银华基金          王峰
中国电力财务公司  周子强
华宝信托          顾保成
久富投资          米永峰
招商证券          周炎、朱建峰
申万宏源          于洋
华泰证券          赵鹏、任宪亮
中泰证券          周伟
海通证券          陈一帆
齐鲁证券          王卫
金元证券          徐文峰
平安证券          李峰
西部证券          杜威
万家共赢资产      顾陈陈
水相投资          刘杰文
深圳富有投资      章勤
上海宽远资产      姚飞
谋坤投资          赵川
明尚投资          张琦
富敦投资          孙通
北京辰阳资产      钟尚戎
北京泓澄投资      张一然
创优合华科技      翟峰
海通国际证券      刘畅
汇冕资产          温浩、邱世梁
玖歌投资          陈凯
巨鲸资产          展富
开源证券          丁添添
青崖资本          曹飞
深圳启航投资      任晓晨
未来资产          袁晓燕
圆石投资          崔明杰
天惠投资          胡伟
宝银投资          王天
新华汇嘉投资      胡尊钢
晋石资产管理      张鹏飞
普泓投资          李先流
金河投资          刘明伟
银石投资          吴明
顶天投资          吴吉森
个人投资人        武国军、龙同春、韩军

	时间
	2016年9月27日上午9:00–10:30  下午15:00-16:30

	地点
	深圳市大富科技股份有限公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书林晓媚、董事长助理肖竞

	投资者关系活动主内容介绍
	35亿“市价定增”再融资，大富科技公司业务将再起航
本次发行是大富科技IPO以来首次非公开发行，在公司发展史上具有里程碑意义，是公司自IPO之后的再起航。本次发行规模大，募集资金额高，募投资金投向均为公司战略布局的业务增长第二极——消费类电子，对公司成功持续转型，在新拓展的万亿下游市场发力成长具有重要意义。
1. “跨界不跨行”，从通信走向万物互联，打造“价值”+“成长”的复合业务模式
经过IPO前的数年高速增长和IPO之后的成长、并购、夯实，大富科技在传统通信射频滤波器领域已经稳居全球第一，在通信射频领域充分体现了价值所在。然而，通信设备市场不可避免地存在一定的周期性，同时整个射频滤波器市场规模仅在百亿元级别，存在较低的天花板。大富科技在介入该领域伊始就意识到了上述问题，并从战略上坚持以机电共性制造平台的思路打造自身能力，一直没有受到单一市场、产品的局限。在IPO之后，尤其是2013年之后，大富科技在市场方面，开始向围绕着移动通信的万物互联方向拓展，成功将市场拓宽到消费类电子（智能终端）以及汽车零部件领域。基于类似的生产工艺，可大量共用的设备、人才、技术等，大富科技已经进入了两个万亿元级别的下游市场开始高速成长，摆脱了对单一通信设备市场的依赖，解决了周期性和低矮天花板的问题。
2. 持续升级、转型、并购，承35亿“市价定增”助力公司业务全新起航
自2010年IPO至今，大富科技持续围绕着平台型的发展战略，开展升级、转型、并购工作。本次定增若能够顺利完成，如下表所述，公司在市值、收入、下游市场、工艺能力、产品领域等数个方向上，都与2010年相比有了很大的提升。
	
	IPO后 (2010)
	本次定增后 (2016)

	市值
	85亿
	232亿

	募集资金额
	19.8亿
	35.1亿

	收入
	8.6亿
	20.6亿（2015年）

	下游市场
	单一通信设备市场
	消费电子、通信设备、汽车零部件三大市场

	下游市场大小
	约百亿元
	万亿元

	工艺能力
	射频器件加工
	通过内生式增长和“事业合伙人”模式的外延扩张，拓展出50余种丰富的加工制造能力

	产品范围
	通信设备
	“跨界不跨行”，将产品提供能力从单纯的通信设备，拓展到“连接万物的通信设备”+“围绕通信设备连接的万物”，包括以手机为代表的传统智能终端、智能医疗、健康护理、可穿戴设备、VR应用及游戏周边、智能家居家电、物联网感知、智能电动汽车在内的各类智能终端的核心零部件。

	下游客户
	主要是华为、爱立信等通信行业企业
	涵盖了消费类电子、汽车零部件、通信设备领域的全球顶级企业，包括通信设备领域前三强；汽车零配件领域、电动汽车领域全球第一；消费电子领域全球第一；以及其它主流智能终端品牌、汽车主机品牌等，客户群体广泛而优质。

	分子公司
	2家，通信行业
	涵盖消费电子、通信设备、汽车零部件、物联网、OLED、石墨烯等多领域的23家分子公司，含3家新三板挂牌公司。

	规模
	深圳石岩、安徽怀远两个厂区，面积仅6万平米
	6个研发中心和12个工厂，分布于北京、上海、广东、安徽、内蒙、贵州、四川、意大利米兰，面积超过120万平米。

	体外培育公司能力
	数控业务培育中，机器人业务刚刚开始
	数控、机器人业务已经完全成熟，工业4.0基础牢固，电动汽车业务蓝图初现。



3.本次非公开发行募投方向的基本情况及大富科技相关准备
1) OLED – 下一代梦幻显示器，模组及掩膜板需求将爆发式增长
市场前景方面，在智能终端、可穿戴设备、VR、汽车电子等多个领域的刺激下，整个OLED模组的市场空间正在迅速增长，年复合增长率高达46%，柔性OLED市场需求将很快达到每年50亿美元。作为OLED制造中必不可少且持续消耗的精密掩膜板的需求，也会随着下游OLED模组的增长而持续增长，市场空间将迅速达到15亿美元。以有“电子迷幻剂”之称的VR设备为例，预计VR设备的需求在2018年将达到123亿美元，成为千亿级人民币的新兴消费电子市场，为OLED屏幕的需求增长带来了强劲的动力。
面对快速增长的下游市场需求，大富科技在定增前已经在相关领域储备了多项全球领先或独家技术，例如柔性材料的卷对卷制作工艺、不活泼金属的精密电化学蚀刻工艺、电化学减成&加成复合工艺等，为募投项目的实施做好了相关技术准备。同时，基于上述核心工艺，大富科技已经有能力为客户量产一系列产品，例如已向核心客户量产超过一年的柔性可导电织物，高精密蒸镀掩膜板也已经配合客户启动小批量验证工作。
[bookmark: _GoBack]大富科技在OLED领域的工作得到了政府的密切关注和大力支持。早在2014年，大富光电的事业合伙人团队刚刚被引入大富科技时，其OLED相关技术和项目就受到了安徽省及蚌埠市两级政府的关注，于当年入选了首届安徽省高层次科技人才团队，并在次年受到了省市两级政府投资公司各给予1000万元的奖励资金入股，这部分投资将在大富光电符合一定条件后奖励给大富光电技术团队。今年8月，以大富光电为主要承担单位的OLED相关项目还成功入选安徽省首届三个重大专项之一，充分表明了政府对该项目的关注和认可。
2) USB 3.1 Type C加速普及，将形成千亿元蓝海市场
除OLED项目之外，大富科技此次定增投向的另两个项目也拥有千亿元级别的下游市场。自2014年USB 3.1 Type C标准制定完成后，经过2015年的培育期，2016年已经开始逐渐走向成熟，我们身边正有越来越多的手机、平板、笔记本电脑、U盘等等开始搭载Type C连接器。按照招商证券电子组的研报分析，2016到2020年，仅考虑接口和线缆部分，预计Type-C市场规模即可达到32/135/305/502/669亿元，增长迅速且极具成长性。
大富科技已经掌握：独家精密制管工艺以及全球领先的冲压拉伸工艺；独家掌握纳米镀膜工艺，可解决线缆的脏污、手感问题；独家掌握包括金属管、金属盒、异型复合薄膜在内的电池包装技术，可提供超薄电池包装等。经过超过一年时间的持续量产，生产工艺也已完全成熟，成为国内少数有能力量产满足USB 3.1标准的Type C连接器外壳的企业之一。基于上述两方面的领先，公司在市场方面也已经走在前列，是数个全球领先的智能终端品牌客户的供应商，并已向全球第二大连接器供应商提供量产产品。
3) 金属机壳已成绝对主流，千亿元市场空间仍将持续增长
目前，金属机壳已成为智能终端领域的绝对主流，按照近期一份第三方研报，金属机壳的下游市场将持续增长，至2017年市场空间将为210亿美元，超过千亿元人民币。
该项目的核心是精密金属加工工艺，而此方向是大富科技的传统强项，此前为大富科技在滤波器领域的领先起到了重要作用。大富科技从2001年就开始打造该工艺，拥有着丰富的精密机电产品加工经验，能力已经获得了消费类电子领域、通信射频领域、汽车零部件领域全球顶级公司的认可。
同时，大富科技拥有其它同类企业无可比拟的优势——配天集团在装备制造方面的强大支持。当前消费类电子产品大批量、高精密、低成本的要求，使得特殊定制的高效率高精度生产装备在生产过程中的优势更加突出。除了当前在大富科技普遍应用的几款定制化机床之外，配天智造正在开发数款全新独家设计的机床，将为定增完成后大富科技在该项目制造能力方面的竞争优势提供更有力的支撑。
大富科技的另一独特竞争优势是丰富的制造工艺平台。目前金属外壳的应用已全面覆盖从高端5000元到低端500元的手机系列，这一方面使得金属外壳的市场空间进一步扩大，另一方面也导致传统的纯CNC加工方式出来的金属外壳因为成本过高，不能满足所有类别的下游需求。公司凭借精密共性制造平台的基础，与其它只具备CNC等简单、单一工艺的制造企业存在本质区别。面对金属外壳下游需求层次多样化的局面，公司早已在锻压、冲压、压铸等不同类别、不同成本、不同层次的工艺方面进行开发和储备，并已经对客户进行批量供货。这使得公司可以满足不同档次下游客户的需求，不会受到成本瓶颈的限制。
目前，大富科技在金属机壳领域具备充分的客户储备，但当前由于产能等方面的限制，只有能力服务少数核心客户，例如为某知名高端智能终端品牌独家配套其旗舰产品。在定增项目落地实施之后，当前储备的客户资源将可以迅速转化为销售和利润。
4. 募投项目对公司业务的影响
定增项目的完成，将拉动大富科技近期重点发展的消费类电子领域的收入持续高速增长，同时对公司短期及长期的利润形成正面影响。
根据本次非公开发行募投项目的可行性研究报告，柔性OLED显示模组产业化项目可实现年均净利润63,961万元，USB3.1 Type-C 连接器扩产项目可实现年均净利润21,124万元，精密金属结构件扩产项目可实现年均净利润11,253万元，三个募投项目可实现年均净利润合计为96,337万元。
若公司原有业务维持2015年利润水平，即实现年均净利润9,783.39万元，则公司未来整体可实现年均净利润106,120.39万元。在公司2016年6月末的6.528亿股股本基础上，假设本次非公开发行股票数量1.2亿股，则未来公司每股收益将达到1.37元/股，远高于公司目前盈利水平。
5. 本次非公开发行完成后公司前景展望
1) 通信业务保持稳定
与3G时代中国已经处于3G网络商用末期不同，中国4G网络建设与全球同步的程度较高。且3G标准演进比较简单，当时对无线数据流量的需求也并不高，而4G技术不断在演进，初期2014年前商业化的LTE网络实际上并非真正的4G，而是3.9G或3.75G技术。到了2015/2016年，运营商开始逐渐部署具备载波聚合等特征的真正的4G网络，或被称为4G+网络，即LTE Advanced。而进一步演进的技术则被华为提出，称为4.5G技术，且在2015年末已被3GPP正式命名为LTE Advanced Pro，自2016年开始逐步商用，预计将部署至2018年，与5G网络部署形成无缝衔接。因此行业发展状况决定了未来三年大富科技在通信业务方面将保持稳定。
2) 消费类电子业务持续高增长
大富科技的主营业务正由单一通信射频业务向ERA领域发展。通过上述布局，公司已经有能力在消费电子、通信射频、汽车零部件这三大领域提供丰富的产品线，为客户提供全面的一站式服务。并通过业务领域的丰富，充分利用产能，降低客户供应链总成本(TCO)，减小对行业的依赖，增强抗周期能力。2015年大富科技消费电子、汽车零部件领域的业务收入增长强劲。未来三年，电子、汽车业务将逐步步入成熟期，为大富科技的业务收入带来可观的增量。
消费类电子业务已经成为大富科技主营业务增长的第二极。为了推进该业务的加速发展，大富科技通过前述与英唐智控、华森科技的三方战略合作，将大大拓宽大富科技消费类电子零部件在下游的推广。大富科技此前的销售模式主要通过B2B的方式进行，且下游主要面向行业中的大客户，通过产品定制的方式销售。通过三方合作，除了向原有大客户定制销售外，将通过英唐的通用电子元器件销售平台，将部件实现标准化，向下游的品牌手机商方案商、附件提供商、代理商等多个渠道出售，极大拓宽了下游的市场空间。2015年相对2014年实现了9倍的高增长，2016年上半年同比也实现了3倍的增长。2016年下半年之后，随着定增项目的逐步实施，相信会推动公司消费类电子业务持续高速增长，2017年将开始显现。
3) 下属分子公司开始发力
2015年，大盛石墨、三卓韩一、大凌实业等新收购的参股、控股公司的收益尚未完全体现，随着2016年这些公司业绩全面并表或体现投资收益，将为大富科技的业务收入和利润带来可观的增量。
4) 三大平台的融合势在必行
大富配天集团自2001年起进入工业领域，在2010年大富科技上市之前，大富和配天的机电共性制造、工业装备技术、网络工业设计三大平台一直紧密配合向前发展，在2010年IPO时，尚需巨资培育的工业装备技术平台被拆分到上市公司体外，但在发展逻辑上仍然具备紧密的关联，为大富科技的精密机电共性制造平台提供专业化、定制化的装备，使得大富科技具有向客户提供友商所不具备的大规模量化供货能力，是大富科技区别于业内友商的重要原因。大富科技大股东有动力在适当时机将数控机床、机器人等“配天资产”装入大富科技。



	附件清单
	无

	日期
	2016-9-27
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