
证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-005
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	中国银河证券股份有限公司，王华君、刘兰程；
泓德基金管理有限公司，郭堃、刘力思、秦毅；
长盛基金管理有限公司，张君平；
长城基金管理有限公司，周诗博； 

银华基金管理有限公司，彭颖颖；
北京永瑞财富投资有限公司，高通；
北京衍航投资管理有限公司，彭纬；
新华汇嘉投资管理有限公司，卢飞；
上海汐泰投资管理有限公司，李珅；
合众资产管理股份有限公司，贾文磊；
阳光资产管理股份有限公司，张雷；
天津华璞资产管理有限公司，赵辉；
北京中证信投资顾问有限责任公司，李一喆；
安邦资产管理有限公司，吴喆；
相聚资本管理有限公司，王建东；
英大保险资产管理有限公司，万冬；

常州投资集团有限公司，金道峰；
东方证券资产管理有限公司，周杨；
上海七曜投资管理合伙企业（有限合伙），翁放；
中银国际证券有限责任公司，张涵一；
广发证券股份有限公司，廖凌；
中信建投证券股份有限公司，平亮；
中信证券股份有限公司，管孟；
川财证券有限责任公司，宋瑾、白竣天；
天风证券股份有限公司，李扬；
国都证券股份有限公司，王双、韦玮。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2016年10月13日  14:00-15:30

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事、总经理：白明垠；

董事会秘书、副总经理：张中炜；
证券事务代表：王媛媛。

	投资者关系活动主要内容介绍

	1、总体业务发展情况：
随着国际油价的逐步回升，公司的主营EP及EPC业务仍是发展重点，市场开拓重点集中在中东、中亚的大型油气区块，以及伊拉克地区的中部、南部。同时，公司的合作方安东集团最核心的业务也在伊拉克公司，其年增长率超过50%。
环保业务方面，公司进入石油石化环保业务较早，在污油、污泥处理领域在国内处于领先地位。市政环保业务公司进入的较晚，通过近一两年的市场布局，目前在国内已有多个项目启动。
今年惠博普整体业绩发展平稳，在油价下跌的情况下仍然能够有所发展，从而为明后年的业绩打下基础。
2、互动交流摘要：
问：目前海外订单进展情况如何？
答：公司正持续跟踪推进海外订单的进展。前期受油价影响，石油公司投资信心不足，随着国际油价的逐步回升，投资信心也随之增强，订单落实力度进一步增大。油价回升对公司有积极的影响，但影响需要一个时间过程。
问：公司与安东合作的进展情况如何？
答：公司除与安东集团在伊拉克开展合作外，未来计划建立更深入的合作关系，双方将在业务互补性等方面建立全产业链的服务能力。通过近几个月商业模式的建立及与投资方的沟通交流，已收到了非常好的反馈效果。
问：环保业务目前发展情况如何？
答：今年环保业务在石油石化领域有不错的发展，特别是污泥处理服务，订单有较大增长。惠博普有较强的技术品牌优势，通过技术积累，能够实现可持续发展。在市政环保业务方面，公司也做了较多的布局。近期将和国外有技术优势的公司达成合作，通过成立合资公司等方式，形成技术优势。长远来看，环保业务是公司EPC业务之后的重点发展领域。
问：低油价环境下，公司的市场竞争力如何？
答：在低油价背景下，公司的市场竞争力有所提升。同时，我们看到安东在伊拉克的市场占有率也有所提升。安东在2014年之前海外市场客户主要是国内石油公司，2015年后进入了国际石油公司的项目，市场份额扩大。低油价下，整体工作量下降，西方石油公司逐步退出伊拉克市场，从而给中国油服公司带来了机会。
问：公司是否已与海外客户建立了牢固的关系？
答：在低油价背景下，公司的重点工作是要抓住机遇，为客户提供满意的服务。低油价对中资公司来说正是一个展示能力的机会。
问：油价在什么范围内波动对国内油服公司发展有利？
答：我们认为油价在40-60美元之间波动，对国内油服公司有利。油价在此区间波动，对石油公司来说有投资的动力，同时也需要更多的预算控制，对高性价比的重视对国内油服公司来说机遇。我们预计未来油价将在合理的范围内波动。
问：公司怎样保证油田运营的收益？是否存在风险？
答：公司目前正重点和两个领域客户沟通，一是缺乏油田开发经验的中小石油公司；二是发展中的产油国。未来将通过油田运营及油田的资本运作获得收益。
油田运营收益虽存在不确定性，但风险不是特别大，在产油田有历史数据。公司将与安东合作形成一体化服务能力，同时惠博普也具有油田的管理经验，希望通过新的模式，开辟新的业务领域。油田运营的合同期限较长，对公司未来的收入结构有优化作用。
问：目前天然气管道业务进展如何？
答：由于三大石油公司的效益下降，市场空间有所压缩。但长远来看，公司看好天然气管道业务的发展，随着未来天然气业务的发展，国内管道建设量会逐步增大，公司在该领域的布局也正在推进。
问：公司为何仅收购安东伊拉克业务公司40%股权？
答：伊拉克业务是安东集团近两年的核心业务来源，因此对方不能接受失去控股权，安东的投资者也无法接受。公司认为安东伊拉克业务公司与公司自身业务不存在冲突，且联动性较好，最终在满足双方需求的情况下达成了合作。通过本次合作，公司与安东能够进行客户共享，未来不排除有更深层次的资本层面的合作。
问：公司业务是否存在地缘政治风险？
答：目前海外业务不存在较大的地缘政治风险，公司业务主要集中在伊拉克南部靠近伊朗，目前风险不大。
问：公司的管道业务主要包括哪些？

答：公司的管道业务主要包括管道自动化、数字化工程以及管道检测维修等运维服务，管道施工建设目前暂不涉及。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年10月13日



