
证券代码：002554                              证券简称：惠博普
华油惠博普科技股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-006
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他 电话会议

	参与单位名称及人员姓名
	华创证券有限责任公司，吕湘虹；
信达澳银基金管理有限公司，李博；
北京达麟资产管理有限公司，盛蓬；
上海从容投资管理有限公司，尹涛；
上海朴道瑞富投资管理中心（有限合伙），赵锴；
中国国际金融股份有限公司，张梓丁；
华融证券股份有限公司，付学军。
（按照要求，已签署承诺书）

	时间
	2016年10月14日  9:30-11:00

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书、副总经理：张中炜；
证券事务代表：王媛媛。

	投资者关系活动主要内容介绍

	互动交流摘要：

问：OPEC限产对公司有何影响？
答：限产对公司业务的直接影响较小。个人认为中长期看油价会持续上涨，原油将从战略资源转变为普通商品，综合考虑油田开发成本及利润空间等因素，油价在70美元左右是较为合理的，那时供需达到平衡，未来暴涨暴跌的概率会趋于缓和。限产并没有使产量大幅下降，油田开发仍然要维持现有的产量，对于常规石油公司,新井投资还要继续。限产的意义在于给市场一个信号，未来产量（供给）不会大幅增加，供需矛盾将得到化解。
问：低油价下石油公司压缩成本，中资企业是否有明显优势？
答：油价在高位时，石油公司更看重油服公司的整体技术能力、服务质量和品牌。在低油价时，石油公司的生产处于盈亏平衡线，因此不得不考虑性价比，对服务价格的敏感性提高。

中国油田开发到现在，油服工业的整体技术水平是不错的，对于常规的油井作业，国内公司都没有问题。在国际市场上，中资油服企业和世界知名油服公司都参与其中，国内油服公司有了很好的展示机会，通过长时间的积累具备了良好的业绩，同时技术水平得到认可，因此价格成为了竞争优势。
问：公司在伊拉克的市场份额多大？
答：从工程业务来讲，由于每年的工作量变化会比较大，市场份额不是特别的精确。近两年随着油价下跌，建设性投资下降，市场空间会有所压缩。但安东从事的油井作业市场份额下降有限，石油公司需要油井正常作业来维持产量，同时，安东对其市场占有率有一定的规划，目前市场份额占比还比较小，未来空间很大。
问：公司业务是否面临较大的汇率风险？
答：目前面临的汇率风险不大。公司海外合同多以美元签署，同时人民币贬值对公司有利，会形成汇兑收益。
问：公司海外业务回款时间大概多久？
答：国际EPC业务从确认收入到回款大概需要3个月左右，回款在合同中有明确约定，国际石油公司对合同条款执行的更为严格，因此对国内公司来讲是有利的。
问：公司国内客户主要包括哪些？
答：目前国内客户占比较大的是大庆油田。随着三大石油公司在国内油田投资规模的下降，民营油服企业的业务量也随之下降。公司的重点业务在海外市场。
问：伊拉克市场项目启动的情况如何？公司的服务价格是否下降？
答：随着油价的回升，目前伊拉克市场很多项目都在重新启动，政府也在积极向前推进，但项目重启的传导周期大概需要半年左右的时间。
公司服务价格没有明显下降，公司做的是非标准化产品，不是标准化定价，另外公司的环保业务有较强的技术优势，客户认可度较高，在谈判上具有优势。
问：公司业务是否存在地缘政治风险？
答：目前海外业务不存在较大的地缘政治风险，公司业务主要集中在伊拉克南部靠近伊朗，目前风险不大。
问：公司是否有向上游资源业务领域延伸的计划？
答：公司是技术密集型企业，目前还没有向资本密集型转型，因此未来不考虑单纯的油气资源收购，但不排除通过服务的方式介入油田开发领域。比如在伊拉克的商业模式，通过承包小型的油田开发，形成长期的收入来源，由于油田运营的合同期限较长，对公司未来的收入结构有优化作用。
公司将与安东合作形成一体化服务，采用总包的模式获得油田管理权，投资方按照操作成本支付费用。我们希望通过新的模式，开辟新的业务领域，利用这种商业模式，与客户形成紧密的联系，从而形成长期的收入来源。
问：公司市政环保业务的发展规划如何？
答：目前市政环保业务的主要发展方向是固废处理、土壤治理和水流域治理等，公司目前正积极通过技术引进、合作开发打造自身的技术优势。由于公司进入市政环保业务领域较晚，目前市场开发立足选择较初级的阶段，通过建立自身优势实现长期发展。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2016年10月14日



