证券代码：002439                                 证券简称：启明星辰
启明星辰信息技术集团股份有限公司投资者关系活动记录表
                                                        编号：2016-007
	投资者关系活动类别

	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	北京同瑞汇金投资管理有限责任公司—霍达, 拾贝投资—刘佳琪, 泰达宏利基金—庄腾飞, 西南证券—杨昌华, 汉能投资集团—李明，上海胜道投资管理有限公司—蒋深，前海人寿保险股份有限公司—张永任，平安证券—闫磊，华商基金—蔡建军、郭磊，安信证券—凌晨，长信基金—沈佳，湾流投资有限公司—徐峰，和信资源有限公司—董昕，渤海人寿—党新星，东方证券—梁国柱，浙江华睿控股有限公司—张若聪，方正证券—翟炜、张凯，凯盛融英信息科技（上海）有限公司—李宏涛，北京新华汇嘉投资管理有限公司—高晗，嘉实基金—刘晔，信达证券—闫凌云，海通证券—吴尹，康得投资集团有限公司—黄克，易凯资本有限公司—文静，平安银行—许钢枪，北京金百镕投资—崔墨男，华泰证券—吴日晖，同安投资管理有限公司—金蓓，中乾资本—刘杰，江信基金—王伟，联讯证券—刘璐，万联证券—王竞达，北京永瑞财富投资管理有限公司—王洪祥，东吴证券—陈晨，广发证券—张璋，昆仑健康保险股份有限公司—何萍，北京鼎萨投资有限公司—李志中、何奇，中信建投证券—于成龙，金库资本—黄琳佳，中信证券—张若海，九泰基金—张路伟，北京盛泉资产管理有限公司—姚辰，中国中投证券—马思乐，国投瑞银—于雷，华融证券—牟欣。

	时间
	14：00—15：30

	地点
	北京市海淀区东北旺西路8号中关村软件园21号楼启明星辰大厦会议室

	上市公司接待人员姓名
	张媛、姜朋


	
	问：请您先介绍一下公司第三季度报告的情况?

答：前三季度业绩符合预期，业务持续稳定增长；昨天公司对赛博兴安的并购案已顺利过会，公司已发公告，此并购将有利于公司进一步扩大在军队军工行业的发展；现在的任务是四季度的业绩，我们会按照原有的计划执行落地。
问：赛博兴安四季度会不会并表？
答：存在不确定性；之前的业绩计划没有考虑并表。预计并表时间会在12月或明年1月。

问：三季度哪些产品的增长比较快？

答：网关类、检测类、安全管理平台的增长都表现不错；一些创新的产品，表现也不错。

我们订单季节波动比较大，四季度比重大，建议大家从年报的视角去看。
问：各个行业（比如政府、军工），有没有比较突出的？

答：政府比较正常；运营商收入确认没有特别明显，但是订单挺好，第四季度会更好一点；受军改影响，军队订单今年受一定影响。我们非常看好军队行业，而且我们还并购了赛博兴安。双方有产品协同，除了我们的标准化产品之外，他们还有些订制化的产品。
问：三个子公司的业绩承诺完成情况？

答：三个子公司情况不尽相同，书生电子有个比较重要的项目，入围之后，对他之后的发展有很大的支撑作用；合众数据是我们做大数据布局的很重要的一部分，在大数据方面的投入比较大。从目前来看，三个子公司也存在季节性，四季度是关键，营收占比较高，集团公司采取了尽可能的措施支持他们的发展，希望他们都能顺利完成全年业绩。
问：四季度的收入一般都占50%左右？今年受到军改的影响，第四季度是否会比以往产生偏离？

答：不会有太大偏离；我们过去的增长一直是保持平稳。军队行业占我们目前收入的约15%左右；三季报完成全年20亿营收的计划的一半，基本是符合节奏的。
问：政府补贴下降较多的原因？

答：政府的基金项目验收越来越趋严，从主观上我们现在拿国家基金项目要慎重很多。客观上，今年的一些国家基金项目启动较晚，对公司来讲就有后延的情况发生。
问：政府基金项目招标的延后会导致今年确认营收的下降吗？

答：符合我们年初的计划。我们年初的计划是按照是之前申请的项目来计划的。另外，我们平均每年的政府基金项目金额相对营收占比很小，不致产生影响。
问：研发支出大比例增加？

答：有些在研的项目还没完工，所以没法结转；完工之后会进利润表，我们一直以来对研发资本化是比较审慎的。预计全年，我们的研发支出会在正常范围内。
问：销售费用率下降的很多？

答：我们加强了费用的管控和分配， 今年我们对销售管控的比较严。
问：未来的毛利率是否有大的变化？

答：相对稳定，不会有大的波动。
问：网络安全法预计何时通过？

答：从业界的多数观察来看，预计年末会通过三审稿，最终还需要人大审议通过才能颁布，应该为期不远了。
问：信息安全二审稿中对信息安全事件的处罚力度较小，之后会不会考虑提升处罚力度？

答：是否会提升还是未知数。
问：工控安全的市场规模？

答：工控安全有望于明年纳入等级保护，从而成为合规性的要求，这会对工控安全市场产生很大的驱动力。明年估计会有二、三十亿的规模。3年后，会有上百亿的规模。在工控安全领域，电力行业的需求是最早开始的，我们的布局也比较早。今年，在没有工控等级保护出台的情况下，我们在工控安全领域的业绩已有千万级的规模，主要是在电力行业、烟草等。明年出台之后，预计至少会有5倍的业绩增长。
问：工控安全的保护和网络安全的区别？

答：完全不一样。比如网络安全是研究TCP/IP协议，工控安全就要研究工业设备的传输协议，研究ICS、DCS、PLC这些东西。我们自己有专门的工控安全研发团队。
问：工控安全产品的毛利率？

答：和传统的差不多，一般都是70%左右。
问：会和匡恩网络会有什么合作吗？因为北信源和匡恩成立合资公司一起做？

答：开放、独立、联盟、合作是我们的指导思想。我们不排除，在新的领域的各种可能的合作。
问：最近推出的移动终端安全产品的情况？

答：我们布局移动终端安全已经2-3年了，移动终端安全属于大的云、管、端安全的一部分，属于我们的云安全布局的重要一环。我们刚推出移动终端安全产品之后，就中标了金税三期工程国税总局的移动终端安全检测与加固的项目，这个项目非常重要，对于公司、行业、应用都是标杆性的。未来国税总局推进移动终端报税，涉及的报税用户有两三千万的中小企业规模，从理论上讲，这些用户会有可能发展成为我们的中小企业的客户。另一方面，我们和以太网科、用友合作，面向中小企业ERP应用提供安全保障，而用友ERP客户也有两三百万级。同时，我们计划年末年初推出针对中小企业的SAAS平台，为中小企业通过SAAS方式提供安全服务。我们希望将这三件事情做好，在三者之间形成协同，目标就是未来一定会发展起来的中小企业市场。这对我们的业务是个增量，想象空间还是很大的。
问：网络安全行业的增速？

答：现在是20%了，未来会继续往上走，第三方报告预测会向30%提升。主要的驱动因素是新技术变革提供的机会，还有政策的不断强化和拓展。
问：自主可控和南风计划对我们有什么影响？

答：我们也有机会，我们现在的一些产品比如防火墙、网闸等，已经实现了完全自主可控的全国产化，已能够向特殊领域交付产品。
问：在政务云当中，我们现在主要是卖硬件产品；现在有个趋势就是云厂商提供安全服务，收取运维服务费模式？

答：我们现在在做一些技术上的灵活配置，满足多种交付模式，包括运维服务等，或者说我们同时具备云安全解决方案提供商和云安全服务商的能力。现阶段，我们还是以云安全的解决方案提供商为主，随着客户需求的变化，随着客户对于云安全服务需求的增长，我们也会顺势而为，提供越来越多的云安全服务。
问：针对中小企业的云安全平台怎么做？

答：公司传统是做行业大客户的，做中小企业市场需要不同的思路。目前面向中小企业市场，我们有专门的独立的IBG事业部在负责，这两年他们已经做了很多工作，比如与腾讯合作云子可信，与北信源合资成立辰信领创，与以太网科、用友合作，中标国税总局项目，推出移动终端安全产品，未来还要推出SAAS平台等等。
问：美国SAAS的发展情况？公司为什么要做平台？
答：我们所处的市场环境不一样，在SAAS应用上他们超前我们，他们对SAAS的接受程度高，因而市场规模也较大，我们则处于相对早期。平台是战略高地，做好平台会帮助我们在未来信息安全行业格局不断整合的大趋势下处于有利位置。今年以来，我们已经开始进行尝试，将资源集中于做好平台，同时开放南向、北向接口，与外部情报、数据厂商和分析、应用厂商进行合作，提升交付方案的整合价值，形成合作共赢成果共享的生态圈。这也是未来具有最大生命力的产业生态模式。
问：最近的美国信息安全事件闹的沸沸扬扬，我们有相关的技术储备？

答：在抗DDOS攻击方面，我们很快也会拿出我们自己的解决方案来。



	去附件清单（如有）
	

	日期
	2016年10月27日


